1

[image: ]

USULAN PROGRAM KREATIVITAS MAHASISWA
TITI DJ (CANTIK ITU DENGAN JILBAB)
BIDANG KEGIATAN:
PKM KEWIRAUSAHAAN


Diusulkan oleh :
1. Leny Meliza Utami		1401414014 /2014
2. Faza Nawfal Bashir		1511413121/2013
3. Inaa Yatunnisa		1401414002/2014
4. Mevy Qonita			1401414003/2014





UNIVERSITAS NEGERI SEMARANG
SEMARANG
TAHUN 2015














HALAMAN PENGESAHAN

	1.
	Judul Kegiatan
	: Titi DJ 

	
	
	  ( Cantik itu dengan Jilbab)

	2.
	Bidang Kegiatan
	: PKM-K

	3.
	Ketua Pelaksana Kegiatan
	

	a.
	Nama Lengkap
	:Leny Meliza Utami

	b.
	NIM
	:1401414014

	c.
	Jurusan
	:Pendidikan Guru Sekolah Dasar

	d.
	Universitas
	:Universitas Negeri Semarang

	e.
	Alamat Rumah
	:Jalan Porong Gang Berkah RT 4

	
	
	RW 5 Kebondalem Pemalang

	f.
	No. HP
	:085842240095

	g.
	Alamat email
	:leny_utami@yahoo.co.id















4.   Anggota pelaksana kegiatan              :4 orang
5.   Dosen Pendamping
	
	a.   Nama Lengkap dan Gelar
	:Drs. Sukardi, M.Pd

	
	b.   NIDN
	:0011055905

	
	c.   Alamat Rumah dan No. Tel/HP
	:Tegalsari RT 5 RW 11 Tambakaji

	
	
	Ngalian Semarang/08156692354

	6.
	Biaya Kegiatan Total
	

	
	a.   Dikti
	:Rp 3.550.000 ,-

	
	b.   Sumber lain
	:

	7.
	Jangka Waktu Pelaksanaan
	:6 Bulan


Semarang, 5 Juni 2015
Menyejutui
Ketua Jurusan PGSD FIP                                          Ketua Pelaksana Kegiatan



Dra. Hartati, M.Pd                                                           Leny Meliza Utami
NIP. 195510051980122001                                             NIM. 1401414014

Pembantu Rektor Bidang Kemahasiswaan                      Dosen Pembimbing



Dr. Bambang Budi Raharjo, M.Si                                     
      NIP. 196012171986011001	    NIP.
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RINGKASAN

	Titi DJ adalah singkatan dari Cantik itu dengan Jilbab. Ini adalah sebuah program dari komunitas untuk berwirausaha yaitu dengan menjual aneka jilbab untuk orang dewasa. Hal ini dilatarbelakangi dengan banyaknya kaum hawa yang mengenakan jilbab pada jaman sekarang ini. Tersedianya banyak corak, motif serta gaya yang menarik dan cantik namun tidak pasaran, tidak semua orang yang menginginkannya bisa mendapatkannya. Untuk itu, Titi DJ menjawab persoalan tersebut yaitu mempermudah para mahasiswi dalam mendapatkan atau membeli jilbab yang masa kini sesuai dengan keinginan mereka.
Dalam kinerjanya, yaitu penjualan jilbab, ada beberapa tahap yaitu pemesanan barang, pemasaran secara langsung baik dengan stand atau dari mulut ke mulut sampai pada pemasaran secara online yang dilakukan oleh mahasiswa yang bersangkutan.
Target utama yang diharapkan adalah para mahasiswi PGSD UNNES, namun tidak menutup kemungkinan pula jika diluar mahasiswi dapat membelinya. Selain itu dengan adanya pemasaran secara online, maka konsumen pun akan lebih luas lagi yaitu bisa menjangkau yang berada di luar kota
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BAB I
PENDAHULUAN



A. Latar belakang
Mengenakan hijab pada zaman sekarang seakan-akan sudah menjadi hal yang umum bagi kaum hawa. Di kampus PGSD UNNES yang terletak di jalan beringin raya no. 15, Wonosari, Ngaliyan, Semarang misalnya. Sebagian besar mahasiswa adalah perempuan, bahkan hampir seluruhnya mengenakan hijab. Terlebih apabila kita ketahui, bahwa sekarang ini mengenakan jilbab sedang trendy-trendynya. Ya, banyaknya model pilihan yang unik, menarik dan lucu membuat siapa saja yang melihat ingin mengenakannya supaya tampil lebih cantik. Karena hampir setiap hari dikenakan, tidak mungkin pula mereka menggunakan jilbab yang itu-itu saja.
Namun, kadang-kadang para mahasiswi ini kesulitan untuk mencari jilbab yang bermotif menarik dan tidak pasaran. Banyaknya toko jilbab yang ada di area sekitar kebanyakan menyediakan aneka jilbab yang pasaran dan tidak berkualitas sehingga kurang percaya diri jika dikenakan. Untuk itu, mahasiswi membutuhkan semacam reseller jilbab berkualitas sebagai sarana yang dapat memudahkan mereka dalam membeli jilbab. Mahasiswi tidak perlu repot-repot berkendara, karena hanya tinggal memesan barang yang sudah ready saja. Tempatnya terjangkau, dan dapat memilih motif mana yang disuka. Dari itu, Titi DJ (Cantik itu dengan Jilbab) hadir dengan segala macam bentuk jilbab mulai dari jilbab khimar, pasmina, segi empat polos/motif, jilbab instan, dan sekaligus mengajak mahasiswi muslimah agar tertarik untuk berhijab.
Dari latar belakang di atas, kami mengimplementasikannya dengan mendirikan semacam komunitas kecil yang menjual aneka jilbab yang bisa dipasarkan secara langsung ataupun lewat social media seperti facebook, twitter ataupun instagram.

B. Perumusan Masalah
	Dari latar belakang diatas dapat dirumuskan masalah
1. Bagaimanakah mahasiswi PGSD UNNES Ngaliyan Semarang?
2. Apa  sajakah  faktor  pendorong  pendirian  komunitas Titi DJ di kampus PGSD UNNES Ngaliyan Semarang?
3. Bagaimanakah sistematika Titi DJ?
4.  Bagaimanakah  keunggulan  Titi DJ  dibandingkan  Toko Jilbab  atau Toko Online Jilbab lainnya?

C. Tujuan Program
Tujuan kegiatan kewirausahaan “Titi DJ” adalah
1. Melatih mahasiswa dalam berwirausaha
2. Meningkatkan soft skill mahasiswa
3. Memperoleh laba bersih dari kegiatan berwirausaha

D. Luaran
Luaran yang dharapkan dari program ini ialah mahasiswa dapat manarik perhatian mahasiswi untuk berhijab dengan membeli jilbab yang sudah dipastikan terjaga mutu dan kualitasnya  serta memperoleh keuntungan maksimal dari penjualan produk sesuai kurun waktu yang telah ditetapkan.

E. Kendala 
Masalah-masalah yang dapat muncul selama proses adalah sebagai berikut.
1. Mahasiswa harus mencari supplier yang menyediakan barang
2. Mahasiswi  terkadang terlalu menutup diri untuk ditawari produk
3. Manajemen waktu yang sangat sulit antara mahasiswa satu dengan mahasiswa yang lainnya 

F. Manfaat Kegiatan
1. Melatih mahasiswa dalam berwirausaha.
2. Melatih mahasiswa terjun ke lingkungan masyarakat






















BAB II
GAMBARAN UMUM RENCANA USAHA


Munculnya banyak model-model baru yang mengenalkan aneka gaya dalam berjilbab membuat siapa saja (kaum hawa) merasa ingin tampil cantik pula seperti mereka. Dengan begitu, sekarang ini lebih banyak perempuan yang mengenakan jilbab supaya bisa tampil cantik namun tidak sedikit pula untuk merubah dirinya menjadi lebih baik dengan menutup auratnya.
Tidak sedikit pula supplier-suplier jilbab baru bermunculan di kancah nasional ini. Namun sayangnya, keberadaan mereka yang kebanyakan orang tidak mengenallah yang menjadikan kendala. Padahal para pemburu jilbab hari ke hari semakin bertambah, membeli jilbab sekarang ini seakan sudah menjadi cemilan kaum perempuan yang berjilbab, tidak terkecuali bagi mahasiswi berjilbab yang setiap hari harus mengenakannya. Apabila ada Titi DJ di kampus, tentu saja akan memudahkan mereka dalam membeli jilbab yang bagus dan lucu dan manis. Seperti salah satu keunggulan Titi DJ ini, yaitu memberikan pelayanan yang memuaskan dan selalu ada di saat mahasiswi membutuhkan, asalkan yang mereka inginkan benar-benar sudah tersedia Selain dapat dibeli secara empat mata, komunitas Titi DJ ini juga mengadakan penjualan lewat via online seperti facebook, twitter sampai instagram.

A. Peluang Pasar dan Analisis Ekonomi Usaha
Penyediaan jilbab yang cantik, berkualitas dan tidak pasaran sangat sulit dijumpai para mahasiswi PGSD UNNES Ngaliyan, terlebih dengan padatnya perkuliahan mereka sehingga tidak sedikit yang benar-benar membutuhkan waktu yang luang apabila ingin membeli jilbab yang bagus-bagus. Dengan alasan ini, memunculkan peluang usaha yakni menyediakan aneka jilbab yang kekinian yang sejatinya dicari-cari mahasiswi sekarang. Oleh para mahasiswa, bisa menjadi ikatan kerja sama dengan mempromosikan produk ke mahasiswi lain sehingga pemasaran bisa berjalan sebagai mana mestinya. Peluang semakin besar mengingat ruang dunia pemasaran yang sangatlah luas. Selain kerja sama di mulut ke mulut, kegiatan pemasaran juga dapat dilakukan dengan menghadirkannya di social media. Peluang usaha semakin terbuka lebar.

Berikut adalah analisis keuangan dan pendapatan.
Mengenai harga produk yang ditawarkan tidaklah harus mahal karena begitu motifnya yang bagus. Harga disesuaikan dengan pengeluaran yang ada. Harga dinyatakan valid jika harga yang sudah disetujui juga sudah termasuk profit di dalamnya.
Target jilbab periode pertama (3 bulan sekali):
		Jilbab khimar			: 10 buah
		Jilbab segiempat rawis polos	: 25 buah
		Jilbab segiempat motif	: 25 buah
		Pasmina			: 20 buah
		Jilbab instan			: 25 buah
Harga satuan jilbab			: 
		Jilbab khimar			: Rp 65.000
		Jilbab segiempat rawis polos	: Rp 30.000
		Jilbab segiempat motif	: Rp 30.000
		Pasmina			: Rp 25.000
		Jilbab instan			: Rp 35.000

Total penjualan	= 
		Jilbab khimar			: Rp 65.000 x 10 buah= Rp 650.000
		Jilbab segiempat rawis polos	: Rp 30.000 x 25 buah= Rp 750.000
		Jilbab segiempat motif	: Rp 30.000 x 25 buah= Rp 750.000
		Pasmina			: Rp 25.000 x 20 buah= Rp 500.000
		Jilbab instan			: Rp 35.000 x 25 buah= Rp 875.000
			= Rp 3.525.000,-
Target produksi selama satu tahun
	Jika setiap 3 bulan sekali dapat mengganti 105 jilbab dengan motif atau corak yang berbeda, maka dalam kurun waktu satu tahun dapat diperoleh pendapatan sebesar Rp 14.100.000,-

Laba Bersih (satu tahun)
Biaya pembelian jilbab	=
		Jilbab khimar			: Rp 55.000 x 10 buah= Rp 550.000
		Jilbab segiempat rawis polos	: Rp 25.000 x 25 buah= Rp 625.000
		Jilbab segiempat motif	: Rp 25.000 x 25 buah= Rp 625.000
		Pasmina			: Rp 20.000 x 20 buah= Rp 400.000
		Jilbab instan			: Rp 30.000 x 25 buah= Rp 750.000
		Total = Rp 2.950.000,-
Biaya plastik	= Rp 50.000,-
Biaya transportasi= Rp 250.000.-
Biaya ongkir	= Rp 100.000,-
Total 		= Rp 3.350.000,-

Biaya promosi			= Rp 200.000,-
Biaya Operasional		= Biaya Produksi+Biaya promosi 
= Rp 3.550,000,-

Laba		= Pendapatan Bruto (satu tahun) – Biaya
Operasional
= Rp 14.100.000 - 3.550.000
= Rp 10.550.000,-

Karena pemasaran dilakukan oleh sejumlah mahasiswa, kemungkinan biaya yang dikeluarkan juga tidak banyak. Bahkan jikalau bisa, kegiatan pemasaran dilakukan secara sukarelawan sehingga meminimkan pengeluaran.
Jika usaha ini terus berlanjut, kegiatan pemasaran akan dilakukan secara online melalui sosial media seperti facebook, twitter dan instagram. Mengingat teknik sekarang yang canggih, kegiatan pemesanan tersebut dapat terlaksana sesuai dengan permintaan dan ketersediaan barang.
































BAB III
METODE PELAKSANAAN


A. Teknik, Tahapan Pekerjaan dalam Menyelesaikan Permasalahan
Dalam proses prnjualan jilbab, pertama-tama yang dilakukan adalah memesan jilbab pada supplier terpercaya dengan persetujuan bersama antar anggota Titi DJ.
Proses pemesanan bisa dilakukan secara langsung pada toko jilbab terpercaya dan berkualitas namun tidak menutup kemungkinan jika dilakukan secara online apabila ketersediaannya lebih baik dan sesuai dengan apa yang diharapkan.
Mengenai teknik pemasaran, ada dua, yakni pemasaran langsung dan pemasaran tidak langsung. Pemasaran langsung dilakukan oleh mahasiswa yang langsung terjun ke tempat sasaran dengan menjual jilbab di kampus atau dengan dengan bantuan teman dari mulut ke mulut sehingga keberadaannya bisa terjangkau bagi mahasiswi yang berminat untuk membeli. Sementara kegiatan pemasaran tidak langsung dilakukan dengan melakukan pemesanan secara online, pemasaran jenis ini juga memperluas penjualan karena dapat menjangkau pembeli yang jauh dari jangkauan dan tidak hanya mahasiswi sasaran saja.
Bersama-sama semua anggota ikut serta saling bantu membantu agar proses pendapatan dan pemasaran barang dapat berjalan dengan baik.

B. Strategi Pemasaran
Strategi Pemasaran yang digunakan ada dua cara, yaitu:
1. Stand
Pendirian stand diadakan di halaman kampus yang tempatnya strategis.Agar sebuah promosi menarik perhatian, maka dalam kegiatan ini diperlukan orang-orang yang memang handal di bidang promosi.
2. On-line
Pembelian jilbab bisa dengan memesan secara online. Melalui jejaring sosial, seperti memostingkan jilbab lewat facebook, twitter atau instagram.

C. Estimasi Pencapaian Tujuan Program
Jika di kampus PGSD UNNES Ngaliyan jilbab sangat diminati, maka pemasaran produk dapat pula disebar luaskan lagi.
Jika di kampus PGSD UNNES Ngaliyan jilbab kurang diminati, maka distributor dapat mengajak berbagai pihak untuk ikut berpatisipasi agar produk laku di pasaran. Atau memasarkannya dalam bentuk online sehingga memungkinkan untuk mendapatkan lebih banyak pembeli.
Jika hal tersebut tidak juga berhasil, maka produk dapat dititipkan pada toko jilbab terdekat untuk dijual dengan harga yang lebih miring agar cepat laku.
BAB IV
BIAYA DAN JADWAL KEGIATAN



3.1 Anggaran Biaya
	
	Keterangan
	Rincian
	Jumlah

	1.
	Modal awal
1.Jilbab khimar	

2.Jilbab segiempat rawis polos

3.Jilbab segiempat motif

4.Pasmina


5.Jilbab instan		
	
10 buah
(@ Rp 55.000)

25 buah
(@ Rp 25.000)

25 buah
(@ Rp 25.000)

20 buah
(@ Rp 20.000)

25 buah
(@ Rp 30.000)
	
Rp 550.000,-


Rp 625.000,-


Rp 625.000,-


Rp 400.000,-


Rp 750.000,-

	2.
	Bahan Habis Pakai:
Plastic kresek

	
10 bungkus
(@ Rp 5.000,-)

	
Rp 50.000,-


	4. 
	Lain-lain :
Transportasi pembelian dalam kota

Transportasi pembelian luar
Ongkir pesan online

Lain-lain
	
Fulltank bensin



4 orang
(@ 60.000)
Rp 100.000

Rp 200.000
	
Rp 10.000,-



Rp 240.000,-

Rp 100.000

Rp 200.000

	Total
	Rp  3.550.000,-







4.2 Tahapan kegiatan


	
	






















Lampiran 1. Biodata Ketua, Anggota Kelompok, dan Dosen Pembimbing
Ketua Pelaksana Kegiatan

A. Identitas Diri
	1
	Nama Lengkap
	Leny Meliza Utami

	2
	Jenis Kelamin
	Perempuan

	3
	Program Studi
	PGSD

	4
	NIM
	1401414014

	5
	Tempat dan Tanggal Lahir
	Pemalang, 29 Agustus 1997

	6
	E-mail
	leny_utami@yahoo.co.id

	7
	Nomor HP.
	085842240095


B. Riwayat Pendidikan
	 
	SD
	SMP
	SMA

	Nama Institusi
	SDN 6 Kebondalem
	SMPN 2 Pemalang
	SMAN 1 Pemalang

	Jurusan
	 
	 
	IPA

	Tahun Masuk-Lulus
	2002-2008
	2008-2011
	2011-2014


C. Pemakalah Seminar Ilmiah/Oral Presentation
	No
	Nama Pertemuan Ilmiah/Seminar
	Judul Artikel Ilmiah
	Waktu dan Tempat

	1
	 Ujian Praktek 
	Manfaat Tertawa untuk Kesehatan
	Februari 2014 di SMAN 1 Pemalang

	2
	 
	 
	 

	3
	 
	 
	 


D. Penghargaan dalam 10 tahun Terakhir (dari Pemerintah, asosiasi atau institusi lainnya
	No.
	Jenis Penghargaan
	Intitusi Pemberi Penghargaan
	Tahun

	1
	Akademik,Non sertifikat,Juara 4 Lomba Matematika tingkat SD
	 
	2007

	2
	Non akademik, Non Sertifikat,Juara 2 Lomba Menggambar tingkat SD
	Tingkat SD
	2007

	3
	Non akademik, Non Sertifikat,Juara 1 Lomba Menggambar bhakti Perkemahan SD
	Perkemahan SD
	2008






Leny Meliza Utami
NIM. 1401414014

Anggota 1
A. Identitas Diri
	1
	Nama Lengkap
	Faza Nawfal Bashir

	2
	Jenis Kelamin
	Laki-laki

	3
	Program Studi
	Psikologi

	4
	NIM
	1511413121

	5
	Tempat dan Tanggal Lahir
	Boyolali, 2 Juni 1995

	6
	E-mail
	faza.nawfal@gmail.com

	7
	Nomor HP.
	085712546151



B. Riwayat Pendidikan
	 
	SD
	SMP
	SMA

	Nama Institusi
	SD Muhammadiyah 16 Surakarta
	MMTs PPMI Assalaam
	MMA Tajul Ulum Grobogan


	Jurusan
	 
	 
	IPS

	Tahun Masuk-Lulus
	2001-2007
	2007-2010
	2010-2013



C. Pemakalah Seminar Ilmiah/Oral Presentation
	Nama Pertemuan Ilmiah/Seminar
	Judul Artikel Ilmiah
	Waktu dan Tempat

	 
	
	

	 
	 
	 

	 
	 
	 




D. Penghargaan dalam 10 tahun Terakhir (dari Pemerintah, asosiasi atau institusi lainnya
	No.
	Jenis Penghargaan
	Intitusi Pemberi Penghargaan
	Tahun

	1
	Akademik, peringkat 1 paralel SMA kelas 1-3
	MA Tajul Ulum Grobogan 
	2010-2013

	2
	Akademik, peringkat 1 nilai matematika jurusan IPS, Bahasa dan Sastra
	MA Tajul Ulum Grobogan 
	2013

	3
	Akademik, Peringkat 1 UN IPS se kecamatan
	MA Tajul Ulum Grobogan 
	2013






Faza Nawfal Bashir
NIM. 1511413121



Anggota 2
A. Identitas Diri
	1
	Nama Lengkap
	Mevy Qonita

	2
	Jenis Kelamin
	Perempuan

	3
	Program Studi
	PGSD

	4
	NIM
	1401414003

	5
	Tempat dan Tanggal Lahir
	Pemalang, 10 September 1996

	6
	E-mail
	

	7
	Nomor HP.
	085742496833



B. Riwayat Pendidikan
	 
	SD
	SMP
	SMA

	Nama Institusi
	SDN 3 Kebondalem
	SMPN 2 Pemalang
	SMAN 1 Pemalang

	Jurusan
	 
	 
	IPS

	Tahun Masuk-Lulus
	2002-2008
	2008-2011
	2011-2014



C. Pemakalah Seminar Ilmiah/Oral Presentation
	Nama Pertemuan Ilmiah/Seminar
	Judul Artikel Ilmiah
	Waktu dan Tempat

	 
	
	Februari 2014 di SMAN 1 Pemalang

	 
	 
	 

	 
	 
	 



D. Penghargaan dalam 10 tahun Terakhir (dari Pemerintah, asosiasi atau institusi lainnya
	No.
	Jenis Penghargaan
	Intitusi Pemberi Penghargaan
	Tahun

	1
	
	 
	

	2
	
	
	

	3
	
	
	






Mevy Qonita
NIM. 2101414005



Anggota 3
A. Identitas Diri
	1
	Nama Lengkap
	Inaa Yatunnisa

	2
	Jenis Kelamin
	Perempuan

	3
	Program Studi
	PGSD

	4
	NIM
	1401414002

	5
	Tempat dan Tanggal Lahir
	Pemalang, 1 September 1996

	6
	E-mail
	

	7
	Nomor HP.
	085742648899





B. Riwayat Pendidikan
	 
	SD
	SMP
	SMA

	Nama Institusi
	SDN 
	SMP N 2 Pemalang
	SMAN 1 Pemalang

	Jurusan
	 
	 
	IPS

	Tahun Masuk-Lulus
	2002-2008
	2008-2011
	2011-2014



C. Pemakalah Seminar Ilmiah/Oral Presentation
	Nama Pertemuan Ilmiah/Seminar
	Judul Artikel Ilmiah
	Waktu dan Tempat

	 
	
	Februari 2014 di SMAN 1 Pemalang

	 
	 
	 

	 
	 
	 



D. Penghargaan dalam 10 tahun Terakhir (dari Pemerintah, asosiasi atau institusi lainnya
	No.
	Jenis Penghargaan
	Intitusi Pemberi Penghargaan
	Tahun

	1
	
	 
	

	2
	
	
	

	3
	
	
	






		Inaa Yatunnisa
NIM. 1401414002








Semua data yang isikan dan tercantum dalam biodata ini adalah benar dan dapat dipertanggungjawabkan secara hukum. Apabila di kemudian hari ternyata dijumpai ketidak-sesuaian dengan kenyataan, saya sanggup menerima sanksi.
Demikian biodata ini saya buat dengan sebenarnya untuk memenuhi salah satu persyaratan dalam pengajuan Hibah PKM.

Semarang, 5 Juni 2015
Pengusul


Leny Meliza Utami


















Lampiran 2. Justifikasi Anggaran Kegiatan
1. Modal Awal
	Material
	Justifikasi Pemakaian
	Kuantitas
	Harga Satuan (Rp)
	Jumlah (Rp)

	1.Jilbab khimar
2.Jilbab segiempat rawis polos
3.Jilbab segiempat motif
4.Pasmina
5.Jilbab instan		
	
	10 buah
25 buah

25 buah

20 buah
25 buah
	55.000,-
25.000

25.000

20.000
30.000
	550.000
625.000

625.000

400.000
750.000

	SUBTOTAL PEMAKAIAN (Rp)
	2.950.000


2. Bahan Habis Pakai
	Material
	Justifikasi Pemakaian
	Kuantitas
	Harga Satuan (Rp)
	Jumlah (Rp)

	Plastik kresek
	
	10 bungkus
	5.000,-

	50.000

	SUBTOTAL PEMAKAIAN (Rp)
	50.000,-



3. Perjalanan
	Material
	Justifikasi Pemakaian
	Kuantitas
	Harga Satuan (Rp)
	Jumlah (Rp)

	Bensin Motor
	
	2 liter
	5.000

	10.000

	Bus 
	
	4 orang
	60.000
	240.000

	SUBTOTAL PEMAKAIAN (Rp)
	250.000





4. Lain-lain
	Material
	Justifikasi Pemakaian
	Kuantitas
	Harga Satuan (Rp)
	Jumlah (Rp)

	Ongkir pesan online
	
	
	100.000

	100.000

	Biaya Resiko dan promosi
	
	
	
	200.000

	SUBTOTAL PEMAKAIAN (Rp)
	300.000,-










Lampiran 3. Susunan Organisasi Tim Kegiatan dan Pembagian Tugas

	No.
	Nama/NIM
	Program Studi
	Bidang Ilmu
	Alokasi Waktu (jam/minggu)
	Uraian Tugas

	1.
	Leny Meliza Utami/1401414014
	PGSD
	Ilmu Pendidikan
	5 jam/minggu
	Pemesan jilbab sekaligus pemasaran langsung

	2.
	Mevy Qonita/1401414003
	PGSD
	Ilmu Pendidikan
	5 jam/minggu
	Pemesan jilbab sekaligus pemasaran langsung

	3.
	Faza Nawfal Bashir/1511413121
	Psikologi
	Ilmu Pendidikan
	5 jam/minggu
	Pemasaran via online

	4.
	Inaa Yatunnisaa/1401414002
	PGSD
	Ilmu Pendidikan
	5 jam/minggu
	Pemesan jilbab sekaligus pemasaran langsung









Pemesanan langsung di tokog


Pemesanan online


Pemasaran langsung di lapangan


Pemasaran via online


Diskusiusi 
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