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RINGKASAN



Mokaf (Modified  Cassava Flavor) merupakan tepung yang dihasilkan dari singkong yang biasanya tepung ini hanya digunakan untuk campuran untuk membuat nasi (red: nasi tiwul) karena kandungan karbohidrat yang besar di dalamnya. Ketika mokaf hanya dimanfaatkan untuk campuran membuat nasi tiwul maka memiliki nilai jual yang sangat kecil.
	Kontribusi dari kegiatan ini adalah merealisasikan produk kue brownis berkualitas, murah, dan enak dengan memanfaatkan potensi lokal hasil panen petani di Desa Lerep, Kabupaten Semarang. Hasil panen yang melimpah dari singkong dan buah nangka yang banyak namun karena terbatasnya pengetahuan masyarakat, mereka hanya memanfaatkan singkong untuk membuat nasi tiwul sedangkan buah nangka hanya mereka jual dengan harga murah di pinggir jalan ketika musim panen telah tiba. Program ini juga mempunyai tujuan jangka panjang yaitu untuk mengembangkan usaha Bro Marana (Brownis Mokaf Rasa Nangka) menjadi usaha bisnis berskala besar. Peluang bisnis dari usaha Bro Marana ini sangat menjanjikan karena sampai hari ini belum ada usaha yang memanfaatkan pemanfaatan tepung singkong yang dipadukan dengan buah nangka untuk membuat produk kue yang enak dan berkualitas. Apalagi tak dapat dipungkiri juga kini harga brownis di pasaran sangat mahal, dari hari ke hari kian naik harganya dan hal tersebut semakin mempersulit masyarakat kalangan ekonomi menengah ke bawah untuk bisa menikmati enaknya kue brownis. Maka dari itu, dengan harga yang lebih terjangkau, namun tetap memiliki nilai saing pada rasa dan kualitas, Bro Marana mampu bersaing dengan produk kue lain yang ada di pasaran.
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BAB I PENDAHULUAN

1.1  Latar Belakang Masalah
(belum selesai ...)

1.2 Perumusan Masalah
	Dari latar belakang di atas, dapat dirumuskan beberapa masalah penting berikut ini : 
1.   Bagaimana kontinuitas dari ketersediaan bahan baku singkong dan nangka?
2.   Bagaimana proses pemasaran produk “Bro Marana” kepada konsumen?

1.3 Tujuan
Tujuan dari adanya program ini adalah:
1. Menciptakan suatu produk kue brownis dengan kualitas yang baik tetapi memiliki harga yang terjangkau bagi para petani.
2. Memanfaatkan hasil panen singkong dan buah nangka yang melimpah di Kabupaten Semarang yang hingga kini belum digunakan secara optimal oleh masyarakat sekitar.

1.4 Luaran Yang Diharapkan
Luaran dari program ini tentulah untuk peluang bisnis, karena saat ini permasalahan yang dihadapi oleh para petani tidaklah sedikit. Salah satunya adalah mereka hanya menjual hasil panen singkong mereka dalam bentuk mentah kepada pasar dengan harga yang sangat murah. Petani juga hanya menggunakan singkong untuk diambil tepungnya guna membuat nasi tiwul yang memang secara ekonomis hanya untuk dikonsumsi sendiri dan tidak memiliki nilai jual ekonomis yang tinggi. Begitu pula dengan buuah nangka yang begitu melimpah ketika musim panen tiba. Petani buah nangka hnaya menjual hasil panen buah mereka di pinggir jalan dan hasil dari penjualan juga tidak seberapa. Hal tersebut menjadi permasalahan di Desa Lerep karena masyarakat sana hanya memiliki tingkat pendapatan yang rendah apabila hanya mengandalkan penjualan hasil pertanian secara konvensional.
 Produk ini kami beri brand “Bro Marana”, dengan brand tersebut diharapkan akan menambah daya tarik konsumen dan menambah keunikan dari produk yang kami buat ini. Produk ini memiliki banyak keunggulan yakni memiliki rasa yang khas namun tetap berkualitas di lidah dibandingkan dengan produk kue brownis yang terbuat dari tepung beras sehingga peluang usaha ini begitu terbuka lebar, dimana bisa bersaing dengan kue brownis yang berbahan dari tepung beras yang memiliki harga yang cukup mahal dibanding produk dari kami.
Produk dari kami adalah kue brownis yang berbahan dasar dari tepung singkong (mokaf)serta dipadukan dengan rasa buah nangka yang juga kami beri desain logo dari produk “Bro Marana” kami. Kami yakin dengan brand “Bro Marana” ini , nilai jual dan daya tarik dari produk kue brownis yang enak namun terjangkau kami ini mampu bersaing di pangsa pasar dan diterima dengan baik oleh masyarakat sebagai alternatif baru untuk beralih dari konsumsi kue brownis dari tepung beras yang relatif lebih mahal ke produk kami yang enak, berkualitas, namun lebih bersahabat di dompet yaitu“Bro Marana”.

1.5 Kegunaan
Dengan dibuatnya produk “BRO MARANA” ini, maka diharapkan memberikan manfaat bagi berbagai kalangan yaitu:
1. Bagi petani
Manfaat untuk petani tentunya menjadi pilihan petani sebagai upaya untuk memanfaatkan hasil pertanian singkong dan nangka secara optimal serta memiliki nilai jual yang lebih tinggi dibandingkan mereka menjual langsung hasil panen mereka tanpa mengolahnya terlebih dahulu.Selain Dengan demikian maka secara positif dapat memberikan manfaat besar bagi petani yaitu meningkatkan pendapatan dan taraf hidup para petani.

2. Bagi masyarakat
Membuka lapangan pekerjaan, karena jika usaha ini berkembang tentunya akan menyerap tenaga kerja untuk pegawainya, sehingga dapat mengurangi angka pengangguran di masyarakat.

3. Bagi pemerintah
Membantu pemerintah dalam mengurangi pencari pekerjaan, justru disini usaha akan menciptakan lapangan pekerjaan baru, yang berdampak pada upaya pengentasan pengangguran dan kemiskinan sehingga taraf kehidupan Indonesia pun meningkat.


BAB II GAMBARAN UMUM RENCANA USAHA


2.1 Analisis Produk
	(belum selesai ...)

2.2 Analisis Pemasaran
	Untuk pemasaran kami lakukan dengan melakukan promosi ke masyarakat terlebih dahulu, yaitu melalui kelompok ibu-ibu PKK yang ada di berbagai wilayah. Mengapa perlu dilakukan promosi yaitu untuk memperkenalkan produk kami langsung kepada sasaran konsumen, yaitu masyarakat. Untuk meyakinkan konsumen, promosi tidak hanya dilakukan secara langsung ke sasaran konsumen melainkan juga melalui media online seperti facebook, twitter, lalu website yang nantinya akan kami link ke jejaring sosial. Lalu melaui media konvensional seperti pamflet dan spanduk yang kami sebar di tempat- tempat keramaian seperti pinggir jalan raya, pasar tradisional, tempat-tempat strategis yang dianggap ramai pengunjung seperti di pinggir jalan raya atau di sekitar pasar di Kabupaten Semarang sehingga banyak masyarakat yang melihatnya dan tempat keramaian yang lainnya.
	Untuk memperluas pemasaran, kami juga akan melakukan kerjasama dengan berbagai Koperasai dan toko kelontong di wilayah tertentu untuk membantu pendistribusian produk kami kepada konsumen.

2.3 Analisis Keuangan
	Untuk analisis keuangan akan dilakukan dengan dua cara yaitu proyeksi laba rugi dan perhitungan laba dalam sekali produksi.
a. Proyeksi Laba Rugi
· Proyeksi Keuntungan
Tabel Bahan Produksi  per kemasan
	No.
	Nama Barang
	Harga Satuan
	Jumlah
	Total Harga

	1.
	Kemasan
	Rp. 2.000,00/buah
	25 buah
	Rp. 50.000,00

	2.
	Singkong
	Rp. 2.000/karung
	10 karung
	Rp. 20.000,00

	3.
	Buah Nangka
	Rp. 5.000/buah
	15 buah
	Rp. 75.000,00

	Jumlah
	Rp. 145.000,00



· Berdasarkan data tabel di atas akan diproduksi 25 kemasan“BRO MARANA” yang berasal dari 10 karung bahan produksi singkong dan 15 buah nangka.
· Jika harga tiap kemasan “BRO MARANA” adalah Rp. 20.000,00 maka 25 kemasan x Rp. 20.000,00 = Rp. 500.000,00
· Untuk analisis keuntungan sendiri jika dalam satu bulan kita berhasil menjual 25 kemasan saja omset kasar yang kita terima sebesar Rp. 500.000,00 dengan biaya habis produksi = Rp. 145.000,00
· Keuntungan bersih yang kita dapatkan dalam satu bulan jika berhasil menjual 25 kemasan “BRO MARANA” adalah  Rp. 500.000,00 - Rp. 145.000,00 = Rp. 355.000,00
· Bisa dipastikan setiap 3 bulan sekali akan memperoleh keuntungan yang cukup besar. Jika setiap orang dalam 3 bulan ditarget membeli 5 kemasan dan jumlah target pembeli semisal 50 orang maka akan mendapat untung sekitar Rp. 3.550.000,00

· Proyeksi Kerugian
Dalam usaha kue brownis “BRO MARANA”, kami yakin resiko kerugian dari bisnis ini kecil, jika ada kerugian itu hanya karena kurangnya promosi, sehingga produk kami ini kurang begitu dimengerti oleh masyarakat luas. Meskipun demikian kami sangat optimis usaha ini akan mampu bersaing dengan produk lainnya, khususnya dengan produk kue brownis yang terbuat dari tepung beras karena dengan tepung beras memiliki harga yang lebih mahal dibandingkan produk kami.

b. Perhitungan Laba dalam Sekali Produksi
	Keuntungan bersih yang kita dapatkan dalam sekali produksi jika berhasil menjual 250 kemasan “BRO MARANA”adalah Rp. 5.000.000,00 - Rp. 1.450.000,00 (biaya produksi) = Rp. 3.550.000,00 (setiap tiga bulan sekali).



BAB III METODE PELAKSANAAN PROGRAM

3.1 Tempat Pelaksanaan
	Untuk pelaksanaan wirausaha akan bertempat di Sekaran, Gunungpati, Semarang (Sekitar kampus Unnes), kami memilih tempat disini, karena alasan untuk memudahkan aktivitas antara berwirausaha dan kuliah. Untuk proses pemasaran bisa dilakukan sebulan sekali untuk mengefektifkan biaya operasionalnya.
a. Persiapan Alat dan Bahan
Adapun alat yang digunakan antara lain:
· Mesin Pemanas (Oven)
· Mixer
· Baskom
· Loyang persegi panjang
· Loyang Persegi
· Sendok makan
· Nampan plastik
· Pisau
· Kuas
· Panci kecil
· Timbangan analitik
Adapun bahan yang digunakan antara lain:
· 150 g  tepung singkong
· 25 g tepung terigu
· 100 g gula pasir
· 15 g coklat bubuk
· 200g dark coklat
· 185 g margarine
· 4 butir telur
· ½ sdt baking powder
· ½ bungkus vanili


b. Pelaksanaan
Cara pembuatan pestisida alami “Bro Marana” ini antara lain sebagai berikut:
1) Persiapan Bahan
a) Pertama menyiapkan alat dan bahan yang digunakan
2) Pengolahan Bahan
a) Campurkan tepung terigu, tepung singkong  (mokaf), coklat bubuk, baking powder dan vanili.
b) Kocok telur dan gula pasir sampai mengembang.
c) Kemudian tambahkan  campuran tepung singkong (mokaf) lalu aduk rata.
d) Lelehkan coklat tambahkan margarine aduk rata.
e) Campurkan adonan tepung da telur dengan lelehan coklat tersebut, lalu masukan ke dalam Loyang yang sudah di olesi dengan margarine dan dilapisi dengna kertas roti, taburi dengan nagka yang sudah di potong diatasnya.
f) Panggang dalam oven dengan suhu 180o C selama 40 menit.
c. Pemasaran
Sasaran pemasaran yaitu:
1) Masyarakat
Caranya dengan menawarkannya kepada ibu-ibu PKK, siswa di sekolah, serta masyarakat di tempat keramaian mengenai produk yang telah dihasilkan.
2) Tempat Pemasaran
· Koperasi
· Toko Kelontong
· Mitra Tani
d. Promosi
		Promosi dilakukan melalui pemasangan pamflet serta brosur di kawasan jalan serta beberapa di daerah sekitar Semarang yaitu daerah-daerah persawahan.
e. Evaluasi
		Evaluasi ini dilakukan untuk mengetahui tingkat daya beli masyarakat terhadap produk yang dihasilkan, mengevaluasi komentar-komentar konsumen terhadap produk yang dipasarkan, dan memperbaiki atau menyempurnakan produk sesuai dengan selera.


BAB IV BIAYA DAN JADWAL  KEGIATAN

4.1 Anggaran Biaya
	No.
	Jenis Pengeluaran
	Biaya (Rp)

	1.
	Bahan Habis Pakai
	Rp. 1.450.000,00

	2.
	Peralatan Penunjang PKM
	Rp. 7.000.000,00

	3.
	Perjalanan
	Rp. 2.000.000,00

	4.
	Lain-lain
	Rp.    850.000,00

	Jumlah
	Rp. 11.300.000,00



Untuk rincian biayanya terlampir di bagian lampiran.

4.2 Jadwal Kegiatan
Adapun rincian jadwal kegiatan adalah sebagai berikut
	No.
	Jenis Kegiatan
	BLN I
	BLN II
	BLN III
	BLN IV

	
	
	1
	2
	3
	4
	1
	2
	3
	4
	1
	2
	3
	4
	1
	2
	3
	4

	1
	Penyediaan perlengkapan
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	

	2
	Pembuatan produk kue brownis“Bro Marana”
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	

	3
	Mencari tempat dan dekorasi tempat usaha 
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	

	4
	Promosi media online
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	

	5
	Promosi konvensional melaluipromosi, penyebaran brosur dan spanduk
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	

	6
	[bookmark: _GoBack]Proses menjalankan usaha
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	

	7
	Evaluasi
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	

	8
	Penyusunan laporan 
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	


	

DAFTAR PUSTAKA

(belum selesai ...)





LAMPIRAN 1

Biodata Ketua dan Anggota Pelaksana 
1. Ketua Pelaksana
Nama Lengkap		:  Yonif Efendi
NIM				:  5302412010
Jenis Kelamin			:  Laki-laki
Tempat, Tanggal Lahir	:  Wonogiri, 24 Januari 1994
Program Studi	:  Penddidikan Teknik Informatika dan
	   Komputer
No. Telp/HP			:  089673375560
Email				:  yonif_efendi@ymail.com
Riwayat Pendidikan
	
	SD
	SMP
	SMA

	Institusi
	SD N 2 Sidoharjo
	SMP N 1 Sidoharjo
	SMA N 1 Jatisrono

	Program
	-
	-
	IPA

	Tahun masuk-lulus
	2000-2006
	2006-2009
	2009-2012



Semua data yang saya isikan dan tercantum dalam biodata ini adalah benar dan dapat dipertanggungjawabkan secara hukum. Apabila di kemudian hari ternyata dijumpai ketidak-sesuaian dengan kenyataan, saya sanggup menerima sanksi.

Demikian biodata ini saya buat dengan sebenarnya untuk memenuhi salah satu persyaratan dalam pengajuan usulan PKM-K.

  Semarang,   September 2015
						                     Ketua Pelaksana



							         (Yonif Efendi)
							       NIM. 5302412010


2. Anggota 1
Nama Lengkap		:  Catur Khasnawati		
NIM				:  5401412005
Jenis Kelamin			:  Perempuan
Tempat, Tanggal Lahir	:  Purbalingga, 15 Oktober 1994
Program Studi			:  Pendidikan Tata Boga
No. Telp/HP			:  085726534135
Email				:  
Riwayat Pendidikan
	
	SD
	SMP
	SMA

	Institusi
	
	
	

	Program
	-
	-
	-

	Tahun masuk-lulus
	2000-2006
	2006-2009
	2009-2012



Semua data yang saya isikan dan tercantum dalam biodata ini adalah benar dan dapat dipertanggungjawabkan secara hukum. Apabila di kemudian hari ternyata dijumpai ketidak-sesuaian dengan kenyataan, saya sanggup menerima sanksi.

Demikian biodata ini saya buat dengan sebenarnya untuk memenuhi salah satu persyaratan dalam pengajuan usulan PKM-K.

  Semarang,    September 2015
						                         Anggota 1



						               (Catur Khasnawati)
							      NIM. 4201414021



3. Anggota 2
Nama Lengkap		:  Lukman Hakim
NIM				:  5202414005
Jenis Kelamin			:  Laki-laki
Tempat, Tanggal Lahir	:  Cilacap, 17 Mei 1995
Program Studi	:  Pendidikan Teknik Otomotif
No. Telp/HP			:  081802812842
Email				:  elhakim1917@gmail.com
Riwayat Pendidikan
	
	SD
	SMP
	SMA

	Institusi
	SDN 1 Ciporos
	SMPN 1 Cimanggu
	SMKN 1 Karangpucung

	Program
	-
	-
	Otomotif

	Tahun masuk-lulus
	2002-2008
	2008-2011
	2011-2014



Semua data yang saya isikan dan tercantum dalam biodata ini adalah benar dan dapat dipertanggungjawabkan secara hukum. Apabila di kemudian hari ternyata dijumpai ketidak-sesuaian dengan kenyataan, saya sanggup menerima sanksi.

Demikian biodata ini saya buat dengan sebenarnya untuk memenuhi salah satu persyaratan dalam pengajuan usulan PKM-K.

  Semarang,    September 2015
						                       	Anggota 2



							      (Lukman Hakim)
							     NIM. 5202414005



DOSEN PENDAMPING

a. Nama Lengkap dan Gelar	:	Drs. Said Sunardiyo, M.T
b. NIP				:	196505121991031003
c. Jenis Kelamin		:	Laki-laki
d. Agama			:	Islam
e. Status Pernikahan		:	Menikah
f. Alamat			:	Jl. Stonen Timur 69 Gajahmungkur,
						Semarang, Jawa Tengah
g. Jabatan Fungsional		:  	Lektor Kepala (01-04-2008)
h. Jabatan Struktural		:  	Kepala Lab. Jurusan Teknik Elektro
i. Fakultas			:  	Fakultas Teknik
j. Program Studi		:	Pendidikan Teknik Elektro – S1
k. Perguruan Tinggi		:	Universitas Negeri Semarang
l. Bidang Keahlian		:  	Bahan Listrik, Matematika Teknik
m. No. Telp/HP			:  	08157755154 



Dosen Pendamping



Drs. Said Sunardiyo M.T.
NIP. 196505121991031003 

LAMPIRAN II

Justifikasi Anggaran Kegiatan
1. Peralatan Penunjang
	No.
	Material
	Justifikasi Pemakaian
	Kuantitas
	Harga Satuan (Rp)
	Keterangan

	1.
	Sewa Tempat
	Perlengkapan
	1
	Rp. 3.000.000,00
	Rp. 3.000.000,00

	2.
	Mesin Pemanas (Oven)
	Peralatan
	1
	Rp. 4.000.000,00
	Rp. 4.000.000,00

	SUB TOTAL (Rp)
	Rp. 7.000.000,00




2. Bahan Habis Pakai
	No.
	Material
	Justifikasi Pemakaian
	Kuantitas
	Harga Satuan (Rp)
	Keterangan

	1.
	Singkong
	Bahan Baku
	100
	Rp. 2.000,00
	Rp. 200.000,00

	2.
	Buah Nangka
	Bahan Baku
	150
	Rp. 5.000,00
	Rp. 750.000,00

	3.
	Kemasan
	Packing
	250
	Rp. 2.000,00
	Rp. 500.000,00

	SUB TOTAL (Rp)
	Rp. 1.450.000,00




3. Perjalanan
	No.
	Material
	Justifikasi Pemakaian
	Kuantitas
	Harga Satuan (Rp)
	Keterangan

	1.
	Perjalanan Mencari Bahan-Bahan Baku
	Perjalanan Semarang ke Wonogiri dalam sekali PP
	2 orang
	Rp. 500.000,00
	Rp. 1.000.000,00

	2.
	Penyebaran Brosur
	Perjalanan
	4 orang
	Rp. 100.000,00
	Rp. 400.000,00

	3.
	Promosi
	Perjalanan
	4 orang
	Rp. 150.000,00
	Rp. 600.000,00

	SUB TOTAL (Rp)
	Rp. 2.000.000,00






4. Lain-lain
	No.
	Material
	Justifikasi Pemakaian
	Kuantitas
	Harga Satuan (Rp)
	Keterangan

	1.
	Penggandaan dan arsip
	Proposal
	4
	Rp. 50.000,00
	Rp. 200.000,00

	2.
	Pembuatan Laporan
	Proposal
	5
	Rp. 50.000,00
	Rp. 250.000,00

	3.
	Dokumentasi
	Peralatan
	1
	Rp. 400.000,00
	Rp. 400.000,00

	SUB TOTAL (Rp)
	Rp. 850.000,00

	TOTAL (KESELURUHAN)
	Rp. 11.300.000,00




LAMPIRAN III

Susunan Organisasi Tim dan Pembagian Tugas

	No.
	Nama / NIM
	Program Studi
	Bidang Ilmu
	Alokasi Waktu (jam/minggu)
	Uraian Tugas

	1.
	Yonif Efendi / 5302412010
	Pendidikan Teknik Informatika dan Komputer
	Teknik Elektro
	6 jam/minggu
	Ketua (Mengkoordinasi dan bertanggung jawab terhadap terlaksananya program)

	2.
	Catur Khasnawati / 5401412005

	Pendidikan Tata Boga
	Tata Boga
	6 jam/minggu
	Proses Produksi

	3.
	Lukman Hakim / 5202414005
	Pendidikan Teknik Otomotif
	Teknik Mesin
	6 jam/minggu
	Menyediakan dan menyiapkan peralatan penunjang kegiatan serta promosi pamflet, brosur, reklame serta di sosial media
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