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RINGKASAN
Proposal program kreativitas mahasiswa dengan judul ROBA “ML” (Roti Bakar Mau Lagi). Usaha roti bakar usaha roti bakar, makanan yang enak, nikmat, gurih, bergizi dan berprotein, keunggulan dari produk ini adalah bahan mudah di dapat dan tidak sulit di temukan. Dengan varian kombinasi rasa dan variasi warna, dengan berbagai varian rasa semoga membuat pelanggannya mau lagi, lagi, dan lagi. Sedangkan penggunaan singkatan “ML” agar terkesan menggelitik singkatan ML adalah “Mau Lagi”. Target utama dari program ini adalah utamanya mahasiswa PGSD Unnes Ngalian kemudian masyarakat sekitar dan masyarakat pengguna jalan tempat usaha kami berdiri. Tujuan yang hendak dicapai dalam program ini adalah:
1. Meningkatkan pemenuhan kebutuhan terhadap variasi pemilihan menu jajanan di sekitar kampus PGSD Ngalian Unnes.
2. Memberdayakan dan meningkatkan kreativitas dan soft skill kewirausahaan mahasiswa
3. Memberikan solusi jajanan yang mudah dijangkau, enak, murah, dan sehat.
Sedangkan metode pelaksanaan program sebagai berikut: metode pengumpulan data, survei bahan baku, sosialisasi kegiatan, pelaksanaan kegiatan, dan evaluasi kegiatan.




















BAB I
PENDAHULUAN
A. Latar Belakang Masalah
Era globalisasi yang semakin berkembang, membuat kita untuk semakin menyesuaikan diri terhadap perkembangan. Segala kemudahan bisa didapat. Namun berbeda dengan mereka (baca:Mahasiswa) yang memang terkendala sarana dan prasarana. Jika dilihat dari letak geografis kampus PGSD Ngalian UNNES. PGSD Ngalian terletak di Jalan Wonosari No. 15 Ngalian Semarang yang berada di tepi jalan namun masih dalam lingkup perkampungan. Kantin kampus yang masih terbatas mengakibatkan mahasiswa kesulitan untuk memenuhi kebutuhan makanan baik itu makanan ringan atau makanan sehari-hari. 
Selain itu, masih jarang penjual makanan di sekitar kampus. Penjual hanya ada ketika pagi sampai menjelang siang itupun terbatas hanya jajanan seperti somay, rujak, batagor dan tiap harinya hanya itu-itu saja. Menjelang malam di sekitar kampus makanan juga masih kurang. Mahasiswa yang menginginkan variasi menu makan harus menempuh jarak jauh karena pusat jajanan di Ngaliyan hanya ada di Kecamatan Ngalian lokasinya jauh dari Kampus PGSD. Bagi Mahasiswa yang tidak membawa kendaraan sangat mengganggu dan menjadi kendala. 
Dari alasan diatas, tercetuslah ide dari kami untuk membuat usaha “Roti Bakar ML”  karena jika dilihat dari segi peluang, usaha ini cukup menjanjikan selain karena mahasiswa PGSD  yang banyak, dekat kampus, dan menjadi alternatif variasi kebutuhan makanan ringan. “Roti Bakar ML” yaitu usaha roti bakar, makanan yang enak, nikmat, gurih, bergizi dan berprotein, keunggulan dari produk ini adalah bahan mudah di dapat dan tidak sulit di temukan, biaya awalnya juga tidak terlalu besar dengan variasi rasa, seperti: rasa susu,  rasa coklat, rasa coklat keju, rasa coklat susu keju, rasa  susu keju. 
Dengan Inovasi dari usaha ini adalah akan lebih mengkombinasikan lebih banyak lagi kombinasi rasa dan variasi warna, seperti : roti bakar dengan Kombinasi Nanas/Strawbery + Kacang, Kombinasi Nanas/Strawbery + Pisang, Kombanisi Nanas/Strawbery + Coklat .Kombinasi Nanas/Strawbery + Keju, Coklat + Coklat , Kombinasi Coklat + Pisang, Kombinasi Coklat + Kacang, Pisang + Pisang. Kacang + Kacang, Kombinasi Kacang + Pisang, Kombinasi Keju + Pisang, Kombinasi Keju + Coklat ,Kombinasi Keju + Kacang ,Keju + Keju, Special atau rasa coklat special, rasa keju special, rasa susu vanilla, dan coklat susu, dengan lebih banyak lagi variasi rasa yang lain. Kita sebut ML ini memang terkesan menggelitik sedangkan singkatan ML adalah “Mau Lagi”. Usaha roti bakar dengan berbagai varian rasa semoga membuat pelanggannya mau lagi, lagi, dan lagi.
B. Rumusan Masalah
1. Bagaimanakah keadaan PGSD Ngalian Unnes?
2. Apa sajakah faktor-faktor yang mengakibatkan sedikitnya pemenuhan variasi makanan ringan mahasiswa?
3. Bagaimanakah keadaan penjual makanan ringan dan makanan lain di sekitar PGSD Ngalian Unnes?
4. Apa sajakah faktor pendorong pendirian roti bakar “ML” di sekitar kampus PGSD Unnes Ngaliyan?
5. Bagaimanakah sistematika roti bakar “ML”?
6. Bagaimanakah keunggulan roti bakar “ML” dibandingkan roti bakar lain atau makanan lain di sekitar kampus PGSD Unnes Ngalian?
C. Tujuan
Tujuan yang hendak dicapai dalam program ini adalah
4. Meningkatkan pemenuhan kebutuhan terhadap variasi pemilihan menu jajanan di sekitar kampus PGSD Ngalian Unnes.
5. Memberdayakan dan meningkatkan kreativitas dan soft skill kewirausahaan mahasiswa
6. Memberikan solusi jajanan yang mudah dijangkau, enak, murah, dan sehat.
D. Luaran yang diharapkan
Dengan usaha roti bakar “ML” ini diharapkan dapat diperoleh luaran sebagai berikut:
1. Memberikan kemudahan kepada mahasiswa dalam mendapatkan jajanan yang mudah dijangkau dekat dengan kampus.
2. Memberikan variasi menu jajanan yang sehat, enak, dan terjangkau bagi kantong mahasiswa.
3. Management pelayanan e-laundry plus-plus yang baik dan tepat sasaran.
4. Peningkatan pendapatan bagi mahasiswa sehingga bisa menjadi insan yang mandiri.
E. Kegunaan
Kegunaan program ini adalah sebagai berikut :
1. Memberi sumbangan pemikiran kepada mahasiswa dalam mencari variasi menu jajanan yang sehat, enak, dan terjangkau bagi kantong mahasiswa.
2. Sebagai informasi untuk mengembangkan penelitian lebih lanjut.
3. Meningkatkan kreatifitas inovatif mahasiswa dalam menemukan hasil karya yang dapat dimanfaatkan.
4. Meningkatkan wawasan dan kemampuan mahasiswa dalam kreatifitas dan penalaran dengan pengembangan IPTEK.
BAB II
GAMBARAN UMUM RENCANA USAHA
A. Gambaran umum roti bakar “ML”
Kampus di Ngalian termasuk diarea perkampungan warga yang masih jarang penjual makanan, hanya ada beberapa warung makan yang jam bukanyapun terbatas. Mahasiswa yang ingin mencari menu jajanan harus menempuh jarak yang lumayan jauh dan kebanyakan mahasiswa tidak memiliki kendaraan untuk transport ke kecamatan Ngalian yang merupakan pusat jajanan selera rakyat (Pujasera). Roti bakar “ML” terdiri banyak varian rasa yang tentu memberikan banyak pilihan rasa pada pelanggan, posisi tempatnya yang dekat kampus sehingga mudah di jangkau dan harganya pas dikantong mahasiswa. Mahasiswa bisa melakukan pemesanan via sms, via telpon, via Line, via blackberry massanger, dan via facebook.  Dan yang menarik pemesanan tidak dikenakan ongkor kirim.
B. Keunggulan Roti Bakar “ML”
Roti bakar “ML” memberikan pelayanan dengan beberapa keunggulan yaitu sebagai berikut:
1. Varian rasa lebih banyak, sehat, enak, dan terjangkau.
2. Kemudahan pemesanan dan free ongkos kirim untuk mahasiswa yang berdomisili di sekitar kampus.
3. Jenis jajanan mahasiswa yang masih belum ada di sekitar kampus, bisa menjadi peluang usaha.
C. Prospek Usaha
Dapat disimpulkan, prospek usaha Roti Bakar “ML” masih sangat terbuka lebar. Hal ini dikarenakan usaha ini  merupakan inovasi baru yang belum ada saingan.Dalam menjalankan usaha memang selalu ada resiko yang tak sesuai dengan harapan. Dengan perencanaan yang matang maka usaha ini akan berjalan sesuai tujuan dan ancaman resiko tersebut akan dapat diminimalisir.
Rencana Produksi 3 bulan
a. Analisis keuangan
Diperkirakan setiap hari 1 gerobak mampu terjual roti sebanyak 10 buah. Maka selama 1 bulan untuk 1 gerobak diperkirakan = 10 x 30 hari : 300 roti. Pendapatan kotor 1bulan (harga roti terendah) = 300 roti x Rp.6000  = Rp. 1.800.000.

Pendapatan bersih 1 bulan = Pendapatan kotor – Pengeluaran Biaya keseluruhan
= Rp.1.800.000 – Rp.1.067.000
= Rp.733.000
Pendapatan sebesar Rp.733.000 adalah pendapatan dari harga jual roti terendah, sedangkan kita mempunyai bermacam–macam harga roti sesuai dengan rasa yang dinginkan ini dapat dilihat pada tabel daftar harga roti berikut ini :
b. Daftar Harga
Padahal dalam sehari roti yang terjual tidak selamanya index harga yang terendah, index harga roti yang terjual brevariasi sesuai dengan permintaan pembeli rasa apa yang pembeli inginkan. Sehingga bukan tak mungkin pendapatan bersih kita selama 1 bulan bisa mencapai lebih dari Rp.733.000
· Nanas/Strawbery Rp. 6.000
· Kombinasi Nanas/Strawbery + Kacang = Rp. 6.500
· Kombinasi Nanas/Strawbery + Pisang = Rp. 6.500
· Kombanisi Nanas/Strawbery + Coklat = Rp. 7.000
· Kombinasi Nanas/Strawbery + Keju = Rp. 7.000
· Coklat + Coklat = Rp. 7.500
· Kombinasi Coklat + Pisang = Rp. 7.500
· Kombinasi Coklat + Kacang = Rp. 7.500
· Pisang + Pisang = Rp. 8.000
· Kacang + Kacang = Rp. 8.000
· Kombinasi Kacang + Pisang = Rp. 8.000
· Kombinasi Keju + Pisang = Rp. 8.500
· Kombinasi Keju + Coklat = Rp. 8.500
· Kombinasi Keju + Kacang = Rp. 8.500
· Keju + Keju = Rp. 9.000
· Special = Rp.10.000

c. Analisis Titik Impas ( BEP )
Dalam menghitung analisis titik impas kita terlebih dahulu menentukan jumlah total investasi awal.
Investasi awal = Jumlah Biaya Tetap + Jumlah Biaya Total Variabel
= Rp.2.725.000 + Rp.1.067.000 
= Rp.3.752.000



BAB III
METODE PELAKSANAAN
A. Analisis Pasar dan Pemasaran
Analisis Pasar dan Pemasaran usaha roti bakar kelompok kami yaitu:
1. Target Pasar 
Usaha ini berlokasi pinggir jalan utama depan kampus PGSD. Lokasi tersebut yang banyak di lewati oleh mahasiswa atau masyarakat, baik masyarakat lokal maupun non lokal sehingga usaha kami ini mudah untuk dikenal oleh masyarakat. Yang menjadi target pasar kami yaitu utamanya mahasiswa kemudian masyarakat sekitar dan masyarakat pengguna jalan tempat usaha kami berdiri.
2. Sasaran Pembeli
Dalam menjalankan usaha ini sasaran pembeli kami yaitu mencakup semua kalangan mahasiswa, masyarakat, baik kalangan bawah, kalangan menengah dan kalangan atas. Dari semua kalangan tersebut sebagian besar mampu untuk membeli produk yang kami tawarkan, karna harga yang kami berikanpun cukup terjangkau. Harga yang kami berikan yaitu mulai dari Rp6.000 sampai dengan Rp10.000.
3. Strategi Pemasaran
Adapun strategi pemasaran yang dapat kami lakukan adalah:
a) Dari mulut ke mulut
Promosi ini merupakan promosi yang paling sederhana, serta tidak memerlukan banyak biaya untuk melakukan promosi ini. Cukup dengan bercerita dengan teman-teman mahasiswa untuk mempromosikan usaha kita. Dan apabila usaha kita sudah diketahui dan disukai, maka konsumen tersebut akan memberitahukan kepada orang lain untuk membeli roti bakar di tempat kita.
b) Dengan media Internet
Selain promosi dari mulut ke mulut, maka promosi juga dapat dilakukan dengan menggunakan media internet, seperti dapat melalui facebook, line, blackberry messanger dll. Karena sebagian mahasiswa telah menggunakan media internet, selain itu, dengan menggunakan baner yang menarik.
4. Langkah-langkah promosi
Untuk menarik minat konsumen agar membeli produk yang kami tawarkan kami mempunyai cara-cara tertentu, adapun cara tersebut yaitu:
• Pemasangan iklan di media sosial (Facebook), menyebar pamplet di kampus atau kos-kosan mahasiswa PGSD.
· Memberikan penawaran menarik, 5 pembeli pertama mendapat diskon 10 %.
· Untuk pembelian lebih dari 5 buah roti mendapat diskon 10 %.
B. Metode Pelaksanaan Program
1. Metode pengumpulan data
Metode pengumpulan yang dilakukan ialah dengan mencatat segala jenis aktifitas dan kendala-kendala apa saja yang dapat menghambat kelancaran usaha roti bakar ini. Kritik dan saran dari pelanggan akan sangat mendukung kemajuan usaha ini.
2. Survei bahan baku
Bahan baku sangat penting dalam usaha roti bakar, karena tanpa tersedianya bahan baku, sudah pasti usaha ini tidak akan berjalan lancar, salah satu faktor yang mendukung usaha roti bakar ini ialah bahan baku, maka dari itu kami membagi tugas untuk survei dan menjalin kerja sama dengan salah satu pabrik roti maupun toko roti yang menjual bahan baku tersebut.
3. Sosialisasi program
Sosialisasi program ini bertujuan untuk mengenalkan produk roti bakar, varian-varian rasa, daftar harga, cara pemesanan, dan penawaran-penawaran menarik.
4. Pelaksanaan program
Mulai penjualan, buka hari senin-minggu pukul 15.00-20.30 WIB. Pelaksanaan menyesuaikan jadwal kuliah.
5. Evaluasi kegiatan
Mengevaluasi pelaksanaan program, mendata pengeluaran dan pemasukan, keuntungan, kendala program, dan perkembangan usaha.












BAB IV
 ANGGARAN BIAYA
A. Rancangan Biaya
Rekapitulasi Rancangan Biaya
	No
	Uraian
	Jumlah

	1
	Kebutuhan Modal Awal 1 Gerobak / Biaya Tetap

	Rp.2.725.000,-

	2
	Kebutuhan Bulanan 

	Rp.1.067.000,-

	3
	Perjalanan
	Rp.    750.000,-

	4
	Administrasi

	Rp.    740.000,-

	
	Total
	Rp. 5.282.000,-


Tabel 1. Rekapitulasi Rancangan Biaya

B. Jadwal Kegiatan
1. Waktu pelaksanaan
Langkah dan jadwal pelaksanaan program dilaksanakan seperti dalam tabel di bawah ini:
	No
	Tahap Kegiatan
	Bulan Ke-

	
	
	I
	II
	III
	IV
	V

	1
	Persiapan Kegiatan
	
	
	
	
	

	
	Observasi lapangan sasaran program
	
	
	
	
	

	
	Persiapan sosialisasi program
	
	
	
	
	

	
	Observasi Lokasi Penjualan
	
	
	
	
	

	
	Pembuatan Pamflet dan Brosur
	
	
	
	
	

	2
	Pembukaan perdana Usaha Roti Bakar “ML”
	
	
	
	
	

	3
	Pelayanan dan promosi
	
	
	
	
	

	4
	Evaluasi Kegiatan
	
	
	
	
	

	5
	Penyusunan Laporan
	
	
	
	
	

	6
	Seminar
	
	
	
	
	


Tabel 2. Langkah dan Jadwal Pelaksanaan Program

	No
	Tahap Kegiatan
	Tempat

	1
	Persiapan Kegiatan
	

	
	· Observasi lapangan sasaran program
	Sekitar kampus PGSD

	
	· Persiapan sosialisasi program
	Kampus, asrama PGSD Unnes, kos-kosan

	
	· Observasi Lokasi Penjualan
	Sekitar kampus PGSD

	
	· Pembuatan Pamflet dan Brosur
	Kampus PGSD Unnes

	2
	Pembukaan perdana Usaha Roti Bakar “ML”
	Depan kampus PGSD Unnes

	3
	Pelayanan dan promosi
	Depan kampus, Asrama PGSD Unnes, Kos-kosan

	4
	Evaluasi Kegiatan
	Kampus PGSD Ngaliyan

	5
	Penyusunan Laporan
	Kampus PGSD Ngaliyan


2. Tempat pelaksanaan kegiatan











Tabel 3. Tempat Pelaksanaan Kegiatan
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Gambar 1. Tahapan Pelaksanaan Kegiatan


D. Tahap Layanan

Gambar 2. Tahapan Pelayanan 
LAMPIRAN-LAMPIRAN
1. Lampiran 1
Biodata Ketua
Nama			: Eka Zuliyana
Jenis Kelamin		: Perempuan
Tempat/tanggal lahir	: Jepara, 05 Mei 1995
Alamat	: Ds. Singorojo RT 08 RT 02, Kec. Mayong, Kab. Jepara
Status			: Mahasiswa Fakultas Ilmu Pendidikan Jurusan
PGSD Universitas Negeri Semarang, semester 5
E-mail / HP		: ekazuliyana@gmail.com / 08985749228	
Pengalaman Organisasi	: Warkop PGSD Unnes


Eka Zuliyana
NIM.14011413252


Biodata Anggota
Anggota 1
Nama			: Tutik Wijayanti
Jenis Kelamin		: Perempuan
Tempat/tanggal lahir	: Godong, 7 Januari 1995
Alamat	: Ds. Mlati Tinanding Rt 02 Rw 03, Kec. Godong, Kab. Grobogan
Status			: Mahasiswa Fakultas Ilmu Pendidikan Jurusan
PGSD Universitas Negeri Semarang, semester 5
E-mail / HP		: tutikwijayati07@yahoo.co.id /085799941714
Pengalaman Organisasi	: Laskar Hijau Unnes

Tutik Wijayanti
NIM.14011413289
Anggota 2
Nama			: Hana Lailish Shofa
Jenis Kelamin		: Perempuan
Tempat/tanggal lahir	: Kudus, 12 Juli 1995
Alamat			: Ds. Peganjaran RT 01/03, Kec. Bae, Kab. Kudus
Status			: Mahasiswa Fakultas Ilmu Pendidikan Jurusan
PGSD Universitas Negeri Semarang, semester 5
E-mail / HP		:  hanalailish18@gmail.com /085865318779
Pengalaman Organisasi	: BEM FIP Unnes, Laskar Hijau Unnes


Hana Lailish S
NIM.14011413262
Anggota 3
Nama			: Susilowati
Jenis Kelamin		: Perempuan
Tempat/tanggal lahir	: Wonogiri, 20 Desember 1993
Alamat                     : Ds. Kerjokidul RT 03/08 Kec. Ngadirojo Kab. Wonogiri
Status			: Mahasiswa Fakultas Ilmu Pendidikan Jurusan
PGSD Universitas Negeri Semarang, semester 7
E-mail / HP		: newsusilowati@gmailcom/ 081904757101
Pengalaman Organisasi	: KRS Subunit PGSD Unnes


Susilowati
NIM.14011412220

Anggota 4
Nama			: Lutfi Mu’azatin
Jenis Kelamin		: Perempuan
Tempat/tanggal lahir	: Jepara, 4 Agustus 1994
Alamat			: Ds. Tigajuru RT 06/01, Kec. Mayong, Kab. Jepara
Status			: Mahasiswa Fakultas Ilmu Pendidikan Jurusan
PGSD Universitas Negeri Semarang, semester 7
E-mail / HP		: lutfivie.muazatin.7@facebook.com/085713154316
Pengalaman Organisasi	: Warkop PGSD Unnes

Lutfi Mu’azatin
NIM.14011412077

Biodata Dosen Pembimbing
Nama			:
NIDN			:
Tempat/tanggal lahir	:
Jenis Kelamin		:
Bidang Keahlian	:
Jabatan Fungsional	:
Kantor/Unit Kerja	:
Alamat Unit Kerja	:


NIDN.

2. Lampiran 2
Justifikasi Anggaran Kegiatan
a) Kebutuhan Modal Awal 1 Gerobak / Biaya Tetap
	No
	Jenis Pengeluaran
	Rincian
	Biaya

	1
	Tempat untuk jualan / Gerobak 
	1
	Rp.2.000.000

	2
	Tempat untuk bakar roti (Wajan) 
	1
	Rp. 300.000

	3
	Kompor
	1
	Rp. 200.000

	4
	Gas LPG 3 kg  
	1
	Rp.22.000

	5
	Tempat selai / Toples 
	4 @ Rp. 10.000
	Rp. 40.000

	6
	Tempat sampah 
	2 @ Rp. 10.000
	RP. 20.000

	7
	Garpu roti 
	
	Rp. 15.000

	8
	Pisau roti 
	
	Rp. 8.000

	9
	Solet besar  
	2
	Rp. 16.000

	10
	Solet Kecil 
	2
	 Rp. 20.000

	11
	Parutan keju 
	1
	Rp. 9.000

	12
	Tempat garpu, pisau 
	2
	Rp. 45.000

	13
	Sticker dan daftar harga roti 
	2 @ Rp. 15.000
	Rp. 30.000

	
	Total
	
	Rp. 2.725.000,-


Tabel 4. Kebutuhan Modal Awal 1 Gerobak / Biaya Tetap
b) Kebutuhan Bulanan 
	No
	Jenis Pengeluaran
	Rincian
	Biaya

	1
	Selai Strawberry  
	10 kg 
	Rp. 75.000

	2
	Selai Nanas 
	10 kg
	Rp. 60.000

	3
	Simas 
	12 kg 
	Rp.110.000

	4
	Cokelat Ceres  
	12,5 kg
	Rp.180.000

	5
	Kacang 
	5  kg 
	Rp.50.000

	6
	Susu 
	35 kaleng 
	Rp.215.000

	7
	Keju
	10 biji 
	Rp.140.000

	8
	Pisang 
	1 Tundun 
	Rp.40.000

	9
	Plastic 
	3 Pack 
	Rp.12.000

	10
	Kertas Roti 
	1 Pack
	Rp.15.000

	
	Total
	
	Rp.1.067.000


Tabel 5. Kebutuhan Bulanan
c) Perjalanan
	No
	Jenis Pengeluaran
	Rincian
	Biaya

	1
	Transport pembuatan dan penggandaan brosur sosialisasi program
	5 @Rp. 50.000
	Rp. 250.000

	2
	Transport pembelian bahan baku dan alat penunjang PKM
	10 @Rp. 50.000
	Rp. 500.000

	
	Total
	
	Rp. 750.000


Tabel 6. Biaya Transport
d) Administrasi
	No
	Jenis Pengeluaran
	Rincian
	Biaya

	1
	Penggandaan Proposal
	3 @Rp. 80.000
	Rp  240.000,-

	2
	Penggandaan, pengarsipan
	3 @ Rp. 40.000,-
	Rp 120.000,-

	3
	Dokumentasi
	-
	Rp 400.000,-


	
	Total
	
	Rp. 740.000


Tabel 7. Biaya Administrasi

3. Lampiran 3
Susunan Organisasi Tim dan Pembagian Tugas
Usaha roti bakar “ML” ini kerjasama dari  mahasiswa Unnes. Berikut adalah skema management usaha roti bakar “ML”

Gambar 3. Susunan Organisasi TIM dan Pembagian Tugas

4. Lampiran 4
Surat Pernyataan Ketua


[image: http://2.bp.blogspot.com/-mN_4IdLdpLE/VdVuo9qvfvI/AAAAAAAABn0/fU7Kg3BVe58/s190/Warna.jpg]
SURAT PERNYATAAN KETUA PENELITI
Yang bertanda tangan dibawah ini:
Nama  	: Eka Zuliyana
NIM 	: 1401413252
Program Studi	: Pendidikan Guru Sekolah Dasar
Fakultas	: Fakultas Ilmu Pendidikan
Dengan ini menyatakan bahwa PKM Kewirausahaan dengan judul ROBA “ML” (Roti Bakar Mau Lagi) yang diajukan untuk anggaran tahun 2016 bersifat orisinil dan belum pernah di danai oleh lembaga/sumber dana lain. Bilamana dikemudian hari ditemukan ketidaksesuaian dengan pernyataan ini. Saya siap bertanggung jawab dan mengembalikan dana yang sudah diterima ke kas negara.
Demikian surat pernyataan ini dibuat dengan sebenar-benarnya.

Semarang, 24 Oktober 2015
Mengetahui,
 (
Ketua
Eka Zuliyana
NIM 1401413252
)Pembantu Rektor Bidang 
Kemahasiswaan



Dr. Bambang Budi Raharjo
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Ketua (Eka Zuliyana)


Bertanggung jawab atas keberlangsungan usaha


Tutik W &  Hana L


Membeli bahan baku dan menyiapkan bahan yang diperlukan


Susilowati & Lutfi M


Melayani pembeli, mengantar pesanan, mencatat pemasukan & pengeluaran













Konsumen


Langsung memesan


Pemesanan via facebook, blackberry massanger, Line, telpon atau SMS. 


Produksi


Membuat roti bakar sesuai pesanan


Delivery & On  the Spot


Mengantarkan pesanan


Pesan langsung di tempat
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