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RINGKASAN
Kegiatan kewirausahaan ini dilatar belakangi oleh semakin meningkatnya kesadaran akan penampilan dan fashion di masyarakat, khususnya pada kalangan remaja. Fashion yang dimaksud bukan hanya sebatas baju dan celana saja, tetapi termasuk aksesoris, mulai dari ujung kepala sampai ujung kaki. Hal ini membuat peluang usaha kerajinan tangan dalam bentuk aksesoris dari hasil rajutan terbuka lebar. Usaha aksesoris rajut, seperti tas laptop, topi dan syal menjadi usaha yang menjanjikan karena masih jarang yang menggelutinya secara serius. Selain peluang usaha yang terbuka lebar, usaha ini juga dapat membuka lapangan pekerjaan baru bagi masyarakat. Selain itu, usaha ini sebagai sarana memperkenalkan merajut sebagai kegiatan yang positif baik sebagai hobi maupun sumber pendapatan. Adapun tujuan dari kegiatan ini adalah menumbuhkan jiwa kewirausahaan di kalangan mahasiswa untuk mendorong terciptanya wirausahawan muda yang jeli dalam melihat peluang pasar dan mampu bersaing di pasar domestik maupun internasional, terciptanya peluang usaha mandiri yang bergerak disektor home industry, serta meningkatkan karya kreatifitas inovatif mahasiswa dalam rangka bereksperimen dan menemukan hasil karya yang bermanfaat dan tepat guna. Target khusus dari kegiatan ini adalah memasarkan aksesoris rajut kepada pasar domestik dan internasional sebagai sebuah upaya peningkatan kesejahteraan serta menjadi salah satu usaha kreatif mahasiswa yang nantinya dapat membuka lapangan kerja baru serta memperoleh profit yang maksimal. Target pemasaran produk ini adalah semua masyarakat terutama kalangan remaja. Metode yang dipakai dalam mempromosikan produk ini adalah informasi dari mulut ke mulut, sosial media dan melalui website. Ada tujuh metode yang digunakan dalam program ini yaitu tahap persiapan, pengadaan alat dan bahan, pembuatan produk, promosi, penjualan produk, evaluasi dan laporan pertanggungjawaban.


BAB I PENDAHULUAN
1.1. Latar belakang

Bisnis fashion sekarang dipandang semakin penting, dengan berbagai model dan variasi, bisnis fashion dewasa ini memang semakin berkembang terutama di Indonesia, ini terbukti dengan semakin banyaknya muncul outlet dan distro yang menjual berbagai jenis pakaian maupun aksesoris. Seiring dengan perkembangan fashion khususnya di Indonesia maka persaingan untuk memperoleh pelanggan dan keuntungan juga semakin meningkat, untuk itu perlu dikembangkan fashion yang belum terlalu banyak peminatnya dalam bidang bisnis. Sekarang ini usaha fashion sangat lah banyak dan juga bermacam–macam namun peluang usaha rajutan menjadi salah satu pilihan usaha yang memiliki prospek yang bagus. Usaha rajutan tidak pernah mati rasanya, karena dari dulu sampai sekarang masih banyak orang yang mencari sweater rajut, tas rajut, sepatu rajut, aksesoris rajut dan masih banyak sekali. Kebanyakan orang membeli hasil rajutan bukan lah karena hanya untuk prestise saja namun karena rajut adalah sebuah seni yang dalam pembuatannya sangat unik dan khas, pembuatan aksesoris rajutan adalah dengan cara yang manual jadi bukan menggunakan mesin, karena itulah harga dari rajutan manual cukup mahal. Pada saat ini, banyak yang mengenakan aksesoris sebagai kebutuhan dalam beraktivitas atau melakukan kegiatan yang bersifat resmi saja misalnya seperti kebutuhan untuk sekolah, ke kantor, dan aktivitas resmi lain namun sekarang keduanya merupakan pelengkap yang dikenakan oleh manusia untuk menunjang penampilan dalam kehidupan sehari-hari. Oleh karena itu, bisnis aksesoris rajut ini memiliki prospek yang sangat menjanjikan dan sangat bagus untuk dikembangkan.


1.2. Rumusan Masalah

1. Bagaimana memperkenalkan produk kerajinan tangan dari hasil rajutan kepada masyarakat?
2. Bagaimana caranya menjadikan hasil kerajinan tangan aksesoris rajut menjadi sebuah usaha yang menjanjikan?
3. Bagaimana cara memanfaatkan hobi merajut untuk menciptkan suatu produk yang bernilai ekonomi tinggi?
4. Bagaimana cara pembuatan aksesoris rajut?
5. Bagaimana menciptakan peluang usaha dari produksi akseoris rajut?
6. Bagaiman cara mendapatkan keuntungan yang optimal dari hasil usaha
penjualan produk aksesoris rajut?
7. Bagaimana cara memasarkan produk aksesoris rajut kepada konsumen?


1.3. Tujuan

1. Ingin memperkenalkan produk kerajinan tangan dari hasil rajutan kepada masyarakat. 
2. Menumbuhkan jiwa kewirausahaan di kalangan mahasiswa untuk mendorong terciptanya wirausaha muda yang jeli dalam melihat peluang pasar dan mampu bersaing di pasar domestik maupun internasional.
3. Terciptanya peluang usaha mandiri yang bergerak disektor home industry.
4. Meningkatkan karya kreatifitas inovatif mahasiswa dalam rangka bereksperimen dan menemukan hasil karya yang bermanfaat dan tepat guna. 
5. Memasarkan aksesoris rajut kepada pasar domestik dan internasional sebagai sebuah upaya peningkatan kesejahteraan serta menjadi salah satu usaha kreatif mahasiswa yang nantinya dapat membuka lapangan kerja baru serta memperoleh laba yang maksimal.



1.4.  Luaran yang Diharapkan

1. Terbentuknya sebuah wirausaha baru dengan produk yang dihasilkan adalah aksesoris yang dibuat dari hasil rajutan.
2. Terciptanya produk-produk aksesoris yang terbuat dari hasil rajutan.
3. Menumbuhkan kesadaran masyarakat akan peluang usaha dari kegiatan merajut.
4. Usaha aksesoris rajut dapat berkelanjutan dengan membuka toko.
5. Menarik konsumen untuk membeli produk aksesoris rajut.
6. Dapat memberi nilai lebih terhadap suatu produk melalui kreativitas yang dilakukan.

1.5.  Kegunaan Program

a. Bagi Pemerintah
1) Membantu program pemerintah dalam mengurangi pengangguran.

b. Bagi Masyarakat 
1) Menambah wawasan ilmu pengetahuan.
2) Meningkatkan kesadaran masyarakat akan peluang usaha kerajinan tangan dari hasil rajutan.
3) Menambah lapangan pekerjaan bagi masyarakat.

c. Bagi Akademisi
1) Meningkatkan kreatifitas para pelajar.
2) Menambah semangat jiwa kewirausahaan dan pengalaman mahasiswa. 
3) Memberi peluang usaha bagi mahasiswa.
4) Melatih jiwa muda mahasiswa berkarir di dunia usaha atau entrepreneur muda.
5) Memotivasi seluruh mahasiswa untuk dapat membuka lapangan kerja baru guna membangun daerah masing-masing dan menurunkan jumlah pengangguran serta meningatkan perekonomian daerah.

d. Bagi konsumen
1) Berfungsi sebagai pelindung dari cuaca panas dan dingin, kotoran, dan lainsebagainya.
2) Berfungsi sebagai accesoris, pelengkap fashion, tempat barang-barang bawaan, khususnya para wanita yang selalu ingin tampil sempurna dan barang bawaan mereka yang banyak. 




















BAB II GAMBARAN UMUM RENCANA USAHA

Kondisi Umum Lingkungan dan Potensi Sumber Daya
Jumlah penduduk yang padat serta tingkat konsumsi barang dan jasa yang tinggi merupakan kondisi yang kerap di jumpai di kota-kota besar termasuk Semarang. Kondisi itu membuat kehidupan di Semarang menjadi sulit karena ketatnya persaingan di dunia kerja sedangkan kebutuhan yang harus dipenuhi semakin beragam. Semarang memiliki banyak destinasi wisata yang cukup terkenal khususnya wisata pantai dan peninggalan-peninggalan sejarah sehingga banyak wisatawan, baik domestik maupun mancanegara yang datang ke semarang. Inilah yang membuat kondisi perekonomian di Semarang terus menggeliat. Melihat kondisi-kondisi tersebut, usaha yang padat karya perlu dikembangkan. 
Sebagai kota besar, gaya hidup di Semarang juga menjadi glamour, kesadaran masyarakat akan penampilan, fashion, dan mode pun sangat tinggi. Banyak toko pakaian maupun aksesoris berlomba–lomba untuk menjual produknya. Oleh karena itu, peluang usaha yang padat karya dan berorientasi pada bidang fashion cukup menjanjikan di Semarang. Sampai saat ini, usaha seperti itu hanya dijumpai pada usaha konveksi, sedangkan untuk home industry masih jarang dijumpai. Untuk kegiatan merajut sendiri memang belum banyak di gemari di Indonesia, kebanyakan orang Indonesia hanya tau tentang menjahit atau menyulam.

Prospek Pengembangan Usaha
Prospek pengembangan usaha aksesoris rajut dikaji berlandasakan pada analisa SWOT (Strength, Weakness, Opportunity, Thereat) sebagai berikut:

1. Strength (Kekuatan)
· Aksesoris rajut dapat digunakan sebagai pelengkap fashion sehari-hari, baik saat berpergian maupun saat di dalam rumah.
· Aksesoris rajut dapat digunakan sebagai pelndung dari cuaca panas maupun dingin.
· Aksesoris rajut cukup tahan lama dan awet karena bahan yang digunakan kuat dan bekualitas.
· Cara merawat aksesoris rajut sangat mudah dan sederhana.
· Aksesoris rajut dapat digunakan sebagai tempat membawa barang disamping sebagai pelengkap fashion.
· Aksesoris rajut dapat dibawa kemana saja karena cara membawanya tidak terlalu sulit.

2. Weakness (Kekurangan)
· Proses pembuatannya cukup lama karena dibuat dengan tangan (handmade).
· Harga bahan baku yang cukup mahal.
· Harga jual yang cukup mahal karena harga bahan baku yang juga mahal.

3. Opportunity (Peluang)
· Belum banyak didirikan usaha sejenis di sekitar Semarang.
· Selera konsumen yang menginginkan inovasi baru dalam berpenampilan.
· Cuaca di Semarang yang sering berubah-ubah dan tidak menentu membuat permintaan akan pakaian yang dapat melindungi tubuh dari cuaca ekstrim cukup tinggi.
· Pelanggan dapat memesan desain produk khusus yang tidak sama dengan orang lain

4. Thereat (Ancaman)
· Persaingan dengan usaha konveksi di sekitar Semarang.
· Pengetahuan masyarakat yang kurang terhadap produk rajut.

Dari uraian kelemahan (weakness) dan ancaman (threat) di atas, perlu disusun strategi untuk prospek pengembangan usaha Aksesoris rajut sehingga lebih baik. Adapun strategi yang digunakan adalah dengan menggunakan kekuatan (strength) yang dimiliki untuk mengatasi kelemahan dan ancaman. Ancaman berupa pengetahuan konsmen terhadap Kerajinan Tangan rajut yang mesih rendah dapat diatasi dengan menyisipkan pengetahuan tentang serba-serbi kegiatan merajut saat promosi produk misalnya melalui blog, media sosial, iklan, leaflet, dan lain-lain. Dengan adanya edukasi serta penyampaian dari berbagai media diharapkan masyarakat mulai tahu tentang apa itu merajut dan produk yang dihasilkan dari merajut. Adapun munculnya usaha-usaha konveksi dan memproduksi dalam skala besar akan diatasi dengan pengembangan pola produk yang bervariatif sesuai dengan permintaan pasar serta akan ditingkatkan dalam skala yang lebih besar dan memperluas jaringan. Dari uraian analisa SWOT diatas dapat diprediksikan bahwa pengembangan usaha ini akan mendapat sambutan yang baik serta memiliki prospek usaha yang baik.

Sasaran Usaha
Sebagai permulaan sasaran utama pasar adalah seluruh kalangan masyarakat, khususnya wanita yang lebih memerhatikan penampilan dan fashion dibandingkan para pria.

Strategi Promosi dan Pemasaran
Promosi dan pemasaran aksesoris rajut pada tahap awal dilakukan dengan cara menyebarkan brosur, melalui spanduk yang ditempatkan di tempat-tempat strategis, melalui sosial media seperti  poster, berbagai media sosial, blog, dan website. Serta menerapkan metode partnership, yaitu bekerja sama dengan pemerintahan atau swasta untuk membidik pesanan dalam jumlah besar dalam event-event lokal, nasional, maupun internasional serta mebuka stan-stan ditempat pameran. Untuk memperbesar profit margin, aksesoris rajut juga dipasarkan melalui direct selling. Selain itu, mempromosikan secara personal kepada kerabat terdekat, dengan menunjukkan berbagai keunggulan produk, seperti kualitas dan cara mendapatkan barang yang mudah. 


Langkah pengembangan ke depan
Langkah yang akan dilakukan jika usaha ini mulai berkembang dan tingkat permintaan tinggi adalah dengan mempertahankan dan menambah keunggulan dan kualitas produk, memperluas jaringan usaha, pemasaran dalam skala besar melalui website, membuat toko-toko pemasaran, mengembangkan produk lain dan diversifikasi usaha.




















BAB III METODE PELAKSANAAN

Ada tujuh metode yang digunakan dalam program ini yaitu tahap persiapan, pengadaan alat dan bahan, pembuatan produk, promosi, penjualan produk, evaluasi dan laporan pertanggungjawaban. Semuanya dapat diuraikan sebagai berikut:

1. Tahap persiapan
Tahap persiapan diawali dengan mempersiapkan tempat untuk produksi dan pusat pemasaran produk aksesoris rajut. Dalam tahap ini dilakukan pengamatan target yang akan menjadi sasaran penjualan. Pengadaan sarana dan prasarana promosi juga dilakukan sehingga pasar yang diperoleh semakin luas. Selain itu, dilakukan pelatihan keterampilan untuk merajut dan menjahit guna meningkatkan kemampuan dan kualitas sumber daya manusia yang dimiliki.

2. Pengadaan alat dan bahan
Alat dan bahan yang diperlukan adalah sebagai berikut:
· Benang wol 
· Gunting
· Resleting 
· Benang jahit 
· Hakpen ukuran 2/3
· Mesin jahit
· Jarum mesin
Alat dan bahan tersebut dapat dibeli di toko perlengkapan jahit

3. Pembuatan produk
Adapun cara pembuatan produk adalah sebagai berikut:
Untuk pembuatan syal rajut.
· Siapkan 1 buah benang wol yang akan dijadikan syal dan hakpennya.
· Hakpen dipegang tangan kanan dan benang diselipkan diantara jari-jari tangan kiri.
· Ujung benang yang pendek dipegang dengan jempol dan jari tengah dan perhatikan benang jangan sampai kendur.
· Kemudian mulailah dengan membuat tusuk rantai dari ujung benang yang pendek tadi sebanyak 60 tusuk atau sekitar 20 cm untuk membuat polanya.
· Pada baris kedua dilanjutkan dengan membuat tusuk tongkat sesuai dengan panjang tusuk rantai, begitu seterusnya sampai benang wol habis. Ini dapat menghasilkan syal dengan ukuran lebar 20 cm dan panjang 1,5 m.
Untuk pembuatan topi dan tas laptop hampir sama seperti pembuatan syal, perbedanya hanya pada bentuk yang dihasilkan dan pada tas laptop terdapat tambahan resleting.

4. Promosi
Publikasi dan menyebar luaskan info mengenai produk aksesoris rajut yaitu dengan melakukan kerjasama dengan instansi pemerintah dan swasta, tempat pelayanan publik dan sejenisnya untuk memperkenalkannya pada massa yang lebih luas. Selain itu, mempromosikan melalui mulut k mulut, pembuatan dan penyebaran brosur, pamflet, pengumuman, info pada blog-blog, media sosial, serta website resmi agar semua kalangan mengetahui tentang aksesoris rajut.

5. Penjualan produk
Pada tahap ini dilakukan dengan direct selling yaitu konsumen dapat membeli produk yang kami tawarkan di toko pusat aksesoris rajut yang tersedia. Selain itu, dipergunakan juga mekanisme pemesanan. Diawali dengan memberikan contoh produk yang kami jual, melalui tahap promosi yang telah dilakukan sebelumnya, kemudian barang akan dibuat setelah konsumen melakukan pemesanan baik secara langung maupun secara on-line.


6. Evaluasi
Evaluasi didakan untuk mengetahui secara keseluruhan sejauh mana usaha ini berjalan, kekurangan dan kelebihan serta rincian secara keseluruhan. Sehingga nantinya dapat dijadikan masukan kedepannya guna perbaikan dan pengembangan produk. Apakah ada yang harus dikurangi atau ditambah dari produk ini.

7. Laporan pertanggungjawaban
Laporan akan dibuat dan disajikan pada akhir kegiatan sebagai bukti bahwa telah dilaksanakan kegiatan ini sesuai proposal yang diajukan.



















BAB IV BIAYA DAN JADWAL KEGIATAN
4.1. Anggran Biaya
	NO.
	JENIS PENGELUARAN
	BIAYA (Rp)

	1.
	Peralatan penunjang
	3.040.000

	2.
	Bahan habis pakai
	1.580.000

	3.
	Perjalanan
	100.000

	4.
	Lain-lain
	4.280.000

	JUMLAH
	9.000.000



4.2. Jadwal Kegiatan
	No.
	Kegiatan
	Bulan

	
	
	1
	2
	3
	4
	5

	1.
	Persiapan
	X
	
	 
	
	

	2.
	Pengadaan alat dan bahan
	X
	X
	
	
	

	3.
	Pembuatan produk
	
	X
	X
	X
	

	4.
	Promosi
	
	X
	X
	X
	X

	5.
	Penjualan produk
	
	X
	X
	X
	X

	6.
	Evaluasi
	
	
	
	
	X

	7.
	Laporan pertanggungjawaban 
	
	
	
	
	X













DAFTAR PUSTAKA



























LAMPIRAN-LAMPIRAN
Lampiran 1. Biodata Ketua dan Anggota 
A.  Identitas Diri Ketua
	1
	Nama Lengkap
	Febriyanto Eka Prayoga

	2
	Jenis Kelamin  
	Laki-Laki

	3
	Program Studi   
	Akuntansi

	4
	NIM
	7211413178

	5
	Tempat dan Tanggal Lahir   
	Klaten, 18 Februari 1994

	6
	E-mail   
	Pepman.ggg@gmail.com

	7
	Nomor Telepon/HP   
	085875392415


B. Riwayat Pendidikan
	
	SD
	SMP
	SMA

	Nama Institusi       
	SD N 1 Tegalyoso
	SMP N 1 Klaten
	SMA N 2 Klaten

	Jurusan
	
	
	IPS

	Tahun Masuk-Lulus       
	2001 - 2007
	2007 - 2010
	2010 – 2013


C. Pemakalah Seminar Ilmiah (Oral Presentation) 
	No.
	Nama Pertemuan Ilmiah / Seminar
	Judul Artikel Ilmiah
	Waktu dan Tempat

	1    
	
	
	

	2   
	
	
	

	3       

	
	
	


D.  Penghargaan dalam 10 tahun Terakhir 
	No.  
	Jenis Penghargaan
	Institusi Pemberi Penghargaan 
	Tahun  

	
	
	
	

	
	
	
	

	
	
	
	


Semua data yang saya isikan dan tercantum dalam biodata ini adalah benar dan dapat dipertanggungjawabkan secara hukum. Apabila di kemudian hari ternyata dijumpai ketidaksesuaian dengan kenyataan, saya sanggup menerima sanksi.  
Demikian biodata ini saya buat dengan sebenarnya untuk memenuhi salah satu persyaratan dalam pengajuan Hibah PKM-K
      						Semarang, 10 Juni 2015
     							 Pengusul,
      						
     					           ( Febriyanto Eka Prayoga )
A. Identitas Diri Anggota 1
	1
	Nama Lengkap
	Nailul Maghfiroh

	2
	Jenis Kelamin  
	Perempuan

	3
	Program Studi   
	Pendidikan Administrasi Perkantoran

	4
	NIM
	7101413238

	5
	Tempat dan Tanggal Lahir   
	Tegal, 24 agustus 1995

	6
	E-mail   
	

	7
	Nomor Telepon/HP   
	085726603136


B. Riwayat Pendidikan
	
	SD
	SMP
	SMA

	Nama Institusi       
	SD N Bumijawa 03
	SMP N 01 Bumijawa
	SMK N 1 Slawi

	Jurusan
	
	
	Administrasi Perkantoran

	Tahun Masuk-Lulus       
	2001 - 2007
	2007 - 2010
	2010 - 2013


C. Pemakalah Seminar Ilmiah (Oral Presentation) 
	No.
	Nama Pertemuan Ilmiah / Seminar
	Judul Artikel Ilmiah
	Waktu dan Tempat

	1    
	
	
	

	2   
	
	
	

	3       

	
	
	


D.  Penghargaan dalam 10 tahun Terakhir 
	No.  
	Jenis Penghargaan
	Institusi Pemberi Penghargaan 
	Tahun  

	
	
	
	

	
	
	
	

	
	
	
	


Semua data yang saya isikan dan tercantum dalam biodata ini adalah benar dan dapat dipertanggungjawabkan secara hukum. Apabila di kemudian hari ternyata dijumpai ketidaksesuaian dengan kenyataan, saya sanggup menerima sanksi.  
Demikian biodata ini saya buat dengan sebenarnya untuk memenuhi salah satu persyaratan dalam pengajuan Hibah PKM-K
      						Semarang, 10 Juni 2015
     							 Pengusul,
      							
     						    ( Nailul Maghfiroh )


      
A. Identitas Diri Anggota 2
	1
	Nama Lengkap
	Novian Pambudi

	2
	Jenis Kelamin  
	Laki-laki

	3
	Program Studi   
	Pendidikan Administrasi Perkantoran

	4
	NIM
	7101414301

	5
	Tempat dan Tanggal Lahir   
	Demak, 08 November 1994

	6
	E-mail   
	Noviaan8@gmail.com

	7
	Nomor Telepon/HP   
	08985929161


B. Riwayat Pendidikan
	
	SD
	SMP
	SMA

	Nama Institusi       
	SD N 2 Tamansari
	SMP N 1 Mranggen
	SMK Garuda Nusantara Karangawen Demak

	Jurusan
	
	
	Administrasi Perkantoran

	Tahun Masuk-Lulus       
	2001-2007
	2007-2010
	2010-2013


C. Pemakalah Seminar Ilmiah (Oral Presentation) 
	No.
	Nama Pertemuan Ilmiah / Seminar
	Judul Artikel Ilmiah
	Waktu dan Tempat

	1    
	
	
	

	2   
	
	
	

	3       

	
	
	


D.  Penghargaan dalam 10 tahun Terakhir 
	No.  
	Jenis Penghargaan
	Institusi Pemberi Penghargaan 
	Tahun  

	1.
	Lulusan Terbaik 2013
	SMK Garuda Nusantara Karangawen Demak
	2013

	
	
	
	

	
	
	
	


Semua data yang saya isikan dan tercantum dalam biodata ini adalah benar dan dapat dipertanggungjawabkan secara hukum. Apabila di kemudian hari ternyata dijumpai ketidaksesuaian dengan kenyataan, saya sanggup menerima sanksi.  
Demikian biodata ini saya buat dengan sebenarnya untuk memenuhi salah satu persyaratan dalam pengajuan Hibah PKM-K
      						Semarang, 10 Juni 2015
     							 Pengusul,
      							 
     						     ( Novian Pambudi )
Lampiran 2. Justiﬁkasi Anggaran Kegiatan
1. Peralatan penunjang
	Material
	Justifikasi
Pemakaian
	Kuantitas
	Harga Satuan (Rp)
	Keterangan

	Gunting
	Alat untuk menggunting bahan-bahan.
	5 buah
	3.000
	15.000

	Hakpen ukuran 2/3
	Alat untuk merajut benang.
	6 buah
	2.500
	15.000

	Mesin jahit
	Alat untuk menjahit bahan-bahan
	1 buah
	3.000.000
	3.000.000

	Jarum mesin
	Alat untuk menjahit bahan-bahan
	1 pack
	10.000
	10.000

	SUBTOTAL 
	3.040.000



2. Bahan Habis Pakai
	Material
	Justifikasi
Pemakaian
	Kuantitas
	Harga Satuan (Rp)
	Keterangan

	Benang wol
	Bahan baku utama
	150 rol
	10.000
	1.500.000

	Benang jahit
	Bahan pelengkap
	50 rol
	1.000
	50.000

	Resleting
	Bahan pelengkap
	10 buah
	3.000
	30.000

	SUBTOTAL 
	1.580.000



3. Perjalanan 
	Material
	Justifikasi
Perjalanan
	Kuantitas
	Harga Satuan (Rp)
	Keterangan

	Perjalanan pembelian bahan
	Toko perlengkapan jahit
	
	20.000
	20.000

	Perjalanan untuk promosi
	Sekitar Semarang
	
	50.000
	50.000

	Perjalanan untuk pemasaran
	Sekitar Semarang
	
	30.000
	30.000

	SUBTOTAL
	100.000





4. Lain-lain
	Material
	Justifikasi
Pemakaian
	Kuantitas
	Harga Satuan (Rp)
	Keterangan

	Promosi
	Memperkenalkan dan memasarkan produk
	
	1.000.000
	1.280.000

	Sewa tempat
	Sebagai toko pusat penjualan produk dan tempat produksi
	1 tahun
	3.000.000
	3.000.000

	SUBTOTAL 
	4.280.000























Lampiran 3. Susunan Organisasi Tim Kegiatan dan Pembagian Tugas 
	No
	Nama / NIM
	Program
Studi
	Bidang Ilmu
	AlokasiWaktu
(jam/minggu)
	Uraian Tugas

	1       
	Febriyanto Eka Prayoga / 7211413178
	Akuntansi
	Ekonomi
	
	Produksi, promosi, pemasaran

	2     
	Nailul Maghfiroh / 7101413238
	Pendidikan Administrasi Perkantoran
	Ekonomi
	
	Produksi, promosi

	3
	Novian Pambudi / 7101414301
	Pendidikan Aministrasi Perkantoran
	Ekonomi
	
	Promosi, pemasaran



    
      
          


Lampiran 4. Surat Pernyataan Ketua Kegiatan
	[image: ]
	KEMENTIAN PENDIDIKAN DAN KEBUDAYAAN
UNIVERSITAS NEGERI SEMARANG
Gedung H : Kampus Sekaran - Gunung Pati – Seamarang
Pembantu Rektor Bidang Kemahasiswaan 
Email: pr3@unnes.ac.id Telp/Fax: (024) 8508003



SURAT PERNYATAAN KETUA PENELITI/PELAKSANA
Yang bertanda tangan di bawah ini: 
Nama			: Febriyanto Eka Prayoga
NIM			: 7211413178
Program Studi   	: Akuntansi
Fakultas   		: Ekonomi
Dengan ini menyatakan bahwa usulan PKM Kewirausahaan saya dengan judul:
Aksesoris Rajut Sebagai Peluang Usaha Baru Di Bidang Fashion
yang diusulkan untuk tahun anggaran 2015 bersifat original dan belum pernah dibiayai oleh lembaga atau sumber dana lain. Bilamana di kemudian hari ditemukan ketidaksesuaian dengan pernyataan ini, maka saya bersedia dituntut dan diproses sesuai dengan ketentuan yang berlaku dan mengembalikan  seluruh biaya penelitian yang sudah diterima ke kas negara. 
Demikian pernyataan ini dibuat dengan sesungguhnya dan dengan sebenar-benarnya. 
Semarang, 10 Juni 2015
Mengetahui,       						Yang menyatakan, 
Pembantu Rektor Bidang kemahasiswaan,       
Meterai Rp6.000
Cap dan tanda tangan                                    			Tanda tangan 
                                        				             Febriyanto Eka P.
NIP.                                					 NIM. 7211413178
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