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RINGKASAN
Pegasus (panganan enak garing sehat dari usus) merupaka sebuah inovasi olahan kripik dengan bahan dasar usus ayam , kita ketahui sendiri bahwa selama ini usus ayam sering di buang dan tidak di manfaatkan , meskipun terkadang dapat laku terjual itupun hanya di jual dengan harga yang sangat murah. Pegasus sendiri merupakan makanan ringan yang sehat dan bergizi tinggi karena tebuat dari bahan dasar usus ayam.  Selain itu makanan berbahan dasar usus ayam ini dapat di terima dengan baik di pasaran diharapkan dapat menjadi referensi usaha untuk kedepanya. Prospek dari usaha ini telah di kaji dalam sebuah analisis SWOT yang meliputi kekuatan dan kelemahan produk, peluang usaha, dan ancaman yang akan timbul terhadap usaha. Kemudian produk ini di kaji lagi dalam analisis ekonomi usaha meliputi sasaran usaha, dan strategi pemasaran produk. Penulis mengharapkan strategi promosi yang di lakukan dalam karya ini dapat mendongkrak sector usaha kecil dan menengah untuk dapat bersain di Asean Economic Community. dengan adanya karya ini penulis yakin bahwa prospek kedepan dari usaha ini sangat menjanjkan.


BAB I
1. PENDAHULUAN
Pegasus merupaka sebuah inovasi olahan kripik dengan bahan dasar usus ayam , kita ketahui sendiri bahwa selama ini usus ayam sering di buang dan tidak di manfaatkan , meskipun terkadang dapat laku terjual itupun hanya di jual dengan harga yang sangat murah. Dan dapat dengan mudah di dapatkan di tempat pemotongan ayam atau perusahaan dan rumah makan pengolah makanan berbahan dasar ayam. Terkadan juga usus ayam di pandang sebelah mata oleh kebanyakan orang. Di sini penulis mencoba untuk merubah mainset masyarakat umum mengenai usus ayam dengan melakukan inovasi pengolahan dengan di jadikan sebagai makanan ringan dan camilan sehat bagi keluarga.
 Usus Ayam Goreng mengandung energi sebesar 473 kilokalori, protein 45,2 gram, karbohidrat 13,9 gram, lemak 26,3 gram, kalsium 1407 miligram, fosfor 458 miligram, dan zat besi 8,4 miligram.  Selain itu di dalam Usus Ayam Goreng juga terkandung vitamin A sebanyak 20 IU, vitamin B1 0,57 miligram dan vitamin C 0 miligram.  Hasil tersebut didapat dari melakukan penelitian terhadap 100 gram Usus Ayam Goreng. Oleh karena hal tersebut pengolahan usus ayam juga sangat penting karena memiliki berbagai macam gizi yang terkandung di dalamnya. Selain itu juga dapat di jadikan alternative cemilan yang sehat, gurih dan renyah tentunya.
Disini usus ayam yang di dapatkan akan di olah dengan cara di rendam terlebih dahulu mengunakan berbagai macam bumbu, kemudian di masukan ke dalam tepung krispi kemudain di goring dalam minyak mendidih. Meskipun dengan pengolahan yang sederhana di harapkan Pegasus memiliki nilai ekonomis yang tinngi karena dari segi rasa juga sangat gurih adan cara memperoleh bahan dasar usus juga murah dan relative mudah di temukan di mana saja. Selain itu pengolahan yang sederhana itu tadi dapat meningkatkan nilai jual dari produk ini tersendiri karena proses produksinya yang murah dan mudah akan tetapi memiliki nilai jual di masyarakat. Sehingga di lihat dari prospek usahanya Pegasus ini sangat menjanjikan keuntungan serta dapat mudah di terima oleh konsumen.
Melihat dari keuntungan yang di janjikan dalam usaha ini sangat mungkin untuk di lakukan dan di laksananka karena merupakan sebuah inivasi dan trobosan baru dalam dunia kuliner, selain itu juga di dalam pasar produk ini belum memiliki banyak saingan dan di perkirakan dapat di terima dengan mudah dalam pangsa pasarnya. Dan tidak ada alas an untuk tidak dapat di jalankan.
Meskipun sudah ada di pasaran akan tetapi Pegasus yang penulis ajukan memiliki banyak kelebihan dan memiliki strategi pemasaran yang tersendiri. Meskipun bukan sebuah hal yang baru inovasi ini bukan hanya terletak pada rasa dan tingkat kerenyahanya akan tetapi juga pada bungkusnya yang akan di buat semenarik mungkin. Dengan mempercantik bungkusnya dengan nuansa yang tidak biasa sehingga dapat menarik perhatian para pelanggan. Dan kelebihan dari Pegasus ini di bandingkan dengan kripik yang laina adalah dengan adanya variasi rasa yang bermacam-macam mulai dari original sampai balado pedas kita sediakan.sehingga para pelanggan tidak bosan dan dapat menikmati berbagai varian rasa.
Di sini tim penulis akan berkerja sama untuk menjadi distributor Pegasus ke berbagai penjual makanan ringan di lingkungan kampus. Selain itu juga penulis dan tim juga akan melayani reseler dan penjualan melalui internet atau online dan juga melayani pengiriman antar kota bahkan akan melakukan pendistribusian ke beberapa kota besar di Indonesia.

2.  TUJUAN KEGIATAN
  Karya ini di buat dengan tujuan sebagai berikut:
1. Memberikan inovasi dalam bidang kewirausahaan yaitu dengan di gagasnya Pegasus sebagai suatu produk yang di pulikan.
2. Membangun kreatifitas Penulis dalam bidang kewirausahaan sehingga dapat menciptakan produk  yang berdaya saing di pasar.
3. Di harapkan Produk Pegasus ini dapat di terima dengan baik oleh para calon konsumen.
4. Menindak lanjuti Peluang usaha dengan memanfaatkan usus ayam untuk di ubah menjadi produk yang bernilai jual tingg.
3. MANFAAT DAN LUARAN
Karya ini di harapkan memiliki berbagai macam manfaat dan memberikan luaran yang bernilai guna tinggi. Diantaranya :
1. Dapat memberikan keuntungan yang lumayan bagi penulis.
2. Dapat menjadi referensi usaha bagi masyarakat umum yang ingin membuka usaha.
3. Prospek keuntungan yang di janjikan lumayan tinggi.
4. Menghasilkan luaran berupa produk makanan ringan sebagai cemilan yang bergizi tinggi yaitu Pegasus




BAB II
GAMBARAN UMUM RENCANA USAHA
1. Kondisi Kekinian lingkungan dan Potensi Suber daya Alam
              Cemilan merupakan salah saatu makanan ringan yang paling di sukai oleh seluruh orang, baik laki-laki maupun perempuan, baik muda maupun tua , baik kaya maupun miskin semua sangat menyukain yang namanya cemilan. Akan tetapi pada akhir-akhir ini banyak di temui cemilan yang tidak sehat bahkan berbahaya bagi tubuh, sering kita jumpai di berbagai media di beritakan mengenai adanya cemilan yang berbahaya. Apalagi cemilan memang jarang memberikan gizi hanya memuaskan rasa pengen nyemil semata. Hal tersebut membuat penulis ingin menciptakan cemilan yang sehat dan bernilai gizi tinggi. Oleh karenanya  penulis mencoba memberikan inovasi dan kreatifitasnya dalam bidang makanan rinagan dengan mengagas produk yang bernama Pegasus. Pegasus merupakan makanan ringan yang sehat yang terbuat dari bahan dasar usus ayam dan cocok sebagai cemilan keluarga karena bernilai gizi tinggi.  Gagasan dari penulis tercipta karena penulis telah megamati lingkungan sekitar, bahwa makanan dengan bahan dasar usus itu masih sangat jarang di temui dan terkadang juga di beberapa kalangan masyarakat menganggap bahwa usus merupakan suatu yang menjijikkan dan di anggap sebagai sampah. Padahal kalau dapat di olah dengan baik akan menciptakan suatu makanan  yang enak , gurih , renyah dan dapat di terima di  masyarakat luas. Selain itu bahan dasar usus juga tidak sulit untuk di temui di pasaran karena kebutuhan daging ayam setiap harinya juga tinggi sehingga ketersediaan bahan dasar usus juga sangat tinggi , selain itu juga bahan dasar usus ini relatf murah meskipun daging ayam harganya berubah-ubah. Selain itu bukan hanya daging ayam yang memiliki kandungan gizi yang banyak, mengandung energi sebesar 473 kilokalori, protein 45,2 gram, karbohidrat 13,9 gram, lemak 26,3 gram, kalsium 1407 miligram, fosfor 458 miligram, dan zat besi 8,4 miligram.  Selain itu di dalam Usus Ayam Goreng juga terkandung vitamin A sebanyak 20 IU, dan vitamin B1 0,57 miligram.

2. Prospek Pengembangan Usaha
Prospek pengembangan usaha Pegasus (panaganan, enak, garing dan gurih, dari usus) dapat di kaji dengan mengunakan ananlisis  SWOT (Strength, Weakness, Opportunity, Thereat) sebagai berikut:


Kekuatan / Strength

1. Cemilan yang sehat dan bergizi tinggi

Memiliki nilai gizi yang tinggi yang bermanfaat bagi tubuh manusia sehingga orang yang nyemil itu tidak hanya nyemil makanan ringan gurih dan renyah akan tetapi  juga bernilai gizi tinggi.

2. Inovasi Panganan olahan usus

Memberikan inovasi baru dalam pengolahan usus sebagai makanan yang enak dan gurih serta memberikan nilai gizi tinggi dan bernilai jual tinggi

3. Cemilan yang enak dan gurih

Dengan cita rasa dari bahan dasar usus yang di berikan dan di tambah dengan bahan-bahan lain pendukung , menjadikan cemilan ini terasa beda gurihnya dan sangat enak dan renyah tentunya.

4. Disukai dan dapat di terima seluruh masyarakat

Selain dagingnya usus ayam juga sebenarnnya memiliki cita rasa yang sangat nikmat dan lezat , denagan olahan usus ayam yang lain juga sangat di sukai masyarakat luas sebagai lauk, apa lagi ini di buat sebagai cemilan yang gurih dan sehat.

            Kekurangan / Weakness
Skala produksi terbatas sehingga terkendala dalam memenuhi permintaan pasar. Hal ini dapat diminimalisir dengan menambah tenaga kerja, sehingga dapat memenuhi permintaan pasar.
Peluang / Oporytunity
1. Sedidkitnya  orang yang memiliki usaha Pegasus di sekitar semarang

Sampai saat ini di Indonesia sendiri masih sangat sedikit yang memiliki usaha cemilan dari usus ini, bahkan di semarang dan yogya sendiri saya masih belum menemukan  produk tersebut. Hal ini mejadi peluang usaha yang sangat baik karena tidak adanya persaingan dengan produk  yang sama sehingga peluang produk ini di kenal masyarakat sangatlah tinggi. apalagi produk ini adalah cemilan sehat dan bergizi.

2. Tingginya minat masyarakat untuk mencoba camilan yang baru

Semua elemen masyarakat sangat menyukai yang namanya cemilan, selain itu masyarakat selalu menginginkan suatu inovasi makanan yang baru untuk di coba, dan juga memiliki nilai gizi yang tinggi.

3. Kebutuhan masyarakat akan adanya cemilan yang enak dan sehat

Semua masyarakat sangat menyukai makanan ringan, akan tetapi selama ini makanan ringan yang di konsumsi adalah makanan yang tidak sehat karena terdapat campuran zat-zat kimia dalam makanan tersebut, bahkan rata-rata cemilan itu memiliki efek buruk jangka panjang bagi masyarakat yang mengonsumsinya, oleh karena itu Pegasus merupakan solusi dari kebutuhan masyarakat akan cemilan yang enak dan sehat.

4. Menjanjikan keuntugan yang tinggi 

Karena produk ini masih belum teroublis dan terkenal di masyarakat , serta kebutuhan masyarakat akan cemilan yang bergizi tinggi, maka dapat kita lihat bahwa Pegasus ini sangatlah memiliki prospek untung yang tingi, selain minat masyarakat tinggi , bahan baku dari Pegasus ini sangatlah mudah dan murah untuk di dapatkan, sehinga lebih memberikan keuntungan pada produsenya.

5. Pengembangan UMKM yang berdaya saing global di AEC

Dengan di bukanya Asean Economic Community pada tahun 2015 , menjadikan semua usaha kecil yang dan menengah di paksa untuk meningkatkan daya saingnya. Sehingga, dapat bersaing di pasar global. Oleh karena itu Pegasus merupakan salah satu peluang usaha yang sangat menjanjikan untuk dapat bersaing dalam pasar global karena  memilki dukungan yang baik dari pemerintah, serta mengunakan strategi pemasaran berskala nasional dan internasional.


Ancaman (Threat)

Pengetahuan konsumen yang masih sangat rendah mengenai Pegasus ini merupakan salah satu ancaman dari usaha ini karena inovasi ini baru muncul , meskipun sudah ada akan tetapi belum tersebar luaskan sehinga konsumen belum mengetahui tentang produk ini. Selain itu karena masih sedikit yang usaha makanan ringan dengan bahan usus di kawatirkan akan muncul usaha-usaha yang baru yang bergerak di bidang yang sama sehingga mengancam usaha.

Dari uraian kelemahan (weakness) dan ancaman (threat) di atas perlu di susun strategi pengembangan usaha Pegasus ini sehingga lebih baik kedepanya. Adapun strategi yang di gunakan adalah dengan mengunakan kekuatan (strength) dari produk ini untuk mengatasi kelemahan dan ancaman. Adapun ancaman yang di akibatkan pengetahuan konsumen yang masih minim mengenai produk Pegasus ini  dapat di lakukan dengan melakukan stategi marketing kepada konsumen salah satunya adalah dengan mempromosikanya ke tempat-tempat oleh-oleh di kota semarang, dan ke warung-warung penjual makanan ringan. Selain itu juga dapat di lakukan dengan mengenalkan produk melalui internet , terutama media social diantaranya, facebook, twiter, instagram, dan akun media social yang lain. Adapun munculnya usaha yang sejenis dg skala produksi lebih besar dapat di atasi dengan memberikan inovasi rasa lain selain original dan memberikan cita rasa yang lain dan tidak dapat di tiru oleh perusahaan lain, selain itu juga dengan mengedepakan kualitas dan konsistensi cita rasa.

   Dari uraian analisa SWOT Pegasus diatas dapat diprediksikan bahwa pengembangan usaha ini akan mendapat sambutan yang baik serta memiliki prospek usaha yang baik.

3. Analisis Eknomi Usaha

Sasaran Usaha
Sasaran utama dari usaha adalah  seluruh elemen masyarakat yang menyukai makanan ringan di wilayah semarang. Karena semua orang menyukai makanan ringan  yang sehat dan enak , tidak menutup kemungkinan bahwa produk ini dapat mencakup sekala nasional bahkan internasional. Dengan deminkian produk ini dapat di terima dengan baik oleh semua masyarakat.
Tempat Pemasaran

Tempat pemasaran yang menjadi focus penjualan Pegasus adalah antara lain sebagai berikut:

1. Pusat penjualan oleh-oleh di wilayah semarang
2. Pusat –pusat perbelanjaan di daerah semarang
3. Pusat-pusat penjualan makanan ringan di wilayah Unnes semarang
4. Pusat-pusat penjualan makanan ringan di wilayah Undip semarng
5. Di dekat tempat-tempat wisata di sekitaran semarang
6. Di toko online dalam media social seperti grub facebook, twiter, dll.
Strategi Promosi dan Pemasaran
Stategi awal pemasaran produk dengan cara yang pertama yaitu mulut kemulut dulu, one by one kemudian mejadi distributor makanan ringan di berbagai tempat pemasaran yang telah di tentukan. Setelah itu kita membentuk tim untuk mempromosikan produk ini secara lebih luas lagi, karena ini adalah produk makanan maka akan di gunakan cara  yaitu menawarkan ke kota-kota besar dan melakukan kemitraan dengan salah satu toko pusat oleh-oleh di sana. Kemudian di lakukan juga pemasaranya dengan mengunakan media social dengan membentuk atau ikut dalam grub dagang di facebook, twiter, path, atau instagram, dll. Kemudian jangka kedepanya dengan cara memasukkan produk ini ke supermarket-supermarket di Indonesia, dan mendrikan toko sendiri. Selain mendirikan toko sendiri, dan menjalin mitra dengan toko-toko lain, kedepanya akan memjalin kerja sama dengan toko-toko online danbahkan mendirikan toko online sendiri. Tidak hanya menjual secara langsung kami juga melayani re seller serata pesanan antar kota, antar pulau dan antar Negara. Sehingga ini menambah jaringan kerjasama dan jaringan pasar kita secara luas dan kuat.
Langkah Pengembangan Kedepan
Langakah kedepanya apabila usaha produk Pegasus dapat berkembang pesat dan di terima dengan baik oleh masyarakat adalah dengan menambah kapasitas produksi yang dapat di lakukan, melakukan jalnan kemitraan skala nasional dan internasional , dan dapat mematenkan Pegasus sebagai merk makanan ringan yang sehat dan memiliki kualitas gizi dan rasa yang tinggi. Kemudian memperluas jaringan di kota semarang dan mendirikan toko pusat penjualan produk di semarang.
BAB III
METODE PELAKSANAAN
 Terdapat delapan metode yang digunakan pada program ini, yaitu metode persiapan dan survey pasar, pengadaan alat dan bahan, pembuatan produk, promosi, penjualan produk, evaluasi perkembangan usaha, evaluasi kegiatan dan laporan pertanggungjawaban. Penjelasannya sebagai berikut:
1. Tahap persiapan dan Survey
Tahapan persiapan dan survey diawali dengan menentukan tempat sebagai pusat produksi produk Pegasus . setelah dirasa mendapat tempat yang strategis untuk produksi kemudian menyurvey tempat-tempat pemotongan ayam terdekat, kemudian di ajak kerjasama untuk menjadi salah satu distributor bahan baku produk. Dan yang terpenting adalah menyiapkan standar kualitas produk yang ingin di capai.
2. Pengadaan alat dan bahan
Pada tahap ini pembelian alat penunjang serta bahan dilakukan. Pemilihan kualitas alat maupun bahan demi kualitas produk merupakan hal yang sangat penting. Selain itu pada tahapan ini mulai melakukan pembelian bahan baku dan bahan-bahan penunjang sesuai kualitas yang di inginkan.
3. Pembuatan Produk
Dalam pembuatan produk memilih bahan baku yang berkualitas tinggi dan bahan pendukung yang berkualitas tinggi juga, kemudian dalam pembuatanya menerapakan standar operasional produksi agar kualitas dan cita rasa tetap terjaga dan dapat tetap konsisten dengan cita rasa yang di sajikan.
Metode pembuatan produk

4. Tahap Promosi
Promosi mengenai produk dan publikasinya di lakukan dengan cara melalui pembuatan dan penyebaran brosur, pamflet, pengumuman, info pada blog-blog, facebook, twiter dan media social lainya agar semua kalangan masyarakat dapat mengenal dan mengetahui tentang produk Pegasus . selain itu juga di lakukan promosi dengan mempromosikan nya dulu ke toko-toko dan warung-warung penjual makanan ringan dan menjalin kerjasama dengan toko-toko penjual oleh-oleh khas kota semarang dan bekerja sama dengan seluruh elemen masyarakat yang ingin menjadi re seller dan distributor produk Pegasus. 
5. Tahapan Penjualan Produk
Produk Pegasus ini di jual dengan cara membuka stand pada even-even besar di kota semarang. Selain itu juga di jual dengan cara mengajak mahasiswa sebagai re seller dan pendistribusian produk ke seluruh elemen masyarakat. Selain itu penjualan yang di lakukan yaitu dengan cara mendistribusikanya ke warung-warung dan ke toko-toko di sekitar wilayah semarang. Untuk masalah pemesanan skala banyak kami juga menerima dan dapat di kirim langsung ke alamat pembeli luar kota maupun dalam kota. Pemesanan dapat di lakukan via email, telephon dan iklan pada media sosial.
6. Tahapan Evaluasi perkembangan Usaha
Pada tahap ini dilakukan penghitungan pengeluaran dan pemasukan dari produksi Pegasus. Pada tahap ini pula kami menganalisis apakah stategi pemasaran sudah mengahsilkan untuk maksimal atau belum. Selain itu, dilakukan pula evaluasi terhadap modal yang ada, evaluasi terhadap jaringan dan mitra kerja.
7. Evaluasi Kegiatan
Evaluasi didakan untuk mengetahui secara keseluruhan sejauh mana usaha ini berjalan, kekurangan dan kelebihan serta rincian secara keseluruhan. untuk seluruh kegiatan produksi maupun promosi agar dapat berjalan denganbaik
8. Laporan Pertangung Jawaban
Laporan ini di lakukan setelah seluruh akhir periode kegiatan serta menindaklanjuti keterlanjutan usaha kedepanya.






BAB IV
BIAYA DAN JADWAL KEGIATAN
1. Anggaran Biaya
	No
	Jenis Pengeluaran
	Biaya

	1
	Peralatan Penunjang
	Rp 3,600,000

	2
	Bahan Habis Pakai
	Rp 6,000,000

	3
	Perjalanan
	Rp 1,200,000

	4
	Lain-lain (administrasi,laporan Publikasi)
	Rp 1,200,000

	
	Jumlah
	Rp. 12,000,000,00-



2. Jadwal Kegisatan
	No
	Kegiatan
	Waktu

	
	
	Bulan ke 1
	Bulan ke 2
	Bulan ke 3
	Bulan ke 4

	1
	Persiapan dan survey 
	V
	V
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	

	2
	Pengadaan alat dan bahan
	
	
	V
	V
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	

	3
	Pembuatan produk
	
	
	
	
	V
	V
	V
	V
	V
	V
	V
	V
	V
	V
	
	

	4
	Promosi
	
	
	
	
	
	V
	V
	V
	V
	V
	V
	V
	
	
	
	

	5
	Penjualan Produk
	
	
	
	
	
	
	V
	V
	V
	V
	V
	V
	V
	V
	
	

	6
	Evaluasi perkembangan usaha
	
	
	
	
	
	
	V
	V
	V
	V
	V
	V
	V
	V
	
	

	7
	Evaluasi Kegiatan
	
	
	
	
	
	
	V
	V
	V
	V
	V
	V
	V
	V
	V
	V

	8
	Laporan pertanggung jawaban
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	V
	V
	V
	V








DAFTAR PUSTAKA
                http://www.organisasi.org/1970/01/isi-kandungan-gizi-usus-ayam-goreng-komposisi-nutrisi-bahan-makanan.html di akses pada  15:00 , 1 juni 2015 





















LAMPIRAN-LAMPIRAN
Biodata Ketua dan Anggota
A. Identitas Diri
	1
	Nama Lengkap
	Maulan Noor Efedi

	2
	Jenis Kelamin
	L

	3
	Program Studi
	Pndidikan Ekonomi Administarsi Perkantoran

	4
	NIM
	7101414303

	5
	Tempat dan Tanggal Lahir
	Kudus , 11 juli 1996

	6
	E-mail
	Mulanaefendy10@gmail.com


	7
	Nomor Telepon/HP
	085643415910



B. Riwayat Pendidikan
	
	SD
	SMP
	SMA

	Nama Institusi
	MI Manafiul Ulum
	MTs NU Al-hidayah
	MA NU Al-hidayah

	Jurusan
	-
	-
	IPS

	Tahun Masuk-Lulus
	2002-2008
	2008-20011
	20011-2014



C. Pemakalah Seminar Ilmiah (Oral Presentation)
	No.
	Nama Pertemuan Ilmiah/ Seminar
	Judul Artikel Ilmiah
	Waktu dan Tempat

	-
	-
	-
	-



D. Penghargaan dalam 10 tahun terakhir (pemerintah, asosiasi atau institusi lainnya)
	No.
	Jenis Penghargaan
	Insitusi Pemberi Penghargaan
	Tahun

	1
	-
	-
	-


Semua data yang saya isikan dan tercantum dalam biodata ini adalah benar dan dapat dipertanggungjawabkan secara hukum. Apabila di kemudian hari ternyata dijumpai ketidaksesuaian dengan kenyataan, saya sanggup menerima sanksi. Demikian biodata ini saya buat dengan sebenarnya untuk memenuhi salah satu persyaratan dalam pengajuan Hibah PKM 2014.
			Semarang, 7 Juni 2015
			Pengusul,

 	         Maulana Noor Efendi
A. Identitas Diri
	1
	Nama Lengkap
	M.Kahfi

	2
	Jenis Kelamin
	Laki-laki

	3
	Program Studi
	Pendidikan Sejarah

	4
	NIM
	3101414021

	5
	Tempat dan Tanggal Lahir
	Jepara, 01 September 1996

	6
	E-mail
	Kahfimuhammad19@gmail.com

	7
	Nomor Telepon/HP
	089668817370



B. Riwayat Pendidikan
	
	SD
	SMP
	SMA

	Nama Institusi
	SD Negeri 01 Sidigede
	SMP Negeri 03 Welahan
	SMA Negeri 01 Welahan

	Jurusan
	-
	-
	IPS

	Tahun Masuk-Lulus
	2002-2008
	2008-2011
	2011-2014


C. Pemakalah Seminar Ilmiah (Oral Presentation)
	No.
	Nama Pertemuan Ilmiah/ Seminar
	Judul Artikel Ilmiah
	Waktu dan Tempat

	1
	-
	-
	-


Semua data yang saya isikan dan tercantum dalam biodata ini adalah benar dan dapatdipertanggungjawabkan secara hukum.Apabila di kemudian hari ternyata dijumpai ketidaksesuaiandengan kenyataan, saya sanggup menerima sanksi.
Demikian biodata ini saya buat dengan sebenarnya untuk memenuhi salah satu persyaratan dalam pengajuan Hibah PKM 2015.
			Semarang, 7 Juni 2015
			Anggota 1,


			                                                 Muhammad Kahfi

A. Identitas Diri
	1
	Nama Lengkap
	Kusfiyani

	2
	Jenis Kelamin
	P

	3
	Program Studi
	Pendidkan ekonomi koperasi

	4
	NIM
	7101413290

	5
	Tempat dan Tanggal Lahir
	Kudus, 16 februari  1995

	6
	E-mail
	kusfiyani@gmail.com

	7
	Nomor Telepon/HP
	085 640 837 524


B. Riwayat Pendidikan
	
	SD
	SMP
	SMA

	Nama Institusi
	MI NU MANAFIUL ULUM
	MTs NU AL HIDAYAH
	MA NU AL HIDAYAH

	Jurusan
	-
	-
	-

	Tahun Masuk-Lulus
	2001-2007
	2009-2010
	2010-2013


C. Pemakalah Seminar Ilmiah (Oral Presentation)
	No.
	Nama Pertemuan Ilmiah/ Seminar
	Judul Artikel Ilmiah
	Waktu dan Tempat

	1
	-
	-
	-


Semua data yang saya isikan dan tercantum dalam biodata ini adalah benar dan dapatdipertanggungjawabkan secara hukum.Apabila di kemudian hari ternyata dijumpai ketidaksesuaiandengan kenyataan, saya sanggup menerima sanksi.
Demikian biodata ini saya buat dengan sebenarnya untuk memenuhi salah satu persyaratandalam pengajuan Hibah PKM 2015.
			Semarang, 7 Juni 2015
			Anggota 2,


                                                                                     Kusfiyani
                                                                                  
                                             
A. Identitas Pembimbing
	1
	Nama Lengkap
	Nina oktarina

	2
	Jenis Kelamin
	P

	3
	Program Studi
	Pendidikan Ekonomi

	4
	NIDN
	0007107808

	5
	Tempat dan Tanggal Lahir
	Semarang, 7 oktober 1978

	6
	E-mail
	ninaoktarina@gmail.com

	7
	Nomor Telepon/HP
	081325791505


B. Riwayat Pendidikan
	
	S1
	S2

	Nama Institusi
	UNNES
	PPs UNNES

	Jurusan
	Pendidikan Ekonomi
	Manajemen Pendidikan

	Tahun Masuk/ Lulus
	2001
	2008


C. Pemakalah Seminar Ilmiah (Oral Presentation)
	No.
	Nama Pertemuan Ilmiah/ Seminar
	Judul Artikel Ilmiah
	Waktu dan Tempat

	1
	
	
	


Semua data yang saya isikan dan tercantum dalam biodata ini adalah benar dan dapatdipertanggungjawabkan secara hukum.Apabila di kemudian hari ternyata dijumpai ketidaksesuaiandengan kenyataan, saya sanggup menerima sanksi.
Demikian biodata ini saya buat dengan sebenarnya untuk memenuhi salah satu persyaratan dalam pengajuan Hibah PKM 2015.
			Semarang, 7 Juni 2015
			Dosen Pendamping,


                                                                                   Nina Oktarina S.Pd, M.Pd

[image: ]Lampiran 3. Surat Pernyataan Ketua Kegiatan
KEMENTERIAN PENDIDIKAN DAN KEBUDAYAAN
UNIVERSITAS NEGERI SEMARANG
Gedung H : Kampus Sekaran – Gunungpati – Semarang 50229
Pembantu Rektor Bidang Kemahasiswaan Email: pr3@unnes.ac.id, Telp/Fax: (024) 8508003

SURAT PERNYATAAN KETUA PENILITI/PELAKSANA 
Yang bertanda tangan di bawah ini:
Nama 	: Maulana Noor Efendi
NIM 	: 7101414303
Program Studi 	: Pendidikan Ekonomi Administrasi Perkantoran
Fakultas 	: Ekonomi
Dengan ini menyatakan bahwa usulan PKM-KEWIRAUSAHAAN saya dengan judul:
PEGASUS
(PANGANAN ENAK GARING DAN SEHAT DARI USUS)
Sebagai Upaya Inovasi Usaha Camilan yang Garing Renyah dan Sehat serta Bergizi tinggi

yang diusulkan untuk tahun anggaran 2015 bersifat original dan belum pernah dibiayai oleh lembaga atau sumber dana lain.
Bilamana di kemudian hari ditemukan ketidaksesuaian dengan pernyataan ini, maka saya bersedia dituntut dan diproses sesuai dengan ketentuan yang berlaku dan mengembalikan seluruh biaya penelitian yang sudah diterima ke kas negara.
Demikian pernyataan ini dibuat dengan sesungguhnya dan dengan sebenar-benarnya.
	Semarang, 7 Juni 2015
 Pembantu Rektor Bidang Kemahasiswaan, 		 Yang Menyatakan,   




 (  Dr. Bambang Budi Raharjo )		        (Maulana Noor Efendi)
  	 NIP. 196012171986011001         			 NIM. 7101414303
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