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RINGKASAN 


KUDU LAKU merupakan sebuah usaha bersama yang  dijalankan oleh Kukuh Triwidiyanto, Duwi Susanti, dan Immam Nur Achmad. Usaha ini bergerak dibidang industri makanan khususnya jenang. Produk KUDU LAKU memiliki keunikan tersendiri dibandingkan toko jenang lainnya yaitu dari variasi rasa, bentuk dan warnanya. Inovasi dan strategi usahanya dibuat sekreatif dan menarik mungkin untuk dapat menarik pelanggan khususnya para pecinta kuliner, selain dibuat dengan bentuk-bentuk yang unik dengan aneka macam warna dan rasa yang cocok untuk lidah orang Indonesia.
KUDU LAKU memiliki prospek usaha yang sangat menjanjikan mengingat peminat olahan baru dibidang kuliner di Indonesia khususnya di daerah Semarang terus meningkat. Rencana pengembangan usaha yang akan dilakukan oleh perusahaan ini diantaranya adalah strategi pemasaran. Hal-hal yang menjadi fokus dari strategi pemasaran perusahaan ini adalah pengembangan produk yaitu dengan melakukan inovasi produk yang dapat membedakannya dengan jenang lainnya. Selain itu, pengembangan produk yang dilakukan banyak melihat pada pengembangan produk yang sudah ada dan dikembangkan menjadi lebih ekonomis tanpa sedikitpun mengurangi kenikmatan rasa serta variasi warna dan bentuknya. Dalam hal ini, inovasi atau pengembangan produk yang dilakukan oleh perusahaan adalah membuat inovasi dari dari labu kuning yang semula hanya diolah untuk kolak dan puding saja yang memiliki ketahanan yang sebentar. Selain itu hal pokok yang kedua dari strategi pemasaran perusahaan ini adalah promosi, mengingat akan pentingnya promosi bagi berlangsungnya suatu usaha maka perusahaan pun melakukan promosi dengan menempel poster di berbagai tempat di Semarang. Strategi  penetapan harga menjadi hal yang teramat penting juga melihat kebanyakan toko olahan jenang lain menjajankan produk dengan harga yang relatif mahal, perusahaan menjajankan produk dengan harga yang murah dengan kualitas rasa yang tinggi.
Sedangkan rencana pengembangan usaha yang kedua yaitu penambahan dan pengembangan sumber daya manusia yaitu dengan penambahan pekerja yang memiliki sumber daya manusia dan keahlian yang tinggi, dan pekerja yang telah ada diberikan kursus memasak khusus untuk mengembangkan kemampuan memasak jenangnya. Untuk harga setiap produk dapat dikatakan cukup terjangkau dan dapat dinikmati oleh masyarakat menengah kebawah. Harga yang ditawarkan perusahaan dikatakan cukup terjangkau dibandingkan toko olahan jenang lainnya, hal itu merupakan salah satu strategi penetapan harga  yang dilakukan oleh  perusahaan untuk dapat memberikan yang terbaik buat seluruh pelanggannya.
Kata Kunci: kewirausahaan, labu 
BAB I
PENDAHULUAN 

A. Latar belakang

UKM (Usaha Kecil Menengah) memegang peranan yang sangat besar dalam memajukan perekonomian Indonesia. Selain sebagai salah satu alternatif lapangan kerja baru,UKM juga berperan dalam mendorong laju pertumbuhan ekonomi pasca krisis moneter tahun 1997 di saat perusahaan-perusahaan besar mengalami kesulitan dalam mengembangkan usahanya. Saat ini, UKM telah berkontribusi besar pada pendapatan daerah maupun pendapatan Negara Indonesia. UKM  merupakan suatu bentuk usaha kecil masyarakat yang pendiriannya berdasarkan inisiatif seseorang. Sebagian besar masyarakat beranggapan bahwa UKM hanya menguntungka pihak-pihak tertentu saja.Padahal sebenarnya UKM sangat berperan dalam mengurangi tingkat pengangguran yang ada di Indonesia.UKM dapat menyerap banyak tenaga kerja Indonesia yang masih mengganggur.Selain itu UKM telah berkontribusi besar pada pendapatan daerah maupun pendapatan negara Indonesia.UKM juga memanfatkan berbagai Sumber Daya Alam yang berpotensial di suatu daerah yang belum diolah secara komersial.UKM dapat membantu mengolah Sumber Daya Alam yang ada di setiap daerah.Hal ini berkontribusi besar terhadap pendapatan daerah maupun pendapatan negara Indonesia. Juga agar kita dapat mengetahui berapa besar keuntungan yang diperoleh apabila kita membuka sebuah usaha kecil dan menengah, dan kita dapat mengetahui cara mengelola usaha kecil dan menengah dengan baik, sehingga memperoleh laba yang cukup besar.untuk membangun sebuah usaha awal.

Di zaman sekarang ini gaya hidup masyarakat yang menginginkan sesuatu dengan instan menjadi salah satu alasan terbentuknya usaha yang diberi nama“ KUDU LAKU“ dimana usaha ini akan membantu masyarakat untuk memperoleh dengan mudah makanan yang diinginkan. Usaha yang dijalankan yaitu olahan dari labu kuning. Labu kuning adalah kandungan seratnya yang tinggi, yang bermanfaat untuk melancarkan sistem pencernaan. Labu kuning ini banyak mengandung manfaat bagi tubuh manusia. Daging hingga biji dari labu kuning ini dapat dimanfaatkan untuk berbagai olahan makanan yang menyehatkan. Tanaman labu kuning sendiri berasal dari Ambon. Ada lima spesies dari labu kuning yang dikenal saat ini, dengan bentuk yang beragam. Khasiat labu kuning ini disebabkan karena kandungan gizi dan nutrisinya yang cukup banyak.

Tidak berlebihan jika menyebut Indonesia ini sebagai salah satu negara dengan sumber daya alam terbaik di dunia. Indonesia memiliki beragam keanekaragaman hayati dan non hayati yang tidak dimiliki oleh negara-negara lain. Sebagai negara beriklim tropis dengan curah hujan yang tinggi, tanah Indonesia memungkinkan tumbuhnya berbagai jenis tanaman, terutama tanaman yang dijadikan sebagai sumber makanan dan pengobatan bagi masyarakat sekitar. Salah satu jenis tanaman yang dapat menjadi sumber pangan sekaligus memiliki efek kesehatan adalah labu kuning. Labu kuning memiliki nama latin Cucurbita moschata D, dan dalam masyarakat Jawa sering disebut dengan ‘waluh’. Labu kuning yang masak memiliki berat antara 3-5 kg, bisa berbentuk bulat atau lonjong tergantung dari varietasnya. Warna kuning atau oranye pada daging buahnya merupakan tanda bahwa buah ini memiliki kandungan karotenoid yang tinggi dan memiliki berbagai manfaat kesehatan.

Kandungan Nutrisi Labu Kuning  :
a. Labu kuning yang sudah masak memiliki kandungan nutrisi yang cukup lengkap seperti, karbohidrat, protein, lemak, mineral (kalsium, pospor, besi, natrium, kalium, tembaga dan seng), ß-karoten, tiamin, niacin, serat, dan vitamin C.
b. Zat gizi yang paling diunggulkan dalam buah ini adalah ß-karoten sebagai sumber vitamin A untuk menjaga kesehatan mata, mencegah pertumbuhan sel kanker, dan menyehatkan sistem reproduksi. 

c. Buah labu juga diperkaya dengan vitamin C yang sangat diperlukan tubuh sebagai antioksidan penangkal radikal bebas.

d. Kandungan lemak sehat labu kuning juga dapat membantu menurunkan kolesterol jahat dalam darah.
e. Biji labu kuning juga mengandung mineral seperti Zn (seng) dan Mg (magnesium) yang sangat penting untuk kesehatan organ reproduksi terutama kelenjar prostat. Beberapa penelitian mengungkapkan bahwa biji labu mengandung senyawa yang disebut fitosterol.
f.  Biji labu ini juga kaya akan omega-3 yang membantu aliran darah ke otak.
g. Asam lemak utama, yaitu asam linoleat, asam oleat dan sedikit asam linolenat. 

h. vitamin E (tokoferol) dan karotenoid yakni lutein dan beta karoten juga ada di dalam daging bijinya.

i. Zat besi, makanan yang mengandung zat besi perlu, karena belak zat besi dari ibu saat bayi dilahirkan akan berangsur - angsur habis.

j. Kalium,  fungsi utama kalium adalah menunjang kelancaran metabolisme tubuh. 

Hal ini penting dalam menjaga keseimbangan air dfan elektrolit (asam-basa) di dalam sel tubuh. Berikut beberapa manfaat kesehatan yang bisa Anda dapatkan dengan mengonsumsi labu kuning:

1. Meningkatkan daya tahan tubuh
2. Mencegah katarak
3.Meningkatkan kesuburan
4.Melancarkan pencernaan
5.Mengatasi peradangan
6.Mencegah penyakit jantung
7.Membantu mengatasi migraine
8.Anti kanker
9.Memelihara kesegaran kulit
10.Mencegah osteoporosis

Dengan banyaknya manfaat yang terkandung dalam labu kuning ini banyak jenis makanan yang dapat diolah dengan bahan dasar labu kuning ini. Usaha yang diberi nama “KUDU LAKU” ini tertarik untuk membentuk usaha yang mengolah labu kuning menjadi jenang labu kuning yang akan meramaikan variansi jenang yang sudah ada di pasaran sekarang ini.

B. PERUMUSAN MASALAH
Berdasarkan latar belakang di atas, permasalahan yang akan dikaji dalam karya tulis ini adalah:
1. Bagaimana cara mengolah labu kuning  agar menjadi makanan yang lebih disukai oleh masyarakat?
2. Bagaimana produk ini mampu membuka lapangan kerja dalam meningkatkan konsumsi labu kuning yang bermanfaat bagi kita semua?

C. TUJUAN PROGRAM
Tujuan dari penulisan karya tulis ini adalah:

1.
Mengutamakan kualitas produk dan menyajian.

2.
Mengembangkan inovasi baik dalam produk maupun pengemasan.

3.
Mengembangkan usaha di beberapa tempat yang strategis untuk mengembkan usaha jenang.

4.
Menumbuhkan ketrampilan dan pengetahuan karyawan guna mencapai operasional yang maksimal.

5.
Menghasilkan produk inovatif yang berkulitas tinggi dan aman dikonsumsi.
D. LUARAN YANG DIHARAPKAN


Dengan di buatnya PKM Kewirausahaan ini diharapkan dapat menciptakan lapangan kerja baru. Khususnya pada pembuatan jenang dari labu kuning ini, semoga dapat berjalan dengan lancar sesuai dengan tujuan bersama. Dan PKM Kewirausahaan dapat menjadi wadah dalam menyalurkan kreativitas yang diwujudkan dengan adanya usaha penjualan jenang labu kuning.

E. KEGUNAAN PROGRAM
Kegunaan dari penulisan karya tulis ini adalah:

1. Menyalurkan ide dan keinginan yang ingin dicapai

2. Melatih kreativitas mahasiswa dalam menciptakan inovasi-inovasi dalam pengolahan alam menjadi suatu karya yang sangat berharga.
3. Menciptakan lapangan kerja baru.
BAB II

GAMBARAN UMUM RENCANA KERJA
Gambaran Masyarakat

Universitas Negeri Semarang adalah sasaran pemasaran kami, kami memilinya karena tempatnya strategis. Dikatakan strategis UNNES mempunyai  banyak mahasiswa, juga berdekatan dengan Bank, Minimarket, dan banyak penduduknya. UNNES terletak di Sekaran,Gunung Pati ,Semarang, dimana merupakan  perguruan tinggi baik ilmu kependidikan dan non kependidikan. Oleh sebab itu UNNES mempunyai banyak mahasiswa dari berbagai daerah.Letaknya yang strategis dan mempunyai banyak mahasiswa tentu ini menjadi sasaran kami dalam pemasaran “KUDU LAKU” yang merupakan usaha kami.


Kegiatan kewirausahaan ini tercipta karena banyaknya orang yang tidak menyukai labu kuning, padahal labu kuning mempunyai banyak manfaat bagi kesehatan tubuh kita. Kebanyakan orang lebih memilih makanan yang instan daripada makanan tradisional. Maka dari itu kami mencoba untuk mengusahakan agar labu lebih disukai orang dengan cara mengolah labu kuning supaya nilainya lebih tinggi dari sebelum diolah.

Adapun rencana kegiatan ini kami lakukan dengan sistematika sebagai berikut:
1. 
Analisis Produk

Bahan baku  labu kuning dapat kita peroleh dari petani  dan bisa juga dengan membudidayakan sendiri
2. Analisis Pemasaran

Produk yang kami buat merupakan produk pasar yang bermutu dibandingkan dengan makanan biasa dan untuk saat ini banyak makanan  yang kurang bergizi,maka labu kuning  yang kaya akan gizi dan manfaat bagi kesehatan tubuh ini sepertinya akan laku di pasaran. Kami akan memasarkan di sekitar kampus, dengan target konsumen kami adalah mahasiswa. Jadi kami akan menjual jenang labu ini di sekitar area kampus UNNES.

3. Analisis Operasional

Setelah melakukan perencanaan dan proses produksi “KUDU LAKU” maka langkah selanjutnya adalah memasarkan produk ini. Dalam pemasaran yang kami buat, kami menggunakan beberapa strategi pemasaran diantaranya:
1. Mengidentifikasi segmen pasar atau membuat segmen pasar berdasarkan demografi, tipe pelanggan atau berdasarkan letak geografis, yaitu dengan mengetahui keadaan sasaran atau target pemasaran.
2. Positioning atau memposisikan di dalam segmen tersebut berdasarkan pengamatan, membidik peluang usaha agar usaha kami lebih berkembang dan tidak kalah saing dengan pesaing usaha makanan ringan biasa, sehingga pelanggan akan terus tertarik dan mengingat keunggulan produk kami
3.Marketing Mix atau campuran pemasaran yaitu dengan 4P yang diperlukan untuk mendefinisikan suatu yang kami tawarkan yaitu Product, Place, Price, dan Promotion. 
4. Analisis Biaya   
Uji kelayakan produksi
a. Harga Pokok Produksi ( HPP )



HPP
 = [image: image3.png]‘Produksi perbulan
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= Rp 7912,5 per keranjang




= Rp 8000 per keranjang  
b. Harga Jual ( HJ )



HJ
 = Harga Pokok Produksi ( HPP ) + Margin




 = 7912,5 + 50% ( 7912,5 )




= Rp 11868,75
c. Analisa Break Event Point ( BEP )


BEP
 = [image: image7.png]Biaya Operasional Tetap
(Harga Jual—HPP )
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  = 510,3 unit





Tabel 5. Tabel BEP

	Unit
	Jumlah Penjualan
	Variabel cost
	Fixed Cost
	Total Cost
	Laba/Rugi

	0
	0
	0
	2000000
	2000000
	-2000000

	100
	2000000
	250000
	2000000
	2250000
	-250000

	200
	4000000
	500000
	2000000
	2500000
	1500000

	300
	6000000
	750000
	2000000
	2750000
	3250000

	400
	8000000
	1000000
	2000000
	3000000
	5000000

	510,331754
	10206635
	1275829,384
	2000000
	3275829
	0

	600
	12000000
	1500000
	2000000
	3500000
	8500000

	700
	14000000
	1750000
	2000000
	3750000
	10250000

	800
	16000000
	2000000
	2000000
	4000000
	12000000

	900
	18000000
	2250000
	2000000
	4250000
	13750000

	1000
	20000000
	2500000
	2000000
	4500000
	15500000


d. Analisa Rate of Return ( ROI )


ROI
 = [image: image11.png](Keuntungan X Kapasitas perbulan )
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(395625 X160)








=  34,78 bulan

e. Analisa Net Present Value ( NPV )

Tabel 6. Tabel NPV

	Bulan
	Bunga bank x
	Bunga BI
	 Aliran kas 
	 PV 

	0
	0
	0.0575
	 Rp  - 32,019,000.00 
	 Rp       -32,019,000.00

	1
	0
	0.0575
	 Rp          120,000
	 Rp             113,475.18

	2
	0
	0.0575
	 Rp            120,000 
	 Rp              107,305.13 

	3
	0
	0.0575
	 Rp            120,000 
	 Rp              101,470.57 

	4
	0
	0.0575
	 Rp            120,000 
	 Rp                95,953.26 

	5
	0
	0.0575
	 Rp            120,000 
	 Rp                90,735.94 

	6
	0
	0.0575
	 Rp            120,000 
	 Rp                85,802.31 

	7
	0
	0.0575
	 Rp            120,000 
	 Rp                81,136.94 

	8
	0
	0.0575
	 Rp            120,000 
	 Rp                76,725.24 

	9
	0
	0.0575
	 Rp            120,000 
	 Rp                72,553.42 

	10
	0
	0.0575
	 Rp            120,000 
	 Rp                68,608.43 

	11
	0
	0.0575
	 Rp            120,000 
	 Rp                64,877.95 

	12
	0
	0.0575
	 Rp            120,000 
	 Rp                61,350.31 

	NPV
	 Rp        52,389,844.71


NPV didefinisikan sebagai selisih antara investasi sekarang dengan nilai sekarang (present value) dari proyeksi hasil-hasil bersih masa datang yang diharapkan. NPV yng diperoleh dari data di atas adalahpositif, artinya investasi tersebut  menguntungkan, maka usaha layak untuk dijalankan.
F. Analisa Internal Rate of Rate ( IRR )
Tabel 7. IRR

	Bulan
	Bunga bank x
	Bunga BI
	 Aliran kas 
	 PV 

	0
	0
	0.0575
	 Rp  - 32,019,000.00 
	 Rp        - 32,019,000.00

	1
	0
	0.0575
	 Rp          120,000
	 Rp             113,475.18

	2
	0
	0.0575
	 Rp            120,000 
	 Rp              107,305.13 

	3
	0
	0.0575
	 Rp            120,000 
	 Rp              101,470.57 

	4
	0
	0.0575
	 Rp            120,000 
	 Rp                95,953.26 

	5
	0
	0.0575
	 Rp            120,000 
	 Rp                90,735.94 

	6
	0
	0.0575
	 Rp            120,000 
	 Rp                85,802.31 

	7
	0
	0.0575
	 Rp            120,000 
	 Rp                81,136.94 

	8
	0
	0.0575
	 Rp            120,000 
	 Rp                76,725.24 

	9
	0
	0.0575
	 Rp            120,000 
	 Rp                72,553.42 

	10
	0
	0.0575
	 Rp            120,000 
	 Rp                68,608.43 

	11
	0
	0.0575
	 Rp            120,000 
	 Rp                64,877.95 

	12
	0
	0.0575
	 Rp            120,000 
	 Rp                61,350.31 

	IRR
	22%


IRR digunakan dalam menentukan apakah investasi dilaksanakan atau tidak, untuk itu biasanya digunakan acuan bahwa investasi yang dilakukan harus lebih tinggi dari Minimum acceptable rate of return atau Minimum atractive rate of return.Apabila nilai IRR yang diperoleh dibawah 20%, maka investasi usaha dinyatakan tidak layak untuk dijalankan.Sedangkan apabila nilai IRR yang diperoleh diatas 20%, maka investasi usaha dinyatakan baik.

Dari tabel di atas, dapat diketahui bahwa nilai IRR =  22%Karena nilai IRR yang diperoleh sudah diatas 20%, dapat disimpulkan bahwa niali IRR baik sehingga usaha tersebut layak untuk dilakukan.
BAB IV

BIAYA DAN JADWAL KEGIATAN

4.1 Anggaran Biaya

Rincian biaya yang digunakan dalam kegiatan ini adalah:
1. Bahan Habis Pakai

	ATK
	 
	Rp.  300.000 

	Terigu 
	40 kg x@ Rp 6000-
	Rp.        240.000

	Labu Kuning
	60 kg x @ Rp 3000-
	Rp.        180.000 

	Gula
	50 kg x @ Rp. 10.000-
	Rp.        500.000 

	Garam
	4 kg x @ Rp. 10.000-
	Rp.          40.000 

	Kelapa
	40 buahx @ Rp.5.000-
	Rp.        200.000 

	LPG
	 2 tabung besar x @ Rp.80.000-
	Rp.        160.000 

	Jumlah
	Rp.     1.620.000


2. Peralatan Penunjang PKM
	Kompor
	2 buah x @Rp. 250.000-
	Rp.        500.000 

	Baskom
	20 buah  x @Rp. 10.000-
	Rp.        200.000 

	Timbangan
	1 buah x @Rp. 120.000
	Rp.        120.000 

	Pisau
	4 buah x @Rp. 2.500-
	Rp.          10.000 

	Kantong plastic
	20 Pak x @Rp. 4.000-
	Rp.          80.000 

	Sendok adonan
	1 pak x @Rp. 20.000-
	Rp.          20.000 

	gelas ukur
	2 buah x @Rp. 50.000-
	Rp.        100.000 

	Kalkulator
	1 set  x @Rp. 100.000
	Rp.        100.000 

	Panci
	1
	Rp.          85.000

	Nampan
	6  x @Rp. 6000
	Rp.          36.000

	Jumlah
	Rp.     1.251.000   


3. Perjalanan

	Transportasi
	
	Rp.        500.000 

	Distribusi
	
	Rp.        250.000 

	Jumlah
	Rp.        750.000 


4. Lain- lain

	Sewa tempat
	4 bulan x @ Rp. 200.000
	Rp.        800.000 

	Tenaga kerja
	3 orang x @ Rp. 250.000
	Rp.        750.000 

	Promosi
	 
	Rp.        200.000 

	Dokumentasi
	 
	Rp.        200.000 

	Alat Komunikasi
	 
	Rp.        200.000 

	Pembuatan laporan
	
	Rp         200.000

	Jumlah
	Rp      2.350.000


Biaya yang dibutuhkan

Bahan habis pakai

: Rp 1.620.000

Peralatan Penunjang PKM
: Rp 1.251.000

Perjalanan


: Rp    750.000

Lain-lain


: Rp 2.350.000 +




  Rp 5.970.000
4.2 Jadwal Kegiatan


Kegiatan kewirausahaan ini akan dilakukan dengan rencana  sebagai berikut:

	Kegiatan
	Bulan

	
	1
	2
	3
	4

	Perencanaan
	· 
	
	
	

	Persiapan
	· 
	
	
	

	Pembuatan produk dan pemasaran
	
	· 
	· 
	

	Monitoring pelaksanaan program
	
	
	
	· 

	Penyerahan laporan akhir
	
	
	
	· 


4.3
LAMPIRAN BIODATA 

Lampiran 1. Biodata Ketua, Anggota dan Dosen Pembimbing 

1.1 Biodata Ketua

A. Identitas Diri
	1
	Nama Lengkap
	Kukuh Triwidiyanto    

	2
	Jenis Kelamin


	Laki-laki 

	3
	Program Studi
	Pendidikan Kepelatihan Olahraga 

	4
	NIM
	6301413057

	5
	Tempat dan Tanggal Lahir
	Temanggung, 9 Maret 1992

	6
	E-mail
	kukuhtriwidiyanto@yahoo.com

	7
	Nomor Telepon/HP
	085799060460


A. Riwayat Pendidikan

	
	SD
	SMP
	SMA

	Nama Institusi
	SDN I Bansari
	SMPN I Bansari
	SMKN 2 Temanggung

	Jurusan
	-
	-
	Teknik Komputer Jaringan

	Tahun Masuk-Lulus
	1998-2005
	2007-2010
	2010-2013


Semua data yang saya isikan dan tercantum dalam biodata ini adalah benar dan dapat dipertanggungjawabkan secara hukum. Apabila di kemudian hari ternyata dijumpai ketidak-sesuaian dengan kenyataan, saya sanggup menerima sanksi.

Demikian biodata ini saya buat dengan sebenarnya untuk memenuhi salah satu persyaratan dalam pengajuan Hibah Artikel Ilmiah.
Semarang, 4 Juni 2015

Pengusul 






Kukuh Triwidiyanto 

1.2 Biodata Anggota 1

A. Identitas Diri

	1
	Nama Lengkap
	Duwi Susanti



	2
	Jenis Kelamin

	Perempuan 

	3
	Program Studi
	Pendidikan sosiologi dan antropologi

	4
	NIM
	3401412103

	5
	Tempat dan Tanggal Lahir
	Grobogan, 29 Juni  1994

	6
	E-mail
	dsusanti39@gmail.com

	7
	Nomor Telepon/HP
	089669083256


A. Riwayat Pendidikan

	
	SD
	SMP
	SMA

	Nama Institusi
	SD N  Ketitang
	SMP N 1 Godong
	SMA N 1 Godong

	Jurusan
	-
	-
	IPS

	Tahun Masuk-Lulus
	2000-2006
	2006-2009
	2009-2012


Semua data yang saya isikan dan tercantum dalam biodata ini adalah benar dan dapat dipertanggungjawabkan secara hukum. Apabila di kemudian hari ternyata dijumpai ketidak-sesuaian dengan kenyataan, saya sanggup menerima sanksi.

Demikian biodata ini saya buat dengan sebenarnya untuk memenuhi salah satu persyaratan dalam pengajuan Hibah Artikel Ilmiah.
Semarang, 4 Juni 2015

Pengusul 
Duwi Susanti

1.3 Biodata Anggota 2

A. Identitas Diri

	1
	Nama Lengkap
	Immam Nur Achmad


	2
	Jenis Kelamin

	Laki-laki 

	3
	Program Studi
	Manajemen Ekonomi

	4
	NIM
	7311413110

	5
	Tempat dan Tanggal Lahir
	Temanggung, 22 April 1996

	6
	E-mail
	immamachmad@gmail.com

	7
	Nomor Telepon/HP
	085643515448


B. Riwayat Pendidikan

	
	SD
	SMP
	SMA

	Nama Institusi
	SD N 03 Kemloko
	SMP Prapanca
	SMK N 2 Temanggung

	Jurusan
	-
	-
	Teknik Komputer Jaringan

	Tahun Masuk-Lulus
	2001-2007
	2007-2010
	2010-2013


Semua data yang saya isikan dan tercantum dalam biodata ini adalah benar dan dapat dipertanggungjawabkan secara hukum. Apabila di kemudian hari ternyata dijumpai ketidak-sesuaian dengan kenyataan, saya sanggup menerima sanksi.

Demikian biodata ini saya buat dengan sebenarnya untuk memenuhi salah satu persyaratan dalam pengajuan Hibah Artikel Ilmiah.
Semarang, 4 Juni 2015

Pengusul 
Immam Nur Achmad
1.4 Biodata Dosen Pembimbing

A. Identitas Diri

	1
	Nama Lengkap
	

	2
	Jenis Kelamin


	

	3
	Program Studi
	

	4
	NIP
	

	5
	E-mail
	

	6
	Nomor Telepon/HP
	


B. Riwayat Pendidikan

	
	SD
	SMP
	SMA

	Nama Institusi
	
	
	

	Jurusan
	
	
	

	Tahun Masuk-Lulus
	
	
	


C. PEMAKALAH SEMINAR ILMIAH (ORAL PRESENTATION)

	No
	Nama Pertemuan Ilmiah/Seminar


	Judul Artikel Ilmiah


	Waktu dan Tempat



	1
	
	
	

	2
	
	
	


D. PENGHARGAAN DALAM 10 TAHUN TERAKHIR (DARI PEMERINTAH, ASOSIASI ATAU

INSTITUSI LAINNYA)

	No
	Jenis Penghargaan
	Institusi Pemberi Penghargaan
	Tahun

	1
	
	
	

	2
	
	
	


Semua data yang saya isikan dan tercantum dalam biodata ini adalah benar dan dapat dipertanggungjawabkan secara hukum. Apabila di kemudian hari ternyata dijumpai ketidak-sesuaian dengan kenyataan, saya sanggup menerima sanksi.

Demikian biodata ini saya buat dengan sebenarnya untuk memenuhi salah satu persyaratan dalam pengajuan Hibah Artikel Ilmiah.
Semarang, 4 Juni 2015

Dosen pembimbing










