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3.1 RINGKASAN
Saat ini, banyak orang yang mulai sibuk dengan pekerjaanya, sehingga mereka mencari sesuatu yang sifatnya instan, sehingga kami berinisiatif untuk membuka sebuah usaha baru bernama “Shabu Shake”. “Shabu Shake” merupakan sebuah usaha bakery rumahan yang menyediakan produk berupa kue ringan dan berat  yang dapat dikonsumsi sehari-hari ataupun disajikan pada saat acara tertentu. Misalkan di acara khitanan, pernikahan, arisan atupun acara-acara lain yang membutuhkan konsumsi dalam jumlah banyak dan beragam.
“Shabu Shake” berada di salah satu desa yang berada di Kecamatan Bojong, Kabupaten Tegal, Jawa Tengah. Usaha ini didirikan untuk memenuhi kebutuhan masyarakat terutama dalam keadaan mendesak dan acara yang memiliki banyak peserta. Selain itu, dengan adanya “Shabu Shake” diharapkan dapat menyerap banyak pekerja harian lepas, sehingga sedikit demi sedikit dapat mengurangi jumlah pengangguran yang ada di daerah sekitar usaha. 
“Shabu Shake” merupakan sebuah inovasi pangan dalam bidang bakery, inovasi tersebut berasal dari bahan yang digunakan berupa buah dan sayur yang dicampurkan dalam pembuatan kue salju. Sehingga dapat menghasilkan rasa yang berbeda dibandingkan kue salju pada umumnya, dimana akan ada rasa buah ataupun sayur pada kue salju yang dikonsumsi. Buah dan sayur yang digunakan merupakan buah dan sayur murni yang dikeringkan dan kemudian dicampurkan dalam adonan sehingga keaslian rasa dari buah dan sayur masih tetap ada.
Pemasaran dari shabu shake di pusatkan pada pusat oleh-oleh khas daerah yang tersebar di sepanjang jalur wisata air panas, sehingga strategi pemasaran yang digunakan cukup mudah, dengan memasang pamflet atau membuka stand terbuka di tempat wisata sehingga akan menarik lebih banyak minat dari para pengunjung tempat wisata.
Dengan adanya pemasaran yang bagus, maka dapat disimpulkan bahwa usaha yang dijalankan dapat berjalan lancar tanpa adanya kendala yang berarti. Kesempatan yang ada tersebut harus dimanfaatkan sebaik mungkin agar hasil yang akan didapatkan nantinya akan lebih menguntungkan.



i

BAB I
PENDAHULUAN

1.1 Latar Belakang
Dewasa ini banyak orang yang ingin membuat acara atau kegiatan yang megah namun simpel dan efisien. Contohnya dalam hal penyiapan makanan dan hidangan. Biasanya mereka lebih memilih untuk memesan makanan daripada membuatnya sendiri dengan alasan pertimbangan waktu dan tenaga walaupun memang harus mengeluarkan biaya yang lebih dibandingkan dengan memasak atau mengolah bahan sendiri. Dari keadaan inilah kami mempunyai ide untuk membuat bisnis bakery terutama membuat kue kering salju buah dan sayuran untuk hidangan di acara khitanan, pernikahan, ataupun arisan dan acara besar lainnya.
Bisnis bakery saat ini sedang gencar dicari sebagai referensi untuk mengisi bagian konsumsi disetiap acara besar. Masyarakat  mencari makanan dengan harga terjangkau namun berkualitas. Sasaran utama mereka mencari makanan adalah rasa yang enak dan makanan yang disajikan beragam serta memiliki cita rasa khas yang dapat menggugah selera mereka. Ketika mereka menikmati kue dan makanan yang disajikan dan mendapatkan kepuasan lebih, mereka akan mencari toko bakery tersebut dan menjadikan referensi ketika mereka membuat acara kembali, sehingga mereka bisa menjadi pelanggan bagi toko kami.
Selain itu, ketika mengadakan sebuah acara, banyak masyarakat yang kebingungan mencari makanan yang pantas untuk disajikan kepada tamu undangan maupun peserta kegiatan. Mereka biasanya berkeliling di pasar tradisional untuk mencari kue basah atupun kue kering yang dapat disajikan pada saat kegiatan. Untuk itu, kami berusaha untuk mempermudah mereka dalam mencari makanan yang sesuai dengan keinginan mereka yang tentunya lebih higienis dan memiliki kualitas yang baik, baik dari segi rasa, penampilan maupun packaging.
Dengan adanya peluang tersebut, maka kami berencana untuk  membuka usaha manufaktur yang bernama “Shabu Shake”. Yang merupakan akronim dari “Sayur dan Buah Salju Kepanasan”. Kue salju yang kami produksi berbeda dengan kue salju pada umumnya. Kue salju kami berfokus pada peningkatan gizi masyarakat, yaitu dengan mencampurkan berbagai macam buah dan sayuran yang mengandung banyak protein dan vitamin yang dibutuhkan oleh tubuh. Alasan kami memilih usaha ini adalah karena potensi wilayah kami yang berada didaerah pegunungan yang merupakan penghasil buah dan sayur yang hasilnya melimpah dan masih memiliki banyak sumber daya manusia yang dapat dimanfaatkan dengan baik untuk memperlancar bisnis dan usaha ini. 
Dengan potensi daerah yang masih melimpah, kami berusaha agar dapat menekan biaya produksi agar hasil yang kami buat dapat dibeli oleh seluruh masyarakat dari berbagai kalangan. Dengan kata lain, biaya penjualan atau harga dipasaran bukan menjadi sebuah alasan produk kami tak laku dipasaran. Karena letak usaha kami yang strategis dengan jalur utama menuju wisata dan juga jalur alternatif mudik.
Alasan lain kami memilih kue sebagai produk unggulan kami adalah Kue kering dan kue basah tengah banyak digandrungi masyarakat, selain itu kue kering dan kue basah pada umumnya tidak mempunyai spesifikasi khusus seperti pada produk fashion yang harus menyediakan spesifikasi berupa ukuran, warna, dan lainnya. Kue kering merupakan produk yang tahan lama, sehingga bisa disimpan dalam jangka waktu lama apabila belum terjual, sehingga dapat mengurangi resiko kerugian.
1.2 Rumusan Masalah
Permasalahan yag menjadi latar belakang usaha ini adalah bagaimana caranya meningkatkan daya konsumsi masyarakat akan buah dan sayuran yang dapat menyehatkan, karena camilan yang dikonsumsi masyarakat, serta bagaimana caranya memanfaatkan hasil daerah dengan semaksimal mungkin, sehingga dapat meningkatkan semangat masyarakat untuk menghasilkan.
1.3 Tujuan
Tujuan didirikannya “Shabu Shake” ini adalah untuk menyediakan dan menjual produk berupa kue kering dan kue basah yang berbahan dasar buah dan sayur, serta mendatangkan pemasukan bagi daerah dengan memperluas jaringan pemasaran, tujuan lain yaitu untuk mencukupi kebutuhan masyarakat akan kebutuhan makanan dalam porsi banyak dengan gizi yang seimbang serta untuk meningkatkan keterampilan (softskill) berwirausaha.
1.4 Luaran Yang Diharapkan
Usaha yang dijalankan adalah usaha manufaktur kue kering dan kue basah. Kue yang disajikan merupakan kue hasil inovasi kreatif dari para mahasiswa yang tentunya sehat, bergizi, dan harganya terjangkau oleh semua kalangan. Usaha kue dan katering ini diharapka mampu dijalankan oleh mahasiswa dan memiliki keuntungan bisnis yang menjanjikan.
1.5 Kegunaan Program
Kegiatan ini memiliki kegunaan yang baik diantaranya :
1. Kegiatan ini dapat mengasah keterampilan berwirausaha mahasiswa. Serta melatih kemampuan bekerja sama di dalam tim.
2. Dapat meningkatkan sosialisasi dengan masyarakat luas
3. Dapat meningkatkan manajemen waktu dan uang mahasiswa.
4. Dapat meningkatkan konsumi masyarakat akan makanan yang lebih bergizi
5. Dapat mengenal sebuah produk hasil olahan dari produk asli pribumi

BAB II
GAMBARAN UMUM RENCANA USAHA
2.1 Analisis Produk
a.   Jenis, Nama Produk dan Karakteristik Produk
Shake Shake merupakan usaha yang bergerak di bidang Bakery terutama pembuatan kue kering salju. Kue kering salju ini cocok disajikan di setiap kesempatan, alasanya adalah kue ini cukup aman dikonsumsi. Karena bahan yang digunakan merupakan bahan alami yang diperoleh dari kebun masyarakat sekitar. Produk ini nantinya dijual dalam kemasan box plastik yang akan mempercantik packaging dari kue salju ini. Dengan berkembangnya usaha ini, diharapkan mampu menyerap banyak tenaga kerja sehingga dapat mengurangi pengangguran.
b.  Keunggulan Produk
Shabu Shake memiliki keunggulan dalam hal keseimbangan gizi yang seimbang. Mulai dari karbohidrat, protein, vitamin dari sayur dan buah, glukosa, serta lemak tak jenuh yang baik bagi tubuh. Selain itu, tampilan dari shabu shake yang beraneka warna dan rasa yang berbeda dari kue salju pada umumnya yang hanya berwarna putih, menjadi salah satu keunggulan dari produk kami.
2.2 Analisis Pemasaran
Usaha yang kami jalankan menggunakan teknik pemasaran campuran (marketing mix) yaitu:
2.2.1 Product (Produk)
Produk dari usaha yang kami jalankan merupakan hasil inovasi dari kue kering dan basah yang sudah ada. Yaitu sayur dan buah salju kepanasan. Dimana buah dan sayur dicampurkan dalam bahan pembuatan kue salju yang nantinya akan dibalut dengan gula tepung dan akan meleleh ketika dimakan. Dengan sensasi freeze dari gula salju yang akan  membuat siapapun orangnya ketagihan untuk mencoba kue ini. Pengolahan yang baik juga akan membuat citarasa dari kue salju ini akan semakin lezat dan membuat pelanggan ketaghihan.
2.2.2. Price (Harga)
Harga yang kami tawarkan untuk salju kepanasan yaitu Rp10000 per bungkus. Penentuan harga tersebut didasarkan dengan berbagai pertimbangan karena sasaran konsumen utama adalah masyarakat yang akan menikmati suasana liburan, sehingga harga jual yang kami tetapkan disesuaikan dengan kondisi tersebut dan porsi yang diberikan. Selain itu, dengan harga yang cukup miring, diharapkan akan meningkatkan jumlah penjualan dan meningkatkan laba. Karena harga tersebut merupakan harga yang telah diperhitungkan.
2.2.3. Place (Tempat/Lokasi Produksi) 
Tempat usaha serta produksi “Shabu Shake” adalah Jl.Kedawung Timur No.11 Kecamatan Bojong, Kabupaten Tegal. Dengan pertimbangan bahwa lokasi tersebut strategis dan dekat dengan pasar tradisional, sehingga mempermudah dalam mengakses bahan baku. Selain itu, jalan tersebut merupakan jalur utama menuju tempat wisata air panas guci dan jalur utama antara Tegal - Pemalang selain jalur Pantura.
2.2.4. Promotion (Promosi) 
Secara umum, dalam memasarkan produk yang baru, maka sektor promosi merupakan hal yang sangat penting untuk kami perhatikan. Hal-hal yang dapat dilakukan untuk mempromosikan produk kami yaitu:  
· Promosi Secara Langsung
Penyebaran informasi secara langsung dilakukan oleh kelompok “Shabu Shake” dengan cara promosi dari mulut ke mulut. Cara promosi demikian dimulai pada teman-teman kami. Dengan begitu, diharapkan dapat memberi kejelasan produk yang lebih efektif dan setelah itu, diharapkan konsumen akan dapat menyebarkan keunggulan produk kami kepada lebih banyak orang.
· Promosi Secara Tidak Langsung
Pemberian informasi secara tidak langsung dilakukan dalam beberapa bentuk kegiatan, diantaranya penyebaran brosur dan leaflet, penempelan poster, pemasangan spanduk, dan pemasangan banner produk “Shabu Shake” akan menggambarkan keunggulan produk kami dalam media promosi tersebut yang secara otomatis juga akan menyertakan nomor telepon untuk memudahkan konsumen yang akan meminta pesanan.
· Melalui sarana teknologi dan informasi.
 Semakin berkembangnya teknologi, fasilitas internet semakin mudah didapatkan.  Jadi sudah hal yang lumrah jika memanfaatkan internet sebagia media promosi. Promosi dapat dilakukan melalui jejaring sosial seperti facebook, twitter, Blackberry Massanger, Instagram dan Path. Selain itu promosi juga dapat dilakukan melalui blog dan website.
2.2.5.People (Orang)
“Shabu Shake” menggunakan sumber daya manusia untuk membuat dan memasarkan produknya. Tanpa adanya manusia, Produk yang dihasilkan oleh “Shabu Shake” tidak akan bisa dibuat  dan dipasarkan. “Shabu Shake” dibuat dan dipasarkan oleh 3  orang yang semuanya merupakan anggota dari pembuatan PKM Kewirausahaan ini. Selain itu, kami juga membuka lowongan pekerjaan bagi teman-teman muda yang ingin berkreasi dan mau membantu kami. Konsumen sebagai pembeli berinteraksi dengan pembuat dan pemasar produk “Shabu Shake” sehingga menciptakan kondisi jual beli. 
2.2.6. Physical Evidence (Bukti Fisik)
Produk “Shabu Shake” dalam pemasarannya memiliki beberapa ciri-ciri. Ciri tersebut adalah perbedaan dalam sistem pengemasan yang menggunakan plastik mika.bukan hanya plastik mika yang digunakan, namun box kertas ramah lingkungan juga kami gunakan dalam pengemasan kue berjumlah banyak.
2.2.7. Process (Proses)
Proses pembuatan  produk “Shabu Shake” dilakukan secara semi manual dengan menggunakan bantuan mixer. Penggunaan mixer dipilih karena dalam pembuatan kue, dibutuhkan waktu yang cukup lama untuk dapat membuat adonan yang lembut namun tetap steril. Sehingga bantuan mixer dibutuhkan untuk melembutkan adonan dan tidak terlalu banyak terkena sentuhan tangan langsung.



BAB III
METODE PELAKSANAAN PROGAM
3.1. Pra Produksi 
1. Tahap Perencanaan
· Hal pertama yang dilakukan pada saat tahap perencanaan yaitu survey pasar yang dilakukan sebagai langkah awal dalam memulai sebuah usaha. Tujuan dilakukannya survei  adalah untuk mengetahui kondisi pasar, minat konsumen, dan perencanaan inovasi lebih lanjut.
· Hal kedua yang perlu dilakukan pada saat tahap perencanaan yaitu melakukan studi kelayakan terhadap usaha yang akan dijalankan. Kegiatan ini dilakukan untuk mengetahui apakah kegiatan ini memiliki prospek yang menguntungkan dan memiliki prospek jangka panjang.
1. Tahap Persiapan
· Persiapan yang perlu dilakukan adalah meliputi persiapan dalam pemilihan dan penyediaan tempat serta sarana dan prasarana untuk menunjang proses produksi.
· Persiapan dan pengadaan  bahan baku serta bumbu-bumbu untuk langkah awal memulai suatu usaha. Persiapan bahan baku yang lengkap akan memudahkan saat proses produksi seuatu usaha.
1. Tahap Pengadaan Produk
· Pembuatan sampel barang diperlukan sebagai langkah awal untuk mengetahui kualitas suatu produk sebelum nantinya dipasarkan dalam jumlah besar. Dalam pembuatan tester, hal yang perlu dilaksanakan untuk mengetahui cita rasa produk, pengemasan produk, takaran produk per sajian serta penampilan produk. Sampel yang telah dibuat sebagai acuan untuk mengenali selera masyarakat dan dapat dijadikan sebagai tolak ukur produk yang bagaimana yang sesuai dengan selera masyarakat.
3.2. Produksi
1. Tahap pelaksanaan kegiatan
· Proses produksi merupakan kegiatan inti dari aktivitas wirausaha, kegiatan produksi memiliki beberapa tahapan, tahapapn tersebut meliputi persiapan bahan baku, kegiatan pengolahan  dan pembuatan produk, pengemasan, dan juga pemasaran kepada konsumen
· Salah satu kegiatan produksi adalah pemasaran. Pemasaran merupakan kegiatan yang sangat penting karena dengan pemasaran, produk yang dihasilkan dapat dipasarkan kepada konsumen. Pemasaran dapat dikatakan berhasil ketika terdapat suatu strategi pemasaran yang efektif dan menarik konsumen, misalnya melalui mekanisme penentuan segmentasi pasar dan pemasaran melalui media-media sosial yang atraktif dan dapat menarik konsumen. Pemasaran juga harus memperhatikan segmentasi konsumen dan segmentasi lokasi pemasaran, kegiatan promosi dan kegiatan perluasan usaha atau pangsa pasar.
· Promosi dilaksanakan dengan tujuan untuk mengenalkan produk kepada konsumen. Hal ini dilakukan dengan membuat pamflet-pamflet yang di design  dengan sedemikian rupa dan berisi informasi tentang gambaran produk, penawaran barang dan harga,  cara pemesanan, diskon yang diberikan kepada pelanggan serta mengenai lokasi penjualan produk. Sasaran pamflet  ini adalah tempat-tempat umum yang potensial untuk dikunjungi banyak orang, seperti pasar, alun-alun kota, kantor-kantor pemerintah, lembaga pendidikan, dan pada tempat-tempat strategis misalnya di daerah perempatan atau pertigaan jalan raya yang sering dilalui oleh banyak orang.
3.3. Pasca Produksi
1. Tahap pelaporan
· Tahapan akhir yang dilakukan adalah kegiatan pelaporan yang berada pada tahap pasca produksi. Tahap pelaporan berisikan laporan data kegiatan mulai dari tahap pasca produksi dan tahap produksi dengan durasi waktu tertentu. Tahap pelaporan ditujukan untuk mengetahui rangkaian kegiatan usaha dan keuntungan yang didapat, sehingga diperoleh data yang akurat sebagai bahan evaluasi.
3.4. Manajemen Organisasi


BAB IV
BIAYA DAN JADWAL KEGIATAN
4.1 Anggaran Biaya
Biaya yang digunakan dalam kegiatan ini adalah sebagai berikut
1) Bahan 	habis pakai			: Rp  7.114.000,00
2) Peralatan penunjang PKM		: Rp  3.439.000,00
3) Perjalanan				: Rp      600.000,00
4) Lain- lain				: Rp      460.000,00   +
Jumlah	 Rp 11.613.000,0

4.2. Jadwal Pelaksanaan Kegiatan
Kegiatan  PKM ini direncanakan berlangsung 4 bulan. Rencana program ini tertera pada tabel dibawah ini :
Tabel 4. Rencana Jadwal Pelaksanaan Program
	No
	Kegiatan
	Bulan
I
	Bulan II
	Bulan III
	Bulan IV

	1
	Pembelian Alat
	 
	 
	 
	 

	2
	Pembelian Bahan
	 
	 
	 
	 

	3
	Riset Pasar
	 
	 
	 
	 

	4
	Pembuatan Kemasan
	 
	 
	 
	 

	5
	Dekorasi Tempat
	 
	 
	 
	 

	6
	produksi, pemasaran evaluasi
	 
	 
	 
	 

	7
	Promosi
	 
	 
	 
	 

	8
	pembuatan pamflet dan banner
	 
	 
	 
	 

	9
	pembuatan konsultasi laporan
	 
	 
	 
	 

	10
	penyerahan Laporan
	 
	 
	 
	 







Lampiran 1. Biodata Ketua, Anggota dan Dosen Pembimbing
A. Identitas Diri Ketua
	1
	Nama Lengkap
	Viqy Sakinatun

	2
	Jenis Kelamin
	Perempuan

	3
	Program Studi
	Akuntansi / Fakultas Ekonomi

	4
	NIM
	7211414152

	5
	Tempat dan Tanggal Lahir
	Tegal, 03 September 1997

	6
	E-mail
	syakinavicqy@gmail.com

	7
	Nomor Telepon/HP
	085742570199



B. Riwayat Pendidikan
	
	SD
	SMP
	SMA

	Nama Institusi       
	SDN 01 Kedawung
	SMPN 01 Bojong
	SMKN 1 Slawi

	Jurusan
	
	
	Akuntansi

	Tahun Masuk-Lulus       
	2002-2008
	2008-2011
	2011-2014



C. Pemakalah Seminar Ilmiah (Oral Presentation) 
	No.
	Nama Pertemuan Ilmiah / Seminar
	Judul Artikel Ilmiah
	Waktu dan Tempat

	 1
	-
	-
	-



D. Penghargaan dalam 10 tahun Terakhir
	No.  
	Jenis Penghargaan
	Institusi Pemberi Penghargaan 
	Tahun  

	1
	-
	-
	-


Semua data yang saya isikan dan tercantum dalam biodata ini adalah benar dan dapat dipertanggungjawabkan secara hukum. Apabila di kemudian hari ternyata dijumpai ketidaksesuaian dengan kenyataan, saya sanggup menerima sanksi.  Demikian biodata ini saya buat dengan sebenarnya untuk memenuhi salah satu persyaratan dalam pengajuan Hibah Program Kreatifitas Mahasiswa Kewirausahaan.
						Semarang, 09 Juni  2015
						Ketua,
				 



( Viqy Sakinatun )

a. Identitas Anggota  I
	1
	Nama Lengkap
	Nur Anita

	2
	Jenis Kelamin
	Perempuan

	3
	Program Studi
	Pendidikan Ekonomi Akuntansi / Fakultas Ekonomi

	4
	NIM
	7101414292

	5
	Tempat dan Tanggal Lahir
	Tegal, 03 April 1996

	6
	E-mail
	nuranita0403@yahoo.com

	7
	Nomor Telepon/HP
	089630606268



b. Riwayat Pendidikan
	
	SD
	SMP
	SMA

	Nama Institusi       
	SDN 03 Karangjambu
	SMPN 01 Bojong
	SMKN 1 Slawi

	Jurusan
	
	
	Akuntansi

	Tahun Masuk-Lulus       
	2002-2008
	2008-2011
	2011-2014



c. Pemakalah Seminar Ilmiah (Oral Presentation) 
	No.
	Nama Pertemuan Ilmiah / Seminar
	Judul Artikel Ilmiah
	Waktu dan Tempat

	 1
	-
	-
	-



d. Penghargaan dalam 10 tahun Terakhir
	No.  
	Jenis Penghargaan
	Institusi Pemberi Penghargaan 
	Tahun  

	1
	-
	-
	-


Semua data yang saya isikan dan tercantum dalam biodata ini adalah benar dan dapat dipertanggungjawabkan secara hukum. Apabila di kemudian hari ternyata dijumpai ketidaksesuaian dengan kenyataan, saya sanggup menerima sanksi.  Demikian biodata ini saya buat dengan sebenarnya untuk memenuhi salah satu persyaratan dalam pengajuan Hibah Program Kreatifitas Mahasiswa Kewirausahaan.
						Semarang, 09 Juni 2015
						Anggota I,
				 



( Nur Anita )	


a. Identitas Diri Anggota II
	1
	Nama Lengkap
	Rizky Ajie Aprilianto

	2
	Jenis Kelamin
	Laki-laki

	3
	Program Studi
	Pendidikan Teknik Elektro / Fakultas Teknik

	4
	NIM
	5301414037

	5
	Tempat dan Tanggal Lahir
	Tegal, 30 April 1996

	6
	E-mail
	ajieaprilianz@gmail.com

	7
	Nomor Telepon/HP
	089601681023



b. Riwayat Pendidikan
	
	SD
	SMP
	SMA

	Nama Institusi       
	SDN 01 Tembok Luwung
	SMPN 05 Adiwerna
	SMKN 1 Adiwerna

	Jurusan
	
	
	Teknik Audio Video

	Tahun Masuk-Lulus       
	2002-2008
	2008-2011
	2011-2014



c. Pemakalah Seminar Ilmiah (Oral Presentation) 
	No.
	Nama Pertemuan Ilmiah / Seminar
	Judul Artikel Ilmiah
	Waktu dan Tempat

	 1
	-
	-
	-



d. Penghargaan dalam 10 tahun Terakhir
	No.  
	Jenis Penghargaan
	Institusi Pemberi Penghargaan 
	Tahun  

	1
	Juara 2 Pekan Olahraga Kabupaten (PORKAB) Cabang Sepak Takraw 
	Dinas Pendidikan Pemuda dan Olahraga
	2010

	2
	Juara 3 Lomba Cerdas Cermat Perpajakan
	Kantor Pelayanan Pajak Pratama Tegal
	2013

	3
	Peringkat 2 Lulusan Terbaik Jurusan Teknik Audio Video 
	SMK Negeri 1 Adiwerna
	2014

	4
	Finalis LKTI Fakultas Teknik Universitas Negeri Semarang
	Engineering Research Club (EneRC) BSO Fakultas Teknik Universitas Negeri Semarang
	2014



Semua data yang saya isikan dan tercantum dalam biodata ini adalah benar dan dapat dipertanggungjawabkan secara hukum. Apabila di kemudian hari ternyata dijumpai ketidaksesuaian dengan kenyataan, saya sanggup menerima sanksi.  Demikian biodata ini saya buat dengan sebenarnya untuk memenuhi salah satu persyaratan dalam pengajuan Hibah Program Kreatifitas Mahasiswa Kewirausahaan.
						Semarang, 09 Juni 2015
						Anggota II,
				 



( Rizky Ajie Aprilianto )



























a. Identitas Anggota  III
	1
	Nama Lengkap
	Camelia Rofi Safitri

	2
	Jenis Kelamin
	Perempuan

	3
	Program Studi
	Ilmu Hukum / Hukum

	4
	NIM
	8111414178

	5
	Tempat dan Tanggal Lahir
	Tegal, 03 Januari 1996

	6
	E-mail
	camelia_safitri88@yahoo.com. 

	7
	Nomor Telepon/HP
	089669410464



b. Riwayat Pendidikan
	
	SD
	SMP
	SMA

	Nama Institusi       
	SDN Margasari 07
	SMPN 1 Margasari
	SMKN 1 Slawi

	Jurusan
	
	
	Administrasi Perkantoran

	Tahun Masuk-Lulus       
	2002-2008
	2008-2011
	2011-2014



c. Pemakalah Seminar Ilmiah (Oral Presentation) 
	No.
	Nama Pertemuan Ilmiah / Seminar
	Judul Artikel Ilmiah
	Waktu dan Tempat

	 1
	-
	-
	-



d. Penghargaan dalam 10 tahun Terakhir
	No.  
	Jenis Penghargaan
	Institusi Pemberi Penghargaan 
	Tahun  

	1
	-
	-
	-


Semua data yang saya isikan dan tercantum dalam biodata ini adalah benar dan dapat dipertanggungjawabkan secara hukum. Apabila di kemudian hari ternyata dijumpai ketidaksesuaian dengan kenyataan, saya sanggup menerima sanksi.  Demikian biodata ini saya buat dengan sebenarnya untuk memenuhi salah satu persyaratan dalam pengajuan Hibah Program Kreatifitas Mahasiswa Kewirausahaan.
						Semarang, 09 Juni 2015
						Anggota III,
				 



( Camelia Rofi Safitri )


Lampiran 2. Justifikasi Anggaran Kegiatan
· Bahan Habis Pakai
	Material
	Masa Pakai (Bln)
	Jumlah
	Harga
	Total  Harga

	Tepung Terigu
	3 bln
	80
	 Rp   15.000,00 
	 Rp   1.200.000,00 

	Margarin
	3 bln
	80
	 Rp   20.000,00 
	 Rp   1.600.000,00 

	Maizena
	3 bln
	3
	 Rp   15.000,00 
	 Rp        45.000,00 

	Telur
	3 bln
	23
	 Rp   25.000,00 
	 Rp      575.000,00 

	Susu Bubuk
	3 bln
	3
	 Rp   15.000,00 
	 Rp        45.000,00 

	Vanilla
	3 bln
	10
	 Rp   10.000,00 
	 Rp      100.000,00 

	Garam
	3 bln
	3
	 Rp     3.000,00 
	 Rp          9.000,00 

	Keju
	3 bln
	36
	 Rp   20.000,00 
	 Rp      720.000,00 

	Gula Tepung
	3 bln
	80
	 Rp   15.000,00 
	   Rp    1.200.000,00   

	Kemasan
	3 bln
	1500
	Rp         400,00
	 Rp       600.000,00 

	Buah-Buahan
	3 bln
	60
	 Rp     7.000,00 
	 Rp       420.000,00 

	Sayuran
	3 bln
	60
	 Rp     5.000,00 
	 Rp      300.000,00 

	Total biaya
	 
	 
	 
	 Rp  6.814.000,00 



· Peralatan Tetap
	Material
	Masa Pakai (Bln)
	Jumlah
	Harga
	Total  Harga

	Oven Kotak
	36
	2
	 Rp  150.000,00 
	 Rp      300.000,00 

	Mixer
	36
	2
	 Rp  300.000,00 
	 Rp      600.000,00 

	Selang & regulator
	1
	2
	 Rp  200.000,00 
	 Rp      200.000,00 

	Kompor Gas (1 tungku)
	36
	2
	 Rp  350.000,00 
	 Rp      700.000,00 

	Tabung Gas
	36
	2
	 Rp  200.000,00 
	 Rp      400.000,00 

	Loyang
	36
	10
	 Rp    20.000,00 
	 Rp      200.000,00 

	Cetakan
	36
	20
	 Rp       3.000,00 
	 Rp        60.000,00 

	Kuas
	36
	3
	 Rp       3.000,00 
	 Rp          9.000,00 

	Ayakan
	36
	3
	 Rp    15.000,00 
	 Rp        45.000,00 

	Baskom
	36
	5
	 Rp    15.000,00 
	 Rp        75.000,00 

	Nampan
	36
	5
	 Rp    10.000,00 
	 Rp        50.000,00 

	Sewa Tempat
	12
	1
	 Rp  800.000,00 
	 Rp      800.000,00 

	                  Total
	 
	 
	 
	 Rp  3.439.000,00 


Biaya Transportasi
	Material
	Masa Pakai (Bln)
	Jumlah
	Harga
	Total  Harga

	Transportasi
	3x PP
	6
	 Rp 100.000,00 
	 Rp 600.000,00 

	Total
	Rp 600.000,00


Biaya Lain-Lain
	Material
	Masa Pakai (Bln)
	Jumlah
	Harga
	Total  Harga

	Listrik
	3 bln
	3
	 Rp. 100.000,00 
	 Rp 300.000,00 

	Kesekretariatan
	 
	 
	 
	 

	Ø Buku pengeluaran
	3 bln
	3
	 Rp   20.000,00 
	 Rp   60.000,00 

	Ø Pamflet
	3 bln
	200
	 Rp     1.000,00 
	 Rp 200.000,00 

	Ø Alat tulis kantor
	3 bln
	10
	 Rp   20.000,00 
	 Rp 200.000,00 

	
	 Rp.760.000,00


a. Analisis keuangan
Rencana produksi selama 3 bulan 
Rencana produksi Shabu Shake adalah sebagai berikut :
1 Mingg   = 63 bungkus : 1 Bulan    = 500 Bungkus : 3 Bulan    = 1500 Bungkus
Total Biaya 
Bahan Habis Pakai		Rp.  6.184.000
Peralatan Tetap			Rp.  3.439.000
Biaya Transportasi		Rp.     600.000
Biaya Lain-Lain			Rp.     760.000
Total				Rp.10.983.000
Analisis Keuangan
Rencana Produksi : 1500 bungkus
Harga Pokok Produksi = 
		 	 =  
			 = Rp 7.322
Harga Penjualan	  = Jumlah produksi x Harga Jual 
= 1500 x Rp 10.000
= Rp 15.000.000

Laba penjualan	  = Rp 15.000.000 – Rp. 10.983.000
= Rp 4.017.000
BEP (Break Even Point)
-Volume Produksi
=  
= 
= 1.098,3
Jadi, pada tingkat volume produksi 1.099 bungkus usaha ini berada pada titik impas. BEP ini  terjadi pada produksi bulan ketiga.
· Harga Produksi
=
= 
= Rp 7.322
Jadi pada tingkat harga Rp 750,00 usaha ini berada pada titik impas.
B/C rata-rata :
=  
= 
= 1,36
Karena ratio lebih besar dari satu maka usaha ini layak untuk dijalankan. Artinya satuan biaya yang dikeluarkan diperoleh dari hasil penjualan sebesar 1,36 kali lipat.
Berdasarakan analisis di atas maka gambaran usaha yang direncanakan benar-benar layak dan menjanjikan untuk memperoleh laba, ini memberi peluang bagi mahasiswa untuk berwirausaha yang berorientasi pada profit/laba.



Lampiran 3. Susunan Organisasi Tim dan Pembagian Tugas

	No.
	Nama / NIM
	Program Studi
	Bidang Ilmu
	Alokasi Waktu (Jam / Minggu)
	Uraian Tugas

	1
	Viqy Sakinatun / 7211414152
	Akuntansi
	Ekonomi
	8 Jam / Minggu
	Studi literatur, Melakukan perumusan masalah, Evaluasi hasil diskusi,  Membuat desain konsep.

	2
	Nur Anita / 7101414292
	Pendidikan Ekonomi Akuntansi
	Ekonomi
	6 Jam / Minggu
	Membuat desain konsep, Studi literatur, Membuat draft karya tulis.

	3
	Rizky Ajie Aprilianto / 5301414037
	Pendidikan Teknik Elektro
	Teknik
	6 Jam / Minggu
	Membuat desain konsep, Studi literatur, Membuat draft karya tulis.

	4
	Camlia Rofi Safitri / 8111414178
	Ilmu Hukum
	Hukum
	6 Jam / Minggu
	Print, Menganalisis desain konsep, Penyempurnaan desain konsep













Lampiran 4 : Surat Pernyataan Ketua Kegiatan
UNIVERSITAS NEGERI SEMARANG
SURAT PERNYATAAN KETUA PENELITI/PELAKSANA
Yang bertanda tangan di bawah ini:
Nama				: Viqy Sakinatun
NIM				: 7211414152
Program Studi			: Akuntansi
Fakultas			: Fakultas Ekonomi
Dengan ini menyatakan bahwa usulan Program Kreativitas Mahasiswa bidang kewirausahaan saya dengan judul “Shabu Shake” yang diusulkan untuk tahun anggaran 2015 bersifat original dan belum pernah dibiayai oleh lembaga atau sumber dana lain.
Bilamana di kemudian hari ditemukan ketiksesuaian dengan pernyataan ini, maka saya bersedia dituntut dan diproses dengan ketentuan yang berlaku dan mengembalikan seluruh biaya penelitian yang sudah diterima di kas negara. Demikian pernyataan ini di buat dengan sesungguhnya dan dengan sebenar-benarnya.
Semarang, Juni 2015 MengetahuiYang menyatakan
Pembantu Rektor
Bidang kemahasiswaan					Viqy Sakinatun



 NIP :								NIM. 7211414152









Ketua
Viqy Sakinatun


Bag. keuangan
Nur Anita


Bag. pemasaran
Rizky Aji Aprilianto


Bag. produksi
Camelia Rofi Safitri
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