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RINGKASAN
Dalam penulisan PKM-Kewirausahaan ini kami akan membuat produk TEATER “Teh Berkarakter” dari daun pegagan. Yaitu suatu produk teh herbal yang terbuat dari daun pegagan dengan campuran bunga melati. Produk tersebut memiliki banyak manfaat terutama untuk menambah daya ingat, selain itu bahan dari produk tersebut yaitu daun pegagan juga sudah lolos dari uji toksisitas sehingga produk tersebut aman untuk dikonsumsi. Dari hal tersebut kami melihat bahwa TEATER memiliki nilai jual yang tinggi.








































BAB I
PENDAHULUAN
A. Judul Program
TEATER “Teh Berkarakter” dari Daun Pegagan
B. Latar Belakang Masalah
Kesehatan adalah harta yang tidak ternilai harganya, kesehatan mendukung berbagai aktivitas dalam meraih keberhasilan dan kebahagiaan hidup. Cara yang murah dan mudah untuk mencapai kesehatan yang optimal adalah mencegah penyakit yang menyerang kita yaitu dengan menjalani pola hidup sehat dan mengkonsumsi makanan dan minuman yang menyehatkan.
Salah satu solusi yang dapat ditawarkan untuk menjaga daya tahan tubuh dan mencegah berbagai macam penyakit adalah dengan mengkonsumsi minuman kesehatan. Telah banyak minuman kesehatanyang ditawarkan berupa produk-produk siap saji yang bisa langsung dikonsumsi. Seiring dengan perkembangan teknologi daun pegagan bisa dimanfaatkan sebagai minuman kesehatan (dalam bentuk teh).
Kandungan yang terdapat pada daun pegagan adalah triterpenoid, fosfor, brahmosida, asam brahmat, asam sentolat, saponin, tatin, resin, pectin, hidrocotyline, vellarine asaticoside, thankunside, isothankunside, mesoinosito, centallose, mucilage, garam K, Na, Ca, Fe, Mg, Vitamin B, Vitamin C, dan minyak atsiri. Dan ini memiliki khasiat sebagai penghenti pendarahan, diuretic ringan, anti toksik, anti rematik, pembersih darah, dan penambah nafsu makan. Asiaticoside pegagan berfungsi meningkatkan perbaikan dan penguatan sel-sel kulit, stimulasi pertumbuhan kuku, rambut, dan jaringan ikat. Kandungan triterpenoid pegagan dapat merevitalisasi pembuluh darah sehingga peredaran darah menuju otak menjadi lancar.
Berdasarkan jurnal penilitian dari saudara Mariana Rahmasari dari ITB pada tahun 2006 dibuktikan bahwa ekstrak daun pegagan dapat meningkatkan kadar hemoglobin, nilai hemetokrit, serta kemampuan belajar dan mengingat tikus jantan dewasa berusia 16 minggu. Selain itu, hasil penelitian Feni Sulastry dari UNDIP juga membuktikan bahwa ekstrak daun pegagan memiliki daya toksikan akut “PRAKTIS TIDAK TOSIK” menggunakan kriteria Loomis (1978).
Dari data diatas, sangat jelas bahwa daun pegagan memiliki sumber-sumber zat gizi dan anti oksidan yang cukup lengkap yang bisa dimanfaatkan untuk menjaga daya tahan tubuh dan menyembuhkan berbagai macam penyakit serta dapat mencerdaskan otak. Untuk itu, pembuatan teh yang bahan bakunya daun pegagan ini merupakan salah satu penganekaragaman hasil olahan daun pegagan seiring dengan perkambangan teknologi.
C. Perumusan Masalah
Berdasakan latar belakang diatas, maka permasalahan yang akan dibahas dalam program ini adalah :
1. Bagaimanakah memanfaatkan daun pegagan sebagai alternatif minuman kesehatan (berbentuk teh) yang dapat dikonsumsi masyarakat dengan harga yang terjangkau.
2. Bagaimanakah prospek bisnis “TEATER”
D. Tujuan Program
Tujuan yang hendak dicapai dengan adanya program kewirausahaan ini diantarnya yaitu :
1. Memberikan alternatif kepada masyarakat tentang minuman kesehatan yang tidak hanya terbatas pada minuman kesehatan pada umumnya.
2. Mengembangkan potensi daun pegagan yang sampai saat ini belum dikembangkan secara maksimal.
E. Luaran yang Diharapkan
Adapun luaran yang diharapkan dari program ini adalah :
1. Terciptanya produk teh pegagan sebagai alternatif minuman kesehatan yang dapat dipasarkan dan dikonsumsi oleh masyarakat
2. Terciptanya peluang usaha mandiri bergerak pada sektor kesehatan yang mengacu pada bidang jasa penjualan teh pegagan sebagai alternatif minuman kesehatan
3. Meningkatkan karya kreatifitas inovatif dalam terciptanya peluang usaha baru bagi bagi mahasiswa yang bermanfaat dan tepat guna bagi masyarakat.
F. Kegunaan Program
Kegunaan program kreatifitas ini adalah :
1. Membantu masyarakat yang mengalami permasalahan dengan kesehatan
2. Meningkatkan kreatifitas inovatif mahasiswa dalam menemukan hasil karya yang dapat dimanfaatkan sebagai peluang usaha.













BAB II
GAMBARAN UMUM  RENCANA USAHA
A. Target Pemasaran
Kandungan yang terdapat pada daun pegagan adalah triterpenoid, fosfor, brahmosida, asam brahmat, asam sentolat, saponin, tatin, resin, pectin, hidrocotyline, vellarine asaticoside, thankunside, isothankunside, mesoinosito, centallose, mucilage, garam K, Na, Ca, Fe, Mg, Vitamin B, Vitamin C, dan minyak atsiri. Dan ini memiliki khasiat sebagai penghenti pendarahan, diuretic ringan, anti toksik, anti rematik, pembersih darah, dan penambah nafsu makan. Asiaticoside pegagan berfungsi meningkatkan perbaikan dan penguatan sel-sel kulit, stimulasi pertumbuhan kuku, rambut, dan jaringan ikat. Kandungan triterpenoid pegagan dapat merevitalisasi pembuluh darah sehingga peredaran darah menuju otak menjadi lancar.
B. Peluang Pasar
Seperti halnya teh-teh yang lainnya, teh pegagan mengandung banyak khasiat yang sangat bermanfaat bagi masyarakat disemua kalangan. Peluang pemasaran produk ini sangat baik, karena produk ini bisa dikonsumsi semua kalngan dari anak kecil, remaja, hingga dewasa dengan harga yang terjangkau dengan khasiat yang luar biasa bagi tubuh.
C. Prospek Pengembangan Usaha
Untuk saat ini teh daun pegagan masih belum populer dikalangan masyarakat luas karena memang produk ini adalah produk keluaran baru, sehingga masyarakat belum mengenalnya. Padahal teh daun pegagan ini mengandung senyawa yang bermanfaat bagi tubuh untuk menambah daya ingat. Oleh karena itu peluang untuk membuat produk baru yang memberikan banyak manfaat bagi masyarakat menginspirasi kami untuk membuat “TEATER”.
D. Target Penjualan
Wilayah pemasaran teh untuk 5 (lima) bulan kedepan adalah di daerah Sekaran dan sekitar Semarang. Untuk wilayah pendistribusiannya akan dititipkan di toko, swalayan, pasar dan kami akan memanfaatkan online shop untuk memperluas daerah pemasaran kami. Target penjualan untuk tiap harinya adalah 3 (tiga) pack untuk produk TEATER kami.
E. Strategi Pemasaran
1. Tingkat Persaingan
Tingkat persaingan usaha TEATER cenderung sangat kecil, karena di daerah ini tidak ada yang menjual teh pegagan. Oleh karena itu, kami berusaha membuat produk semenarik mungkin guna mendapatkan konsumen sebanyak mungkin.
2. Buaran Pemasaran
a. Produk
TEATER kaya akan kandungan senyawa-senyawa yang bermnafaat bagi tubuh terutama untuk menambah daya ingat. Kami menyediakan produk ini dengan tingkat toksisitas yang rendah sehingga aman untuk dikonsumsi.
b. Harga Jual
Harga jual dari produk kami yaitu, Rp. 15.000,00/pack untuk pemasaran dalam kota dan Rp. 23.000,00/pack pemasaran luar kota.
c. Tempat Pemasaran
Pemasaran dilakukan dengan menitipkan produk di toko, swalayan, atau pasar, hingga penawaran dari mulut ke mulut. Selain itu, pemasaran produk juga dilakukan dengan memanfaatkan internet dan jejaring sosial media.
F. Metode Pelaksanaan
Pelaksanaan program usaha pembuatan teh daun pegagan sebagai minuman kesehatan ini terdiri dari :
1. Pemilihan Bahan Baku
Bahan baku yang digunakan adalah daun pegagan yang mudah didapat diberbagai wilayah di Indonesia.
2. Tahap Produksi
Daun pegagan dicuci, kemudian ditiriskan dan dikeringkan sampai kadar airnya berkurang kira-kira 3-4%. Setelah itu tambahkan bunga melati sebagai penambah aroma, kemudian tumbuk sampai ukuran daunnya menjadi lebih kecil seperti ukuran teh pada umumnya.
3. Tahap Pengemasan
Teh dikemas dalam plastik yang dipress sehingga tidak ada udara didalam kemasan, dan selanjutnya dikemas kedalam kotak kemasan ukuran kecil.
4. Tahap Pemasaran
Setelah proses produksi dan pengemasan selesai langkah selanjutnya yaitu pemasaran. Sebelum dan selama proses pemasaran dilakukan pengenalan produk (publikasi) yang dilakukan antara lain :
a. Penyebaran pamflet dan brosur
b. Publikasi dari mulut ke mulut
c. Pemanfaatan internet dan sosial media untuk iklan.
G. Analisis Usaha
Tabel : Analisis Usaha
	No.
	Komponen Biaya
	Volume
	Biaya (Rp)

	
	
	
	Biaya Satuan
	Jumlah Biaya

	1
	Pengeluaran bahan baku
	
	
	

	
	Daun pegagan (Centella asiatica)
	40 kg
	40.000
	1.600.000

	
	Bunga melati
	15 kg
	25.000
	325.000

	
	transportasi
	3 orang
	150.000
	450.000

	Total Pengeluaran Bahan Baku
	2.375.000

	2
	Pengeluaran Biaya Produksi
	
	
	

	
	Gas
	3 buah
	18.000
	54.000

	Total Pengeluaran Biaya Produksi
	54.000

	3
	Biaya Pengemasan
	
	
	

	
	Sachet Kemasan
	1000 buah
	2.000
	2.000.000

	
	Desain Kemasan
	1000 buah
	2.500
	2.500.000

	
	Pengepakan
	100 kotak kecil
	5.000
	500.000

	Total Pengeluaran Biaya Pengemasan
	5.000.000

	4
	Biaya Pemasaran Produk
	
	
	

	
	Internet dan Jejaring Sosial
	
	
	350.000

	
	Publikasi
	
	
	500.000

	Total Pengeluaran Pemasaran Produk
	850.000

	5
	Biaya Pengadaan Produk
	
	
	

	
	Oven
	1 buah
	750.000
	750.000

	
	Penampah Besar
	5 buah
	12.000
	60.000

	
	Kotak Pelayuan
	1 buah
	750.000
	750.000

	
	Alat Pemotong Daun
	1 buah
	575.000
	575.000

	
	Pengepres Kemasan
	2 buah
	370.000
	740.000

	
	Kompor
	1 buah
	300.000
	300.000

	
	Sendok Kemasan
	3 buah
	5.000
	15.000

	
	Baskom
	2 buah
	12.000
	24.000

	
	Regulator Gas
	1 buah
	100.000
	100.000

	
	Sabun dan Spons
	4 buah
	7.500
	30.000

	Total Pengeluaran Pengadaan Produk
	3.344.000

	6
	Biaya Tak Terduga
	
	
	

	
	Biaya
	
	400.000
	400.000

	Total Pengeluaran Biaya Tak Terduga
	400.000

	Total Biaya Pengeluaran
	12.023.000

	7
	Penjualan
	
	
	

	
	Penjualan Dalam Kota
	750 paket
	15.000
	11.250.000

	
	Penjualan Luar Kota
	250 paket
	23.000
	5.750.000

	Total Penjualan
	17.000.000

	8
	Keuntungan (Penjualan- Total Biaya Penjualan)
	4.977.000


Berdasarkan rencana analisis usaha diatas, dapat dihitung beberapa parameter yang dapat digunakan untuk menilai kelayakan dari usaha ini :
a. Ratio biaya dengan pendapatan atau benefit cost ratio (BC)
BC “TEATER”			 = 1.41
b. Titik balik modal atau Break Event Point (BEP)
BEP produksi “TEATER”  = 801 sachet
c. Efisiensi penggunaan modal atau return of assets (ROA)
ROA “TEATER”		
				
= 41.39%
d. Payback Periode (per 4 bulan)
PBP				
				
= 2.41 x 4 bulan
= 9.64 bulan
H. Sumber Daya yang Dibutuhkan
Sumber daya yang kami butuhkan berupa alat dan bahan. Untuk bahan yang digunakan meliputi bahan pokok dan bahan pendukung. Bahan pokok merupakan bahan baku untuk membuat produk “TEATER” sedangkan bahan pendukung merupakan bahan yang digunakan untuk pengemasan produk. Alat-alat yang digunakan adalah alat produksi untuk pembuatan teh baik berupa alat-alat rumah tangga atau yang berupa alat-alat industri.













BAB III
METODE PELAKSANAAN
A. Waktu dan Tempat
Waktu dan tempat produksi sangat mempengaruhi hasil produk, karena waktu dan tempat dapat mempengaruhi kualitas, harga, dan pasar. Oleh karena itu, pembuatan “TEATER” akan dilakukan sesuai jadwal yang telah direncanakan dan bertempat di Banaran. Tempat ini dipilih karena dekat dengan target atau sasaran pemasaran sehingga dapat menghemat biaya transportasi.
B. Metode Pelaksanaan
Program kreativitas mahasiswa bidang kewirausahaan ini terdiri dari tiga tahap, yaitu tahap persiapan, tahap pelaksanaan, dan tahap monitoring.
1. Tahap Persiapan
a. Survei Pasar
Pada proses persiapan diawali dengan melakukan survei akan kebutuhan masyarakat dengan hadirnya produk teh ini, sehingga dapat diketahui segmentasi, target dan posisi yang tepat dari teh ini.
b. Survei potensi peluang bisnis
Survei potensi peluang bisnis meliputi survei bahan baku utama dan alat pendukung produksi teh, keadaan pasar, dan keadaan produk sejenis.
c. Pengadaan alat dan bahan baku
Setelah dilakukan survei, maka perlu dilakukan pengadaan alat dan bahan baku produksi teh. Alat dan bahan tersebut adalah sebagai berikut.
· Alat
Kompor, Oven, Penampah, Kotak pelayuan, Alat pemotong daun, dan pengepress kemasan.
· Bahan
Daun pegagan (Centella asiatica) dan bunga melati
2. Tahap Pelaksanaan
a. Proses pembuatan teh
Proses pembuatan teh diawali dengan melakukan orientasi sehingga didapatkan komposisi, tekstur, dan aroma yang tepat untuk menghasilkan produk teh yang berkualitas dan memiliki kandungan yang berkhasiat sebagai obat.
b. Analisis Usaha
Meliputi analisis teknis pembuatan teh dan analisis finansial selama produksi untuk mengetahui apakah usaha ini layak dari segi teknis maupun dari segi finansial.
c. Sosialisasi dan pemasaran
Pengenalan awal produk akan dilakukan di daerah Semarang dan penjualan produk akan dilakukan di daerah Semarang dan sekitarnya.
d. Tahap Monitoring
Rekan kerja dipantau cara kerjanya oleh tim pelaksana atau evaluator dari pusat dalam pembuatan dan pengenalan produk kepada sasaran, serta evaluasi kecil yang telah dilakukan selama proses perjanjian kontrak dan pemasaran setelah dilakukan penyusunan dan penyerahan laporan oleh tim pelaksana kepada tim pemantau atau evaluator dari pusat.


Diagram pembuatan “TEATER” dari daun Pegagan


Pelayuan
Daun pegagan
dan bunga melati



Oksidasi




v


Pengeringan



v


Pencampuran
Bahan



v


Sterilisasi




v


Pengemasan




BAB IV
BIAYA DAN JADWAL KEGIATAN PROGRAM
A. Anggaran Biaya
Anggaran biaya dalam program ini adalah sebagai berikut :
	No.
	Komponen Biaya
	Volume
	Biaya (Rp)

	
	
	
	Biaya Satuan
	Jumlah Biaya

	1
	Pengeluaran bahan baku
	
	
	

	
	Daun pegagan (Centella asiatica)
	40 kg
	40.000
	1.600.000

	
	Bunga melati
	15 kg
	25.000
	325.000

	
	Transportasi
	3 orang
	150.000
	450.000

	Total Pengeluaran Bahan Baku
	2.375.000

	2
	Pengeluaran Biaya Produksi
	
	
	

	
	Gas
	3 buah
	18.000
	54.000

	Total Pengeluaran Biaya Produksi
	54.000

	3
	Biaya Pengemasan
	
	
	

	
	Sachet Kemasan
	1000 buah
	2.000
	2.000.000

	
	Desain Kemasan
	1000 buah
	2.500
	2.500.000

	
	Pengepakan
	100 kotak kecil
	5.000
	500.000

	Total Pengeluaran Biaya Pengemasan
	5.000.000

	4
	Biaya Pemasaran Produk
	
	
	

	
	Internet dan Jejaring Sosial
	
	
	350.000

	
	Publikasi
	
	
	500.000

	Total Pengeluaran Pemasaran Produk
	850.000

	5
	Biaya Pengadaan Produk
	
	
	

	
	Oven
	1 buah
	750.000
	750.000

	
	Penampah Besar
	5 buah
	12.000
	60.000

	
	Kotak Pelayuan
	1 buah
	750.000
	750.000

	
	Alat Pemotong Daun
	1 buah
	575.000
	575.000

	
	Pengepres Kemasan
	2 buah
	370.000
	740.000

	
	Kompor
	1 buah
	300.000
	300.000

	
	Sendok Kemasan
	3 buah
	5.000
	15.000

	
	Baskom
	2 buah
	12.000
	24.000

	
	Regulator Gas
	1 buah
	100.000
	100.000

	
	Sabun dan Spons
	4 buah
	7.500
	30.000

	Total Pengeluaran Pengadaan Produk
	3.344.000

	6
	Biaya Tak Terduga
	
	
	

	
	Biaya
	
	400.000
	400.000

	Total Pengeluaran Biaya Tak Terduga
	400.000

	Total Biaya Pengeluaran
	12.023.000

	7
	Penjualan
	
	
	

	
	Penjualan Dalam Kota
	750 paket
	15.000
	11.250.000

	
	Penjualan Luar Kota
	250 paket
	23.000
	5.750.000

	Total Penjualan
	17.000.000

	8
	Keuntungan (Penjualan- Total Biaya Penjualan)
	4.977.000




B. Jadwal Kegiatan

	No
	Kegiatan
	Bulan

	
	
	1
	2
	3
	4
	5

	1
	Perijinan terkait, persiapan kontrak kerja, dan perlengkapan
	√
	
	
	
	

	2
	Pencarian bahan baku dan pengolahan bahan
	√
	
	
	
	

	3
	Orientasi pembuatan teh
	√
	
	
	
	

	4
	Penghitungan hasil, evaluasi, dan laporan
	
	√
	√
	√
	√
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LAMPIRAN
A. Lampiran 1
1. Biodata Ketua Kelompok
Identitas Diri
a. Nama				: Sa’du Nur Achmad
b. Tempat, tanggal lahir	: Kab. Semarang, 20 Maret 1996
c. NIM				: 4401414085
d. Fakultas/Program studi	: MIPA/Pendidikan Biologi
e. Perguruan Tinggi		: Universitas Negeri Semarang
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g. HP/email			: 085727650740/
sadunurachmad@gmail.com
Riwayat Pendidikan
	
	SD
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	MI Tarbiyatul Aulad
	MTs Tarqiyatul Himmah
	MAN Salatiga
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	-
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	Tahun Masuk-Lulus
	2002-2008
	2008-20011
	2011-2014



Semarang, September 2015
Ketua Pelaksana


Sa’du Nur Achmad
NIM. 4401414085

2. Biodata Anggota Kelompok
Identitas Diri
a. Nama				: Ivandi Arisky
b. Tempat, tanggal lahir	: Kebumen, 7 Juli 1996
c. NIM				: 4401414068
d. Fakultas/Program studi	: MIPA/Pendidikan Biologi
e. Perguruan Tinggi		: Universitas Negeri Semarang
f. Alamat Rumah		: Ds. Sarwogadung, Mirit, Kebumen
g. HP/email			: 089651547338/
ivandiarisky@gmail.com
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	SD
	SMP
	SMA

	Nama Institusi
	SDN 2 Sarwogadung
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	SMAN 1 Prembun

	Jurusan
	-
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	IPA
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Anggota Pelaksana
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3. Biodata Anggota Kelompok
Identitas Diri
a. Nama				: Hannan Maulana Syah Sinaga
b. Tempat, tanggal lahir	: Purworejo, 05 Agustus 1996
c. NIM				: 4401414081
d. Fakultas/Program studi	: MIPA/Pendidikan Biologi
e. Perguruan Tinggi		: Universitas Negeri Semarang
f. Alamat Rumah		: Jl. Salakan, Mangunsari, Gunungpati,
Semarang
g. HP/email			: 085327183994/
hannansinaga@gmail.com
Riwayat Pendidikan
	
	SD
	SMP
	SMA

	Nama Institusi
	SD Plalangan 1
	SMPN 22 Semarang
	SMAN 12 Semarang

	Jurusan
	-
	-
	IPA

	Tahun Masuk-Lulus
	2002-2008
	2008-20011
	2011-2014



Semarang, September 2015
Anggota Pelaksana


Hannan Maulana Syah Sinaga
NIM. 4401414081


B. Lampiran 2
Justifikasi anggaran biaya : 
	No.
	Komponen Biaya
	Volume
	Biaya (Rp)

	
	
	
	Biaya Satuan
	Jumlah Biaya

	1
	Pengeluaran bahan baku
	
	
	

	
	Daun pegagan (Centella asiatica)
	40 kg
	40.000
	1.600.000

	
	Bunga melati
	15 kg
	25.000
	325.000

	
	Transportasi
	3 orang
	150.000
	450.000

	Total Pengeluaran Bahan Baku
	2.375.000

	2
	Pengeluaran Biaya Produksi
	
	
	

	
	Gas
	3 buah
	18.000
	54.000

	Total Pengeluaran Biaya Produksi
	54.000

	3
	Biaya Pengemasan
	
	
	

	
	Sachet Kemasan
	1000 buah
	2.000
	2.000.000

	
	Desain Kemasan
	1000 buah
	2.500
	2.500.000

	
	Pengepakan
	100 kotak kecil
	5.000
	500.000

	Total Pengeluaran Biaya Pengemasan
	5.000.000

	4
	Biaya Pemasaran Produk
	
	
	

	
	Internet dan Jejaring Sosial
	
	
	350.000

	
	Publikasi
	
	
	500.000

	Total Pengeluaran Pemasaran Produk
	850.000

	5
	Biaya Pengadaan Produk
	
	
	

	
	Oven
	1 buah
	750.000
	750.000

	
	Penampah Besar
	5 buah
	12.000
	60.000

	
	Kotak Pelayuan
	1 buah
	750.000
	750.000

	
	Alat Pemotong Daun
	1 buah
	575.000
	575.000

	
	Pengepres Kemasan
	2 buah
	370.000
	740.000

	
	Kompor
	1 buah
	300.000
	300.000

	
	Sendok Kemasan
	3 buah
	5.000
	15.000

	
	Baskom
	2 buah
	12.000
	24.000

	
	Regulator Gas
	1 buah
	100.000
	100.000

	
	Sabun dan Spons
	4 buah
	7.500
	30.000

	Total Pengeluaran Pengadaan Produk
	3.344.000

	6
	Biaya Tak Terduga
	
	
	

	
	Biaya
	
	400.000
	400.000

	Total Pengeluaran Biaya Tak Terduga
	400.000

	Total Biaya Pengeluaran
	12.023.000

	7
	Penjualan
	
	
	

	
	Penjualan Dalam Kota
	750 paket
	15.000
	11.250.000

	
	Penjualan Luar Kota
	250 paket
	23.000
	5.750.000

	Total Penjualan
	17.000.000

	8
	Keuntungan (Penjualan- Total Biaya Penjualan)
	4.977.000



C. Susunan Organisasi Tim Kegiatan dan Pembagian Tugas

	No.
	Nama
	Jabatan
	PJ
	Program Studi
	Alokasi Waktu

	1
	Sa’du Nur Achmad
	Ketua
	Produksi, Pemasaran, Ide
	Pendidikan Biologi
	

	2
	Ivandi Arisky
	Anggota
	Produksi, Pemasaran, Promosi, Administrasi
	Pendidikan Biologi
	

	3
	Hannan Maulana Syah Sinaga
	Anggota
	Produksi, Pengadaan alat dan bahan
	Pendidikan Biologi
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Yang bertanda tangan dibawah ini :
Nama	: Sa’du Nur Achmad
NIM	: 4401414085
Program Studi	: Pendidikan Biologi
Fakultas	: Matematika dan Ilmu Pengetahuan
Alam
	Dengan ini menyatakan usulan PKM-Kewirausahaan saya dengan judul : “TEATER” yang diusulkan untuk tahun anggaran 2015 bersifat original dan belum pernah dibiayai oleh lembaga atau sumber dana lain. Bilamana dikemudian hari ditemukan ketidaksesuaian dengan pernyataan ini, maka saya bersedia dituntut dan diproses sesuai dengan ketentuan yang berlaku dan mengembalikan selruruh biaya penelitian yang sudah diterima ke kas negara.
	Demikian pernyataan ini dibuat dengan sesungguhnya dan dengan sebenar-benarnya.


	Mengetahui,
Pembantu Rektor Bidang Kemahasiswaan


..............................
NIP.......................
	Semarang,  September 2015
Yang menyatakan


Sa’du Nur Achmad
NIM. 4401414085
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