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1. Judul Kegiatan				: ” ES-KJ ( ES KRIM JAMU, SEBAGAI ALTERNATIF JAJANAN MENYEHATKAN DENGAN BERBAGAI VARIASI BENTUK)
2. Bidang Kegiatan				: PKM-K
3. Ketua Pelaksana Kegiatan
a. Nama Lengkap			: Efi Lestari
b. NIM					: 7101413107
c. Jurusan/Prodi				: Pend.Ekonomi / Pend.Akuntansi S1
d. Universitas				: Universitas Negeri Semarang
e. Alamat Rumah dan No.Tel/ HP	: Jl. Laskar Mas’udi, RT 02/02, Ds. Kaligondang, Kec. Kaligondang, Kab. Purbalingga/ 085741220495
f. Alamat e-mail				: lestarikefi@gmail.com
4. Anggota Pelaksana Kegiatan/ Penulis		: (Belum ada)
5. Dosen Pendamping				:
a. Nama Lengkap dan Gelar		: 
b. NIDN					:
c. Alamat Rumah dan No. Telp/HP	:
6. Biaya Kegiatan Total
a. Dikti					: Rp. 11.750.000
b. Sumber Dana Lain			:
7. Jangka Waktu Pelaksanaan			: 














RINGKASAN

Jamu atau obat tradisional adalah ramuan bahan yang berupa bahan tumbuhan, bahan hewan, bahan mineral, sedian sarian (galenik) atau campuran dari bahan tersebut yang secara turun temurun telah digunakan untuk pengobatan berdasarkan pengalaman, maka disini penulis tertantang untuk menginovasi jamu yang pada aslinya dihidangkan dalam kondisi miuman yang kurang menarik menjadi suatu produk yang dihidangkan dalam kondisi dingin dengan menginovasi jamu menjadi suatu produk es krim sehingga mudah diterima oleh berbagai kalangan usia,
Pelaksanaan program usaha pembuatan Es-Krim Jamu  ini terdiri dari tiga tahap yaitu : persiapan produksi, produksi produk dan pemasaran Es-Krim Jamu. Tujuan yang hendak dicapai dari program kewiarausahaan ini adalah membuat ice cream dengan menginovasi minuman tradisional yaitu jamu, memberi pilihan produk konsumsi yang memiliki cita rasa khas asli Indonesia karena menggunakan rempah-rempah asli Indonesia yang menyehatkan dan berkualitas kepada konsumen serta membudayakan jiwa kewirausahaan pada para mahasiswa.

























BAB I
PENDAHULUAN
1.1 LATAR BELAKANG MASALAH
Jamu atau obat tradisional adalah ramuan bahan yang berupa bahan tumbuhan, bahan hewan, bahan mineral, sedian sarian (galenik) atau campuran dari bahan tersebut yang secara turun temurun telah digunakan untuk pengobatan berdasarkan pengalaman.
Jamu adalah obat yang diolah secara tradisional, baik dalam bentuk serbuk, seduhan, pil maupun cairan yang berisi seluruh bagian tanaman. Pada umumnya, jamu dibuat berdasarkan resep peninggalan leluhur yang diracik dan berbagai tanaman obat yang jumlahnya cukup banyak, sekitar 5-10 macam bahkan lebih
Salah satu peluang berwirausaha yang bisa dicoba adalah pembuatan suatu produk dengan melakukan inovasi terhadap produk yang sudah ada, menjadi suatu produk yang berbeda dan memiliki daya saing tinggi dalam suatu industri. Disini penulis terinspirasi untuk menggembangkan minuman tradisional yaitu jamu menjadi produk yang popular dan digemari oleh berbagai kalangan usia. 
Minuman tradisional asli Indonesia yang terdiri dari campuran rempah-rempah asli Indonesia sehingga minuman ini sangat cocok untuk menjaga kesehatan badan dan memiliki berbagai khasiat yang dapat diperoleh dari berbagai rempah-rempah yang terkandung didalam jamu tersebut, tetapi sayangnya karena rasa jamu yang pahit membuat wedang penuh khasiat ini kurang popular pada kalangan anak-anak dan remaja maka disini penulis tertantang untuk menginovasi jamu yang pada aslinya dihidangkan dalam kondisi miuman yang kurang menarik menjadi suatu produk yang dihidangkan dalam kondisi dingin dengan menginovasi jamu menjadi suatu produk es krim sehingga mudah diterima oleh berbagai kalangan usia, terutama kalangan remaja dan anak-anak, sehingga minuman tradisional indonesia ini tidak hilang termakan oleh zaman dan tidak kalah bersaing dengan produk-produk modern yang semakin marak dipasaran dengan tetap mempertahankan ciri khas minuman jamu itu sendiri.
1.2 RUMUSAN MASALAH
Berdasarkan uraian latar belakang diatas, dapat dirumuskan permasalahan sebagai berikut :
1.2.1 Bagaimana menumbuhkan kreativitas berwirausaha dengan menciptakan peluang bisnis penjualan ES-KJ yang menginovasi minuman tradisional Indonesia agar berorientasi profit?
1.2.2 Bagaimanakah proses pembuatan Es-KJ yang menarik dan olahan tersebut dapat disukai oleh kalangan anak hingga orang dewasa?
1.2.3 Bagaimana menciptakan lapangan kerja baru bagi masyarakat sekitar?

1.3 TUJUAN
Adapun tujuan yang hendak dicapai dari program kewiarausahaan ini adalah :
1.3.1 Membuat ice cream dengan menginovasi minuman tradisional yaitu jamu..
1.3.2 Memberi pilihan produk konsumsi yang memiliki cita rasa khas asli Indonesia karena menggunakan rempah-rempah asli Indonesia yang menyehatkan dan berkualitas kepada konsumen .
1.3.3 Membudayakan jiwa kewirausahaan pada para mahasiswa.

1.4 LUARAN YANG DIHARAPKAN
Luaran yang diharapkan dari pelaksanaan program kreativitas mahasiswa kewirausahaan ini adalah :
1.4 
1.4.1 
1. 
1.1. 
1.2. 
1.3. 
1.4.1. Melatih kreatifitas bagi para mahasiswa.
1.4.2. Terciptanya Es-KJ sebagai produk konsumsi yang mencirikan Indonesia karena menggunakan rempah-rempah asli Indonesia dan berperan dalam pelestarian kuliner tradisional Indonesia
1.4.3. Meningkatkan daya kreativitas dan inovatif dalam menciptakan peluang usaha baru.
1.5 MANFAAT PROGRAM
Manfaat program kewirausahaan ini adalah sebagai berikut : 
1.5.1. Panduan mahasiswa dan masyarakat untuk membuka peluang usaha baru
1.5.2. Memberikan wawasan dan pengetahuan baru bagi mahasiswa tentang kuliner tradisional dapat dikemas dalam bentuk yang modern dan praktis
1.5.3. Meningkatkan rasa cinta terhadap produk asli indonesia.
1.5.4. Memberikan variasi pilihan produk konsumsi tradisional yang sehat, praktis dan mudah diterima oleh berbagai kalangan masyarakat.





BAB II
GAMBARAN UMUM RENCANA USAHA
1. Jenis dan Nama Produk, Karakteristik Produk
Produk yang dibuat dalam program ini adalah Es-Krim jamu yang mengkolaborasikan kuliner tradisional dengan kuliner modern agar kuliner tradisional mudah diterima oleh masyarakat luas dan tidak hilang karena kalah bersaing dengan kuliner-kuliner modern. Karateristik produk ini berupa produk nyata dengan rasa yang enak dan didominasi rempah-rempah khas indonesia dengan tampilan yang menarik dan praktis.

2.  Keunggulan ”Es-Krim jamu”
Produk Es- Krim Jamu  ini memiliki keunggulan bila dibandingkan dengan produk Es Krim lain di pasaran. Eskrim ini aman di konsumsi oleh berbagai kalangan umur karena tidak menggunakan bahan kimia pemanis buatan, pengawet dan pewarna berbahaya yang dapat berefek negatif bagi kesehatan ditambah dengan pemanfaatan bahan baku rempah-rempah asli Indonesia yang menjadi bahan baku produk Es Krim Jamu ini dapat memberikan berbagai manfaat positif bagi kesehatan tubuh. Dan dalam Es-Krim jamu ini memiliki berbagai bentuk yang menarik untuk membuat minat pelanggan untuk membelinya.

3. Keterkaitan dengan Produk Lain Termasuk Perolehan Bahan Baku
Es Krim adalah makanan yang sudah tidak asing lagi bagi masyarakat luas, sudah banyak beredar beragam jenis dan rasa Es Krim di pasaran. Namun Es-Krim Jamu  ini berbeda dengan yang lain, yang membedakannya adalah bahan baku yang dipakai menginovasi dari wedang jamu yang sudah terbukti memiliki khasiat yang baik untuk kesehatan dan memiliki cita rasa yang khas rempah-rempah asli indonesia sehingga berbeda dengan Es krim  yang sudah ada.


4. Analisis Pasar
1.6 Profil Konsumen
Target konsumen dari produk ” Es-Krim jamu ” adalah semua lapisan masyarakat mulai dari anak-anak, remaja sampai orang tua.
1.7 Potensi dan Segmen Pasar 
Konsumen atau pasar yang dituju untuk produk ini masih atau umum karena produk ini mampu di jangkau oleh semua lapisan masyarakat.
1.8 Pesaing dan Peluang Pasar
Pesaing dari usaha ini adalah produsen Es krim yang sudah memiliki nama dan jaringan yang besar, tetapi dengan tetap konsisten menjaga kualitas dan keunikan tersendiri yang terletak pada bahan baku yang digunakan yaitu rempah-rempah asli indonesia yang terdapat dalam wedang jamu.
5. Media Promosi yang Digunakan
Untuk menunjang proses pemasaran ada beberapa alternatif yang dapat digunakan untuk mempromosikan produk ini, agar masyarakat mengenal dan mau membeli produk ini. Media promosi yang digunakan adalah spanduk, pamflet, brosur, media massa, internet (situs jejaring sosial).





























BAB III
METODE PELAKSANAAN PROGRAM
	Pelaksanaan program usaha pembuatan Es-Krim Jamu  ini terdiri dari tiga tahap yaitu : persiapan produksi, produksi produk dan pemasaran Es-Krim Jamu.
1. Persiapan produksi
Sebelum memproduksi ES-KRIM JAMU ini, langkah awal yang perlu dilakukan adalah persiapan produksi. Dalam persiapan produksi ini terdapat dua kegiatan utama yaitu persiapan alat dan persiapan bahan.
2. Tahap produksi 
Berikut ini adalah urutan Cara Membuat Es Krim Jamu :
Cara Membuat Jamu
a) Rendam beras sampai kurang lebih 10 menit, setelah itu tiriskan, setelah air sudah tiris, sangrai beras, tunggu hingga sekiranya beras sudah tidak panas. Setelah beras dingin,blender beras bersamaan dengan kencur,saring, sisihkan
b) sangrai bahan 2 (bumbu-bumbu) kemudian tumbuk kasar, sisihkan
c) Bumbu-bumbu yang telah di sangrai kemudian di rebus bersamaan dengan sisa bahan dasar kemudian disaring dan disatukan dengan beras dan kencur yang telah di blender.
Cara Membuat Es Krim Jamu
1) Larutkan tepung tapioka dan tepung hunkwe dengan sedikit air dingin kemudian ditambahkan dengan air panas mendidih sampai mengental dan pekat seperti lem, kemudian blender dan saring.
2) Campur adonan ice cream yang telah jadi dengan adonan beras kencur yang telah jadi. Setelah itu, masukan semua adonan ke dalam tempat pembuatan ice cream (termos es puter) kemudian letakan termos es puter kedalam ember, setelah itu masukan es batu dan  garam ke dalam ember. Kemudian diputar-putar sampai menjadi ice cream.
3. Pemasaran
	Setelah proses produksi selesai, maka langkah selanjutnya adalah pemasaran. Target konsumen dari produk ini adalah masyarakat dari berbagai kalangan, baik masyarakat dari kalangan ekonomi tinggi maupun menengah ke bawah karena harganya relatif terjangkau, dari anak-anak hingga orang dewasa.
	Bidikan pasar di area kampus Universitas Negeri Semarag tersebut telah direncanakan secara cermat dan matang karena menurut analisa pasar yang ada, area kampus merupakan ladang yang sangat subur untuk membuka bisnis baru khususnya dibidang makanan.

BAB IV
BIAYA DAN JADWAL KEGIATAN

1. JADWAL KEGIATAN PROGRAM
Kegiatan ini dilaksanakan selama 5 bulan, adapun rincian jadwal kegiatan adalah sebagai berikut :
Tabel 1. Jadwal Kegiatan
	NO
	Kegiatan 
	Bulan ke

	
	
	1
	2
	3
	4
	5

	1
	Perencanaan produksi
	XXXX
	
	
	
	

	2
	Persiapan dan pengadaan bahan
	XX
	XX
	
	
	

	3
	Pelaksanaan produksi
	
	XXX
	X
	
	

	4
	Pemasaran 
	
	XX
	XX
	X
	

	5
	Penyusunan laporan
	
	
	
	X
	XX

	6
	Penyerahan laporan akhir
	
	
	
	
	XXX



2. RENCANA BIAYA
Rancangan Biaya dalam pelaksanaan Program Kreatifitas Mahasiswa Kewirausahaan (PKM-K) adalah:
Tabel 2. Investasi awal
	No.
	Jenis Pengeluaran
	Jumlah (Rp)

	1
	Bahan Habis Pakai
	1.150.000,00

	2
	Peralatan
	7.620.000,00

	3
	Transportasi dan Komunikasi
	850.000,00

	4
	Pemasaran
	700.000,00

	5
	Dokumentasi
	515.000,00

	6
	Penyusunan Laporan
	915.000,00

	INVESTASI AWAL TOTAL
	11.750.000,00



1. Bahan Habis Pakai
a. Susu	Rp.   250.000,00
b. Beras	Rp.	200.000,00
c. Tepung Tapioka	Rp.	150.000,00
d. Tepung Hunkwe	Rp.	150.000,00
e. Rempah –rempah Krimer	Rp.   200.000,00
f. Gula 	Rp.   200.000,00 +
	Rp. 1.150.000,00
2. Peralatan
a. Sewa tempat usaha	Rp. 3.500.000,00
b. Freezer	Rp. 2.000.000,00
c. Kulkas	Rp. 1.350.000,00
d. Mixer	Rp.	 300.000,00
e. Blender	Rp.	 350.000,00
f. Plastic kemasan es krim	Rp.     70.000,00
g. Skop es krim	Rp.     50.000,00 +
  	Rp. 7.620.000,00
3. Transportasi dan Komunikasi
a. Pra Kegiatan			 			  Rp.     100.000,00
b. Pelaksanaan Kegiatan					  Rp.     350.000,00
c. Komunikasi					  	  Rp.	 200.000,00
d. Pasca Kegiatan						  Rp.     200.000,00 +
  Rp.     850.000,00
4. Pemasaran
a. Cetak Pembungkus					  Rp     200.000,00
b. MMT Produk	1 x @ Rp 200.000		  	  Rp     200.000,00
c. Pamflet Produk	1 rim x @ Rp 150.000			  Rp     150.000,00	
d. Xbanner 1 x @ Rp 150.000				  Rp     150.000,00 +
  Rp     700.000,00
5. Dokumentasi
a. Sewa Camera Digital					Rp.    350.000,00
b. Cetak Foto						Rp.    100.000,00
c. Baterai Alkaline 2@ Rp. 7500,00			Rp.	15.000,00
d. Pindah ke CD						Rp.      50.000,00  +
Rp     515.000,00
6. Penyusunan Laporan
a. Poster laboran PKM					Rp.    200.000,00
b. Kertas A4 3 @ Rp 30.000,-				Rp.      90.000,00
c. Tinta Printer 3 @ Rp 25.000,-				Rp.      75.000,00
d. Penggandaan						Rp.    150.000,00
e. Pengarsipan						Rp.    100.000,00
f. Copy CD						Rp.      50.000,00
g. Lain-lain						Rp.    250.000,00  +
Jumlah							Rp     915.000,00

Analisis Usaha fixed cost dan variable cost
1. Fixed Cost
Peralatan                                                         Rp    7.620.000,00
Penyusutan					Rp         60.000,00  -
							Rp     7.560.000,00	
2. Variable Cost
Biaya Operasional 1 bulan
Bahan habis produksi				Rp     1.150.000,00
Alokasi biaya pembuatan laporan pkm		Rp        915.000,00
Transport distributor	 Rp        100.000,00
Listrik						Rp        200.000,00
Biaya pemasaran (iklan) 				Rp        500.000,00 +
							Rp      2.865.000,00
Estimasi pendapatan
Target penjualan produksi awal dalam 1 bulan
a. 1 minggu	: 1000 bungkus
b. 1 bulan		: 4 x 1000 bungkus = 4000 bungkus
Harga penjualan per bungkus adalah Rp 4.500,00
Harga Penjualan 1 Bulan	= Rp 4.500,00 x 4000
				= Rp 18.000.000,00
Laba Penjualan 1 bulan	= Harga Jual – Biaya Produksi
=Rp 18.000.000,00- Rp 11.750.000,00
				= Rp 6.250.000,00

3. Uji Kelayakan
a) Break Event Point (BEP)
BEP dalam satu bulan dapat dihitung sebagai berikut:

BEP volume produksi	= 

		          	= 
= 2.611,11
Jadi pada tingkat volume produksi 2.611,11 bungkus, usaha ini berada pada titik impas

b) B/C Ratio

B/C ratio	= 

		=
		= 2,64
B/C Ratio > 1 maka usaha ini layak untuk dijalankan. Artinya tiap satuan biaya yang dikeluarkan diperoleh hasil penjualan sebesar 2,64 kali lipat.
c) Return On Investmen (ROI)

ROI 	= 2,18
Artinya, usaha ini layak untuk dikembangkan karena setiap pembiayaan sebesar Rp 100,00 diperoleh keuntungan sebesar Rp 218,-
d) Perhitungan Pengembalian Modal

=

=
= 53,7 %
Berdasarkan perhitungan analisis kelayakan diatas, maka investasi tersebut layak untuk dilaksanakan. Jadi gambaran usaha yang direncanakan benar-benar menjanjikan profit untuk menjamin peluang usaha.
 









LAMPIRAN-LAMPIRAN
I. BIODATA KETUA SERTA ANGGOTA KELOMPOK
1. Ketua Pelaksana
Nama				: Efi Lestari
NIM				: 7101413107
	Tempat, tanggal lahir		: Purbalingga, 31 Maret 1995
	Jurusan		 	: Pendidikan Ekonomi
	Fakultas / Program Studi	: Ekonomi / Pendidikan Akuntansi
		Perguruan Tinggi	 	: Universitas Negeri Semarang
								
							Ketua Kelompok,

							

							Efi Lestari
							NIM.7101413107
2. Anggota Pelaksana I
Nama				: 
NIM				: 
Tempat, tanggal lahir		: 
Jurusan		 	: 
Fakultas / Program Studi	: 
Perguruan Tinggi	 	: 
							Anggota Pelaksana I,

							
			
							NIM. 
3. Anggota Pelaksana II
Nama				: 
NIM				: 
Tempat, tanggal lahir		:
Jurusan			: 
Fakultas / Program Studi	: 
Perguruan Tinggi		: 

						Anggota Pelaksana II



	NIM.
4. Anggota Pelaksana II
Nama				: 
NIM				: 
Tempat, tanggal lahir		:
Jurusan			: 
Fakultas / Program Studi	: 
Perguruan Tinggi		: 

						Anggota Pelaksana II



	NIM.

II. BIODATA DOSEN PENDAMPING
1. Nama	: 
2. Golongan pangkat dan NIP	: 
3. Jabatan dan Fungsional	    : 
4. Alamat Email		    : 
5. Fakultas			    : 
6. Perguruan Tinggi		    : 
	      7. Alamat 		    :


		 Justifikasi Anggaran Kegiatan
1. Peralatan Penunjang
	Material
	Justifikasi Pemakaian
	Kuantitas
	Harga Satuan (Rp)
	Keterangan (Rp)

	Sewa tempat
	Tempat  menjual
	1
	3.500.000,00
	200.000,00

	Freezer
	Mendinginkan es
	1
	2.000.000,00
	2.000.000,00

	Kulkas
	Menyimpan bahan
	1
	1.350.000,00
	1.350.000,00

	Mixer
	Mengaduk adonan
	1
	300.000,00
	300.000,00

	Blender
	Memblender bahan
	1
	350.000,00
	350.000,00

	Plastik kemasan es krim
	mengemas es
	
	
	70.000,00

	Skop es krim
	Mennyendok es
	
	
	50.000,00

	Sub Total (Rp)
	7.620.000,00



2. Bahan Habis Pakai
	
	Material
	Justifikasi Pemakaian
	Kuantitas
	Harga Satuan (Rp)
	Keterangan (Rp)

	Susu
	Bahan baku
	25 Kaleng
	10.000,00
	250.000,00

	Beras
	Bahan baku
	20 kg
	10.000,00
	200.000,00

	Tepung Tapioka
	Bahan baku
	
	
	150.000,00

	Tepung Hunkwe
	Bahan baku
	
	
	150.000,00

	Rempah-Rempah Krimer
	
Bahan baku
	
	
	200.000,00

	Gula
	Pemanis
	
	
	200.000,00

	Sub Total (Rp)
	1.150.000,00




3. Perjalanan

	Material
	Justifikasi Perjalanan
	Kuantitas
	Harga Satuan (Rp)
	Keterangan (Rp)

	Biaya transportasi
	Pra dan Pasca Kegiatan
	1x1 orang
	850.000,00
	850.000,00

	Sub Total (Rp)
	 850.000,00



4. Biaya Lain-Lain

	Keterangan
	Total Biaya (Rp)

	Biaya Pemasaran
	700.000,00

	Dokumentasi 
	515.000,00

	Penyusunan laporan
	915.000,00

	Sub Total
	2.130.000,00

	Total Keseluruhan
	11.750.000,00


IV. Susunan Organisasi Tim Kegiatan dan Pembagian Tugas

	No
	Nama / NIM
	Program Studi
	Bidang Ilmu
	Alokasi Waktu (jam/minggu)
	Uraian Tugas

	1
	Efi Lestari
	Pend. Ekonomi
	Akuntansi
	10 jam/
minggu
	Mengkoordinasikan semua anggota, membantu tugas masing-masing anggota

	2
	Koeri Ulinuha
	Pend. Ekonomi
	Koperasi

	10 jam/
minggu
	Mengkoordinasi pembuatan produk

	3
	Efi Riskia Anisa
	Pend.Sosial

	Sosiologi dan Antropologi
	10 jam/
minggu
	Mengatur keuangan

	4
	Elmawati
	Pend. Ekonomi
	Adm. Perkantoran
	10 jam
/minggu
	Mengatur pemasaran produk

















V. Surat Pernyataan Ketua Kegiatan

	[image: ]
	KEMENTERIAN PENDIDIKAN DAN KEBUDAYAAN
UNIVERSITAS NEGERI SEMARANG
Gedung H : Kampus Sekaran - Gunung Pati – Seamarang
Pembantu Rektor Bidang Kemahasiswaan 
Email: pr3@unnes.ac.id Telp/Fax: (024) 8508003



SURAT PERNYATAAN KETUA PENELITI/PELAKSANA

Yang bertanda tangan di bawah ini:
Nama					: Efi Lestari
NIM					: 7101413107
Program Studi				: Pendidikan Ekonomi (Akuntansi)
Fakultas				: Ekonomi
[bookmark: _GoBack]Dengan ini menyatakan bahwa usulan PKM-Kewirausahaan saya dengan judul” ES-KJ ( ES KRIM JAMU, SEBAGAI ALTERNATIF JAJANAN MENYEHATKAN DENGAN BERBAGAI VARIASI BENTUK) ” yang diusulkan untuk tahun anggaran 2014 bersifat original dan belum pernah dibiayai oleh lembaga atau sumber dana lain.
Bilamana di kemudian  hari ditemukan  ketidaksesuaian dengan  pernyataan ini, maka saya bersedia dituntut dan diproses sesuai dengan ketentuan yang berlaku dan mengembalikan seluruh biaya penelitian yang sudah diterima ke kas negara.
Demikian pernyataan ini dibuat dengan sesungguhnya dan dengan sebenar-benarnya.

Semarang,	Oktober 2013
Mengetahui, 						Yang menyatakan,
Pembantu Rektor
Bidang kemahasiswaan,			Meterai Rp6.000


(Prof. Dr. Masrukhi, M.Pd )				(Efi Lestari)
NIP. 196205081988031002				NIM. 7101413107
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