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BAB 1
PENDAHULUAN


1.1 Judul Program
	“Penginovasian Buah Kawista Menjadi Permen Tradisional Sebagai Olahan Yang Sehat, Nikmat dan Memikat”.


1.2 Latar Belakang Masalah
	 Tanaman pohon "kawista"  sudah jarang terdengar, tapi mungkin kebanyakan orang tak akan melupakan rasa dari buah pohon tersebut.  Dalam hal ini buah kawista tergolong buah langka atau kurang di kenal oleh masyarakat pada umumnya. Manfaatnya untuk menurunkan panas, pengelat dan bersifat tonikum, dan digunakan sebaagai obat sakit perut. Di Indo-Cina, duri dan kulit batang kawista dijumpai dalam berbagai ramuan obat tradisional untuk mengobati haid yang berlebihan, gangguan hati, gigitan dan sengatan binatang, dan untuk mengobati mual-mual. Kandungan pektin buah segarnya adalah 3-5%. Setiap 100 g bagian daging buah yang dapat dimakan mengandung: 74 g air, 8 g protein, 1,5 g lemak, 7,5 g karbohidrat, dan 5 g abu. Dalam 100 g bagian biji yang dapat dimakan, terkandung: 4 g air, 26 g protein, 27 g lemak, 3 5 g karbohidrat, dan 5 g abu. Daging buah yang kering mengandung 15% asam sitrat dan sejumlah kecil asam-asam kalium, kalsium, dan besi. 
Produk olahan buah kawista yang beredar saat ini diantaranya adalah sirup kawista, selai kawista, dodol kawista, , madu mongso kawista, dan manisan kawista. Fakta di lapangan menunjukkan bahwa belum ada olahan buah kawista yang dibuat menjadi olahan permen. Dengan melalui Program Kreatifitas Mahasiswa ini selain untuk mencari dana untuk mengaplikasikan ide juga untuk  mengenalkan ciri khas dari buah kawista itu sendiri kepada masyarakat luas.
Proposal Program Kreativitas Mahasiswa bidang Kewirausahaan ini mencoba untuk membentuk suatu lapangan usaha baru dengan bahan utama buah kawista menjadi olahan permen tradisional dengan inovasi dalam hal wujud, dan kemasan, serta tidak menghilangkan kandungan gizinya. Adapun olahan tersebut kami beri nama PEDISTA (Permen Tradisional Kawista). Sedang brand yang kami rencanakan kedepan adalah 3AT (Sehat, Nikmat, Memikat). 


1.3 Perumusan Masalah
Rumusan masalah yang akan dipecahkan melalui program ini pada dasarnya
tidak lepas dari ruang lingkup permasalahan di atas, yaitu :
1. Bagaimana cara mengolah dan menginovasikan buah kawis menjadi permen tradisional ?
2. Bagaimana cara menumbuhkan jiwa kewirausahaan dikalangan mahasiswa?
3. Bagaimana pemasaran produk kreativitas kepada konsumen?
	

1.4 Tujuan Program
1. Mampu mengolah dan menginovasikan buah kawista menjadi olahan yang berbeda dari umumnya.
2. Memaksimalkan manfaat buah kawista untuk pembuatan makanan sehat.
3. Menumbuhkan jiwa dan budaya kewirausahaan bagi mahasiswa sehingga tercipta wirausahawan muda yang berkarakter  akademik, serta mencari peluang bisnis yang menguntungkan.
4. Upaya mensosialisasikan tentang ciri khas rasa buah kawista kepada masyarakat.

1.5 Luaran yang Diharapkan
[bookmark: _GoBack]Berdasarkan paparan diatas, target yang ingin dicapai yaitu:
1. Mampu memproduksi permen tradisional dari bahan dasar buah kawis.
2. Mampu memproduksi minimal 2000 pack PEDISTA dalam 3 bulan.
3. Mampu  menjual  produk  PEDISTA dalam  jumlah  minimal  2000 pack dalam 3 bulan.
1.6  Kegunaan Program
Dari adanya bidang kewirausahaan, diharapkan memperoleh beberapa manfaat sebagai berikut:
1. Memperoleh keuntungan dari hasil penjualan PEDISTA tersebut yang pada akhirnya dapat meningkatkan pendapatan.
2. Mengasah  kekreatifitasan  mahasiswa  dalam  usaha  pembuatan  PEDISTA yang diharapkan dapat memberikan inovasi terbaru.
3. Menciptakan jiwa wirahusaha bagi mahasiswa, sehingga pada saat lulus mempunyai bekal dan ketrampilan untuk berwirausaha.














BAB 2
GAMBARAN UMUM RENCANA USAHA

Berkembangnya IPTEK telah mengubah paradigma perdagangan di ranah regional maupun internasional. Berbagai macam produk makanan atau minuman beredar dengan menawarkan berbagai kelebihan, seperti daya tahan, rasa, bentuk, frekuensi produksi, dan kemasan. Hal ini menggeser kekuatan pasar untuk produk olahan lokal yang masih menggunakan sistem tradisional dalam produksinya. Sehingga tidak banyak pelaku bisnis UKM yang bertahan untuk memproduksi olahan lokal tersebut. 
Maka dari itu penulis berupaya untuk mengolah buah kawis menjadi olahan permen tradisional dengan inovasi dalam hal wujud, dan kemasan, serta tidak menghilangkan kandungan gizinya. Adapun olahan tersebut kami beri nama PEDISTA (Permen Tradisional Kawista). Sedang brand yang kami rencanakan kedepan adalah 3AT (Sehat, Nikmat, Memikat).
Dalam segi rasa, selain rasanya yang manis segar dan mirip dengan rasa cola sebagai ciri khas produk ini sehingga konsumen yang mengkonsumsinya dapat menikmati kesegaran dari rasa buah kawista itu sendiri. Dalam segi bentuk, kami menawarkan bentuk yang mudah dikunyah mulut, yaitu bentuk kotak-kotak kecil. Serta dari segi kemasan, kami mencoba mengkemas produk ini dengan desain modern serta dalam pembuatan sampai dengan pengemasan dilakukan dalam ruangan yang bersih.

2.1 Prospek Usaha Dan Pemasaran
1. Peluang
Produk PEDISTA ini merupakan salah satu jawaban terhadap kebutuhan masyarakat yang mengharapkan hadirnya suatu olahan yang enak, menyehatkan serta cocok dikonsumsi setiap saat. Selain itu sebagai calon produsen PEDISTA, kami meminimalisir pemakaian zat-zat aditif sintetis makanan. Sehingga mampu memenuhi animo masyarakat sekarang yang jenuh dengan produk makanan pabrikan yang kurang menyehatkan. 
2. Analisis Pasar dan Segmentasi Pasar
Produk PEDISTA merupakan produk olahan permen tradisional yang diinovasikan mengikuti perkembangan kompetisi pasar. Produk ini memiliki nama yang unik sehingga menarik perhatian calon konsumen. Selain itu brand yang diusung merupkan kombinasi tripel kata yang singkat tapi padat makna, yakni Sehat, Nikmat, Memikat. Pemilihan ini didasarkan atas komitmen kami yang mencoba memberikan kebermanfaatan produk melalui kesehatan dan kemenarikan produk dari segi kemasannya. Target market jangka pendek kami adalah menjadikan produk PEDISTA ini sebagai olahan permen tradisional yang disukai banyak orang. Sedangkan jangka panjangnya adalah menjadikan produk ini sebagai olahan permen keluarga Indonesia yang cocok dinikmati setiap saat dan segala usia. 
Segmentasi pasar yang kami rencanakan pada awalnya dengan mengelompokkan pasar berdasarkan konsumen. Artinya dari konsumen skala sampel (100 orang) segala usia lalu kami data dan teliti tanggapan, opini atau masukan mereka terhadap produk ini. Kemudian kami melakukan evaluasi dan perbaikan-perbaikan produk selanjutnya. Kemudian mencoba memasarkan ke semua elemen masyarakat. Isu produk yang coba kami tawarkan adalah permen tradisional murah yang sehat, nikmat, dan memikat dari bahan dasar buah kawis.

2.2 Keberlangsungan Usaha
1. Perkiraan Besarnya Pasar
Sasaran produk yang akan dihasilkan adalah untuk semua umur mulai dari anak-anak hingga dewasa. Selain itu Pemasaran produk ini dapat dilakukan pada semua bentuk usaha mulai usaha yang mikro serta usaha yang makro.
2. Perkiraan Pesaing atau Produk Pesaing
Produk pesaing yang diperkirakan adalah produk permen yang di olah secara modern yang telah beredar luas di masyarakat. Selain itu produk pesaing lainnya adalah produk olahan berbahan dasar buah kawista baik berupa makanan atau minuman.

2.3 Metode Pelaksanaan
1. Media Promosi yang akan Digunakan
Untuk   menunjang   proses   pemasaran,   ada   beberapa   alternatif   yang   bisa digunakan untuk mempromosikan produk ini, sehingga lebih dikenal oleh masyarakat. Media ini  dapat berupa pamflet, brosur, spanduk,liflet,banner serta media massa dan elektronik.
2. Rencana Produksi selama Tiga Bulan
Rencana produksi selama tiga bulan adalah:
a. Buah Kawis		300 kg
b. Air			          1000 lt
c. Tepung Maizena		  50 kg
d. Tepung Ketan		100 kg
e. Kayu manis bubuk	  10 kg
f. Gula Pasir			100 kg
g. Asam Sitrat		    1 kg
h. Kalium Sorbat		    1 kg
i. Garam			    3 kg
j. Natrium Benzoat		    1 kg
k. Mentega			    5 kg

2.4 Analisis Keuangan
1. Rancangan Biaya
Biaya yang digunakan dalam kegiatan ini adalah sebagai berikut
1) Bahan habis pakai			: Rp. 10.170.000-
2) Peralatan penunjang PKM	: Rp.   1.234.000-
3) Perjalanan				: Rp.      450.000-
4)  (
+
)Lain- lain				: Rp.      450.000-  
Jumlah                                           : Rp. 12.304.000,-

2.	Rencana Pembuatan Produk 
Rencana pembuatan produk olahan permen tradisional PEDISTA selama tiga bulan adalah sebagai berikut : 
a. 1 minggu 	: 200 pack
b. 1 bulan 		: 4 x 200 pack		= 800 pack 
c. 3 bulan 		: 3 x 800 pack	 	= 2400 pack
Harga penjualan per pack adalah Rp 8.000,00 
Harga Penjualan 3 Bulan		= Rp.8.000,00 x 2400
		= Rp.19.200.000,00 

Laba Penjualan 3 bulan	= Harga Jual – Biaya Produksi 
		=Rp 19.200.000,00 – Rp 12.304.000,00 
		=Rp 6.896.000,00 
3.  Perhitungan BEP 
a. BEP Volume Produksi	= Total Biaya	= Rp 12.304.000,00
	Harga 	= Rp  8.000,00
	= 1.538

Jadi pada tingkat volume produksi 1.538 pack, usaha ini berada pada titik impas. BEP ini terjadi pada bulan ke tiga produksi.

	       b. BEP Harga Produksi	= Total Biaya Produksi
		Hasil Produksi 
	= Rp 12.304.000,00
	2400 
	= Rp 5.127,00 

Jadi, pada tingkat harga Rp 5.127,00 usaha ini berada pada titik impas 

       4.. B/C Ratio 	= 	Hasil Penjualan 
		Total Biaya Produksi 
	= Rp. 19.200.000,00 
		 Rp. 12.304.000,00 
	= 1,56
Karena ratio lebih besar dari satu yaitu 1,56 maka usaha ini layak untuk dijalankan.













BAB III
METODE PELAKSANAAN PROGRAM

3.1 Persiapan
Kegiatan meliputi persiapan tempat, tenaga kerja, serta pembelian alat dan bahan.

3.2 Tahap Persiapan 
1. Tahap pertama, menyiapkan semua alat dan bahan
2. Tahap kedua, mencuci buah kawista  hingga bersih.
3. Tahap ketiga, menghaluskan buah kawista dan di campur dengan air secukupnya lalu disaring dengan menggunakan kain halus untuk di ambil sari buahnya
4. Tahap keempat, larutkan gula pada sebuah panci.
5. Tahap kelima, adonan pertama mencampurkan tepung ketan dengan maizena dan setengah sari buah kawista yang telah dibuat tadi kemudian sangrai.
6. Tahap keenam, adonan 2 mencampurkan sisa sari buah kawista dengan kayu manis, garam, dan mentega lalu didihkan.
7. Tahap ketujuh, mencampurkan kedua adonan yang telah dibuat tadi beserta gula yang sudah di larutkan ke dalam panci.
8. Tahap kedelapan, adonan baru ini selanjutnya dicampurkan dengan natrium benzoat, asam sitrat, dan kalium sorbat. Terus aduk adonan ini hingga matang.
9. Tahap kesembilan, campurkan tepung ketan yang sudah disangrai dengan adonan yang telah dibuat tadi.
10. Tahap kesepuluh, tuangkan adonan ini ke atas loyang dan biarkan dingin selama kurang lebih 12 jam.
11. Tahap kesebelas, setelah dingin permen kawista bisa di potong kotak-kotak kecil.
12. Tahap keduabelas, mengemas PEDISTA untuk dipasarkan.
13. Tahap ketigabelas, produk siap dipasarkan.

3.3 Tahap Pengemasan
Produk PEDISTA dengan bahan dasar buah kawista ini dikemas dalam kardus kemudian diberi cap/label yang telah disiapkan

3.4 Kerjasama dengan Industri
Kerjasama pada awalnya dilakukan dengan pasar-pasar dan toko-toko disekitar.  Selain itu kami juga mengenalkannya kepada masyarakat dan mahasiswa di sekitar kampus UNNES  Setelah produk mulai dikenal, kami akan bekerja sama dengan penyedia jasa waralaba (franchise) dan supermarket-supermarket yang tersebar di seluruh Indonesia. Sehingga besar harapan menjadi perusahaan berskala nasional bahkan mampu merambah ke pasar internasional.

3.5 Tahap Pemasaran
Tahap pemasaran merupakan tahap penting dalam sebuah usaha. Dengan tahap ini maka produk dapat sampai ke tangan konsumen. Strategi pemasaran yang jitu menjadi salah satu keberhasilan dari suatu usaha. Adapun strategi yang kami lakukan adalah dengan dua jalur. Pertama, jalur langsung yakni kami melakukan pengenalan dan pemasaran melalui pembagian pamflet, brosur, buat stand di berbagai acara, perluas jaringan, direct selling, dan buka toko. Kedua, jalur tidak langsung, yakni melakukan pemasaran lewat media-media mainstream online, radio, dan website.

3.6 Monitoring dan Evaluasi Pemasaran
Pengamatan pemasaran diperlukan untuk mendata tanggapan pasar terhadap produk PEDISTA ini. Kami merencanakan dalam waktu tiga bulan ini akan melakukan rekapitulasi pengamatan pemasaran 3 (tiga) kali,yakni kami bagi untuk tiap bulannya sekali di akhir bulan. Dengan adanya pengamatan ini akan dihasilkan kesimpulan kenaikan atau penurunan penjualan produk. Dalam tahap ini juga meliputi evaluasi dan solusi yang coba akan diterapkan untuk produk selanjutnya.

3.7 Kesimpulan
Setelah beberapa alur metode yang dilakukan dapat diambil kesimpulan dari seluruh kegiatan pendirian usaha ini adalah apakah produk PEDISTA ini mampu menarik perhatian masyarakat untuk mengkonsumsinya. Serta apakah produk ini mampu bersaing dalam pasar domestik maupun nasional?

























BAB IV
BIAYA DAN JADWAL KEGIATAN



4.1 RANCANGAN BIAYA 
Rekapitulasi Rancangan Biaya
	No
	Keterangan
	Total (Rp)

	1
	Peralaan Penunjang PKM
	1.234.000

	2
	Bahan Habis Pakai
	10.170.000

	3
	Perjalanan 
	450.000

	4
	Lain-lain
	450.000

	Jumlah
	12.304.000



4.2 JADWAL KEGIATAN 
Jadwal kegiatan selama 5 bulan
	Kegiatan
	Bulan ke-

	
	I
	II
	III
	IV
	V

	1. Persiapan Program
	
	
	
	
	

	a. Persiapan Bahan 
	X
	
	
	
	

	b. Persiapan Alat
	X
	
	
	
	

	c. Persiapan Tempat
	X
	
	
	
	

	2. Pelaksanaan Program
	
	
	
	
	

	a. Produksi
	
	X
	X
	X
	

	b. Promosi
	
	X
	X
	X
	

	c. Penjualan Produk
	
	X
	X
	X
	

	3. Evaluasi
	
	
	
	X
	

	4. Penyusunan Produk
	
	
	
	X
	X



Tim Program Kreatifitas Mahasiswa Kewirausahaan akan melakukan beberapa kegiatan paska pelaksanaan program, sebagai rasa tanggung jawab kami dari kegiatan Program Kreatifitas Mahasiswa Kewirausahaan ini.  










LAMPIRAN – LAMPIRAN

Lampiran 1. Biodata Ketua, Anggota dan Biodata Dosen Pendamping

Ketua
A. Identitas Diri
	1.
	Nama lengkap
	Sesanti Retno Palupi

	2.
	Jenis Kelamin
	Perempuan

	3.
	Program Studi
	Ekonomi Pembangunan

	4.
	NIM
	7111414056

	5.
	Tempat dan Tanggal Lahir
	Semarang, 22 April 1996

	6.
	E-mail
	shantiepaluphi@gmail.com

	7.
	Nomor Telepon / HP
	08562845840











B. Riwayat Pendidikan

	
	SD
	SMP
	SMA

	Nama Institusi
	SDN 1 Krisak
	SMP N 1 Selogiri
	SMK N 1 Wonogiri

	Jurusan
	
	
	

	Tahun Masuk - Lulus
	2002 - 2008
	2008 – 2011
	2011 - 2014




C. Pemakalah Seminar Ilmiah (Oral Presentation)
	No
	Nama Pertemuan Ilmiah/Seminar
	Judul Artikel Ilmiah
	Waktu dan Tempat

	1.
	
	
	

	2.
	
	
	

	3.
	
	
	

	
	
	
	




D. Penghargaan dalam 10 tahun terakhir (dari pemerintah, asosiasi atau institusi lainnya)

	No
	Jenis Penghargaan
	Institusi Pemberi Penghargaan
	Tahun

	1.
	
	
	

	2.
	
	
	

	3.
	
	
	

	
	
	
	



Semua data yang saya isikan dan tercantum dalam biodata ini adalah benar dan dapat dipertanggung jawab kan secara hukum.Apabila di kemudian hari ternyata dijumpai ketidak-sesuaian dengan kenyataan, saya sanggup menerima sanksi.Demikian biodata ini saya buat dengan sebenarnya untuk memenuhi salah satu persyaratan dalam pengajuan Hibah PKMK.

Semarang, 10  Juni 2015
Pengusul

( Sesanti Retno Palupi )


Anggota 1 
A. Identitas Diri
	1.
	Nama lengkap
	Nikmatul Mufidah

	2.
	Jenis Kelamin
	Perempuan

	3.
	Program Studi
	Manajemen

	4.
	NIM
	7311413248

	5.
	Tempat dan Tanggal Lahir
	Grobogan, 17 Oktober 1995

	6.
	E-mail
	Nikmatulmufidah17@gmail.com

	7.
	NomorTelepon/HP
	085747430947



B. Riwayat Pendidikan
	
	SD
	SMP
	SMA

	Nama Institusi
	SDN 4 Pojok
	MTs Al-Imam Pojok
	SMA N 1 Pulokulon

	Jurusan
	
	
	iPA

	Tahun Masuk - Lulus
	2001 - 2007
	2007 - 2010
	2010 – 2013



C. Pemakalah Seminar Ilmiah (Oral Presentation)
	No
	Nama Pertemuan Ilmiah/Seminar
	Judul Artikel Ilmiah
	Waktu dan Tempat

	1.
	
	
	

	2.
	
	
	

	3.
	
	
	

	
	
	
	



D. Penghargaan dalam 10 tahun terakhir (dari pemerintah, asosiasi atau institusi lainnya)

	No
	Jenis Penghargaan
	Institusi Pemberi Penghargaan
	Tahun

	1.
	
	
	

	2.
	
	
	

	3.
	
	
	

	
	
	
	


Semua data yang saya isikan dan tercantum dalam biodata ini adalah benar dan dapat dipertanggung jawab kan secara hukum.Apabila di kemudian hari ternyata dijumpai ketidak-sesuaian dengan kenyataan, saya sanggup menerima sanksi.Demikian biodata ini saya buat dengan sebenarnya untuk memenuhi salah satu persyaratan dalam pengajuan Hibah PKMK.

Semarang, 10 Juni 2015
Pengusul

        ( Nikmatul Mufidah )


Anggota 2 
A. Identitas Diri
	1.
	Nama lengkap
	Dwi Puspitarani

	2.
	Jenis Kelamin
	Perempuan

	3.
	Program Studi
	Ilmu Kesehatan Masyarakat (IKM)

	4.
	NIM
	6411412006

	5.
	Tempat dan Tanggal Lahir
	Banyumas, 10 Oktober 1993

	6.
	E-mail
	Dwipuspitarani11@gmail.com

	7.
	NomorTelepon/HP
	085647594553



B. Riwayat Pendidikan
	
	SD
	SMP
	SMA

	Nama Institusi
	SDN Kalisube
	SMP N 1 Banyumas
	SMA Banyumas

	Jurusan
	
	
	IPA

	Tahun Masuk - Lulus
	2000 - 2006
	2006 - 2009
	2009 – 2012



C. Pemakalah Seminar Ilmiah (Oral Presentation)
	No
	Nama Pertemuan Ilmiah/Seminar
	Judul Artikel Ilmiah
	Waktu dan Tempat

	1.
	
	
	

	2.
	
	
	

	3.
	
	
	

	
	
	
	



D. Penghargaan dalam 10 tahun terakhir (dari pemerintah, asosiasi atau institusi lainnya)

	No
	Jenis Penghargaan
	Institusi Pemberi Penghargaan
	Tahun

	1.
	
	
	

	2.
	
	
	

	3.
	
	
	

	
	
	
	


Semua data yang saya isikan dan tercantum dalam biodata ini adalah benar dan dapat dipertanggung jawab kan secara hukum.Apabila di kemudian hari ternyata dijumpai ketidak-sesuaian dengan kenyataan, saya sanggup menerima sanksi.Demikian biodata ini saya buat dengan sebenarnya untuk memenuhi salah satu persyaratan dalam pengajuan Hibah PKMK.

Semarang, 10 Juni 2015
Pengusul

        ( Dwi Puspitarani )

Dosen Pendamping
E. Identitas Diri
	1.
	Nama lengkap (dengan Gelar)
	

	2.
	Jenis Kelamin
	

	3.
	Program Studi
	

	4.
	NIM/NIDN
	

	5.
	Tempat dan Tanggal Lahir
	

	6.
	E-mail
	

	7.
	Nomor Telepon/HP
	



F. Riwayat Pendidikan
	
	S1
	S2
	S3

	Nama Institusi
	
	
	

	Jurusan
	
	
	

	Tahun Masuk - Lulus
	
	
	



G. Pemakalah Seminar Ilmiah (Oral Presentation)
	No
	Nama Pertemuan Ilmiah/Seminar
	Judul Artikel Ilmiah
	Waktu dan Tempat

	1.
	
	
	

	2.
	
	
	

	3.
	
	
	

	
	
	
	



H. Penghargaan dalam 10 tahun terakhir (dari pemerintah, asosiasi atau institusi lainnya)

	No
	Jenis Penghargaan
	Institusi Pemberi Penghargaan
	Tahun

	1.
	
	
	

	2.
	
	
	

	3.
	
	
	

	
	
	
	


Semua data yang saya isikan dan tercantum dalam biodata ini adalah benar dan dapat dipertanggung jawab kan secara hukum.Apabila di kemudian hari ternyata dijumpai ketidak-sesuaian dengan kenyataan, saya sanggup menerima sanksi.Demikian biodata ini saya buat dengan sebenarnya untuk memenuhi salah satu persyaratan dalam pengajuan Hibah PKMK.

Semarang, 10 Juni 2015
Pengusul

        
(			)






























LAMPIRAN 2

1. JUSTIFIKASI ANGGARAN KEGIATAN 

	1. Peralatan Penunjang
	Material
	Justifikasi Pemakaian
	Kuantitas
	Harga Satuan (Rp)
	Keterangan (Rp)

	Panci Besar
	Memasak 
	2 bh
	50.000
	100.000

	Baskom
	Tempat adonan
	3 bh
	25.000
	75.000

	Solet /  Pengaduk
	Mengaduk Adonan
	3 bh
	10.000
	30.000

	Kompor
	Memasak 
	1 bh
	300.000
	300.000

	Pisau
	Memotong
	3 bh
	5.000
	.        15.000    

	Tabung Gas
	Memasak
	1 bh
	100.000
	100.000

	Loyang
	Tempat mencetak adonan
	    8 bh
	        25.000
	200.000

	Pres Plastik 
	Menutup kemasan 
	1 bh
	40.000
	40.000

	Serbet
	Membersihkan
	3 bh
	8.000
	24.000

	Timbangan
	Menimbang
	1 bh
	100.000
	100.000

	Kalkulator
	Menghitung
	1 bh
	50.000
	50.000

	Pengujian ke DINKES
	
	
	
	200.000

	SUB TOTAL (Rp)
	1.234.000




2. Bahan Habis Pakai
	Material
	Justifikasi Pemakaian
	Kuantitas
	Harga Satuan (Rp)
	Keterangan (Rp)

	Buah Kawis
	Bahan Baku
	200 Kg
	20.000
	4.000.000

	Tepung Maizena
	Bahan  Pelengkap
	50 Kg
	45.000
	2.250.000

	Tepung Ketan
	Bahan Pelengkap
	100 Kg
	20.000
	2.000.000

	Kayu manis bubuk
	Bahan Pelengkap
	10 Kg
	30.000
	300.000

	Gula Pasir
	Bahan Pelengkap
	100 Kg
	13.000
	130.000

	Asam Sitrat
	Bahan Tambahan
	1 Kg
	50.000
	50.000

	Kalium Sorbat
	Bahan Tambahan
	1 Kg
	120.000
	120.000

	Garam
	Bahan Pelengkap
	2 Kg
	5.000
	10.000

	Natrium Benzoat
	Bahan Tambahan
	1 Kg
	20.000
	20,000

	Mentega
	Bahan Pelengkap
	3 Kg
	30.000
	90.000

	Plastik Berlogo (Kemasan)
	Kemasan 
	2400 Bh
	500
	1.200.000

	SUB TOTAL (Rp)
	10.170.000


	
3. Perjalanan
	Material
	Justifikasi Pemakaian
	Kuantitas
	Harga Satuan (Rp)
	Keterangan (Rp)

	Perjalanan dari unnes-semarang 
	Pembelian bahan baku dan pemasaran produk 
	3
	150.000
	450.000

	SUB TOTAL (Rp)
	450.000


  
     4. Biaya Lain-Lain  
	Keterangan
	Total Biaya (Rp)

	Biaya Konsumsi 
	150.000

	Biaya Pembuatan Label
	100.000

	Biaya Iklan 
	100.000

	Penyusunan Laporan 
	50.000

	Dokumentasi + Cetak
	50.000

	SUB TOTAL
	450.000

	TOTAL KESELURUHAN 
	12.304.000
















LAMPIRAN 3
2. Susunan Organisasi Tim Kegiatan Dan Pembagian Tugas

	No
	Nama / NIM
	Program Studi 
	Bidang Ilmu 
	Alokasi Waktu (Jam /Minggu)
	Uraian Tugas

	1.
	Sesanti Retno Palupi
	Ekonomi Pembangunan
	Ekonomi
	15 Jam/Minggu 
	Mengkoordinasikan semua anggota, membantu tugas masing-masing anggota

	2.
	Nikmatul Mufidah
	Manajemen
	Ekonomi
	15 Jam/Minggu
	Mengatur manajemen keuangan dan pemasaran produk

	3.
	Dwi Puspitarani
	Ilmu Kesehatan Masyarakat
	Kesehatan
	15 Jam/Minggu
	Mengkoordinasi pembuatan produk
























LAMPIRAN 4
3. Surat Pernyataan Ketua Kegiatan

[image: http://2.bp.blogspot.com/-BpRrXVINNLk/U1y87ELzd_I/AAAAAAAAAB4/RfOQz8-2QEQ/s300/LOGO-UNNES.png]KEMENTRIAN PENDIDIKAN DAN KEBUDAYAAN
UNIVERSITAS NEGERI SEMARANG
Gedung H: Kampus Sekaran  - Gunung Pati – Semarang
Pembantu Rektor Bidang Kemahasiswaan
Email: pr3@unnes.ac.id Telp/Fax: (024) 8508003

SURAT PERNYATAAN KETUA PENELITI/PELAKSANA

Yang bertanda tangan dibawah ini: 
Nama	: Sesanti Retno Palupi
NIM	: 7111414056
Prodi	: Ekonomi Pembangunan
Fakultas	: Ekonomi
Dengan ini menyatakan bahwa usulan PKM Kewirausahaan dengan judul: “PENGINOVASIAN BUAH KAWIS MENJADI PERMEN TRADISIONAL SEBAGAI OLAHAN YANG SEHAT, NIKMAT DAN MEMIKAT” yang diusulkan untuk tahun anggaran 2015 bersifat original dan belum pernah dibiayai oleh lembaga atau sumber dana lain.
Bilamana dikemudian hari ditemukan ketidaksesuaian dengan pernyataan ini, maka saya bersedia dituntut dan diproses sesuai dengan ketentuan yang berlaku dan mengembalikan seluruh biaya penelitian yang sudah diterima ke kas negara.
Demikian pernyataan ini dibuat dengan sesungguhnya dan dengan sebenar – benarnya.
		Semarang,   10 Juni 2015
Mengetahui,				Yang Menyatakan,
Pembantu Rektor
Bidang Kemahasiswaan,


( Prof. Dr. Masrukhi, M.Pd )				( Sesanti Retno Palupi )
NIP. 196205081988031002				NIM. 7111414056
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