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1401414433 / 2014
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1401414473 / 2014

Iin Nadhliroh



1401414459 / 2014

UNIVERSITAS NEGERI SEMARANG
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2015

PENGESAHAN PKM-KEWIRAUSAHAAN
1. Judul Kegiatan 



: KERUPUK HATI SIHO 

2. Bidang Kegiatan



: PKM-K

3. Ketua Pelaksana Kegiatan 
a. Nama Lengkap 


: QURATA AYUN NINDYA PAWESTRI

b. NIM




: 1401414429

c. Jurusan 



: PGSD

d. Universitas/Institut/Politeknik 
: UNIVERSITAS NEGERI SEMARANG
e. Alamat Rumah 


: SUTAN RT.02/RW.06, JOTANGAN, BAYAT, KLATEN
f. No Tel./HP



: 085726971026
g. Alamat Email



: qurata.ayun@yahoo.co.id
4. Anggota Pelaksanaan Kegiatan/Penulis 
: 3 orang
5. Dosen Pendamping
a. Nama Lengkap dan Gelar

:
b. NIDN




:
c. Alamat Rumah dan No Tel./HP
:

6. Biaya Kegiatan Total
a. DIKTI




: Rp 11.000.000,-
7. Jangka Waktu Pelaksanaan


: 5 Bulan
	
	

	
	Semarang, 1 Juni 2015

	Menyetujui
	

	Ketua Jurusan PGSD FIP
	Ketua Pelaksana Kegiatan
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NIM. 1401414429
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	Dosen Pendamping
(                                            )

NIDN.


DAFTAR ISI
RINGKASAN

KERUPUK HATI SIHO adalah sebuah bisnis di bidang kuliner yang sangat menjanjikan. Produk berupa kerupuk yang terbuat dari sleret horen dan dicetak dalam bentuk hati ini tentunya ditujukan untuk semua kalangan dari  anak-anak hingga tua. Khusus untuk remaja dan dewasa yang akhir-akhir ini sedang booming makanan berlevel, maka produk kami juga menyajikan kerupuk dengan rasa pedas berlevel. Tujuan dari kegiatan kami adalah memasarkan produk secara luas mulai dari masyarakat Wonosari kecamatan Ngaliyan Kota Semarang dan berlanjut ke seluruh daerah di Kota Semarang. Dengan penerapan sistem penjualan TAMU SIDIA yaitu tatap muka dan social media, kami akan memasarkan produk kami ke warung terdekat kampus PGSD UNNES Ngaliyan, Asrama PGSD UNNES Ngaliyan, dan menyebarluaskan produk di pasar tradisional daerah Kota Semarang. Kami yakin produk kami akan laku keras dipasaran mengingat produk kami memang belum pernah ada sebelumnya yang membuat para konsumen penasaran akan rasa produk kami ditambah bentuk produk dan kemasan produk yang cukup menarik serta harga yang relatif terjangkau. Dengan upaya pemasaran yang akan kami lakukan, membuat kami yakin target kami akan terpenuhi yaitu pemasaran produk secara luas serta pemerolehan laba sesuai target atau bahkan mlebihi target.  

BAB I
PENDAHULUAN
A. Latar Belakang Masalah

Meningkatnya jumlah konsumen ice cream membuat para pedagang ice cream membutuhkan banyak horen sebagai wadah ice cream yang dijualnya. Sehubungan dengan itu para pembuat horen juga meningkatkan produksi horennya. Horen merupakan wadah ice cream yang terbuat dari tepung kanji yang dicetak dalam cetakan besi berbentuk kerucut yang kemudian dilakukan pemanasan hingga menjadi sebuah kerupuk horen. Dalam pembuatan horen ada suatu proses finishing yaitu merapikan horen dengan cara memotong bagian horen supaya terlihat rapi dan menarik. Pada proses ini banyak sekali bagian horen yang terbuang secara percuma. Bagian horen yang tidak terpakai ini biasa disebut sleret horen. Agar sleret horen tidak terbuang secara percuma, di kalangan pabrik pembuat horen biasanya memanfaatkan sleret horen sebagai makanan yang dipadukan dengan air hangat serta bumbu rempah-rempah sederhana. Kami  mencoba membuat inovasi baru dari sleret horen, yaitu pembuatan kerupuk sleret horen. Kami percaya kerupuk kami akan laku keras di pasaran karena kerupuk sleret horen dari kami dicetak dalam bentuk yang sangat menarik serta tersedia rasa pedas berlevel yang sesuai dengan kalangan remaja saat ini. Selain itu kerupuk sleret horen sangatlah ramah di kantong, tidak perlu merogoh kocek banyak untuk dapat menikmati produk dari kami. Kami mengenalkan produk kami dengan system TAMU SIDIA yaitu tatap muka dan social media. Kami akan memasarkan produk kami di masyarakat Ngaliyan kota Semarang hingga seluruh daerah di Kota Semarang. Dengan inovasi kerupuk terbaru serta pengenalan yang seperti itu kami yakin produk kami akan mengais keuntungan seperti apa yang kami harapkan.

B. Rumusan Masalah

1. Bagaimana cara membuat kerupuk hati siho?

C. Tujuan

1. Meningkatkan penghasilan mahasiswa melalui penjualan kerupuk hati siho.

2. Mendirikan usaha kerupuk hati siho tanpa terkendala modal.

D. Target Luaran

1. Berdirinya usaha memproduksi kerupuk hati siho mahasiswa PGSD UNNES.

2. Dapat mencapai target keuntungan seperti yang kita harapkan.

E. Kegunaan 
Kegiatan ini memiliki banyak kegunaan seperti yang dijabarkan dibawah ini :

1. Memanfaatkan waktu longgar mahasiswa untuk berwirausaha sehingga hal ini bisa bermanfaat untuk melatih keterampilan mahasiswa dalam menghadapi dunia nyata.

2. Kegiatan yang memberikan pengalaman berharga bagi mahasiswa dan dapat digunakan untuk modal awal dalam berwirausaha.

3. Kegiatan ini bisa digunakan untuk melatih kerjasama mahasiswa, bagaimana mahasiswa bekerjasama dalam sebuah tim dan bagaimana mahasiswa dapat bertanggungjawab di dalam tim tersebut.

4. Masyarakat dapat menikmati produk baru yang dijamin kelezatannya.

5. Memperkaya kazanah kuliner Indonesia.

BAB II

GAMBARAN UMUM RENCANA USAHA

A. Ide Usaha

Ide bisnis ini dimulai ketika penulis melakukan pengamatan kepada penjualan ice cream yang sekarang jarang menggunakan horen. Hal ini dikhawatirkan akan menghilangnya kerupuk horen karena para pembuat horen sudah berputus asa dengan pendapatan mereka yang dirasa sangatlah kurang. Di mulai dari pengamatan ini, maka penulis mencoba membuat inovasi baru dengan memanfaatkan  horen sebagai bahan bakunya, yaitu pembuatan kerupuk horen dengan bentuk hati dan tersedia dalam varian rasa.

B. Potensi Sumber Daya

Mahasiswa PGSD UNNES adalah mahasiswa pilihan yang disharing melalui beberapa tes. Untuk itu, sudah dipastikan bahwa mahasiswa PGSD UNNES memiliki kemampuan diatas rata-rata. Dengan kemampuan ini, diyakini bahwa mahasiswa PGSD UNNES dapat mengembangkan usaha kerupuk hati siho ini.

C. Prospek Usaha
Banyak orang yang tertarik dengan kuliner baru, hal ini dapat dibuktikan dengan maraknya acara TV yang menayangkan tentang kuliner unik di nusantara. Dengan fakta seperti itu, kami yakin bahwa banyak orang awam juga suka dengan kuliner baru di nusantara ini.    

BAB III
METODE PELAKSANAAN

A. Tahapan Pelaksanaan

a. Survei Lapangan

Survei lapangan bertujuan untuk mengamati situasi dan keadaan masyarakat Ngaliyan Kota Semarang yang direncanakan sebagai objek sasaran.
b. Koordinasi dengan Pembuat Horen

Koordinasi dengan pihak pembuat horen untuk menentukan kesepakatan mufakat pelaksanan program kewirausahaan. 

c. Sosialisasi Program

Sosialisasi program bertujuan untuk memberi informasi tentang rencana serangkaian pelaksanaan program dalam wirausaha kerupuk hati siho.

d. Pelaksanaan Program

Berupa demonstrasi pembuatan kerupuk hati siho agar sasaran lebih mengetahui tata cara dalam pembuatan tersebut, sehingga sasaran akan tertarik dengan peluang bisnis yang kita berikan. 

e. Evaluasi Kegiatan

Mengevaluasi perkembangan pelaksanaan program yang dilaksanakan oleh mahasiswa PGSD FIP UNNES serta memberikan saran untuk perkembangannya. 

B. Cara Pembuatan

a. Siapkan horen dalam baskom.

b. Haluskan bumbu berupa garam, bawang merah, bawang putih, dan ketumbar.
c. Campur bumbu dengan air panas secukupnya hingga menjadi kaldu.

d. Tuangkan kaldu ke dalam baskom yang telah berisi horen.

e. Aduk hingga horen melemas.

f. Cetak horen dengan menggunakan alat berbentuk hati.

g. Keringkan dibawah terik matahari.

h. Setelah kering, goreng kerupuk dengan minyak goreng.

i. Berikan bumbu pedas berlevel.

j. Kerupuk hati siho siap dikemas dan dipasarkan.

C. Strategi Pemasaran

Produk kerupuk hati siho kami pasarkan dengan strategi TAMU SIDIA yaitu Tatap Muka dan Sosial Media. Melalui tatap muka, kami tawarkan produk kepada konsumen yaitu masyarakat Ngaliyan Kota Semarang dan kami sebarluaskan melalui pasar tradisional. Dengan menggunakan social media seperti facebook, SMS, BBM, Whatsapp, dan website akan memperluas penjualan produk kami dengan cepat, ditambah penawarkan produk dengan harga yang relative murah sehingga kami yakin produk kami akan laku keras dipasaran.
BAB IV
BIAYA DAN JADWAL KEGIATAN

A. Anggaran Biaya

Tabel 1. Anggaran Biaya

	No
	Jenis Pengeluaran
	Biaya (Rp)

	1
	Peralatan penunjang
	Rp 3.300.000,-

	2
	Bahan habis pakai
	Rp 5.500.000,-

	3
	Perjalanan
	Rp. 1.100.000,-

	4
	Lain-lain (Lain-lain: alat tulis kantor, konsumsi, pengadaan laporan )
	Rp. 1.100.000,-

	
	Jumlah
	Rp 11.000.000,-


B. Jadwal Kegiatan

Tabel 2. Jadwal pelaksanaan program
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LAMPIRAN

Lampiran 1. Biodata Ketua dan Anggota Kelompok

Ketua Pelaksana Kegiatan

1. Nama

 : Qurata Ayun Nindya Pawestri

2. Jenis Kelamin 
 : Perempuan

3. Warga Negara 
 : Indonesia

4. Tempat, tanggal lahir : Klaten, 5 Februari 1996

5. Alamat 

 : Sutan RT 02 RW 06, Jotangan, Kec. Bayat Kab.

Klaten

6. Agama 

 : Islam

7. Pendidikan 

 : SD N 1 Jotangan

   SMP N 1 Bayat

 


   SMA N 1 Cawas

8. Status 

  : Mahasiswa Fakultas Ilmu Pendidikan Jurusan

PGSD Universitas Negeri Semarang, Semester 1

9. E-Mail / HP 
   : qurata.ayun@yahoo.co.id / 085726971026

[image: image3.emf]
Qurata Ayun Nindya Pawestri

NIM. 1401414429

Anggota 1

1. Nama

 : Lana Fauziatu Sajidah

2. Jenis Kelamin 
 : Perempuan

3. Warga Negara 
 : Indonesia

4. Tempat, tanggal lahir : Boyolali, 2 Agustus 1996

5. Alamat 

 : Blagung, Simo, Boyolali

6. Agama 

 : Islam

7. Pendidikan 

 : MIM BLAGUNG

   SMP N 1 SIMO

   SMA N 1 SIMO

8. Status 

 : Mahasiswa Fakultas Ilmu Pendidikan Jurusan

PGSD Universitas Negeri Semarang, Semester 1

9. Email / HP 

 :Lanafauziyah_Laspaga@yahoo.com

/085728655454
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Lana Fauziatu Sajidah

NIM. 1401414433

8.

Anggota 2

1. Nama

 : Rika Adela Indrawan

2. Jenis Kelamin 
 : Perempuan

3. Warga Negara 
 : Indonesia

4. Tempat, tanggal lahir : Demak, 7 Mei 1996

5. Alamat 

 : Jl. Kauman Baru VII/115 RT 5 RW 1 Karangroto,

Genuk, Semarang.

6. Agama 

 : Islam

7. Pendidikan 

 : SD N Genuksari 01

   SMP N 20 Semarang

   SMA N 5 Semarang

8. Status 

 : Mahasiswa Fakultas Ilmu Pendidikan Jurusan

PGSD Universitas Negeri Semarang, Semester 1

9. E-mail / HP 
 : rikaindrawan@ymail.com / 085712655122
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Rika Adela Indrawan

NIM. 1401414473

Anggota 3

1. Nama 

 : Iin Nadhliroh

2. Jenis Kelamin 
 : Perempuan

3. Warga Negara 
 : Indonesia

4. Tempat, tanggal lahir : Jepara, 7 Januari 1996

5. Alamat 

 : Jambu timur, RT 15 RW 3, Mlonggo, Jepara

6. Agama 
  
 : Islam

7. Pendidikan 

 : MI I`Anatut Tholibin Jambu Timur

   MTS Mathalibun Huda Mlonggo

   SMA N 1 Jepara

8. Status 

 : Mahasiswa Fakultas Ilmu Pendidikan Jurusan

PGSD Universitas Negeri Semarang, Semester 1

9. E-mail / HP

 : iinnadhlir@gmail.com / 08997244190
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Iin Nadhliroh

NIM. 1401414459

Lampiran 2. Justifikasi Anggaran Kegiatan

1. Peralatan penunjang

	Material
	Justifikasi Pemakaian
	Kuantitas
	Harga Total
	Keterangan

	Wajan besar
	Untuk menggoreng kerupuk
	2
	Rp. 400.000,-
	

	Kompor gas
	Untuk menggoreng kerupuk
	2
	Rp. 1.500.000,-
	

	Serok dan sutil
	Untuk mengaduk ketika menggoreng kerupuk
	4
	Rp. 100.000,-
	

	Pengaduk (centong sayur)
	Untuk nguleni (mengaduk horen saat dicampur bumbu)
	6
	Rp. 50.000,00
	

	Ceret
	Untuk merebus air
	1
	Rp. 100.000,-
	

	Baskom besar
	Untuk nguleni (mencampur bumbu dengan horen)
	5
	Rp. 150.000,-
	

	Tampah
	Untuk menjemur kerupuk dibawah sinar matahari
	15
	Rp. 300.000,-
	

	Cobek besar
	Untuk menghaluskan bumbu
	1
	Rp. 30.000,-
	

	Cetakan bentuk hati
	Untuk mencetak kerupuk


	60
	Rp. 670.000,-
	

	Sub Total
	
	Rp. 3.300.000,-


2. Bahan Habis Pakai

	Material
	Justifikasi Pemakaian
	Kuantitas
	Harga
	Keterangan

	Horen 
	bahan baku
	1 Kwintal
	Rp. 3.500.000,-
	

	Isi ulang gas elpiji
	Bahan bakar
	
	Rp. 600.000,-
	

	Minyak goreng
	Bahan penggoreng
	
	Rp 800.000,-
	

	Bawang merah dan bawang putih
	Bumbu
	
	Rp. 300.000,-
	

	Garam 
	Bumbu
	
	Rp. 100.000,-
	

	Perasa pedas
	
	
	Rp. 200.000,-
	

	Sub Total
	
	Rp. 5.500.000,-


3. Perjalanan

	Material
	Justifikasi Pemakaian
	Kuantitas
	Harga
	Keterangan

	Pengambilan bahan baku ke kota klaten
	
	4 kali perjalanan pulang pergi untuk 2 orang
	Rp. 800.000,-
	1 kali perjalanan pulang pergi untuk 1 orang sekitar Rp.100.000,- 

	Pembelian bahan-bahan tambahan ke pasar mangkang
	
	
	Rp. 150.000,-
	

	Pemasaran produk ke pasar tradisional di Kota Semarang
	
	
	Rp. 150.000,-
	

	Sub Total
	
	Rp. 1.100.000,-


4. Lain-lain
	Material
	Justifikasi Pemakaian
	Kuantitas
	Harga
	Keterangan

	Konsumsi
	Konsumsi saat kegiatan berlangsung 


	4 set
	Rp. 100.000,-
	

	Alat tulis kantor
	penunjang pelaporan keuangan 


	1 paket
	Rp. 600.000,-
	

	Pengadaan laporan
	pembuatan laporan, banner, pamflet, dokumentasi 


	1 set
	Rp. 200.000,-
	

	Kemasan dan label
	Mengemas produk
	1 paket
	Rp. 200.000,-
	

	Sub Total
	
	Rp. 1.100.000,-


Lampiran 3

Susunan Organisasi Tim Kegiatan dan Pembagian Tugas

	No
	Nama/NIM
	Program Studi
	Bidang Ilmu
	Alokasi Waktu

(Jam/Minggu)
	Uraian Tugas

	1.
	Qurata Ayun Nindya Pawestri / 1401414429
	PGSD
	Pendidikan
	24 jam/minggu
	Mengkoordinasikan usaha dan mengawasi sistem kemitraan 



	2.
	Lana Fauziatu Sajidah
	PGSD
	Pendidikan
	24 jam/minggu
	Merinci pengeluaran, dan pendapatan yang diperoleh 



	3.
	Rika Adela Indrawan
	PGSD
	Pendidikan
	24 jam/minggu
	Produksi kerupuk hati siho

	4.
	Iin Nadhliroh
	PGSD
	Pendidikan
	24 jam/minggu
	Produksi kerupuk hati siho


