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BAB I
PENDAHULUAN
Mahasiswa merupakan pelajar ditingkatan paling tinggi yang dibebani dengan berbagai tugas. Karena memang tugas merupakan cara sepertiga cara belajar mahasiswa  selain memperhatikan dosen di keelas dan belajar mandiri. Dosen selalu memberikan tugas yang membuat mahasiswa dituntut untuk terus produktif. Beberapa dosen akan meminta pengumpulan tugas dalam bentuk softfile dengan alasan akan mudah untuk diteliti atau dikoreksi ketimbang harus dngan hard file yang akan memenuhi tempat kerja. Namun, pengumpulan tugas dalam bentuk softfile rawan terjadi plagiarisme. Dan inilah menyebabnya, mengapa dosen kebanyakan meminta mahasiswa untuk mengumpulkan tugas dalam bentuk hardfile.
Tugas dalam bentuk hardfile ini akan membutuhkan printer yang harus ada untuk mengubah file mahasiswa di leptop atau komputer menjadi hardfile. Disini jasa printing sangat berperan dalam ketuntasan mahasiswa menyelesaikan tugasnya. Bagaimanapun jasa printing ini sangat berguna dan tak dapat dipisahkan dari mahasiswa. Terlebih harga printer yang masih tidak nyaman di kantong para mahasiswa sehingga mahasiswa lebih memilih mengunkan jasa printing. Jika berbicara tentang jasa printing kita tidak akan bisa lepas dengan jasa penjilidan dan foto copy.  Walaupun penggandaan buku termasuk pelanggaran hukum. Namun maih banyak mahsiswa yang menggandakan buku tanpa izin. Lagi-lagi alasannya karena biaya. Beberapa jenis buku memiliki harga yang cukup mahal hingga lima ratus ribu atau bahkan bisa lebih. Sehingga jasa foto copy masih digunakan oleh mahasiswa, bahkan sangat penting. Begitu juga dengan penjilidan. Makalah, skripsi maupun tugas-tugas kuliah lain tidak dapat lepas dari penjilidan. Setelah di copy ataupun di print tentunya dosen tidak akan mau menerima tugas yang berserakan tidak rapi. Disini penjilidan tak kalah penting fungsinya untuk menyelesaikan tugas mahasiswa sampai ke tangan dosen.
Bisnis fotocopyan dan printing pun menjamur disekitar kampus. Bisnis ini tidak pernah sepi dari pengunjung sehingga banyak memilih untuk menekuni bisnis ini. Antri yang begitu banyak terkadang membuat mahasiswa tidak nyamam. Disini kita menawarkan dengan jasa foto copy dan printing delivery. Untuk menunjang pekerjaan mahasiswa, mempermudah. Dimana foto copy, jilid maupun printing dapat dilakukan di rumah atau kos sendiri.


BAB II
GAMBARAN UMUM RENCANA USAHA

Kepemilikan bisnis ini adalah milik pribadi atau perseorangan. Usaha ini akan dikelola oleh mahasiswa juga yang akan bertanggung jawab penuh dengan usaha Toping Liver ini . pengelola disini telah memiliki kemampuan yang cukup baik dalam mengelola suatu usaha. Karena pengelola merupkan orang-orang yang aktif di organisasi sehingga telah sering dihadapi dengan masalah-masalah yang kompleks seperti dalam dunia usaha yang akan digeluti.
Peluang pasar yang ditawarkan cukup menggiurkan. Asalkan tekun pasti akan mencapai tujuan yang akan di capai. Karena perlu diketahui bahwa bisnis di bidang ini tidak akan sepi karena bisnis ini merupakan kebutuhan primer bagi mahasiswa.
















BAB III
METODE PELAKSANAAN
Dalam menjalankan usaha ini, Toping Liver memiliki beberapa tahap pengembangan:
1. Tahap Persiapan Usaha 
Pada tahap ini dilakukan persiapan-persiapan untuk memulai usaha seperti survey basecamp untuk mengolah semua data yang masuk sebelum diolah (dicetak, dijilid maupun di copy). Dan memiliki tempat yang permanen untuk mengerjakan tanggung jawab tersebut. Selain itu juga harus menyiapkan peralatan yang akan digunakan.
2. Tahap Pengenalan
Ketika pertama kali produk mulai dipasarkan, saat itulah usaha ini berada pada tahap pengenalan. Pemasaran pertama-tama dilakuan kepada orang-orang terdekat (keluarga dan teman) baik melalui media cetak, eletronik, maupun bertemu langsung. Tahap pengenalan ini berlangsung hingga terjadi Break Event Point(BEP).  
3. Tahap Pertumbuhan
Ketika Toping Liver dikenal dan mengalami peningkatan pemesanandi setiap bulannya, usaha ini telah memasuki tahap pertumbuhan. Hal ini berartimengharuskan kami untuk semakin meningkatkan produksi, promosi dan mulai mempekerjakan orang untuk membantu proses produksi. Kondisi ini akan terus terjadi dalam kurun waktu 3-12 bulan.  
4. Tahap Perluasan
Pada tahap ini, akan dilakukan perluasan usaha Veggie Nugget Celap-Celup dengan menambah gerai penjualan di tempat strategis lainnya. Hal ini tentunya memerlukan penambahan jumlah pegawai .  
5. Tahap Pemeliharaan
Pada tahap ini, perusahaan berfokus pada penjagaan loyalitas pelanggan dengan menjaga kepercayaan pelanggan.



BAB IV
RANCANGAN BIAYA
	Nama Mesin/ Merk
	Jmlh
	Harga
	Harga Peralatan

	Unit1. Computer + Asus
	3
	2.000.000
	6.000.000

	Printer Canon IP 3680 Ink Jet
	1
	880.000
	880.000

	Printer Canon IX 5000
	1
	3.250.00
	3.250.00

	Printer Canon E500
	1
	945.000
	945.000

	Staples
	1
	200.000
	200.000

	Meja Cambridge Set
	3
	655.000 
	1.965.000

	Kursi Kursi Pelanggan  
	10
	50.000
	500.000



Total biaya : 13.740.000 
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