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PENGESAHAN PKM-KEWIRAUSAHAAN

1. Judul Kegiatan	: Omorkupe Online (Oli Motor Khusus 
	   Pengojek)
2. Bidang Kegiatan	: PKM-K
3. Ketua Pelaksana Kegiatan
a. Nama Lengkap		: Rizki hermawan
b. NIM		: 1102413038
b. Jurusan	: Teknologi Pendidikan
a. Universitas/Institut/Politeknik	: Universitas Negeri Semarang
b. Alamat Rumah dan No Tel./HP	: Ds. Gajah rt 5 rw 5 no 27 Gajah 
		   Demak/085740165872
c. Alamat email		:Rizkvjanm@gmail.com
4. Anggota Pelaksana Kegiatan/Penulis	: 3 orang
5. Dosen Pendamping
a. Nama Lengkap dan Gelar	:
b. NIDN		:
c. Alamat Rumah dan No Tel./HP 	:
6. Biaya Kegiatan Total
a.  Dikti	: Rp 11.400.0000
b. Sumber lain	: -
7. Jangka Waktu Pelaksanaan	: 3 bulan

Semarang, 01-Oktober-2015
menyetujui
Ketua Jurusan 						Ketua Pelaksana Kegiatan
Kurikulum dan Teknologi Pendidikan



(Dra. Nurussa’adah, M.Si)	 ( Rizki Hermawan )
NIP/NIK.195611091986011001	 NIM. 1102413038


Wakil Rektor Bidang Kemahasiswaan		          Dosen
Universitas Negeri Semarang


( Dr. Bambang Budi Raharjo, M.Si )	(                                   )
NIP/NIK.196012171986011001	NIDN.

Ringkasan
Indonesia sebagai Negara yang sangat luas dan mempunyai penduduk yang besar mempunyai industry otomotif yang sangat berkembang. Dengan hal tersebut tak bisa dipungkiri bahwa pertumbuhan kendaraan bermotor juga sangat tinggi, terutama kendaraan roda 2 atau sepeda motor. Banyak sekali masyarakat yang mempunyai sepeda motor dirumahnya. Dan biasanya setiap rumah memiliki lebih dari 1 sepeda motor. Belum lagi didaerah wisata seperti di Kudus dimana disana terdapat objek wisata menara kudus (makan Sunan Kudus) dan Gunung Muria (makan Sunan Muria), disana banyak sekali pengojek sepeda motor. Dan komponen yang harus sering diganti adalah oli.
	Oli sendiri berperan sangat penting bagi sepeda motor. Tanpa oli, sepeda motor tak bisa jalan bahkan bisa menyebabkan kerusakan yang sangat parah bagi sepeda motor tersebut jika tidak menggunakan oli. Hal ini tentu saja menjadi sebuah peluang tersendiri, daerah wisata di kudus yang banyak sekali pengojek sepeda motornya tentu membutuhkan oli dengan harga yang terjangkau.
	Untuk itu PKMK ini dibuat agar dapat memberikan harga oli yang kompetitif dan tidak memberatkan pengojek khususnya didaerah wisata di Kudus. Agar para pengojek dapat memberikan perawatan berkala bagi motornya yang digunakan sebagai penopang pencari nafkah utama bagi keluarganya. Dan memeberikan service yang nayaman bagi pengunjung karena motor yang nyaman dikendarai. 













BAB I PENDAHULUAN
1.1 Latar Belakang
Sebagai daerah yang mempunyai objek wisata yang banyak dikunjungi masyarakat luas, Kudus sangat membantu masyarakatnya dalam mencari nafkah dengan menjadi pengojek di daerah wisata tersebut. data di Dishubkominfo ada 252 tukang ojek, serta 200 becak dan 50 unit angkot (data yang tercatat oleh Dishubkominfo Kudus). Namun Berdasarkan catatan PC SPTI-FSPSI (Pimpinan Cabang Serikat Pekerja Transportasi Indonesia), jumlah pengojek sepeda motor ada 500 orang. Tentu ini menjadi peluang tersendiri untuk menyediakan oli motor. Karena oli sangat penting dan harus diganti berkala setiap 2500-4000KM menurut bauku service dan garansi pabrikan. atau bisa untuk 2-4 bulan harus ganti untuk tetap membuat motor yang sehat dan nyaman dikendarai . 

Banyak sekali pengojek yang tidak merawat motornya, karena kurangnya penghasilan serta mahalnya harga oli. Padahal sebagaimana diketahui  motor sendiri digunakan sebagai penopang utama pencarian nafkah. Jika motor rusak karena jarang diganti oli, maka akan meliburkan pengojek yang berarti pemasukan untuk keluarga tidak ada. dan akan menghambat laju ekonomi bagi masyarakat sekitar.

Untuk itu Kebutuhan service terutama mengganti oli  bagi pengojek menjadi kebutuhan rutin yang harus dilakukan oleh penggunanya. Apalagi daerah-daerah objek wisata di Kudus yang banyak pengojeknya. Pada daerah objek wisata ini terdapat beberapa perumahan dan perkampungan yang cukup padat penduduknya, sebagian besar warga disana menggunakan motor sebagai alat transportasi. Sehingga diharapkan warga sekitar juga dapat membeli atau mengganti oli dengan kami dan menambah penjualan kami. Dan jarak tempuh pengojek cukup jauh, sehingga frekuensi pernggantian oli motorpun tinggi.

1.2 Rumusan Masalah
Berdasarkan latar belakang yang telah diuraikan diatas, maka  permasalahan yang dibahas dalam program ini adalah :
1. Bagaimana pengojek khusus daerah wisata dapat merawat motornya?
2. Seberapa penting oli bagi motor yang sering digunakan?
3.  Bagaimana pengojek daerah wisata bisa tetap membeli oli dengan harga terjangkau?


1.3 Luaran yang Diharapkan
Luaran yang diharapkan dalam program ini adalah :
1. Memastikan pengojek didaerah wisata dapat merawat motornya dengan penggantian oli secara rutin.
2. Tumbuhnya jiwa kewirausahaan bagi mahasiswa, sehingga mahasiswa terdidik untuk berwirausaha.
3. Meningkatkan ekonomi pengojek dengan harga oli yang terjangkau dan dibawah harga competitor.

1.4 Kegunaan Program
Manfaat yang diharapkan dari pelaksanaan program ini adalah :
a. Bagi Pemerintah 
1. Membuka peluang wirausaha baru, menciptakan lapangan kerja, serta mengurangi angka pengangguran. 
2. Meningkatkan angka pendapatan masyarakat dalam bidang wirausaha.

b. Bagi Masyarakat
1. Membantu ekonomi masyarakat, khususnya pengojek didaerah wisata dengan harga oli yang murah.
2. Membantu menyediakan oli yang beragam dan harga terjangkau.

c. Bagi Mahasiswa
1. Meningkatkan rasa peduli terhadap sesama.
2. Meningkatkan jiwa wirausaha mahasiswa dalam hal berjualan.

BAB II GAMBARAN UMUM RANCANGAN USAHA
2.1 Prospek Pengembangan Omorkupe
Omorkupe merupakan bentuk usaha penyediaan oli dengan cara booking khusus untuk para pengojek baik di daerah wisata ataupun pengojek yang lain dan masyarakat sekitar. Omorkupe sendiri dapat menjadi peluang usaha yang menjanjikan di daerah Kudus dan sekitarnya. Hal ini dikarenakan beberapa alasan, yaitu :
1. Banyaknya pengojek khusus daerah wisata, dimana setiap motor selalu membutuhkan oli.
2. Dengan harga yang terjangkau membuat pengojek memilih-milih untuk membeli ditempat lain.

2.2 Keunggulan Omorkupe
Omorkupe sendiri memiliki beberapa keungulan yaitu :
1. Harga yang relative terjangkau bagi pengojek.
2. Bisa booking atau pesan, melayani via telefon atau SMS.
3. Gratis biaya penggantian oli.
4. Layanan jemput bola, yaitu dengan mendatangi pengojek secara langsung. 
5. Lebih efisien karena waktu yang fleksibel, jadi pengojek tidak harus meninggalkan pangkalan.

2.3 Peluang Usaha
Omorkupe menjadi prspek usaha yang manjamin karena banyaknya pngojek yang ada di daerah wisata di Kudus. Dengan system jemput bola yang belum pernah diterapakan oleh bengkel-bengkel lain. System ini memudahkan pengojek serta layanan booking yang melayani selama 24 jam penuh. Dengan harga yang terjangkau serta gratis biaya penggantian oli. Ini menjadi daya Tarik sekaligus keunggulan dalam pelayanan, karena kami yakin pembeli lebih memilih layanan dari pada hanya sebuah harga.

2.4 Media promosi yang digunakan
· Promosi yang pertama melalui media cetak seperti poster, brosur, koran dan majalah. 

· Peluang promosi terbuka lebar melalui jejaring sosial internet, media sosial Facebook, Twitter, Instagram, Path dan sebagainya.

· Yang terakhir tim membangun kerjasama dengan para pengojek yang menjadi langganan dengan memberikan diskon jika berhasil mengajak temannya menggunakn jasa penggantian oli dari kami.

2.5 Strategi Pemasaran yang Akan Diterapkan
Strategi pemasaran yang akan diterapkan dalam usaha jasa  omorkupe adalah :

a. Kebijakan produk
Usaha ini bergerak dalam bidang jasa dan distribusi oli motor. Jenis pelayanan yang diberikan adalah pengantian oli pada sepeda motor.

b. Kebijakan harga
Harga untuk pemasaran produk adalah Rp. 1000-Rp. 2000 dibawah harga pasaran.

c. Kebijakan promosi 
Untuk meningkatkan penjualan jasa omorkupe maka perlu adanya promosi yang akan dilakukan yaitu dengan melalui brand produk, media cetak, internet.

d. Kebijakan distribusi
Distribusi hasil produk dilakukan dengan kerjasama kemitraan dengan pengojek yang mampu merokemendasikan kami kepada teman, keluarga dll.

BAB III METODE PELAKSANAAN
Dalam metode pelaksanaan penjualan jasa omorkupe terdiri dari beberapa tahapan yaitu sebagai berikut :
1. Identifikasi
2. Pembelian alat atau kunci pas
3. Pembelian oli langsung pada distributor
4. Promosi
5. Penjualan produk
6. Evaluasi
7. Laporan

1. Identifikasi
Untuk tahap ini adalah tahap untuk mencatat apa saja yang dibutuhkan untuk memulai usaha omorkupe ini. Mengidentifikasi berbagai merk oli yang paling diminati msayarakat khususnya di Kudus. Dan mengidentifikasi berbagai macam alat atau kunci pas yang akan digunakan dalam melakukan penggantian oli pada sepeda motor.

2. Pembelian alat atau kunci pas
Pada tahap ini, pembelian kunci pas, dimana pada tahap sebelumnya telah diidntifikasi alat atau kunci yang akan digunakan dalam penggantian oli. Adapun  peralatan atau kunci pas yang diperlukan sebagai berikut :
	Jenis Kunci pas (ukuran)
	Jumlah

	Ukuran 6
	2

	Ukuran 7
	2

	Ukuran 8
	2

	Ukuran 9
	2

	Ukuran 10
	2

	Ukuran 11
	2

	Ukuran 12
	2

	Ukuran 13
	2

	Ukuran 14
	2

	Ukuran 15
	2

	Ukuran 16
	2



3. Pembelian oli langsung pada distributor
	Merk Oli
	Jumlah (dalam dos)

	Shell Oil Advance ultra 4T
	2

	Pertamina Fastron 0w-50,API SM
	2

	Federal Oil Supreme xx 4T
	2

	Motul 5100 ester 4T
	1

	Motul 510 power lube 2T
	1

	Pertamina Fastron 10w-30, API SM
	2

	Pertamina Fastron 10w-40, API SL
	2

	Motul 3100 gold 4T
	1

	Shell Oil Advance VSX 4T
	1

	Pertamina Fastron 20w-50, API SL
	1

	Pertamina Enduro 4T racing
	2

	Pertamina Prima XP 10w-40, API SL
	2

	Pertamina Prima XP 20w-50, API SJ
	2

	AHM MPX 4AT
	3

	Castrol Oil Active 2T
	2

	Pertamina Enduro 4T
	2

	AHM MPX 4T
	3

	Yamalube Gold 4T
	3

	Top 1 Oil Action matic 10w-30
	3

	Yamalube Matic
	2

	Pertamina Mesran super 20w-50, API SG/CD
	2

	Castrol Oil Power 1 4T
	1

	Top 1 Oil Action plus
	2

	Castrol Oil Active extra 4T
	1

	Top 1 Oil Action matic 20w-40
	2

	Yamalube Silver 4T
	3

	Repsol Oil Moto 4T
	1

	Shell Oil Advance SX 4T
	1



4. Promosi
Jika pembelian oli dan alat telah dilakukan, maka langkah selanjutnya adalah dengan melakukan promosi yang gencar melalui pamphlet, media sosial dan media yang lainnya.
BAB IV ANGGARAN DAN JADWAL KEGIATAN
a. Rekapiltulasi Biaya
	No
	Jenis Pengeluaran
	Biaya

	1
	Barang Habis pakai
	9.500.000

	2
	Peralatan penunjang
	600.000

	3
	Dokumentasi dan Laporan
	350.000

	4
	Lain-lain
· Transportasi
· Promosi dan Pemasaran
· Komunikasi
	
400.000
350.000
200.000

	Jumlah
	11.400.000



b. Rincian Biaya
1. Barang Habis Pakai (semua)
· Oli berbagai merk 				Rp. 9.500.000
Jumlah					Rp. 9.500.000

2. Peralatan Penunjang
· 1 set Kunci pas				Rp. 400.000
· Wadah Penampung oli bekas		Rp. 200.000
Jumlah					Rp. 600.000

3. Dokumentasi dan Laporan
· Cetak Foto					Rp. 200.000
· Fotokopi dan penjilidan			Rp. 150.000
Jumlah					Rp. 350.000

4. Lain-Lain
· Transportasi					Rp. 400.000
· Promosi dan Pemsaran			Rp. 350.000
· Komunikasi					Rp. 200.000
Jumlah					Rp. 950.000




4.2 Jadwal Kegiatan
	No.
	Nama Kegiatan
	Bulan

	
	
	
	1
	2
	3

	1
	Persiapan dan pembelian alat penunjang
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	

	2
	Pembelian produk oli
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	

	3
	Promosi
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	

	4
	Pemasaran
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	

	5
	Evaluasi
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	

	6
	Penulisan laporan
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	




















LAMPIRAN-LAMPIRAN
Lampiran 1.Biodata Ketua
A. Identitas Diri
	1
	Nama Lengkap
	Rizki Hermawan

	2
	Jenis Kelamin
	Laki-laki

	3
	program Studi
	Teknologi pendidikan 

	4
	NIM
	1102413038

	5
	Tempat dan Tanggal Lahir
	Demak, 06 Desember 1994

	6
	E-mail
	rizkdiery@gmail.com

	7
	Nomor Telepon
	085740165872



B. Riwayat Pendidikan
	
	SD
	SMP
	SMA

	Nama Institusi
	SDN Gajah 3
	SMPN 2 Demak
	SMA 2 Kudus

	Jurusan
	-
	-
	IPA

	Tahun Masuk Lulus 
	2002-2007
	2007-2010
	2010-2013



C. Pemakalah Seminar
	No
	Nama Pertemuan Ilmiah/Seminar
	Judul Artikel Ilmiah
	Waktu dan Tempat

	1
	-
	-
	-


D. Penghargaan dalam 10 Tahun Terakhir
	No
	Jenis Penghargaan
	Institusi Pemberi Penghargaan
	tahun

	1
	-
	-
	-



Semua data yang saya isikan dan tercantum dalam biodata ini adalah benar dan dapat dipertanggungjawabkan secara hukum. Apabila di kemudian hari ternyata dijumpai ketidak-sesuaian dengan kenyataan, saya sanggup menerima sanksi.   Demikian biodata ini saya buat dengan sebenarnya untuk memenuhi salah satu persyaratan dalam pengajuan Proposal Kreatifitas Mahasiswa Kewirausahaan.

Semarang, 01 Oktober 2015
	Pengusul,
	
	Rizki Hermawan















LAMPIRAN-LAMPIRAN
Biodata Anggota
A. Identitas Diri
	1
	Nama Lengkap
	Hadi Maryono

	2
	Jenis Kelamin
	Laki-laki

	3
	program Studi
	Teknologi pendidikan 

	4
	NIM
	1102413008

	5
	Tempat dan Tanggal Lahir
	Kudus, 17 Mei 1995

	6
	E-mail
	ahadi3312@gmail.com

	7
	Nomor Telepon
	089685114139



A. Riwayat Pendidikan
	
	SD
	SMP
	SMA

	Nama Institusi
	SD N 3 Sadang
	SMP IT Assa’idiyyah
	SMK Assa’idiyyah

	Jurusan
	-
	-
	TKJ

	Tahun Masuk Lulus 
	2002-2007
	2007-2010
	2010-2013



B. Pemakalah Seminar
	No.
	Nama Pertemuan Ilmiah/Seminar
	Judul Artikel Ilmiah
	Waktu dan Tempat

	1
	
	-
	-





C. Penghargaan dalam 10 Tahun Terakhir
	No
	Jenis Penghargaan
	Institusi Pemberi Penghargaan
	Tahun

	1
	-
	-
	-



Semua data yang saya isikan dan tercantum dalam biodata ini adalah benar dan dapat dipertanggungjawabkan secara hukum. Apabila di kemudian hari ternyata dijumpai ketidak-sesuaian dengan kenyataan, saya sanggup menerima sanksi.   Demikian biodata ini saya buat dengan sebenarnya untuk memenuhi salah satu persyaratan dalam pengajuan Proposal Kreatifitas Mahasiswa Kewirausahaan.
Semarang, 01 Oktober 2015
	Pengusul,
	
	Hadi Maryono















LAMPIRAN LAMPIRAN
Biodata Anggota
1. Identitas Diri
	1.
	Nama Lengkap 
	Insan Akbar Hakiki

	2.
	Jenis Kelamin L/P
	L

	3.
	Program Studi
	Teknologi Pendidikan

	4.
	NIM
	1102413028

	5.
	Tempat dan Tanggal Lahir
	Tegal, 23 Oktober 1995

	6.
	E-mail
	Insanmanusia13@gmail.com

	7.
	Nomor Telepon/HP
	085740467191



1. Riwayat Pendidikan
	
	SD
	SMP
	SMA

	Nama Institusi
	SD N 04 Slawi Kulon
	SMP N 1 Slawi
	SMA N 3 Slawi

	Jurusan
	-
	-
	IPS

	Tahun Masuk-Lulus
	2001-2007
	2007-2010
	2010-2013



1. Pemakalah Seminar Ilmiah (Oral Presentation)
	No
	Nama Pertemuan Ilmiah
/ Seminar
	Judul Artikel Ilmiah
	Waktu dan Tempat

	1.
	
	
	



1. Penghargaan dalam 10 tahun Terakhir (dari pemerintah, asosiasi atau institusi lainnya)
	No
	Jenis Penghargaan
	Institusi Pemberi
Penghargaan
	Tahun

	1.
	
	
	



Semua data yang saya isikan dan tercantum dalam biodata ini adalah benar dan dapat dipertanggungjawabkan secara hukum. Apabila di kemudian hari ternyata dijumpai ketidak-sesuaian dengan kenyataan, saya sanggup menerima sanksi.   Demikian biodata ini saya buat dengan sebenarnya untuk memenuhi salah satu persyaratan dalam pengajuan Proposal Kreatifitas Mahasiswa Kewirausahaan.

Semarang, 01 Oktober 2015
	Pengusul,

	Insan Akbar





















LAMPIRAN LAMPIRAN
Biodata Anggota
A. Identitas Diri
	1.
	Nama Lengkap 
	Wahyu Hidayat

	2.
	Jenis Kelamin L/P
	L

	3.
	Program Studi
	PPKN

	4.
	NIM
	3301412156

	5.
	Tempat dan Tanggal Lahir
	Demak, 21 november 1993

	6.
	E-mail
	wahyuhidayat149@yahoo.com.id

	7.
	Nomor Telepon/HP
	089618108478



B. Riwayat Pendidikan
	
	SD
	SMP
	SMA

	Nama Institusi
	SD N 2 Gajah
	MTS Al Irsyad Gajah
	MA Al Irsyad  Gajah

	Jurusan
	-
	-
	IPA

	Tahun Masuk-Lulus
	2000-2006
	2006-2009
	2009-2012



C. Pemakalah Seminar Ilmiah (Oral Presentation)
	No
	Nama Pertemuan Ilmiah
/ Seminar
	Judul Artikel Ilmiah
	Waktu dan Tempat

	1.
	
	
	



D. Penghargaan dalam 10 tahun Terakhir (dari pemerintah, asosiasi atau institusi lainnya)
	No
	Jenis Penghargaan
	Institusi Pemberi
Penghargaan
	Tahun

	1.
	
	
	



Semua data yang saya isikan dan tercantum dalam biodata ini adalah benar dan dapat dipertanggungjawabkan secara hukum. Apabila di kemudian hari ternyata dijumpai ketidak-sesuaian dengan kenyataan, saya sanggup menerima sanksi.   Demikian biodata ini saya buat dengan sebenarnya untuk memenuhi salah satu persyaratan dalam pengajuan Proposal Kreatifitas Mahasiswa Kewirausahaan.

Semarang, 01 Oktober 2015
	Pengusul,	

	Wahyu Hidayat



















Lampiran 2.Susunan  Organisasi  Tim 
	No.
	Nama/ NIM
	Program
Studi
	Bidang Ilmu
	Alokasi Waktu (jam/minggu)
	Uraian Tugas

	1.
	Rizki Hermawan 
	Teknologi Pendidikan
	Pengembang Teknologi Pembelajaran
	14 Jam/ Minggu
	Menggagas Proposal PKM dan Materi

	2.
	Hadi Maryono
	Teknologi Pendidikan
	Kurikulum
	7 Jam /Minggu
	Merancang Sistematika Proposal

	3.
	Insan Akbar Hakiki
	Teknologi Pendidikan
	Multimedia
	7 Jam /Minggu
	Mengurus Administrasi Proposal

	4.
	Wahyu Hidayat
	Pendidikan Kewarganeraan
	PKN
	7 Jam /Minggu
	Mengurus Administrasi Proposal
















KEMENTERIAN PENDIDIKAN DAN KEBUDAYAAN
UNIVERSITAS NEGERI SEMARANG
Gedung H Kampus Sekaran, Gunungpati, Semarang 50229, JawaTengah
Telp. 024) 7466784, 7466736, Purek I: 7499760, Purek II:7499758
[bookmark: _GoBack]
      SURAT PERNYATAAN KETUA PENELITI/PELAKSANA
Yang bertanda tangan di bawah ini:
Nama 			: Rizki Hermawan
NIM 			: 1102413038
Program Studi 	: Teknologi Pendidikan
Fakultas 		: Ilmu Pendidikan
Dengan ini menyatakan bahwa proposal PKM-GT saya dengan judul: Desain Tempat Duduk didalam Kelas guna Mengoptimalkan Pemahaman Siswa yang diusulkan untuk tahun anggaran 2015 bersifat original dan belum pernah dibiayai oleh lembaga atau sumber dana lain.
Bilamana di kemudian hari ditemukan ketidaksesuaian dengan pernyataan ini, maka saya bersedia dituntut dan diproses sesuai dengan ketentuan yang berlaku dan mengembalikan seluruh biaya penelitian yang sudah diterima ke kas negara.
Demikian pernyataan ini dibuat dengan sesungguhnya dan dengan sebenar-benarnya.
Semarang, 01-Oktober -2015
Mengetahui, 							Yang menyatakan,
Pembantu Rektor/Ketua
Bidang kemahasiswaan,


( Dr. Bambang Budi Raharjo, M.Si.) 				( Rizki Hermawan )
NIP : 196012171986011001					NIM. 1102413038
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