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Ringkasan 
	WAJAN ASRAMA merupakan suatu inovasi yang diciptakan oleh mahasiswa PGSD dimana inovasi ini berupa suatu usaha yang sangat bermanfaat bagi mahasiswa PGSD sendiri.
	WAJAN ASRAMA ini berada di sekitar asrama sehingga sangat cocok untuk digunakan mahasiswa asrama sendiri. Lokasi yang berada di sekitar asrama ini memudahkan para mahasiswa untuk memenuhi kebutuhannya yang suka mengemil dan juga untuk memenuhi kebutuhan mahasiswa yang lain.
	Selain itu, wajan ini juga sangat membantu pak satpam serta ibu asrama dalam mengontrol para mahasiswa agar tidak sering keluar larut malam karena alasan mencari kebutuhan sehari- hari yang justru keluar sampai larut malam. WAJAN ASRAMA ini memiliki beberapa keunggulan diantaranya :
a. Plus anti kangker
b. Plus kualitasnya
c. Plus tempatnya
d. Plus macamnya
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A. Latar belakang masalah
	Asrama putri PGSD merupakan asrama yang dihuni oleh mahasiswa putri selama satu tahun. Asrama ini sangat ketat dalam peraturan yang diterapkan yang salah satunya adalah mahasiswa tidak boleh keluar sampai terlarut malam melebihi jam 9 malam. Namun, karena keinginan mahasiswa yang kebiasaan sering ingin mengemil, membuat banyak Mahasiswa yang sering melanggarperaturan tersebut. Hal tersebut menjadi hal yang sangat menggerramkan baik oleh pak satpam selaku penjaga sarama ataupun oleh ibu asrama yang merupakan ibu dari semua mahasiswa asrama. 
	Sudah beberapa kali mahasiswa diingatkan untuk tidak keluar terlalu malam hal tersebut dikarenakan sangat berbahaya bagi mereka sendiri apalagi perempuan namun apa boleh buat mereka tidak mampu menahan keinginan mereka. Rasa ingin makan, mengemil tidak bisa terpenuhi di dalam asrama karena memang asrama tidak menyediakannya oleh karena itu mereka lebih memilih nekat untuk keluar.
	Rasa ingin mengemil memang tak bisa dihindarkan dari keinginan mahasiswa apalagi mengemil menjadi teman setia para mahasiswa untuk menemani malam mereka mengerjakan tugas bahkan kadang- kadang menemani mereka sampai pagi. Segelas kopi dan snack merupakan teman setia para mahasiswa setiap malamnya. 
	Hal tersebutlah yang melatarbelakangi, kami untuk membuat WAJAN ASRAMA (Warung Jajan Asrama), usaha ini dimaksudkan untuk memenuhi kebutuhan para mahasiswa sekaligus untuk menjaga agar para mahasiswa tidak lagi keluar malam untuk memenuhi kebutuhan mereka dalam mencari jajan dan membantu ibu asrama juga pak satpam agar bisa mengontrol para mahasiswa tidak lagi keluar asrama sampai larut malam.
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B. Perumusan Masalah
Dari latar belakang diatas dapat dirumuskan masalah :
1. Bagaimanakah keadaan PGSD Unnes Ngalian dan kegiatan mahasiswanya? 
2. Apa sajakah faktor-faktor yang mendorong mahasiswa sehingga mucul perasaan ingin mengemil? 
3. Bagaimanakah keadaan laundry di wilayah asrama PGSD Unnes Ngaliyan? 
4. Apa sajakah faktor pendorong pendirian WAJAN ASRAMA di asrama PGSD Unnes Ngaliyan?
5. Bagaimanakah sistematiakaWAJAN ASRAMA?
6. Bagaimanakah keunggulan WAJAN ASRAMA dibandingkan warung di sekitar kampus PGSD Unnes Ngalian? 
C. Tujuan 
Tujuan yang hendak dicapai dalam program ini adalah :
1. Meningkatkan pemenuhan fasilitas di asrama PGSD Unnes Ngalian.
2. Memberdayakan dan meningkatkan kreativitas da sot skill kewirausahaan mahasiswa.
3. Mengefisiensikan waktu mahasiswi penghuni asrama.
D. Luaran yang diharapkan
Dengan Wajan Asrama ini diharapkan dapat diperoleh luaran sebagai berikut :
1. Memberikan kemudahan kepada siswa dalam memenuhi kebutuhannya. 
2. Manajemen pelayanan Wajan Asrama yang baik dan tepat sasaran.
3. Peningkatan pendapatan bagi mahasiswa sehingga menjadi insan yang mandiri.
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E. Kegunaan 
Kegunaan program ini adalah sebagai berikut :
1. Memberi sumbangan pemikiran kepada masyarakat bahwa Wajan Asrama memiliki nilai keunggulan lebih dari pada warung biasa.
2. Sebagai informasi untuk mengembangkan penilitan lebih lanjut.
3. Meningkatkan kreatifitas inovatif mahasiswa alam menemukan hasil karya yang dapat dimanfaatkan.
4. Meningkatkan wawasan dan kemmapuan mahasiswa dalam kreatifitas dan penalaran dengan pengembangan IPTEK.
F.  Gambaran Umum Rencana Usaha
1. Gambaran WAJAN ASRAMA
	Mahasiswa PGSD Unnes tergolong mahasisiwa yang memiliki tugas yang sangat banyak, terlebih dengan mahasiswa baru selain tugas banyak mereka juga dituntut untuk mengkuti serentetan kegiatan dan organisasi kampus dimana sebagian dari hal tersebut wajib diikuti oleh mahasiswa baru. Hal tersebut menyebabkan mahasiswa lebih suka makan yang instan- instan dari pada harus masak nasi, untuk mengganjal perut mereka biasanya hanya makan snack- snack ringan ataupun roti saja. Namun karena tidak adanya jasa yang menjual hal tersebut di dalam asrama akhirnya mengharuskan mereka keluar mencari jajanan- jajanan ringan ataupun roti untuk mengganjal perut. Wajan asrama ini akan membantu memenuhi kebutuhan mereka, tanpa mahasiswa harus keluar asrama untuk mencari snack- snack ringan.
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5. Keunggulan Wajan Asrama
Wajan asrama ini memiliki beberapa keunggulan plus- plus:
a. Plus anti kangker
Harga produk yang dijual dalam Wajan Asrama ini relatif murah dan sesuai dengan kantong mahasiswa. Harga yang ada sangat terjangkau oleh saku mahasiswa.
b. Plus kualitasnya
Barang- barang yang dijual di Wajan Asrama memiliki kualitas yang lebih baik dari pada apa yang dijual di pasaran. Jadi selian harganya yang reatif murah barangnya pun tetap berkualitas dan tidak sembarangan asal jual. Sebelum di jual kami akan mengecek terlebih dahulu tanggal kadaluarsa produk.
c. Plus tempatnya
Lokasi penjualan Wajan Asrama sangat efektif tempatnya. Hal tersebut mampu dijangkau seluruh mahasiswa yang ada di Asrama karena memang lokasinya masih dalam lingkup asrama. Kenyamanan tempat juga menjadi prioritas kami, karena asrama memiliki jaringan wifi jadi mahasiswa juga bisa jajan sambil menikmati wifi di tempat duduk yang disediakan di Wajan Asrama.
d. Plus macamnya
Keragaman produk yang dijual memberikan banyaknya varian yang dipilih oleh pembeli. Jadi pembeli akan memliki banyak varian produk yang akan mereka pilih.selain hanya snack dan jajanan saja. Wajan Asrama juga menyediakan produk- produk lain seperti perlengkapan mandi : sabun, shampo, pasta gigi, sikat gigi, dll. Obat- obantan : obat batuk, obat magh, obat flu, obat pusing, dll. Peralatan make- up : bedak, pemberrsih muka, kapas wajah, ada juga hand body dan produk- produk lainnya. Aneka minumanhangat dan dingin : es kopi, es teh, es jeruk, jeruk
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anget, kopi panas, teh anget, dan juga aneka jus yang bisa membantu stamina dan kesehatan mahasiswa yang sering tidur larut malam karena mengerjakan tugas. 
6. Prospek Usaha 
Dapat disimpulkan prospek usaha Wajan Asrama di bidang jasa masih sangat terbuka. Hal ini dikarenakan usaha ini merupakan inovasi baru dan masih sangat terbuka lebar kesempatan di asrama karena memang belum ada saingannya di asrama. Dalam menjalankan usaha memang selalu ada resiko yang tak sesuai dengan harapan. Dengan perencanaan yang matang maka usaha ini akan berjalan sesuai tujuan dan ancaman resiko yang dapat diminimalisir.
Rencana Penjualan selama 3 bulan
Berikut ini adalah analisis keuangan penjualan Wajan Asrama 
a. 1 hari 	: 1 orang  membeli 4 snack @500 			=  2.000
100 orang		@2000				= 200.000
30 orang membeli minum @2000			= 60.000
Lain- lain (perlengkapan mandi, make up, dll )	= 50.000
Pendapatan 1 hari 					= 312.000
b. 1 minggu : 7 hari x 312.000				= 2.184.000
c. 1 bulan    : 4 minggu x 2.184.000				= 8.736.000
d. 3 bulan    : 3 bulan x 8.736.000				= 26.208.000
Total biaya pembelian produk ( modal awal ) Snack		= 1.000.000
Perlengkapan minum ( gula, the, kopi, buah, dll)		= 2.000.000
Perlengkapan mandi						= 2.000.000
Lain- lain 						= 1.000.000
Total biaya pembelian produk					= 6.000.000
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Keuntungan tiap 3 bulan 
a. 1 hari	: keuntungan snack/ buah		= @100
	100 orang x 4 snack (400 snack )	= 40.000
	Keuntungan minum 		= @500
	30 org x 500			= 15.000
	Keuntungan lain- lain		= 30.000
	Total keuntungan/ hari		= 95.000
b. 1 minggu	: 7 x 95.000				= 665.000
c. 1 bulan	: 4 minggu x 665.000			= 2.660.000
d. 3 bulan 	; 3 bulan x 2.660.000			= 7.980.000
7. Perhitungan Pengembalian modal
Setelah satu bulan WAJAN ASRAMA memiliki omset Rp. 8.736.000, sementar modal awal untuk biaya modal pembelian produk adalah Rp. 5.000.000 jadi selama satu bulan modal pembelian produk sudah kembali.
G. Metode Pelaksanaan 
Langkah dalam pendekatan program ini adalah :
1. Survei lapangan, 
Survei lapangan ini bertujuan untuk mengamati situasi  keadaan asrama yang direncanakan sebagai objek sasaran.
2. Koordinasi pihak asrama
Berkoordinasi dengan pihak pengelola asrama, untuk menentukan kesepakatan mufakat antara pelaksana program kewirausahaan dengan pihak asrama PGSD Unnes.
3. Sosialisasi program
Sosialisasi program bertujuan untuk memberi informasi tentang rencana serangkaian palaksanaan program yang disampaikan kepada penghuni asrama dan mahasiswa PGSD Unnes.
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4. Pelaksana Program
Berupa demonstrasi kegiatan kepada objek sasaran agar sasaran lebih mengetahui tatacara dalam menggunakan layanan yang kita berikan dan tertarik dengan badan usaha kami.

5. Evaluasi kegiatan 
Mengevaluasi perkembangan pelaksanaan program yang dilaksanakan.
H. Strategi Pemasaran
Strategi pemasaran yang digunakan yaitu sebagai berikut :
1. Kebijakan harga
Harga yang ditawarkan kepada konsumen sangat bervariasi. Harga- harga yang ada sesuai dengan kantong mahasiswa.
2. Kebijakan promosi
Supaya sebuah usaha WAJAN ASRAMA ini mudah diingat oleh konsumen juga mampu menarik konsumen banyak perlu adanya promosi yang efektif dan tepat sasaran. Bentuk promosi yang digunakan diantaranya yaitu pamflet, brosur, stiker, serta lewat website. Dengan demikian waktu kegiatan promosi akan pelayanan akan lebih cepat sehingga tidak mengecewakan kons
I. JADWAL KEGIATAN 
Waktu dan Tempat Pelaksanaan 
· Waktu Pelasanaan 
Langkah dan jadwal pelaksanaan program dilaksanaan seperti dalam bagan di bawah ini:
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J. TAHAPAN PELAKSANAAN 
OBSERVASI LOKASI USAHA
PERSIAPAN SOSIALISASI PROGRAM WAJAN ASRAMA
OBSERVASI SASARAN PROGRAM
PERSIAPAN KEGIATAN



PEMBUATAN PAMFLET/ BROSUR
PERSIAPAN MEDIA PELAYANAN
PEMBUKAAN PERDANA WAJAN ASRAMA
PELAKSANAAN DAN PROMOSI




PENYUSUNAN LAPORAN
EVLUASI KEGIATAN
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K. Job Disc WAJAN ASRAMA
WAJAN ASRAMA didirikan oleh 5 mahasiswa UNNES sebagai pioner atau founder dari usaha tersebut. Dibawah ini adalah skema management Wajan Asrama :BERTANGGUNG JAWABA ATAS KEBERLANGSUNGAN USAHA
PIMPINAN
NUR AIZATUN M


PROMOTOR
MARELLIA PRIHATNA
PROPERTI
NICKO ANDRYAN H

ADMINISTRATOR
ASTIANI

MENDATA SEMUA PROSES USAHA DAN MENCATAT PEMASUKAN DAN PENGELUARAN



MENGURUSI PROMOSI SERTA STRATEGI PEMASARAN YANG TEPAT UNTUK MENINGKATKAN PENJUALAN




MENGURUSI SEGALA HAL MENGENAI PERLENGKAPAN YANG BERHUBUNGAN DENGAN USAHA WAJAN ASRAMA
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L. Tahap Pelayanan 
	Konsumen datang ke Wajan Asrama dan memesan barang yang ada di Wajan Asrama


Petugas Wajan Asrama akan melayani seluruh permintaan konsumen dalam hal pembelian barang di WAJAN ASRAMA


Barang yang sudah dipilih untuk dibeli akan dihitung total harganya oleh petugas Wajan ASRAMA


Kosumen membayar total belanja sesuai dengan perhitungan dari petugas WAJAN ASRAMA



Setelah proses pembayaran selesai dilaksanakan, petugas bisa menyerahkan barang pembelian konsumen[image: ][image: ]


Barang pun sudah menjadi hak milik konsumen sepenuhnya dan onsumen sudah bebas untuk menikmatinya
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M. LAMPIRAN
1. LAMPIRAN 1
BIODATA KETUA 
Nama			: Nur Aizatun Muna
NIM			: 1401414017
Jenis Kelamin		: Perempuan
Tempa, Tanggal Lahir	: Kendal, 24 Mei 1996
Alamat 			: Ds. Krikil RT 02 rw 01 Pageruyung, Kendal
[image: C:\Users\user\Documents\Bluetooth Folder\IMG_20150327_132601_834.JPG]No hp/Email		: 089688903910/ nuraizatunmuna@yahoo.co.id 


			
Nur Aizatun Muna 
NIM. 1401414017
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BIODATA ANGGOTA
Anggota 1 :
Nama			: Astiani
NIM			: 1401414016
Jenis Kelamin		: Perempuan
Tempa, Tanggal Lahir	: Wonosobo, 1 April 1996
Alamat 			: Ds. Wilayu RT 02 RW 01, Selomerto, Wonosobo
No hp/Email		: 085643787228/ astiani905@yahoo.com

Astiani
									NIM. 1401414016
Anggota II :
Nama			: Marellia Prihatna K
NIM			: 1401414071
Jenis Kelamin		: Perempuan
Tempat, Tanggal Lahir	: Batang, 15 maret 1996
Alamat 	: Perumahan Pasekaran Griya Permai Blok I No. 4   Batang
No hp/Email		: 085747707395/ marelliaprihatna@gmail.com
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Marellia Prihatna K
NIM. 1401414072
ANGGOTA III :
Nama			: Nicko Andryan H
NIM			: 1401414055
Jenis Kelamin		: Laki- laki
Tempat, Tanggal Lahir	: Pati, 31 Mei 1996
Alamat 		: Ds. Tambaharjo RT 06 RW 02 kec, Tambaharjo, kab, Pati
No hp/Email		: 085740460608/ andryannicko@gmail.com 	


Nicko Andryan H
NIM. 1401414055
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LAMPIRAN 2
Biodata Dosen Pendamping
a. NamaLengkap 	: Desi Wulandari, S.Pd.,M.Pd.
b. NIDN 		: 0017128301 
c. AlamatRumah	: Desa Reban, Rt 14,Rw 03 Kecamatan Reban 
d. No Tel./HP 	: 081325365634 

Semarang, 6 Juni 2015
[image: C:\Users\user\Documents\Bluetooth Folder\IMG_20150327_143457_957.JPG]Dosen Pembimbing,




Desi Wulandari, S.Pd.,M.Pd 
NIP. 198312172009122003
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LAMPIRAN 3
Gambar- gambar

[image: https://scontent-sin1-1.xx.fbcdn.net/hphotos-xfa1/v/t1.0-9/10710841_152248601636295_5017604502803431480_n.jpg?oh=66738eb55d06d116710e8e9e77ed8a9c&oe=55FE7F54]







			Gambar 1. Asrama pgsd Unnes Ngaliyan semarang
[image: D:\KULIAH\jk_120718me_500x334.jpg]
Gambar2. Brosur
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Lampiran 4
Rincian Rancangan Biaya
1. Pembelian isi WAJAN ASRAMA ( produk yang dijual )
	No. 
	Produk
	satuan 
	Biayan Per Satuan
	Jumlah 

	1. 
	Macam- macam snack
	100 pak
	10.000
	1.000.000

	2. 
	Perlengkapan minuman
	
	
	

	
	Gula 
	50 kg
	15.000
	750.000

	
	Teh ( sahshet )
	50 pak
	10.000
	500.000

	
	Teh ( kotak )
	100 kotak
	5.000
	500.000

	
	Kopi 
	25 
	10.000
	250.000

	3. 
	Perlengkapan mandi
	
	
	

	
	Sabun mandi 
	20 pak 
	30.000
	600.000

	
	Pasta gigi
	20 kotak 
	20.000
	400.000

	
	Shampo
	30 renteng
	10.000
	300.000

	
	Sikat gigi
	20 satuan 
	20.000
	200.000

	
	Sabun cuci uk mini
	30 renteng
	10.000
	300.000

	
	Sabun cuci uk besar
	10 buah 
	20.000
	200.000

	4.
	Lain-lain
	
	
	1.000.000

	
	Jumlah 
	
	
	6.000.000
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2. Peralatan penunjang PKM
a. Investasi Awal 
	No. 
	Uraian
	Kegunaan
	Jumlah

	1.
	Sewa tempat
	Proses PKM
	1.000.000


b. Alat tulis
	No. 
	Uraian
	Kegunaan 
	Vol/ satuan  
	Biaya per satuan 
	Jumlah

	1.
	Buku laporan keuangan
	Alat penunjang
	1
	Rp. 50.000
	Rp. 50.000

	2.
	Buku kwitansi
	Alat penunjang
	2
	Rp. 40.000
	Rp. 80.000

	3.
	kalkulator
	Alat penunjang
	1
	Rp. 100.000
	Rp. 100.000

	4.
	bulpen
	Alat penunjang
	4
	Rp. 7.000
	Rp. 28.000

	5. 
	Penggaris 
	Alat penunjang
	1
	Rp. 5.000
	Rp. 5.000

	6. 
	Tipe- x
	Alat penunjang
	1
	Rp. 7.000
	Rp. 7.000

	7.
	Isolasi
	Alat penunjang
	1
	Rp. 10.000
	Rp. 10.000

	8.
	Gunting
	Alat penunjang
	1
	Rp. 10.000
	Rp. 10.000

	9.
	Meja 
	Alat penunjang
	1
	Rp. 150.000
	Rp. 150.000

	10.
	Kursi
	Alat penunjang
	4
	Rp. 50.000
	Rp. 200.000

	
	Jumlah 
	
	
	
	Rp. 635.000
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3. Perjalanan 
	No.
	Uraian 
	Kegunaan
	Vol/satuan
	Biaya Per satuan
	Jumlah

	1. 
	Transport pembuatan dan penggandaan pamflet dan brosur
	Promosi dan sosialisasi program
	5
	Rp. 30.000
	Rp.
150.000

	2.
	Transport pemenuhan alat dan bahan penunjang PKM 
	Menunjang PKM
	10
	Rp. 30.000
	Rp. 
300.000

	
	Jumlah 
	
	
	
	Rp. 450.000



4. Lain- lain
	No 
	Uraian 
	Vol
	Biaya per satuan
	Jumlah

	1.
	Pembuatan Laporan
	3
	Rp. 80.000
	Rp. 240.000

	2.
	Penggandaan, pengarsipan
	3
	Rp. 40.000
	Rp. 120.000

	3.
	Dokumentasi 
	-
	-
	Rp. 400.000

	
	Jumlah 
	
	
	Rp. 760.000
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LAMPIRAN 2

[image: ]
SURAT PERNYATAAN KETUA PENELITI/PELAKSANA

Yang bertanda tangan di bawah ini:

Nama			: Nur Aizatun Muna
NIM 			: 1401414017
Program Studi 	: PGSD (Pendidikan Guru Sekolah Dasar) 
Fakultas		: FIP (Fakultas Ilmu Pendidikan) 

Dengan ini menyatakan bahwa usulan PKM-K saya dengan judul WAJAN ASRAMA ( Warung Jajan Asrama ) Solusi Inovatif Sebagai Suatu Usaha untuk Memenuhi Kebutuhan Mahasiswa Asrama yang diusulkan untuk tahun anggaran 2015 bersifat original dan belum pernah dibiayai oleh lembaga atau sumber dana lain. 
Bilamana di kemudian hari ditemukan ketidaksesuaian dengan pernyataan ini, maka saya bersedia dituntut dan diproses sesuai dengan ketentuan yang berlaku dan mengembalikan seluruh biaya yang sudah diterima ke kas negara. 
Demikian pernyataan ini dibuat dengan sesungguhnya dan dengan sebenar-benarnya. 
Semarang, 6 Juni 2015
[image: C:\Users\user\Documents\Bluetooth Folder\IMG_20150327_133727_131.JPG]Yang menyatakan,
[image: C:\Users\user\Documents\Bluetooth Folder\IMG_20150327_132601_834.JPG]		



								Nur Aizatun muna
								NIM. 1401414017
[bookmark: _GoBack]1912
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