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1. Judul Kegiatan


: Banana Crispy

2. Bidang Kegiatan


: PKM-K

3. Ketua Pelaksana Kegiatan

a. Nama Lengkap


: Ifa Shobicha

b. NIM



: 1401415045

c. Jurusan



: Pendidikan Guru Sekolah Dasar

d. Universitas/Institut/Politeknik
: Universitas Negeri Semarang

e. Alamat Rumah dan No. Telp/HP
: Bantarbolang Rt 003/006 Pemalang 082322121183

f. Alamat email


: Ifa93.shobicha@gmail.com

4. Anggota Pelaksana Kegiatan/Penulis:
3
Orang

5. Dosen Pendamping

a. Nama Lengkap dan Gelar

:

b. NIDN



:

c. Alamat Rumah dan No. Telp/HP :

6. Biaya Kegiatan Total

a. Dikti



:Rp 11.651.000,00

b. Sumber Lain (Sebutkan . . .)
:Rp............

7. Jangka Waktu Pelaksanaan

:

Bulan

Semarang, 15 September 2015 
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RINGKASAN
BANANA CRISPY adalah makanan sehat yang berbahan baku pisang kepok. Selain jenis makanan ini masih jarang ditawarkan, ketersediaan bahan baku dan cara pembuatan yang tidak terlalu sulit juga merupakan hal yang dapat dipertimbangkan agar kegiatan usaha ini layak untuk dijalankan. Di pedesaan khususnya,  biasanya buah pisang hanya dimakan langsung tanpa mengolahnya terlebih dahulu. Dengan membuat pisang menjadi BANANA CRISPY tentu akan menjadikan nilai tambah pisang di pedesaan menjadi naik.

Pembuatan BANANA CRISPY yang dilakukan dengan cara yang sangat sederhana, tetapi lebih higienis, serta akan dijual dengan harga yang sangat terjangkau, maka tentunya hal ini akan menarik minat masyarakat untuk membelinya. Dengan pengembangan konsep yang berbeda dengan jenis usaha lain yang sudah ada baik dari segi resep, penyajian, kemasan maupun merek dagang, kita akan memiliki kekuatan untuk mendatangkan minat pembeli agar tertarik dengan produk yang kami tawarkan.

Konsumen yang akan kami bidik adalah kalangan remaja khususnya mahasiswa karena tempat produksi dan pemasaran kami yang dekat dengan kampus. Untuk harga kami mematok dengan harga yang sesuai dengan kantong pelajar yaitu Rp 2.500,00/pcs.

Produk olahan industri yang akan kami hasilkan adalah BANANA CRISPY yaitu jenis makanan ringan berbahan baku pisang pilihan yang dipadu dengan campuran beberapa jenis tepung serta bumbu-bumbu lain yang digoreng kemudian selanjutnya ditawarkan dengan berbagai rasa pilihan. Diantaranya keju, coklat, kacang, serta aneka jenis rasa lagi. BANANA CRISPY diolah tanpa menggunakan bahan penggurih yang marak beredar dipasaran, seperti boraks ataupun formalin.


BAB 1

PENDAHULUAN

1.1. Latar Belakang Masalah
Mahasiswa bidik misi adalah mahasiswa yang mendapatkan beasiswa dari pemerintah khususnya Kementrian Pendidikan dan Kebudayaan. Mahasiswa bidik misi hanya mengandalkan penghasilan dari beasiswa tersebut. Terkadang beasiswa yang diberikan oleh pemerintah itu tidak mencukupi kebutuhan mahasiswa bidikmisi, sehingga sering kekurangan dana. Maka, dengan adanya permasalahan tersebut dibutuhkan adanya usaha untuk menambah penghasilan. Usaha yang dibutuhkan adalah usaha yang tidak mengganggu perkuliahan, tidak membutuhkan tempat yang besar, dan mudah dilakukan. Usaha yang tepat adalah membuat BANANA CRISPY.
Di era globalisasi ini banyak sekali bentuk dan macam-macam aneka ragam makanan dari yang kecil hingga yang besar dan dari yang murah hingga sampai yang mahal. Pada saat ini banyak sekali masyarakat yang lebih menyukai makanan cepat saji dengan rasa yang enak dan harga yang relatif murah namun kualitas tetap terjamin. Untuk memenuhi permintaan masyarakat tersebut harus diciptakan suatu kegiatan usaha yang sifatnya kreatif, inovatif dan memiliki daya saing yang tinggi sehingga dapat menarik perhatian masyarakat untuk membeli produk yang kami tawarkan.
Dari pemikiran tersebut kami telah melakukan observasi lapangan mengenai peluang usaha yang dapat dilakukan. Salah satunya yaitu usaha penjualan BANANA CRISPY. Selain jenis makanan ini masih jarang ditawarkan, ketersediaan bahan baku dan cara pembuatan yang tidak terlalu sulit juga merupakan hal yang dapat dipertimbangkan agar kegiatan usaha ini layak untuk dijalankan.
Pembuatan BANANA CRISPY yang dilakukan dengan cara yang sangat sederhana, tetapi lebih higienis, serta akan dijual dengan harga yang sangat terjangkau, maka tentunya hal ini akan menarik minat masyarakat untuk membelinya. Dengan pengembangan konsep yang berbeda dengan jenis usaha lain yang sudah ada baik dari segi resep, penyajian, kemasan maupun merek dagang, kita akan memiliki kekuatan untuk mendatangkan minat pembeli agar tertarik dengan produk yang kami tawarkan.

Dengan hal tersebut, maka kami ingin membuat usaha makanan, yaitu usaha makanan BANANA CRISPY untuk dikembangkan menjadi usaha besar.

1.2.  Rumusan Masalah

1.2.1 Bagaimanakah usaha untuk menciptakan cemilan baru, yaitu BANANA CRISPY yang sehat untuk dikonsumsi?
1.2.2 Bagaimana metode pelaksanaan produksi cemilan BANANA CRISPY  ini ? 
1.2.3 Bagaimana stategi pemasaran yang akan kami gunakan untuk mengembangkan dan memperkenalkan produk baru kami kepada masyarkat?
1.3. Tujuan

1.3.1 Menciptakan cemilan baru, yaitu BANANA CRISPY yang sehat untuk dikonsumsi.
1.3.2 Melaksanakan metode pelaksanaan produksi cemilan BANANA CRISPY
1.3.3 Mengetahui dan menerapkan strategi pemasaran yang akan digunakan untuk mengembangkan dan memperkenalkan produk baru kepada masyarakat.
1.4. Luaran Yang Diharapkan

Dari usaha ini diharapkan dapat mengembangkan minat kami dalam pengolahan pisang serta mencari inovasi baru dalam pengelolaannya. Memanfaatkan hasil pertanian serta meningkatkan nilai tambah pisang di daerah kami. Dan untuk memperoleh penghasilan yang dapat kami gunakan untuk menunjang kebutuhan hidup sehari-hari. Konsumen yang pertama dibidik adalah mahasiswa karena lokasi yang berada di sekitar kampus. Kami optimis dengan keunggulan usaha kami ini, karena kami menawarkan harga yang lebih terjangkau oleh mahasiswa.
1.5. Kegunaan

Pengolahan pisang hanya sekadar panganan goreng biasa atau hanya dimakan langsung tanpa pengolahan yang masih banyak kreasi yang dapat menjadi daya tarik serta mengundang konsumen. Dari itu kami ingin mengolah pisang ini menjadi Pisang crispy yang menjadi favorit masyarakat. Dan untuk memperoleh penghasilan yang dapat kami gunakan untuk menunjang kebutuhan hidup sehari-hari.
BAB 2

 GAMBARAN UMUM RENCANA USAHA

Usaha BANANA CRISPY yang akan kami dirikan adalah jenis usaha rumahan (home industry) berskala kecil yang khusus mengelola pisang menjadi pisang yang modern yaitu BANANA CRISPY berbahan baku buah pisang lokal.
2.1. Kondisi Umum Lingkungan Usaha

Lokasi usaha yang kami pilih adalah dekat dengan lingkungan kampus dan pemukiman kost mahasiswa, dengan pertimbangan lokasi tersebut dekat dengan konsumen yang akan dituju. Di lingkungan tempat kami akan melaksanakan usaha, buah pisang hanya sebagai makanan biasa yang dapat dimakan langsung,  dibuat kripik atau digoreng biasa saja. Padahal buah pisang sebenarnya dapat dijadikan sebagai makanan cemilan yang modern yaitu dibuat BANANA CRISPY yang dapat bernilai tinggi.
2.2. Potensi Sumber Daya

Produk olahan industri yang akan kami hasilkan adalah BANANA CRISPY yaitu jenis makanan ringan berbahan baku pisang pilihan yang dipadu dengan campuran beberapa jenis tepung serta bumbu-bumbu lain yang digoreng kemudian selanjutnya ditawarkan dengan berbagai rasa pilihan. Diantaranya keju, coklat, kacang, serta aneka jenis rasa lagi. BANANA CRISPY diolah tanpa menggunakan bahan penggurih yang marak beredar dipasaran, seperti boraks ataupun formalin.

Bahan baku utama pembuatan BANANA CRISPY adalah buah pisang kepok yang mudah didapatkan didaerah kami. Penanaman pisang jenis  ini terbilang mudah karena proses penanaman dan perwatannya tidak terlalu membutuhkan perawatan khusus. Pisang kepok dapat ditemui dipasar dan kebun masyarakat didaerah kami. Pisang kepok memliki rasa manis dan lembut sehingga mudah untuk diolah menjadi berbagai jenis camilan dengan berbagai inovasi.

Produk yang akan dihasilkan adalah BANANA CRISPY. Kualitas produk yang akan dihasilkan adalah buah pisang kepok dengan bahan gula murni tanpa mempergunakan bahan pengawet maupun pewarna.

2.3. Peluang Pasar

2.3.1 Kandungan Gizi dalam Buah Pisang
Pisang mengandung (68%) air, (25%) gula, (2%) protein, (1%), lemak dan minyak, (1%) serat Selulosa. Sebagaimana juga ia mengandung pati dan asam tanin, vitamin A (300 IU per seratus gram), vitamin B dengan berbagai jenisnya; B1, B2, B 6, dan 12 (100 mg per seratus gram), persentase yang cukup dari vitamin D, dan sedikit Vitamin Z. Dan pisang juga mengandung Kalsium (100 mg per seratus gram), Fosfor, Besi, Sodium, Kalium (potassium), Magnesium, dan Seng.
Kandungan nutrisi pisang dan manfaatnya bagi kesehatan:
1. Kesehatan kardiovaskular dan Jantung
Satu buah pisang mengandung sekitar 467mg kalium, yaitu mineral yang merupakan elektrolit yang bermanfaat kuat melindungi sistem kardiovaskular. Dengan demikian, mengkonsumsi buah pisang secara teratur buah yang mengandung banyak kalium termasuk pisang dapat membantu mencegah tekanan darah tinggi,aterosklerosis(pengerasan pembuluh darah), hingga stroke dan jantung.
2. Menyehatkan Tulang
Meskipun pisang tidak mengandung jumlah kalsium dalam jumlah tinggi, namun memberikan tubuh sebuah zat yang mendorong probiotik yaitu bernama  fructooligosaccharide (probiotik adalah bakteri ramah dalam sistem pencernaan). Nah, Fructooligosaccharide yang berfermentasi dalam saluran pencernaan inilah yang bermanfaat meningkatkan kemampuan tubuh untuk menyerap kalsium.
3. Meningkatkan Energi dan menyeimbangkan mood
Manfaat lain kandungan tinggi kalium dalam pisang adalah dari perannya sebagai elektrolit yang bermanfaat menyediakan energi. Pisang juga mengandung triptofan, serotonin dan norepinefrin, yang membantu mencegah depresi serta mendorong perasaan rileks atau santai. Selain itu pisang juga menyediakan vitamin B6, yang bermanfaat membantu mencegah sulit tidur, perubahan mood, dan mudah tersinggung.
4. Kesehatan mata
Pisang yang digabungkan dengan dengan ramuan tertentu di Nigeria-Afrika digunakan untuk mengobati katarak; juga memiliki kemampuan untuk mencegah degenerasi makula, yaitu penyebab utama kehilangan penglihatan pada orang dewasa. Menurut sebuah penelitian yang diterbitkan dalam Archives of Opthmalogy pada tahun 2004, orang yang makan 3 porsi pisang per hari kurang mengembangkan menurunnya penglihatan.
5. Baik untuk sistem Pencernaan
Pisang bermanfaat menekan asam dalam saluran pencernaan, sehingga mengurangi mulas, dan membantu mencegah ulcer(maag). Karena pisang juga mengandung pektin, serat larut, maka ia membantu proses BAB dan membantu mencegah sembelit.
6. Mencegah HIV
Sebuah jurnal Biological Chemistry pada Maret 2010 menerbitkan sebuah studi yang mengungkapkan potensi penyembuhan dari Ban-Lec( protein lektin dalam pisang). Para peneliti menemukan bahwa protein ini mengikat gula,  juga dapat mengikat sel yang terinfeksi oleh HIV, membungkusnya, mencegah replikasi dan penyebarannya.
2.3.2 Gaya Hidup Masyarakat
Gaya hidup masyarakat sekitar yang konsumtif merupakan salah satu peluang usaha BANANA CRISPY ini. Peluang pasar bisnis ini sangat menjanjikan. Sudah menjadi kebiasaan pisang goreng merupakan santapan ringan yang hampir semua orang menyukainya apalagi pisang goreng yang akan kita jual ini adalah pisang goreng crispy yang sangat renyah dengan campuran berbagai rasa (susu, cokelat, kacang, keju dan masih banyak rasa yang lain).
2.4.  Analisis Biaya dan Pendapatan

a. Analisis Pendapatan dan Keuangan 

Pendapatan per bulan
1 Minggu


= 4 x produksi
1 x produksi


=100 pcs
Jumlah produksi/bulan
=16 x 100 pcs







=1600 pcs



Pendapatan per bulan
 
=1600 x @ Rp 2.500,00






=Rp, 4.000.000,00
Keuntungan tiap bulan 
=Pendapatan - biaya operasional
= Rp.4.000.000,00–Rp. 1.228.500,00
 = Rp. 3.829.500,00
b. Analisis Kelayakan Usaha
1.  Break event Point ( BEP)
Break event point dalam satu bulan kegiatan ini yaitu
BEP volume produksi   =
[image: image7.png]Biaya Operasional

Harga Satuan




 = [image: image9.png]Rp.1.228.500,00
Rp.2.500.00




 = 491,4

 = 492

Artinya pada volume produksi sebanyak 492 (pembulatan) pcs BANANA CRISPY tidak mengalami keuntungan dan kerugian ( impas ).
2. B/CRatio
B/C Ratio 
= [image: image11.png]Hasil Penjualan

Total Biaya Operasional
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= 3,25

B/C Ratio > 1 maka usaha ini layak untuk dijalankan. Artinya tiap satuan biaya yang dikeluarkan diperoleh hasil penjualan sebesar 3,25 kali lipat.
BAB 3

METODE PELAKSANAAN

3.1. Identifikasi Masalah

Masalah utama yang menjadi dasar dalam pelaksanaan kegiatan ini adalah bagaimana memanfaatkan hasil pertanian serta meningkatkan nilai tambah pisang di daerah tempat kami akan melakukan pelaksanaan kegiatan ini dan gaya hidup masyarakat yang konsumtif. Setiap kegiatan untuk memulai usaha, maka hal yang harus dilakukan terlebih dahulu adalah mengukur kemampuan kami terhadap lingkungan atau pesaing, yaitu melalui analisis SWOT. Adapun analisi SWOT dari usaha kami sebagai berikut:
3.1.1 Strength (kekuatan)
a. Menjual produk untuk semua kalangan masyarakat
b. Bahan baku mudah didapat
c. Proses produksi yang mudah dan hiegienis
d. Satu produk terdiri dari berbagai macam rasa
e. Harganya yang terjangkau.

3.1.2 Weakness (kelemahan)
Produk mudah ditiru.

3.1.3 Opportunity (peluang)
a. Tempatnya yang strategis
b. Fasilitas yang cukup memadai
c. Budaya masyarakat yang konsumtif.

3.1.4 Treath (ancaman)
a. Bertambahnya penjual dengan jenis produk yang sama
b. Banyaknya pesaing yang membuka usaha dengan harga yang lebih murah.

3.2. Metode Pelaksanaan Produksi

BANANA CRISPY akan diproduksi dengan proses sebagai berikut :
1. Kupas pisang dari kulitnya lalu potong, sisihkan.
2. Campurkan tepung terigu, air, gula pasir, telur, aduk rata, lalu tambahkan garam dan vanili secukupnya. Diwadah terpisah, aduk rata tepung roti.
3. Secara berturut-turut, gulingkan pisang kedalam campuran tepung roti, lalu ketuk-ketuk. Celupkan potongan pisang kedalam adonan basah lalu tiriskan sebentar. Gulingkan kembali potongan pisang kedalam adonan kering sambil ditekan dan diremas lalu diketuk-ketuk.
4. Panaskan minyak goreng secukupnya.
5. Masukkan pisang yang sudah dicelupkan tadi kedalam minyak yang sudah disiapkan diwajan. Goreng hingga menutupi permukaan pisang. Masak hingga permukaannya menjadi kuning kecoklatan (matang). Angkat dan tiriskan.
6. Sajikan segera dengan rasa keju, coklat, atau kacang sesuai selera.

3.3. Perencanaan Pemasaran

3.3.1 Strategi Produksi

Dalam strategi poduksi, kami membangun kerjasama dengan para petani pohon pisang, dan kami membelinya langsung kepada mereka agar mendapat harga yang lebih murah. Selain itu, BANANA CRISPY  akan dikemas dengan box tempat makanan sehingga menjaga kehigienisan produk.
3.3.2 Strategi Promosi dan Pemasaran
Strategi yang akan kami lakukan dalam promosi dan pemasaran antaralain:

1) Menjaga kualitas dan kehigienisan produk dengan membeli pisang yang masih segar yang akan diproduksi dan mengemas produk.
2) Menjaga kebersihan lokasi produksi maupun tempat penyajian termasuk alat-alat yang digunakan.
3) Promosi yang menarik namun tetap sesuai dengan realita seperti menyebarkan pampflet, promosi dari mulut ke mulut dan media elektronik (SMS, email, facebook)
4) Meningkatkan teknologi pengelolaan dan kemampuan manajerial.
3.3.3 Strategi Sistem Penjualan
Proses pemasaran yang akan kami lakukan disini adalah menjual sendiri dengan membuka kedai ataupun menggunakan gerobak. Untuk memudahkan pemasaran atau penjualan usaha BANANA CRISPY diperlukan tempat usaha yang strategis, aman, dan nyaman.

3.3.4 Strategi Sistem Distribusi
Saluran distribusi yang akan kami gunakan adalah saluran distribusi langsung, yaitu kami secara langsung menawarkan dan menjual produk kami kepada pembeli dan tanpa melalui perantara atau distributor terlebih dahulu. 
BAB 4

BIAYA DAN JADWAL KEGIATAN

4.1. Anggaran Biaya
	No
	Jenis Pengeluaran
	Biaya (Rp)

	1
	Peralatan Penunjang
	Rp   1.061.000,00 

	2
	Bahan Habis Pakai (selama 3 bulan)
	 Rp  8.040.000,00

	3
	Perjalanan
	Rp      900.000,00

	4
	Lain-lain
	 Rp  1.650.000,00

	Jumlah
	 Rp 11.651.000,00


4.2. Jadwal Kegiatan
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LAMPIRAN

1. Lampiran 1 : Biodata Ketua, Anggota Kelompok serta Dosen Pembimbing

1. Biodata Ketua Pelaksana

A. Identitas Diri

	1
	Nama Lengkap (dengan gelar)
	Ifa Shobicha

	2
	Jenis Kelamin
	Perempuan

	3
	Program Studi
	PGSD-SEMARANG

	4
	NIM/NIDN
	1401415045

	5
	Tempat, tanggal lahir
	Pemalang, 25 Maret 1997

	6
	Email
	Ifa93.shobicha@gmail.com

	7
	No. Telp./Hp
	082322121183


B. Riwayat Pendidikan

	
	SD
	SMP
	SMA

	Nama Institusi
	SDN 02 KUTA
	SMP Negeri 4 Bantarbolang
	SMK Negeri 1 Pemalang

	Jurusan
	
	
	Pemasaran

	Tahun Masuk-Lulus
	2003-2009
	2009-2012
	2012-2015


Semua data yang saya isikan dan tercantum dalam biodata ini adalah benar dan dapat dipertanggungjawabkan secara hukum. Apabila di kemudian hari ternyata dijumpai ketidak sesuaian dengan kenyataan, saya sanggup menerima sanksi. Demikain biodata ini saya buat dengan sebenarnya untuk memenuhi salah satu persyaratan.
Semarang, 15 September 2015
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2. . Biodata Anggota I

A. Identitas Diri

	1
	Nama Lengkap (dengan gelar)
	Farah Ummu Masnunah

	2
	Jenis Kelamin
	Perempuan

	3
	Program Studi
	PGSD-SEMARANG

	4
	NIM/NIDN
	1401415055

	5
	Tempat, tanggal lahir
	Pemalang, 9 Juni 1997

	6
	Email
	Farahummu20@gmail.com


	7
	No. Telp./Hp
	089692306312


B. Riwayat Pendidikan

	
	SD
	SMP
	SMA

	Nama Institusi
	SDN 3 Pedurungan
	SMP Negeri 2 Taman
	SMA Negeri 1 Pemalang

	Jurusan
	
	
	IPA

	Tahun Masuk-Lulus
	2003-2009
	2009-2012
	2012-2015


Semua data yang saya isikan dan tercantum dalam biodata ini adalah benar dan dapat dipertanggungjawabkan secara hukum. Apabila di kemudian hari ternyata dijumpai ketidak sesuaian dengan kenyataan, saya sanggup menerima sanksi. Demikain biodata ini saya buat dengan sebenarnya untuk memenuhi salah satu persyaratan.

Semarang, 15 September 2015
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NIM. 1401415055
3. Biodata Anggota II
A. Identitas Diri

	1
	Nama Lengkap (dengan gelar)
	Winda Nandika

	2
	Jenis Kelamin
	Perempuan

	3
	Program Studi
	PGSD-SEMARANG

	4
	NIM/NIDN
	1401415043

	5
	Tempat, tanggal lahir
	Jepara, 5 Maret 1997

	6
	Email
	Windanandika97@gmail.com


	7
	No. Telp./Hp
	089668924002


B. Riwayat Pendidikan

	
	SD
	SMP
	SMA

	Nama Institusi
	SDN 1 Krapyak
	SMP Negeri 5 Jepara
	SMK Negeri 3 Jepara

	Jurusan
	
	
	Pemasaran

	Tahun Masuk-Lulus
	2003-2009
	2009-2012
	2012-2015


Semua data yang saya isikan dan tercantum dalam biodata ini adalah benar dan dapat dipertanggungjawabkan secara hukum. Apabila di kemudian hari ternyata dijumpai ketidak sesuaian dengan kenyataan, saya sanggup menerima sanksi. Demikain biodata ini saya buat dengan sebenarnya untuk memenuhi salah satu persyaratan.
Semarang, 15 September 2015
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(Winda Nandika)
NIM. 1401415043
4. Biodata Anggota III

A. Identitas Diri

	1
	Nama Lengkap (dengan gelar)
	Zulfa Nur Annisa

	2
	Jenis Kelamin
	Perempuan

	3
	Program Studi
	PGSD-SEMARANG

	4
	NIM/NIDN
	1401414382

	5
	Tempat, tanggal lahir
	Temanggung, 20 Mei 1996

	6
	Email
	Zulfaannisa63@yahoo.com


	7
	No. Telp./Hp
	085713838605


B. Riwayat Pendidikan

	
	SD
	SMP
	SMA

	Nama Institusi
	SD Negeri Larangan
	SMP Negeri 01 Sukorejo
	SMA Negeri 01 Sukorejo

	Jurusan
	
	
	IPA

	Tahun Masuk-Lulus
	2002-2008
	2008-2011
	2011-2014


Semua data yang saya isikan dan tercantum dalam biodata ini adalah benar dan dapat dipertanggungjawabkan secara hukum. Apabila di kemudian hari ternyata dijumpai ketidak sesuaian dengan kenyataan, saya sanggup menerima sanksi. Demikain biodata ini saya buat dengan sebenarnya untuk memenuhi salah satu persyaratan.
Semarang, 15 September 2015 
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(Zulfa Nur Annisa)
NIM. 1401414382
5. Biodata DosenPembimbing

A. IdentitasDiri

	1
	Nama Lengkap (dengan gelar)
	Drs. Jaino, M.Pd

	2
	Jenis Kelamin
	Laki-laki

	3
	Program Studi
	DosenPsikoper

	4
	NIM/NIDN
	19540815.198003.1.004

	5
	NomorTelp/HP
	081326687131

	6
	Alamat
	Jl. KecipirTimur II Tambakaji


Semua data yang saya isikan dan tercantum dalam biodata ini adalah benar dan dapat dipertanggungjawabkan secara hukum. Apabila di kemudian hari ternyata dijumpai ketidak sesuaian dengan kenyataan, saya sanggup menerima sanksi. Demikain biodata ini saya buat dengan sebenarnya untuk memenuhi salah satu persyaratan.






Semarang, 15 September 2015
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2. Lampiran 2: Justifikasi Anggaran Kegiatan

1. Peralatan Penunjang

	Material
	Justifikasi Pemakaian
	Kuantitas
	HargaSatuan (Rp)
	Jumlah (Rp)

	Kompor Gas
	Memasak
	1
	300.000
	  300.000

	Tabung Gas
	Memasak
	1
	100.000
	  100.000

	Regulator
	Memasak
	1
	65.000
	    65.000

	Wajan
	Memasak
	2
	50.000
	   100.000

	Baskom
	Memasak
	4
	10.000
	    40.000

	Serok
	Memasak
	2
	15.000
	    30.000

	Spatula
	Memasak
	2
	10.000
	    20.000

	Pisau
	Memotong pisang
	2
	5.000
	    10.000

	Toples sedang
	Tempat topping
	2
	8.000
	    16.000

	Buku keuangan
	Mencatat
	1
	11.000
	    11.000

	Pulpen
	Mencatat
	1
	15.000
	    15.000

	Leaflet promosi
	Promosi
	1
	100.000
	  100.000

	Staples
	Pengepakan
	2
	15.000
	    30.000

	Isi staples
	Pengepakan
	5
	2.000
	    10.000

	Gunting
	Pengepakan
	2
	7.000
	    14.000

	Celemek
	Memasak
	4
	20.000
	    80.000

	Box kemasan
	Pengepakan
	200 
	500
	  100.000

	Parutan keju
	Memasak
	2
	10.000
	    20.000

	SUBTOTAL
	Rp 1.061.000,00


2. Bahan Habis Pakai
	Material
	Justifikasi Pemakaian
	Kuantitas
	Harga Satuan (Rp)
	Jumlah (Rp)

	Pisang Kepok
	Bahan
	100
	     500 
	 Rp      50.000,00 

	Tepung Terigu
	Bahan
	2
	  8.000 
	 Rp      16.000,00 

	Tepung Roti
	Bahan
	1
	 20.000 
	 Rp      20.000,00 

	Minyak Goreng
	Bahan
	1
	 10.500 
	 Rp      10.500,00 

	Gula Pasir
	Bahan
	0,5
	 10.000 
	 Rp        5.000,00 

	Vanili
	Bahan
	4
	      250 
	 Rp        1.000,00 

	Gas 3 kg
	Bahan
	1
	 18.000 
	 Rp      18.000,00 

	Kacang tanah
	Topping
	0,5
	 10.000 
	 Rp        5.000,00 

	Meises
	Topping
	1
	  8.000 
	 Rp        8.000,00 

	Keju
	Topping
	1
	 24.000 
	 Rp      24.000,00 

	Susu Kental Manis
	Topping
	1
	 10.000 
	 Rp      10.000,00 

	SUBTOTAL
	 Rp    167.500,00 


Bahan Habis Pakai 1 x Produksi 
= Rp 167.500,00

Bahan Habis Pakai 1 minggu

= Rp 670.000,00

Bahan Habis Pakai 1 bulan

= Rp 2.680.000,00

Bahan Habis Pakai 3 bulan

= Rp 8.040.000,00
3. Perjalanan

	Material
	Justifikasi Pemakaian
	Kuantitas
	Harga Satuan (Rp)
	Jumlah (Rp)

	Perjalanan
	pembelian peralatan , bahan, dll.
	
	Rp. 100.000,00
	Rp. 100.000,00

	Perjalanan lain-lain
	
	
	Rp. 200.000,00
	Rp. 200.000,00

	SUB TOTAL (Rp)
	Rp. 300.000,00


4. Lain-lain

	Material
	Justifikasi Pemakaian
	Kuantitas
	Harga Satuan (Rp)
	Jumlah (Rp)

	Konsumsi
	Konsumsi saat kegiatan berlangsung
	4 set
	Rp. 25.000,00
	Rp. 100.000,00

	Alat tulis kantor
	penunjang pelaporan keuangan
	1 paket
	Rp. 100.000,00
	Rp. 100.000,00

	Pengadaan laporan
	pembuatan laporan, banner, pamflet, dokumentasi
	1 set
	Rp. 350.000,00
	Rp. 350.000,00

	SUB TOTAL (Rp)
	Rp. 550.000,00


a. Analisis Pendapatan dan Keuangan 
Pendapatan per bulan

1 Minggu


= 4 x produksi
1 x produksi


=100 pcs

Jumlah produksi/bulan
=16 x 100 pcs






=1600 pcs

Pendapatan per bulan
 
=1600 x @ Rp 2.500,00

=Rp, 4.000.000,00

Keuntungan tiap bulan 
= Pendapatan – Total biaya operasional





= Rp.4.000.000,00–Rp. 1.228.500,00

= Rp. 3.829.500,00
b. Analisis Kelayakan Usaha
1.  Break event Point ( BEP)
Break event point dalam satu bulan kegiatan ini yaitu
BEP volume produksi  =
Biaya operasional




Harga per satuan
 = [image: image20.png]Rp.1.228.500,00
Rp.2.500.00




 = 491,4

 = 492

Artinya pada volume produksi sebanyak 492 (pembulatan) pcs BANANA CRISPY tidak mengalami keuntungan dan kerugian ( impas ).
2. B/C Ratio
B/C Ratio 

= [image: image22.png]Hasil Penjualan

Total Biaya Operasional
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= 3,25

B/C Ratio > 1 maka usaha ini layak untuk dijalankan. Artinya tiap satuan biaya yang dikeluarkan diperoleh hasil penjualan sebesar 3,25 kali lipat.
3. Lampiran 3: Susunan Organisasi Tim Peneliti dan Pembagian Tugas

	No
	Nama/NIM
	Prodi
	Bidang Ilmu
	Alokasi Waktu (jam/minggu)
	Uraian Tugas

	1
	Ifa Shobicha/ 1401415045
	PGSD
	Pendidikan
	24 jam/ Minggu
	Mengkoordinasikan usaha dan mengawasi sistem kemitraan

	2
	Farah Ummu Masnunah/ 1401415055
	PGSD
	Pendidikan
	24 jam/ Minggu
	Produksi Banana Crispy

	3
	Winda Nandika/ 1401415043
	PGSD
	Pendidikan
	24 jam/ Minggu
	Merinci pengeluaran, dan pendapatan yang diperoleh

	4
	Zulfa Nur Annisa/ 1401414382
	PGSD
	Pendidikan
	24 jam/ minggu
	Produksi Banana Crispy
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KEMENTERIAN PENDIDIKAN DAN KEBUDAYAAN

UNIVERSITAS NEGERI SEMARANG
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Surat Pernyataan Ketua Pelaksana

Yang bertanda tangan di bawah ini :


Nama


: Ifa Shobicha


NIM


: 1401415045


Program Studi

: PGSD (Pendidikan Guru Sekolah Dasar)


Fakultas

: FIP ( Fakultas Ilmu Pendidikan)

Dengan ini menyatakan bahwa proposal PKM Kewirausahaan saya dengan judul BAN KEMPES (BANANA KRISPY EMPUK SYEKALI) yang diusulkan untuk tahun 2015 bersifat original dan belum pernah dibiayai oleh lembaga atau sumber dana lain.

Bilamana di kemudian hari ditemukan ketidaksesuaian dengan pernyataan ini, maka saya bersedia dituntut dan diproses sesuai dengan ketentuan yang berlaku dan mengembalikan  yang sudah diterima ke kas negara.

Demikian pernyataan ini dibuat dengan sesungguhnya dan dengan sebenar-benarnya.
Semarang, 15 September 2015
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