[image: image2.jpg]



USULAN PROGRAM KREATIVITAS MAHASISWA
JUDUL PROGRAM

USAHA STICK TAR (TALAS ANEKA RASA)

BIDANG KEGIATAN :

PKM KEWIRAUSAHAAN

Diusulkan Oleh:

Elvan Ardi

5201414016

Angkatan 2014
Maryanti


7101413040

Angkatan 2013
UNIVERSITAS NEGERI SEMARANG

SEMARANG
2015

PENGESAHAN USULAN PKM-KEWIRAUSAHAAN

1. Judul Kegitan


: Usaha Stick TAR (Talas Aneka Rasa)

2. Bidang Kegiatan


: PKMK
3. Ketua Pelaksana Kegiatan


a. Nama Lengkap


: Elvan Ardi
b. NIM



: 5201414016
c. Jurusan



: Teknik Mesin
d. Universitas/Institut/Politeknik
: Universitas Negeri Semarang

e. Alamat Rumah/Telp/HP
: Wonosari RT 03 RW 04, Kec. Kebumen,

 Kebumen/085729817471
f. Alamat Email


: elvanardi41@yahoo.com
4. Anggota Pelaksana Kegiatan
:  orang
5. Dosen Pendamping



a. Nama Lengkap dan Gelar
: 
b. NIDN



: 
c. Alamat Rumah dan No. HP       : 
6. Biaya Kegiatan Total

Dikti



: Rp 11.800.000,00
Sumber Lain


: -
7. Jangka Waktu Pelaksanaan

: 4 bulan
	Menyetujui,
	Semarang, 9 Juni 2015

	Ketua Jurusan Teknik Mesin UNNES

Dr. M. Khumaedi, M.Pd.
NIP. 196209131991021001
	Ketua Pelaksana Kegiatan

Elvan Ardi
NIM. 5201414016

	

	Pembantu Rektor Bidang Kemahasiswaan dan Akademik


	Dosen Pendamping



	
	


DAFTAR ISI
HALAMAN SAMPUL
i
HALAMAN PENGESAHAN
ii
DAFTAR ISI
iii
RINGKASAN
iv

BAB I. PENDAHULUAN
1
A. Latar Belakang
1

B. Perumusan Masalah
1
C. Tujuan
1
D. Luaran Yang Diharapkan
2
E. Manfaat Program
2
BAB II. GAMBARAN UMUM RENCANA USAHA
3


A. Analisis Usaha
3
B. Rencana Pemasaran
3
BAB III. BIAYA DANJADWAL KEGIATAN
4
A. Anggaran Biaya
5
B. Jadwal Kegiatan
6


DAFTAR PUSTAKA
8
Lampiran-Lampiran
9

RINGKASAN

Usaha makanan ringan Stick TAR (Talas Aneka Rasa) merupakan suatu kegiatan usaha yang bergerak di bidang makanan yaitu pembuatan stik talas.
Adapun misi yang saya terapkan adalah:

1. Memperkenalkan produk pada masyarakat luas. 

2. Memberikan kepuasan pada pelanggan. 

3. Memanfaatkan bahan baku utama, talas sehingga menjadi makanan yang berkualitas.

4. Untuk memenuhi kebutuhan ekonomi dan mencari keuntungan dari modal yang kecil. 

5. Selain ingin mendapatkan keuntungan saya ingin mendapatkan berkah dalam usaha ini. Di balik ”berbisnis juga beramal”. 

6. Memasarkan produk hasil olahan kepada masyarakat sekitar. 
7. Memperkenalkan hasil olahan sendiri agar masyarakat mengetahui bahwa stik ubi talas ini mempunyai nilai cita rasa yang tinggi.

Ubi talas memang tanaman yang mudah tumbuh liar di pinggir-pinggir sawah dan pekarangan, sering kali hanya menjadi tanaman liar saja. Oleh karena itu perlu adanya pemanfaatan ubi talas yang lebih bermanfaat dan kreatif salah satunya dijadikan stick talas.


Harapan di masyarakat adalah tergeraknya kreativitas untuk memanfaatkan sesuatu yang tadinya dianggap biasa menjadi sebuah usaha yang cukup menjanjikan misalnya berupa olahan makanan.

BAB I
PENDAHULUAN
A. Latar Belakang
Di zaman era globalisasi ini banyak hal-hal yang instan, tidak terkecuali makanan.Hal inilah yang cenderung menurunkan kualitas makanan, banyaknya makanan-makanan instan menyebabkan beberapa makanan tradisional sering terabaikan dan menurun jumlahnya di pasaran, sehingga menyebabkan para pembuat makanan tradisional merugi.

Adanya persaingan yang cukup ketat dalam pasar makanan tidak menyurutkan langkah saya untuk mencoba memproduksi suatu makanan tradisional yang tidak kalah menarik dengan makanan instan dan tentunya mampu bersaing dalam pasar makanan, “stik talas” jenis usaha yang akan saya jalankan ini akan dimodifikasi dari bentuk maupun rasa sehingga mampu menghasilkan makanan yang berkualitas dan menarik. Adapun makanan ini saya beri nama “STIK TAR (Talas Aneka Rasa)”. Jadi tidak hanya stick talas yang gurih dan renyah saja, melainkan ada rasa variasi lain yaitu stick talas rasa keju dan jagung bakar.
B. Perumusan Masalah
Dalam memulai usaha apapun, maka yang harus diketahui adalah peluang pasar yang dapat menerima produk saya ini. Peluang usaha sudah merupakan kunci penting dalam proses pemasaran karena pemasaran akan berjalan dengan lancar apabila sudah mendapatkan peluang usaha yang kita inginkan.

Sistem pemasaran saya akan mampu menganalisis keunggulan dan kelemahan pesaing saya dan sejauh mana kemampuan saya untuk bersaing dengan mereka dalam segala aspek, baik itu dari sisi harga, pelayanan maupun kualitas yang saya berikan kepada para konsumen. Saya akan menyurvei dan meneliti pesaing-pesaing saya bagaimana caranya membuat stik talas ini agar berbeda dengan stik talas lainnya yang sudah beredar di pasaran. Bukan hanya rasanya saja yang berbeda namun saya akan membuat stik talas ini berbeda dari segi packing, dan cara pemasarannya juga, yang pasti akan lebih unik dari pada yang lainnya, dengan seperti itu para konsumen tidak akan mengalami yang namanya kejenuhan dalam mengkonsumsi makanan ini.

Saya akan menjual stik talas ini di tempat yang cukup ramai, yang banyak dikenal dan dilalui banyak orang, dengan seperti itu maka stik talas saya ini akan lebih cepat dikenal banyak lapisan masyarakat.
C. Tujuan
Memperkenalkan dan mempertahankan kualitas produk makanan Indonesia “stik talas” yang mampu menjadi makanan yang berkualitas,  menarik, dan diterima oleh kalangan masyarakat sebagai makanan cepat saji atau cemilan.
D. Luaran Yang Diharapkan
Stick talas yang dihasilkan dapat diterima oleh seluruh kalangan masyarakat dan bisa menjadi salah satu makanan ringan yang selain bisa mengenyangkan perut tapi juga banyak diminati oleh masyarakat.
E. Manfaat Program
1. Dapat memperkenalkan kepada masyarakat dalam hal variasi makanan stick talas.

2. Dapat memanfaatkan dengan baik tanaman talas yang tadinya tumbuh liar di pinggir pekarangan menjadi sebuah makanan yang selain mengenyangkan juga dapat dijadikan makanan ringan yang punya banyak manfaat/khasiat bagi masyarakat.

3. Inovatif dalam membuka peluang usaha yang berguna bagi mahasiswa setelah menyelesaikan studi.
BAB II
GAMBARAN UMUM RENCANA USAHA

Usaha makanan ringan Stick TAR (Talas Aneka Rasa) merupakan suatu kegiatan usaha yang bergerak di bidang makanan yaitu pembuatan stik talas. Usaha makanan ringan Stick TAR (Talas Aneka Rasa) bergerak di bidang makanan yaitu pembuatan stik talas.
Analisis
Penilaian Terhadap Pasar

1. Pelanggan

Dalam hal ini konsumen terdiri dari berbagai tingkat kalangan ekonomi baik dari tingkat bawah, menengah dan atas.Karena makanan ringan merupakan makanan yang banyak diminati orang dan dalam hal harga dapat dijangkau semua kalangan.

2. Jumlah Produk yang di Jual

Dalam jumlah produk yang dijual, saya memprediksi jumlah produk yang terjual 70 bungkus/hari.

a. Anak-anak 35%

b. Remaja 30%

c. Ibu-ibu 20%

d. Bapak-bapak 15%
BAB III

METODE PELAKSANAAN
A. Proses Pembuatan

Cara pembuatan secara garis besar: 
1. Kupas talas,
2. Iris tipis dengan bentuk stik yang menarik,

3. Rendam irisan stik talas dalam air yang sudah di campur kapur sirih dan garam,

4. Panaskan minyak yang cukup banyak,

5. Goreng talas hingga kering dan matang,

6. Angkat dan tiriskan.
7. Tambahkan bumbu lain penambah rasa, seperti rasa jagung bakar dan rasa pedas.
Proses pembuatan stik ubi talas ini cukup mudah dan sederhana, dalam proses pembuatannya dibutuhkan alat-alat dan bahan-bahan. Setelah alat dan bahannya telah siap maka proses pembuatannya pun dapat dilakukan. Alat-alat dan bahan-bahan pembuatan stik talas ini sederhana dan mudah didapatkan, tak lupa juga proses pembuatan stik talas ini mudah dan sederhana sehingga hampir semua lapisan masyarakat dapat membuatnya.
Alat dan bahan
1. Alat-Alat:
Alat - alat yang digunakan dalam proses pembuatan stik ubi talas ini diantaranya adalah :
a. Penggorengan (wajan) dan perlengkapan penggorengan lainnya yang digunakan dalam proses penggorengan.
b. Parutan ubi talas atau pisau digunakan untuk memotong ubi talas.
c. Tungku, penggunaan tungku karena agar dalam proses penggorengan dapat menghasilkan panas api yang cukup, karena jika menggunakan kompor gas bukan hanya karena boros saja melainkan api yang dihasilkannya pun kurang.
2. Bahan-bahan
Bahan-bahan yang digunakan dalam proses pembuatan stik ubi talas adalah :
a. Ubi talas,
b. Minyak goreng,
c. Bumbu perasa, dan

d. Garam.
B. Langkah - langkah atau proses pengolahan
1. Langkah awal saya yaitu memilih ubi talas yang muda untuk dijadikan produk.
2. Kemudian, garam dicampurkan menjadi ke dalam wajan atau loyang yang berisi air bersih, lalu diaduk sampai tercampur merata. 
3. Selanjutnya ubi talas tersebut dikupas, diiris tipis - tipis dan dimasukkan ke dalam loyang yang berisi larutan tadi.
4. Setelah itu, ubi talas diangkat dari larutan dan dimasukkan ke dalam penggorengan yang berisi minyak goreng, tetapi sebelum dimasukkan pastikan dulu minyak goreng telah panas.
5. Selama di dalam penggorengan, ubi talas diaduk-aduk atau digerak-gerakkan agar semuanya merata.
6. Apabila sudah kekuning-kuningan, ubi talas dapat diangkat dari penggorengan dan ditiriskan dalam beberapa menit. Tunggu hingga dingin, kemudian diberi perasa bubuk dan dikemas dalam kantong plastik dan stik ubi talas pun siap untuk dijual/dipasarkan.
C. Rencana Pemasaran
Dilihat dari promosi makanan yang cepat laku adalah pada tempat ramai seperti pasar, sekolah, kampus, kantor, itu adalah tempat yang paling strategis untuk mempromosikan barang dagangan. Berikut ini adalah beberapa cara promosi makanan yang akan saya lakukan:
1. Pertama adalah lewat brosur, cara ini cukup efektif untuk memperkenalkan makanan yang saya jual, biasanya makanan sampai di konsumen melalui pesan antar atau sering disebut delivery.

2. Melakukan penjualan langsung, cara ini lumayan efektif karena langsung bertemu dengan pembelinya dan bisa langsung promosikan makanan yang di jual.

3. Melalui internet cara ini efektif walau tak semua orang memakai internet tapi cara ini cukup memberikan informasi yang lebih kepada orang karena saat ini orang banyak membuka internet seperti facebook, twitter, yahoo, dan google.
BAB III
BIAYA DAN JADWAL KEGIATAN
A. Biaya
	Material
	Harga Satuan (Rp)
	Keterangan

	Peralatan produksi
	Rp. 1.500.000,00


	

	Talas 100 kg
	Rp. 400.000,00


	

	Minyak


	Rp. 600.000,00


	

	Bumbu
	Rp. 600.000,00


	

	Pembungkus
	Rp. 500.000,00


	

	Sewa tempat
	Rp. 5.000.000,00
	

	Transport
	Rp. 1.800.000,00
	Pulang pergi Kebumen-Semarang

	Peralatan penunjang PKM
	Rp. 1.000.000,00
	

	Lain lain
	Rp. 400.000,00
	Kebutuhan tak terduga

	Jumlah Total
	Rp 11.800.000,00


B. Jadwal Kegiatan

Adapun rincian jadwal kegiatan adalah sebagai berikut:

	No
	Jenis Kegiatan
	Bulan I
	Bulan II
	Bulan III
	 Bulan IV

	
	
	1
	2
	3
	4
	1
	2
	3
	4
	1
	2
	3
	4
	1
	2
	3
	4

	1
	Penyediaan perlengkapan
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	

	2
	Pembuatan resep dan menu
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	

	3
	Mencari tempat dan dekorasi tempat usaha
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	

	4
	Promosi media online facebook, twitter, dll
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	

	5
	Promosi konvensional melalui penyebaran brosur dan spanduk
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	

	6
	Proses menjalankan usaha
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	

	7
	Evaluasi 
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	

	8
	Penyusunan laporan
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Lampiran 1

Biodata Ketua, Anggota, dan Dosen Pembimbing
a) Ketua
     Nama Lengkap

: Elvan Ardi

     Tempat, Tanggal Lahir
: Kebumen, 08 Januari 1997

     Jenis Kelamin

: Laki-laki

     Alamat asal
: Desa Wonosari RT. 03/IV Kec. Kebumen Kab.

  Kebumen

Alamat Semarang
: Gang Pete Selatan No. 35 RT. 05/I, Sekaran,
  Gunung Pati

     HP/Email

: 085729827471/elvan.ardi@rocketmail.com
     Hobi


: Membaca, dan menulis
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b) Anggota Kelompok 1
     Nama Lengkap

: Maryanti
Tempat, Tanggal Lahir
: Kebumen, 15 September 1995
     Jenis Kelamin

: Perempuan
     Alamat asal

: Wonosari RT 03/IV Kec. Kebumen, Kab.

  Kebumen

     Alamat Semarang
: Gang Nakula RT 05/V, Sekaran, Gunung Pati
     HP/ Email

: 08970610766/ maryanti76@gmail.com
     Hobi


: Membaca novel
Lampiran 2

Justifikasi Anggaran Kegiatan

1. Peralatan penunjang PKM

	Material
	Justifikasi

Pemakaian
	Kuantitas
	Harga Satuan (Rp)
	Keterangan

	1. Brosur
	Pemasaran di daerah internal
	1 rim
	400.000/rim
	400.000

	2. Spanduk MMT
	Pemasaran di daerah internal
	5mx2m @3
	20.000/m²
	600.000

	SUBTOTAL 
	1.000.000


2. Biaya Produksi
	Material
	Justifikasi

Pemakaian
	Kuantitas
	Harga Satuan (Rp)
	Keterangan

	Peralatan produksi
	Kompor gas, wajan
	1 set
	1.500.000,00/set


	1.500.000

	Talas
	
	70 kg
	4000/kg


	400.000


	Minyak goreng


	
	47,5 liter
	63.000/5 liter


	600.000



	Bumbu
	Garam, penyedap rasa, keju, perasa jagung bakar dan


	
	
	600.000


	Pembungkus
	Alat pembungkus dan plastik
	
	
	500.000


	Sub Total
	3.600.000


3. Perjalanan
	Material
	Justifikasi

Perjalanan
	Kuantitas
	Harga Satuan (Rp)
	Keterangan

	Kebumen-Semarang
	Observasi
	3 orang
	250.000
	750.000

	Semarang-Kebumen
	Biaya Transportasi Brosur 
	3 orang
	250.000
	750.000

	Komunikasi
	Komunikasi Koordinasi
	3 orang
	100.000
	300.000

	Sub Total 
	1.800.000


4. Lain-lain
	Material
	Kuantitas
	Harga Satuan (Rp)
	Keterangan

	Pembuatan laporan
	5 rangkap
	40.000
	200.000

	Penyusunan artikel
	1
	200.000
	200.000

	Sub Total
	
	
	400.000


Lampiran 3

Susunan Organisasi Tim Kegiatan dan Pembagian Tugas

	No
	Nama/NIM
	Program Studi
	Bidang Jurusan
	Uraian Tugas

	1
	Elvan Ardi
	Pendidikan Teknik Mesin
	Teknik Mesin
	Mengkoordinasi dan membantu memasak

	
2
	Maryanti
	Pendidikan Akuntansi
	Pendidikan Ekonomi
	Bagian keuangan, dan memasak


Lampiran 4

Surat Pernyataan Ketua Kegiatan
	
	KEMENTRIAN PENDIDIKAN DAN KEBUDAYAAN

UNIVERSITAS NEGERI SEMARANG

Gedung H : Kampus Sekaran - Gunung Pati – Semarang

Pembantu Rektor Bidang Kemahasiswaan 

Email: pr3@unnes.ac.id Telp/Fax: (024) 8508003



SURAT PERNYATAAN KETUA PENELITI/PELAKSANA
Yang bertanda tangan di bawah ini:

Nama


: Elvan Ardi

NIM


: 5201414016

Program Studi

: Pendidikan Teknik Mesin

Dengan ini menyatakan bahwa usulan PKM-Kewirausahaan saya dengan judul

USAHA STICK TAR (TALAS ANEKA RASA)
Yang diusulkan untuk tahun anggaran 2014 bersifat original dan belum pernah dibiayai oleh lembaga atau sumber dana lain.
Bilamana di kemudian hari ditemukan ketidaksesuaian dengan pernyataan ini, maka saya bersedia diproses sesuai dengan ketentuan yang berlaku.

Demikian pernyataan ini dibuat dengan sesungguhnya dan dengan sebenar-benarnya.







Semarang, 9 Juni 2015
Pembantu Rektor Bidang Kemahasiswaan,


Yang Menyatakan,




Elvan Ardi
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