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	a. Nama Lengkap		: Alfi Rizqoh
b. NIM				: 1401414207
c. Jurusan			 : Pendidikan Guru SekolahDasar
d. Universitas			 : UniversitasNegeri Semarang 
e. Alamat Rumah		 : Sarimulyo Rt 5 Rw 3 Jatisari Kec. Subah                                                                                                             Kab. Batang
f. No Tel./HP			 : 085741993251
g. Alamat email		 : rizqoh_alfi@yahoo.com
4. Anggota Pelaksana Kegiatan	 : 4 orang
5. Dosen Pendamping
a. Nama Lengkap dan Gelar	 :Drs. SukardiS.Pd., M.Pd.
	b. NIDN			 : 19590511198703100
c. Alamat Rumah		 :Tegalsari RT 05 RW XI Tambakaji
d. No Tel./HP			 : 08156692354
6. Biaya Kegiatan Total :
a. Dikti				 : Rp. 12.000.000,-
b. Anggota			 : Rp. 2.100.000,-
7. Jangka Waktu Pelaksanaan		 :4 bulan
[image: ]Semarang, 09 Juni 2015
[image: ]




[image: ]




DAFTAR ISI
HALAMAN JUDUL………………….……………..…………………….……… i
PENGESAHAN……….…………………………………………………………  ii
DAFTAR ISI….…...…………………………………………………………….. iii
RINGKASAN……………...……………………………………………………. iv

BAB PENDAHULUAN……….………………………………………..………  1
Latar Belakang Masalah...………………………………………..…….… 1
Rumusan Masalah…………...…………………………………..……….. 2
Tujuan…………..………………………………………………..………. 2
Kegunaan……………...………………………………………………….. 2
BAB 2. GAMBARAN UMUM RENCANA USAHA………………………..... 3
Analisis Produk…………………………...………...…………………..    3
Pemasaran secara Obral Langsung dan Distribusi………………………. 3
BAB 3. METODE PELAKSANAAN PROGRAM…………….……………… 4
BAB 4. BIAYA dan JADWAL KEGIATAN…………………..………………. 5
Rancangan Biaya……………………………………….………………    5
Jadwal Kegiatan………………………..……………………………….   7
LAMPIRAN…………………………………………………………………….. 8
Lampiran 1. Biodata Ketua dan Anggota…………………………...….   8
Lampiran 1.2 Surat Peryataan Ketua Peneliti/Pelaksana……………...    13




[bookmark: _GoBack]    iii
RINGKASAN
Banyaknya buah nangka sebagai buah ciri khas di daerah Kabupaten Batang merupakan alasan yang tepat untuk membuka usaha dalam pemanfaatan buah tersebut untuk diolah menjadi sebuah produk jajanan yang enak, bergizi dan bermutu. Dimana kita melihat bahwa selama ini produk olahan dari buah nangka tersebut pemanfaatannya kurang bervariasi, misalnya saat usia buah nangka tersebut masih muda diolah menjadi megono yang mana megono merupakan makanan khas Kabupaten Batang, dan contoh lainnya yaitu saat buah nangka sudah matang biasanya hanya di makan langsung tanpa dimanfaatkan menjadi produk lain. Dan juga biasanya apabila kita membeli buah nangka tersebut dipasaran kita hanya menjumpainya dalam bentuk masih utuh yaitu belum diolah apapun, sehingga efisiensi dari buah nangka tersebut berkurang.
Dalam lingkungan masyarakat, usaha pemanfaatan buah nangka menjadi keripik yang gurih dan renyah ini diharapkan bisa dijadikan wadah untuk mengembangkan kreativitas dalam pengolahan buah nangka menjadi produk yang bervariasi. Bahwa buah nangka itu tidak hanya dapat dikonsumsi dalam bentuk buahnya saja, tetapi juga bisa diolah menjadi bentuk lain.
Dalam lingkungan mahasiswa Universitas Negeri Semarang, usaha pemanfaatan buah nangka menjadi keripik yang gurih dan renyah ini ditujukan agar mengetahui produk-produk khas dari luar daerah mereka sendiri. Dimana kita mengetahui bahwa asal daerah mahasiswa UNNES ini berbeda-beda. Selain itu juga diharapkan usaha ini bisa dijadikan wadah untuk mengembangkan dan meningkatkan kegiatan ekonomi mahasiswa.
Untuk mempermudah konsumen kami mendistribusikan produk keripik nangka tersebut kepada kantin-kantin yang ada di dalam kampus UNNES ini juga di warung-warung sekitar daerah Ngaliyan ini.
Luaran yang diharapkan dari kegiatan ini, yaitu  dapat menjual produk untuk memperoleh keuntungan dari hasil penjualan yang dilakukan dan memperoleh laba bersih yang maksimal dari penjualan produk dan mampu memutar modal awal dalam jangka waktu kurang dari 1 tahun.
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BAB 1. PENDAHULUAN
A. Latar Belakang Masalah
Banyaknya buah nangka sebagai buah ciri khas di daerah Kabupaten Batang merupakan alasan yang tepat untuk membuka usaha dalam pemanfaatan buah tersebut untuk diolah menjadi sebuah produk jajanan yang enak, bergizi dan bermutu. Dimana kita melihat bahwa selama ini produk olahan dari buah nangka tersebut pemanfaatannya kurang bervariasi, misalnya saat usia buah nangka tersebut masih muda diolah menjadi megono yang mana megono merupakan makanan khas Kabupaten Batang, dan contoh lainnya yaitu saat buah nangka sudah matang biasanya hanya di makan langsung tanpa dimanfaatkan menjadi produk lain. Dan juga biasanya apabila kita membeli buah nangka tersebut dipasaran kita hanya menjumpainya dalam bentuk masih utuh yaitu belum diolah apapun, sehingga efisiensi dari buah nangka tersebut berkurang.
Dalam lingkungan masyarakat, usaha pemanfaatan buah nangka menjadi keripik yang gurih dan renyah ini diharapkan bisa dijadikan wadah untuk mengembangkan kreativitas dalam pengolahan buah nangka menjadi produk yang bervariasi. Bahwa buah nangka itu tidak hanya dapat dikonsumsi dalam bentuk buahnya saja, tetapi juga bisa diolah menjadi bentuk lain.
Dalam lingkungan mahasiswa Universitas Negeri Semarang, usaha pemanfaatan buah nangka menjadi keripik yang gurih dan renyah ini ditujukan agar mengetahui produk-produk khas dari luar daerah mereka sendiri. Dimana kita mengetahui bahwa asal daerah mahasiswa UNNES ini berbeda-beda. Selain itu juga diharapkan usaha ini bisa dijadikan wadah untuk mengembangkan dan meningkatkan kegiatan ekonomi mahasiswa.
Untuk mempermudah konsumen kami mendistribusikan produk keripik nangka tersebut kepada kantin-kantin yang ada di dalam kampus UNNES ini juga di warung-warung sekitar daerah setempat atau disebut dengan sistem OBSESI (OBral langsung dan SEcara distribuSI).
Luaran yang diharapkan dari kegiatan ini, yaitu  dapat menjual produk untuk memperoleh keuntungan dari hasil penjualan yang dilakukan dan memperoleh laba bersih yang maksimal dari penjualan produk dan mampu memutar modal awal dalam jangka waktu kurang dari 1 tahun.  
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B. Rumusan Masalah
Mengacu pada uraian latar belakang di atas, maka rumusan pokok permasalahan program kreatifitas mahasiswa dijabarkan sebagai berikut:
1. Bagaimana cara meningkatkan jumlah konsumen agar berlangganan membeli produk yang dibuat sehingga target usaha dapat tercapai dan terus berjalan?
2. Bagaimana rincian laba/rugi yang diharapkan melalui usaha yang dibuat?
3. Bagaimana strategi pemasaran yang diterapkan oleh menejemen usaha yang dibuat?

C. Tujuan
1. Memanfaatkan peluang usaha di lingkungan Universitas  Negeri Semarang.
2. Memperoleh keuntungan dari kegiatan usaha yang dilakukan.
3. Memperoleh laba bersih yang maksimal dari penjualan produk dan mampu memutar modal awal dalam waktu kurang dari 1 tahun.
D. Kegunaan
a. Bagi mahasiswa (dalam hal ini sebagai pelaksana):
1) Dari segi ekonomi
a.  Melatih mahasiswa dalam berwirausaha.
b. Membangun kemandirian mahasiswa dalam memenuhi seluruh kebutuhan sebagai konsekuensi dari keberhasilan membangun usaha.
c.  Mendapatkan laba dari jerih payah usaha yang dirintis.
d. Mendapatkan pengalaman usaha yang dapat memacu semangat untuk mengembangkan bisnis.
b. Bagi mahasiswa (dalam hal ini sebagai konsumen):
-  Mempermudah mahasiswa (konsumen) dalam memenuhi kebutuhan perkuliahan secara praktis & efisien.
- Transaksi aman dan mudah karena bisa dilakukan secara langsung kepada produsen.  
E. Luaran
Luaran yang diharapkan dari kegiatan ini, yaitu  dapat menjual produk untuk memperoleh keuntungan dari hasil penjualan yang dilakukan danmemperoleh laba bersih yang maksimal dari penjualan produk dan mampu memutar modal awal dalam jangka waktu kurang dari 1 tahun.  
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BAB 2. GAMBARAN UMUM RENCANA USAHA

1. Analisis Produk
Awalnya kita memesan bahan pokok (nangka) dan perlengkapan bahan-bahan lain kepada penjual yang akan kita ajak unntuk kerja sama. Selajutnya bahan-bahan tersebut kita olah menjadi produk makanan ringan menggunakan alat-alat yang tersedia. Produk-produk tersebut nantinya akan dikemas dan dipasarkan.
2. Pemasaran
Strategi pemasaran yang kita terapkan adalah dengan cara obral langsung kepada konsumen dan distribusi.
a. Obral Langsung
Kami menjual produk kanmi secara langsung kepada konsumen, sehingga dapat memilih secara langsung barang yang akan mereka beli.
 Pangsa pasar yang dituju antara lain :
1. Mahasiswa Universitas Negeri Semarang
2. Masyarakat sekitar kampus PGSD UNNES
3. Masyarakat di dalam kota Semarang
b. Distribusi
Kami mendistribusikan produk kami kepada kantin-kantin yang ada di dalam kampus serta di warung-warunng dan penjual atau masyarakat lain di sekitar daerah setempat.
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BAB 3.  METODE PELAKSANAAN PROGRAM
1. Riset Market 
Sebelum melakukan usaha ini, pengusul terlebih dahulu melakukan pengamatan pasar dan melakukan uji coba kelayakan dimana sebagai langkah awal menjual produk kami. Pengamatan ini juga bertujuan untuk mengetahui keadaan pasar yang berkaitan dengan produk, harga produk, dan pesaing disekitar lingkungan.  
2. Menyiapkan data produk yang akan dijual.
3. Mengatur jadwal kegiatan, tempat pelaksanan, dan merencanakan event untuk menarik konsumen.
4. Evaluasi, membuat laporan, dan menyusun rencana ke depan.
 Setelah berjalannya usaha ini selama 4 bulan, dilakukan evaluasi untuk menindaklanjuti usaha yang dijalankan. Kemudian menyusun laporan yang berisi untung atau rugi dari usaha, dari evaluasi dan laporan ini dibuat rencana ke depan untuk keberlanjutan usaha.  
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BAB 4. BIAYA DAN JADWAL KEGIATAN
A. Rancangan Biaya
Modal dari anggota sebesar Rp .2.100.000,-
Peralatan &Perlengkapan Penunjang Kegiatan
	No
	NamaBarang
	Rincian
	Jumlah

	1
	Kompor
	2 buah @ Rp. 375.000,-
	Rp. 750.000,-

	2
	Tabung gas
	Rp. 150.000
	Rp. 150.000,-

	3
	Serok
	4 buah @ Rp. 20.000,-
	Rp.  80.000,-

	4
	Baskom
	4 buah @ Rp. 20.000,-
	Rp. 80.000,-

	5
	Peniris
	4 buah @ Rp. 25.000,-
	Rp. 100.000,-

	6
	Plastikkemasan
	10 buah @ Rp. 10.000,-
	Rp. 100.000,-

	7
	Impulse Sealer
	2 buah @ Rp. 250.000,-
	Rp. 500.000,-

	8
	Penggorengan
	2 buah @ Rp. 50.000,-
	Rp. 100.000

	9
	Garam
	2 bungkus @ Rp. 1.500,-
	Rp. 3.000,-

	10
	GulaPasir
	Rp. 30.000,-
	Rp. 30.000,-

	11
	KapurSirih
	Rp. 5.000,-
	Rp. 5.000,-

	12
	MinyakGoreng
	2 bungkus @ Rp. 26.000,-
	Rp. 52.000,-

	13
	Pisaukecil
	2 buah @ Rp. 3.500,-
	Rp. 7.000,-

	14
	PisauBear
	2 buah @ Rp. 7.000,-
	Rp. 14.000,-

	15
	Spatula
	2 buah @ Rp. 20.000,-
	Rp. 40.000,-

	16
	Kain
	Rp. 6.000
	Rp. 6.000,-

	
	
	Jumlahdanaanggota
	Rp. 2.100.000,-



BiayaTransportasi
	No
	JenisBarang
	Harga
	Kebutuhan
	Harga Total

	1
	PemasarandanProduksi
	Rp. 500.000,-
	4 Bulan
	Rp. 2.000.000,-

	2
	Transportasi
	Rp. 150.000,-
	4 Bulan
	Rp. 600.000,-

	3
	Lain-lain
	Rp. 50.000,-
	4 Bulan
	Rp. 200.000

	
	
	
	Total
	Rp. 2.800.000
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Total Biaya
	No
	JenisBiaya
	Jumlah

	1
	BiayaPeralatandanPerlengkapan
	Rp. 2.100.000,-

	2
	BiayaTransportasi
	Rp. 2.800.000,-

	3
	Lain – lain
	Rp. 100.000,-

	
	Total
	Rp. 5.000.000,-
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B. Jadwal Kegiatan
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Lampiran 1.Biodata KetuadanAnggota Kelompok
Ketua Pelaksana Kegiatan

1. Nama			 : Alfi Rizqoh

2. JenisKelamin		 : Perempuan

3. Warga Negara		: Indonesia

4. Tempat, tanggallahir	 : 27 Januari 1996

5. Alamat			 : SarimulyoRt 5 Rw 3 JatisariKec. SubahKab. Batang
6. Agama			 : Islam

Pendidikan			 : SD N Jatisari 02

SMP N 2 Subah

SMA N 1 Subah

7. Status 			: MahasiswaFakultasIlmuPendidikanJurusan
PGSD UniversitasNegeri Semarang, semester 1

8. E-mail / HP			 : rizqoh_alfi@yahoo.com / 085741993251
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Anggota 1
a. Nama			: Tri Wahyuni
b. JenisKelamin		: Perempuan
c. Warga Negara		: Indonesia
d. Tempat, tanggallahir	: Semarang, 1 Desember 1995
e. Alamat			: Jl. KarangNongko RT 03 RW 10 Kel.Wonosari, 
Kec.Ngaliyan Semarang
f. Agama			: Islam
g. Pendidikan		: SD N Tambakaji 01 Semarang
  SMP N 1 Semarang
  SMA N 6 Semarang
h. Status			: MahasiswaFakultasIlmuPendidikanjurusan PGSD 
UniversitasNegeri Semarang, semester 1
i. Email			: Ayutria69@gmail.com
j. No.HP			: 085641266923
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Anggota 2
a. Nama			: Trimonah
b. JenisKelamin		: Perempuan
c. Warga Negara		: Indonesia
d. Tempat, tanggallahir	: Kendal, 27 Maret 1996
e. Alamat			: Pasigitan RT 01 RW II Boja Kendal
f. Agama			: Islam
g. Pendidikan		: SD N 01 Pasigitan
  MTs MiftahulKhoirotBranjang
  SMA N 12 Semarang
h. Status			: MahasiswaFakultasIlmuPendidikanjurusan PGSD 
UniversitasNegeri Semarang, semester 1
i. Email			:  trimonah@gmail.com
j. No.HP			: 085600515917
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Anggota 3

a. Nama			: Avis YudhaIrfanArdianto
b. JenisKelamin		: Laki – laki
c. Warga Negara		: Indonesia
d. Tempat, tanggallahir	: Semarang, 24 Juni 1994
e. Alamat			: Jl. Dr.Suratmo 50, Kel. Kembangarum, Semarang Barat, 
  Semarang
f. Agama			: Islam
g. Pendidikan		: SD N Lebdosari 01 Semarang
  SMP N 1 Semarang
  SMA N 6 Semarang
h. Status			: MahasiswaFakultasIlmuPendidikanjurusan PGSD 
UniversitasNegeri Semarang, semester 5
i. Email			: Visrus@live.com
j. No.HP			: 089630497975
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Anggota 4

a. Nama			: Anita SolikhahKurnianingsih
b. JenisKelamin		: Perempuan
c. Warga Negara		: Indonesia
d. Tempat, tanggallahir	: Semarang, 7 Januari 1997
e. Alamat			: Jl. Pamularsih III no.29B RT 5 RW VIII Kel.BojongSalaman
Kec. Semarang Barat
f. Agama			: Islam
g. Pendidikan		: SD BojongSalaman
  SMP Kesatrian 2 Semarang
  SMA N 6 Semarang
h. Status			: MahasiswaFakultasIlmuPendidikanjurusan PGSD 
UniversitasNegeri Semarang, semester 1
i. Email			: Anitakurniaa@gmail.com
j. No.HP			: 089676937371
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Lampiran 2.Surat Peryataan Ketua Peneliti/Pelaksana
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SURAT PERNYATAAN KETUA PENELITI/PELAKSANA

Yang bertandatangan di bawah ini:
nama			 : Alfi Rizqoh
NIM			 : 1401414207
programstudi		 : PGSD (Pendidikan Guru SekolahDasar) 
fakultas		 : FIP (FakultasIlmuPendidikan) 

Dengan ini menyatakan bahwa usulan PKM kewirausahaan saya dengan judul KERIPIK NANGKA ENAK, SEHAT DAN BERGIZI  yang diusulkan untuk tahun anggaran 2015 bersifat original dan belum pernah dibiayai oleh lembaga atau sumber dana lain. 
Bilamana di kemudian hari ditemukan ketidaksesuaian dengan pernyataan ini, maka saya bersedia dituntut dan diproses sesuai dengan ketentuan yang berlaku dan mengembalikan seluruh biaya yang sudah diterima ke kas negara.
Demikian pernyataan ini dibuat dengan sesungguhnya dan dengan sebenar-benarnya.


Semarang, 09 Juni 2015
Yang Menyatakan,

[image: ]





14
Lampiran 3. Surat Pernyataan Kesediaan Kerjasama dari Mitra Usaha
SURAT PERNYATAAN KESEDIAAN KERJASAMA DARI MITRA USAHA
DALAM PELAKSANAAN PROGRAM KREATIVITAS MAHASISWA

Yang bertandatangan di bawah ini,
Nama 				: Titi Haryati
Pimpinan Mitra Usaha 	: Pedagang Kantin
Alamat 			: Sampangan, Jalan Dewi Sartika Barat

Dengan ini menyatakan Bersedia untuk Bekerjasama dengan Pelaksana Kegiatan
Program Kreativitas Mahasiswa – Kewirausahaan

Nama Ketua Tim Pengusul 	: Alfi Rizqoh
Nomor Induk Mahasiswa 	: 1401414207
Program Studi 		: Pendidikan Guru Sekolah Dasar
Nama Dosen Pembimbing 	: Drs. Sukardi, S.Pd., M.Pd.
Perguruan Tinggi 		: Universitas Negeri Semarang

guna mengembangkan wirausaha pada usaha kami.

Bersama ini pula kami nyatakan dengan sebenarnya bahwa di antara pihak Mitra Usaha dan Pelaksana Kegiatan Program tidak terdapat ikatan kekeluargaan dan ikatan usaha dalam wujud apapun juga.

Demikian Surat Pernyataan ini dibuat dengan penuh kesadaran dan tanggung jawab tanpa ada unsur pemaksaan di dalam pembuatannya untuk dapat digunakan sebagaimana mestinya.
                                                                                                               
                   
                     Semarang, 09 Juni 2015
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