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RINGKASAN
		Dewasa ini banyaknya pengangguran di Indonesia diakibatkan kurang tersedianya lapangan  pekerjaan yang memadai sehingga diperlukannya terobosan-terobosan baru dalam menciptakan peluang kerja. Namun, bukan hal yang mudah bagi masyarakat untuk menciptakan peluang-peluang tersebut dikarenakan kurangnya pendidikan serta keterampilan. Salah satu alternatif yang paling banyak dilakukan masyarakat terutama masyarakat menengah ke bawah adalah dengan membuka usaha kecil-kecilan.
Di Kota Semarang, salah satu peluang usaha yang masih terbuka lebar adalah usaha di bidang makanan ringan. Hal ini dilihat dari tingginya tingkat konsumsi masyarakat. KETAVEL (Keripik Talas Level) adalah rekomendasi untuk para konsumen yang suka dengan camilan namun tetap dapat menjaga kesehatan dan penghematan. Karena pengolahan semua menggunakan bahan alami dan tradisional sehingga sangat aman untuk kesehatan dan murah. KETAVEL (Keripik Talas Level) ini juga akan memanjakan konsumen dengan bermacam-macam varian rasa diantaranya yaitu sambal balado, barbeqiu, keju, strawberry dan berbagai ekstrak buah lain yang cocok di kalangan konsumen, tak lupa penulis juga memberikan inovasi lain yaitu bentuk diantaranya yaitu bentuk segitiga, bentuk love, bentuk waru dan bentuk lingkaran  sehingga konsumen tidak bosan dan selalu ingin mencoba rasa-rasa baru dan bentuk-bentuk baru. Dan kali ini penulis ingin mengemas KETAVEL (Keripik Talas Level) dengan menarik dan mampu menjadi alternatif sebagai peluang usaha di Kota Semarang. KETAVEL (Keripik Talas Level) juga  memberikan stiker di setiap kemasannya yang berisi kata-kata motivasi sebagai aksi nyata dalam partisipasi mahasiswa sebagai agen perubahan dalam pembangunan karakter bangsa. Dengan adanya stiker ini membuat produk lebih menarik sekaligus bisa mempromosikan produk lewat stiker tersebut. Sehingga KETAVEL (Keripik Talas Level) bukan hanya makanan yang enak, aman bagi kesehatan dan murah. Tetapi juga memiliki nilai positif disetiap kemasannya. Saat ini memang sudah banyak camilan jenis keripik di pasaran. Tetapi kebanyakan masyarakat bosan dengan keripik-keripik di pasaran yang monoton dengan warna, rasa, bentuk dan kemasannya. Keadaan ini menjadi peluang besar bagi penulis untuk bisa mengembangkan produk ini menjadi lebih menarik yaitu dengan menambahkan berbagai rasa dan bentuknya. Dan penulis juga mengembangkan kemasan keripik supaya bisa menarik para konsumen dan harapannya dapat dijadikan peluang usaha di Kota Semarang.
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)BAB I
Pendahuluan

1.1 Latar Belakang 
		Tumbuhan talas adalah jenis tanaman pangan yang termasuk ke dalam suku Araceae (talas-talasan). Tumbuhan talas mempunyai perawakan tegak yang biasanya memiliki tinggi lebih dari 5 cm yang terdiri dari batang dan daun, sedang umbinya berada di dalam tanah. Tumbuhan ini memiliki umbi yang beratnya bisa mencapai 4 kg atau lebih. Di Indonesia sendiri, talas hampir bisa dijumpai di seluruh Indonesia yang tersebar mulai dari tepi pantai sampai pegunungan di atas 1000 m di atas permukaan laut. Talas (colocasia esculenta) merupakan tumbuhan yang memiliki kandungan karbohidrat yang dibutuhkan manusia dalam memperoleh energi untuk menunjang aktifitas sehari-hari.
		Dewasa ini banyaknya pengangguran di Indonesia diakibatkan kurang tersedianya lapangan  pekerjaan yang memadai sehingga diperlukannya terobosan-terobosan baru dalam menciptakan peluang kerja. Namun, bukan hal yang mudah bagi masyarakat untuk menciptakan peluang-peluang tersebut dikarenakan kurangnya pendidikan serta keterampilan. Salah satu alternatif yang paling banyak dilakukan masyarakat terutama masyarakat menengah ke bawah adalah dengan membuka usaha kecil-kecilan.
Di Kota Semarang, salah satu peluang usaha yang masih terbuka lebar adalah usaha di bidang makanan ringan. Hal ini dilihat dari tingginya tingkat konsumsi masyarakat. KETAVEL (Keripik Talas Level) adalah rekomendasi untuk para konsumen yang suka dengan camilan namun tetap dapat menjaga kesehatan dan penghematan. Karena pengolahan semua menggunakan bahan alami dan tradisional sehingga sangat aman untuk kesehatan dan murah. KETAVEL (Keripik Talas Level) ini juga akan memanjakan konsumen dengan bermacam-macam varian rasa diantaranya yaitu sambal balado, barbeqiu, keju, strawberry dan berbagai ekstrak buah lain yang cocok di kalangan konsumen, tak lupa penulis juga memberikan inovasi lain yaitu bentuk diantaranya yaitu bentuk segitiga, bentuk love, bentuk waru dan bentuk lingkaran  sehingga konsumen tidak bosan dan selalu ingin mencoba rasa-rasa baru dan bentuk-bentuk baru. Dan kali ini penulis ingin mengemas KETAVEL (Keripik Talas Level) dengan menarik dan mampu menjadi alternatif sebagai peluang usaha di Kota Semarang. KETAVEL (Keripik Talas Level) juga  memberikan stiker di setiap kemasannya yang berisi kata-kata motivasi sebagai aksi nyata dalam partisipasi mahasiswa sebagai agen perubahan dalam pembangunan karakter bangsa. Dengan adanya stiker ini membuat produk lebih menarik sekaligus bisa mempromosikan produk lewat stiker tersebut. Sehingga KETAVEL (Keripik Talas Level) bukan hanya makanan yang enak, aman bagi kesehatan dan murah. Tetapi juga memiliki nilai positif disetiap kemasannya.
1.2  (
2
)Urgensi Kegiatan Program
Saat ini memang sudah banyak camilan jenis keripik di pasaran. Tetapi kebanyakan masyarakat bosan dengan keripik-keripik di pasaran yang monoton dengan warna, rasa, bentuk dan kemasannya. Keadaan ini menjadi peluang besar bagi penulis untuk bisa mengembangkan produk ini menjadi lebih menarik yaitu dengan menambahkan berbagai rasa dan bentuknya. Dan penulis juga mengembangkan kemasan keripik supaya bisa menarik para konsumen dan harapannya dapat dijadikan peluang usaha di Kota Semarang.
1.3 Manfaat dan Luaran Yang Hendak Dicapai
Dalam rangka meningkatkan pendapatan Keluarga pada saat krisis ekonomi yang berkepanjangan seperti saat ini diperlukan usaha-usaha yang bersifat Inovatif dan Kreatif, Penuh perhitungan dan Berorientasi Pasar. Selain itu juga dapat menambah pemasukan atau profit yang besar. Usaha tersebut juga diharapkan mampu memberikan peluang kerja bagi tenaga kerja yang saat ini jumlahnya sangat melimpah baik itu angkatan kerja baru maupun angkatan kerja lama karena kondisi perekonomian Makro terpaksa harus menganggur akibat tidak adanya kesempatan bekerja atau terkena PHK.
Dengan demikian luaran yang diharapkan dari pengembangan Proyek ini sendiri ada dua yaitu dari Aspek Ekonomi dan dari Aspek Sosial, Aspek Ekonomi adalah untuk meningkatkan pendapatan, sementara Aspek sosial adalah untuk membantu Masyarakat dalam mengatasi Pengangguran.
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)BAB II 
GAMBARAN UMUM RENCANA USAHA

2.1 Analisis Produk
Jenis produksi yang akan penulis buat adalah makanan ringan berbahan dasar umbi talas yang diolah menjadi keripik. Penulis beri nama produk dengan nama KETAVEL yaitu Keripik Talas Level karena bukan hanya sekedar keripik biasa namun memiliki berbagai varian rasa dan di setiap rasa pasti ada level (tingkat) kepedasannya dan bentuknya pun juga beragam. Selain itu KETAVEL (Keripik Talas Level) ini juga menyehatkan karena banyak kandungan gizi pada tumbuhan talas dan keripik ini juga diolah dengan cara tradisional dan alami. Tanpa bahan pengawet apapun.
KETAVEL (Keripik Talas Level) ini juga memiliki kualitas bernilai moral tersendiri yaitu dengan stiker bertuliskan kata-kata motivasi di setiap kemasannya. Stiker ini selain berguna memberi motivasi juga sekaligus bisa mempromosikan produk. Pembuatan stiker ini selain lebih menarik juga memberikan keindahan tersendiri setiap ditempel diberbagai tempat.

2.2 Analisis Pasar
2.2.1   Profil Konsumen
Konsumen yang menjadi sasaran produk kami yaitu dari semua kalangan masyarakat umum dari anak kecil sampai dewasa. Karena pada kenyataan di lapangan penggemar makanan ringan seperti keripik ini tidak dibatasi jenjang usia.
2.2.2 Potensi dan Segmentasi Pasar
Produk kami tidak hanya dijual di pasaran secara langsung. Tetapi produk kami nantinya akan dipasarkan dengan cara jual beli online juga mengingat cara tersebut terbilang efektif pada saat sekarang.
2.2.3 Pesaing dan Peluang pasar
Pesaing pasar produk kami tidak begitu mengancam dikarenakan produk yang kami buat ini adalah produk inovasi dan belum banyak ada di pasaran. 
Peluang dalam usaha kami yaitu produk inovasi yang kami kembangkan belum terdapat di pasaran dan hal tersebut akan menjadi nilai plus bagi kami dan menjadi salah satu daya tarik produk yang kami hasilkan.
2.2.4 Media Promosi yang akan digunakan
Beberapa media promosi yang akan kami gunakan diantaranya:
a. Media online
Produk yang akan kami hasilkan nantinya akan dipasarkan juga secara online. Hal tersebut kami lakukan mengingat nilai transaksi penjualan online semakin meningkat setiap tahunnya yang menunjukan masyarakat saat ini lebih senang berbelanja dengan sistem online.
b.  (
4
)Sponsorship
Kami akan menjalin kerjasama dengan berbagai event dalam hal sponsorship. Hal ini cukup efektif dalam hal promosi. Dengan satu kerjasama produk kami dapat dipromosikan sacara luas.
c. Human Advertising
Kami akan menggunakan metode promosi dari mulut ke mulut. Walaupun pencapaiannya lambat akan tetapi untuk jangka panjang hal tersebut sangat bagus
.
2.2.5 Target atau Rencana Penjualan Satu Tahun
Target pendapatan dihitung dari tiap produksi per harinya, jika tiap hari memproduksi 70 kemasan :
1 bulan :
70 kemasan  x 30 hari x Rp. 4.500	= Rp. 9.450.000

2.3 Analisis Keuangan
a. Investasi yang diperlukan adalah Rp. 9.708.000,- (lampiran 2)
b. Biaya operasional
	No.
	Nama Barang
	Satuan
	Jumlah
	Harga Satuan
	Total

	1.
	Umbi Talas
	Kg
	200
	4.000
	800.000

	2.
	Gula 
	Kg
	7
	10.000
	70.000

	3.
	Kapur Sirih
	Kg
	70
	2.000
	140.000

	4.
	Garam Dapur
	Kg
	40
	1.000
	40.000

	5.
	Minyak Goreng
	Kg
	40
	15.000
	600.000

	6.
	Perasa Alami
	Kg
	50
	5.000
	250.000

	7.
	Gas LPJ
	Kg
	50
	18.000
	900.000

	8.
	Kertas kemasan bergambar
	Pack
	30
	20.000
	600.000

	9.
	Stiker motivasi
	Pack
	30
	25.000
	750.000

	10.
	Plastik kemasan
	Pack
	30
	10.000
	300.000

	11.
	Listrik
	Bulan
	1
	50.000
	50.000

	12.
	Sewa tempat 
	Bulan
	1
	500.000
	500.000

	13
	Bawang Putih
	Kg
	5
	30.000
	150.000

	14
	Bawang Merah
	Kg
	5
	20.000
	100.000

	Jumlah
	5.250.000


3  (
5
)Analisis Pendapatan dan Keuntungan
Pendapatan 1 bulan			: Rp. 9.450.000,-
Total biaya operasional 1 bulan	: Rp. 5.250.000,-

Keuntungan tiap bulan		Rp.   9.450.000,-
					Rp.   5.250.000,-  -
					Rp.   4.200.000,-
4 Analisis Kelayakan Bisnis
4.1 BEP (Break Event Point)
BEP Volume produksi	=    total biaya
					harga
					=     Rp. 5.250.000,00
						Rp. 4.500,00
					=    1.166,7
Jadi pada tingkat volume produksi 1.166,7 usaha ini berada pada titik impas.			
4.2 B/C Ratio
B/C Ratio	=	hasil penjualan
  total biaya produksi 
			=	Rp.9.450.000,00
				 Rp. 5.250.000,00
			=      1,8
Karena B/C Ratio lebih besar dari satu, maka usaha ini layak untuk dijalankan. Artinya tiap satuan biaya yang dikeluarkan diperoleh hasil penjualan sebesar 2 kali lipat.

4.3 ROI (Return of Investment)
ROI		=        keuntungan    x 100%
				total biaya		
			= 	Rp. 4.200.000 x 100%
				Rp. 5.250.000
				=        80 %
Usaha ini banyak dikembangkan karena diperoleh keuntungan sebesar 80%.
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)BAB III
METODE PELAKSANAAN PROGRAM

3.1. Pra Produksi
a. Tahap Perencanaan
· Hal pertama yang dilakukan pada saat tahap perencanaan yaitu survey pasar Tujuan dilakukannya survei  adalah untuk mengetahui kondisi pasar, minat konsumen, dan perencanaan inovasi lebih lanjut.
· Selanjutnya setelah perencanaan adalah pembuatan kemasan dan brand untuk produk
b. Tahap Persiapan
· Persiapan yang perlu dilakukan adalah meliputi persiapan dalam pemilihan dan penyediaan tempat serta sarana dan prasarana untuk menunjang proses produksi. Dalam hal ini kami memilih tempat di sebagian Kabupaten Semarang dan kota Semarang karena tempat tersebut masih belum banyak terdapat/ bahkan belum ada makanan ringan seperti keripik talas.
· Persiapan dan pengadaan  bahan baku, bumbu-bumbu serta alat untuk langkah awal memulai suatu usaha.
c. Tahap Pengadaan Produk
· Pembuatan sampel barang diperlukan sebagai langkah awal untuk mengetahui kualitas suatu produk sebelum nantinya dipasarkan dalam jumlah besar.
3.2 Produksi
a. Tahap pelaksanaan kegiatan
· Proses produksi, kegiatan produksi memiliki beberapa tahapan, tahapan tersebut meliputi persiapan bahan baku, kegiatan pengolahan  dan pembuatan produk, pengemasan, dan juga pemasaran kepada konsumen. Untuk persiapan bahan baku, kami akan bekerja sama dengan petani dan pemasok umbi talas.
· Salah satu kegiatan produksi adalah pemasaran. Pemasaran merupakan kegiatan yang sangat penting karena dengan pemasaran, produk yang dihasilkan dapat dipasarkan kepada konsumen. Dalam pemasaran kami akan membuat brosur yang akan kami sebarkan di sekitar lokasi penjualan produk kepada teman-teman kami.
· Hal ini dilakukan dengan membuat pamflet-pamflet yang di design  dengan sedemikian rupa dan berisi informasi tentang gambaran produk, penawaran barang dan harga,  cara pemesanan, diskon yang diberikan kepada pelanggan serta mengenai lokasi penjualan produk. Sasaran pamflet  ini adalah tempat-tempat umum yang potensial untuk dikunjungi banyak orang, seperti pasar, alun-alun kota, kantor-kantor pemerintah, lembaga pendidikan, dan pada tempat-tempat strategis misalnya di daerah perempatan atau pertigaan jalan raya yang sering dilalui oleh banyak orang.
 (
7
)3.3 Pasca Produksi
a. Tahap pelaporan
Tahapan akhir yang dilakukan adalah kegiatan pelaporan yang berada pada tahap pasca produksi. Tahap pelaporan berisikan laporan data kegiatan mulai dari tahap pasca produksi dan tahap produksi dengan durasi waktu tertentu. Tahap pelaporan ditujukan untuk mengetahui rangkaian kegiatan usaha dan keuntungan yang didapat, sehingga diperoleh data yang akurat sebagai bahan evaluasi.
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)BAB IV
BIAYA DAN JADWAL KEGIATAN

1.1 Anggaran Biaya
	No.
	Jenis Pengeluaran
	Biaya

	1.
	Peralatan penunjang
	Rp. 2.558.000,-

	2.
	Bahan habis pakai 
	Rp. 5.250.000,-

	3.
	Perjalanan
	Rp.   650.000,-

	4.
	Lain-lain
	Rp. 1.250.000,-

	Jumlah
	Rp. 9.708.000,-


1.2 Jadwal Kegiatan Program
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)Lampiran 1. 
Identitas ketua dan anggota
      A.Identitas Diri Ketua
	1
	Nama Lengkap
	Dwi Budi Kristiono 

	2
	Jenis Kelamin  
	L 

	3
	Program Studi   
	Teknik Elektro

	4
	NIM
	5301414035

	5
	Tempat dan Tanggal Lahir   
	Semarang, 20 Semarang 1996

	6
	E-mail   
	dwibudikristiono@gmail.com

	7
	Nomor Telepon/HP   
	0898011088



B.Riwayat Pendidikan
	
	SD
	SMP
	SMA

	Nama Institusi       
	SDN Jatisari
	SMPN 30 Semarang
	SMKN 4 Semarang

	Jurusan
	
	
	T.AV

	Tahun Masuk-Lulus       
	2002-2008
	2008-2011
	2011-2014



C.Pemakalah Seminar Ilmiah (Oral Presentation) 
	No.
	Nama Pertemuan Ilmiah / Seminar
	Judul Artikel Ilmiah
	Waktu dan Tempat

	1    
	
	
	


     D.  Penghargaan dalam 10 tahun Terakhir
	No.  
	Jenis Penghargaan
	Institusi Pemberi Penghargaan 
	Tahun  

	
	
	
	


Semua data yang saya isikan dan tercantum dalam biodata ini adalah benar dan dapat dipertanggungjawabkan secara hukum. Apabila di kemudian hari ternyata dijumpai ketidaksesuaian dengan kenyataan, saya sanggup menerima sanksi.  
Demikian biodata ini saya buat dengan sebenarnya untuk memenuhi salah satu persyaratan dalam pengajuan Hibah PKM-K



						Semarang, 7 Juni 2015
							 Pengusul,
				



						          Dwi Budi Kristiono
								     NIM. 5301414035
A.  (
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)Identitas Diri Anggota 1.
	1
	Nama Lengkap
	Yoga Ahmad Handoko

	2
	Jenis Kelamin  
	L

	3
	Program Studi   
	Fakultas Teknik / Teknik Elektro

	4
	NIM
	530144044

	5
	Tempat dan Tanggal Lahir   
	Salatiga, 8 Februari 1996

	6
	E-mail   
	yogaahmadhandoko@gmail.com

	7
	Nomor Telepon/HP   
	085875190919



A. Riwayat Pendidikan
	
	SD
	SMP
	SMA

	Nama Institusi       
	SDN Ledok 06 Salatiga
	SMP N 02 Salatiga
	SMK N 2 Salatiga

	Jurusan
	
	
	IPA

	Tahun Masuk-Lulus       
	2002-2008
	2008-2011
	2011-2014



B. Pemakalah Seminar Ilmiah (Oral Presentation) 
	No.
	Nama Pertemuan Ilmiah / Seminar
	Judul Artikel Ilmiah
	Waktu dan Tempat

	1    
	
	
	



D.  Penghargaan dalam 10 tahun Terakhir
	No.  
	Jenis Penghargaan
	Institusi Pemberi Penghargaan 
	Tahun  

	
	
	
	


Semua data yang saya isikan dan tercantum dalam biodata ini adalah benar dan dapat dipertanggungjawabkan secara hukum. Apabila di kemudian hari ternyata dijumpai ketidaksesuaian dengan kenyataan, saya sanggup menerima sanksi.  Demikian biodata ini saya buat dengan sebenarnya untuk memenuhi salah satu persyaratan dalam pengajuan Hibah PKM-K



						Semarang, 7 Juni 2015
							 Pengusul,


		

				                      Yoga Ahmad Handoko
NIM. 5301414044
A.  (
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)Identitas Diri Anggota 2
	1
	Nama Lengkap
	Rony Adi Putra

	2
	Jenis Kelamin  
	L 

	3
	Program Studi   
	Fakultas Teknik / Pendidikan Teknik Elektro 

	4
	NIM
	5301414059

	5
	Tempat dan Tanggal Lahir   
	Kudusi,24 mei  1997

	6
	E-mail   
	Rony99.rap@gmail.com

	7
	Nomor Telepon/HP   
	08985514143


B. Riwayat Pendidikan
	
	SD
	SMP
	SMA

	Nama Institusi       
	SDN 2 jetis kapuan
	SMPN 2 Jati 
	SMKN 2 PATI

	Jurusan
	
	
	LISTRIK

	Tahun Masuk-Lulus       
	2002-2008
	2008-2011
	2011-2014


C. Pemakalah Seminar Ilmiah (Oral Presentation) 
	No.
	Nama Pertemuan Ilmiah / Seminar
	Judul Artikel Ilmiah
	Waktu dan Tempat

	1    
	
	
	


D. Penghargaan dalam 10 tahun Terakhir
	No.  
	Jenis Penghargaan
	Institusi Pemberi Penghargaan 
	Tahun  

	
	
	
	


Semua data yang saya isikan dan tercantum dalam biodata ini adalah benar dan dapat dipertanggungjawabkan secara hukum. Apabila di kemudian hari ternyata dijumpai ketidaksesuaian dengan kenyataan, saya sanggup menerima sanksi.  Demikian biodata ini saya buat dengan sebenarnya untuk memenuhi salah satu persyaratan dalam pengajuan Hibah PKM-K				






                                                                               Semarang, 7 Juni 2015
                                                                                           Pengusul,




								 Rony Adi Putra
							  NIM. 5301414059
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)Lampiran 2
JUSTIFIKASI ANGGARAN KEGIATAN

1. Peralatan Penunjang
	Material
	Kuantitas
	Harga Satuan (Rp)
	Total

	Press plastic
	2
	200.000
	400.000

	Kompor
	2
	300.000
	600.000

	Selang
	2
	25.000
	[bookmark: _GoBack]50.000

	LPG
	2
	150.000
	300.000

	Pisau
	5
	10.000
	50.000

	Keranjang besar
	1
	100.000
	100.000

	Cetakan
	10
	10.000
	100.000

	Kayu silinder
	4
	10.000
	40.000

	Dandang besar
	2
	140.000
	280.000

	Timbangan
	2
	100.000
	200.000

	Jepitan
	2
	20.000
	40.000

	Ember besar
	4
	10.000
	40.000

	Ember sedang
	8
	8.000
	64.000

	Tlasar lantai
	4
	50.000
	200.000

	Sulak
	2
	2.000
	4.000

	Sikat
	5
	2.000
	10.000

	Sarung tangan
	5
	6.000
	30.000

	Masker
	5
	5.000
	25.000

	Kain lap
	5
	5.000
	25.000

	Jumlah
	2.558.000

















1.  (
1
4
)Bahan Habis Pakai
	No.
	Nama Barang
	Satuan
	Jumlah
	Harga Satuan
	Total

	1.
	Umbi Talas
	Kg
	200
	4.000
	800.000

	2.
	Gula 
	Kg
	7
	10.000
	70.000

	3.
	Kapur Sirih
	Kg
	70
	2.000
	140.000

	4.
	Garam Dapur
	Kg
	40
	1.000
	40.000

	5.
	Minyak Goreng
	Kg
	40
	15.000
	600.000

	6.
	Perasa Alami
	Kg
	50
	5.000
	250.000

	7.
	Gas LPJ
	Kg
	50
	18.000
	900.000

	8.
	Kertas kemasan bergambar
	Pack
	30
	20.000
	600.000

	9.
	Stiker motivasi
	Pack
	30
	25.000
	750.000

	10.
	Plastik kemasan
	Pack
	30
	10.000
	300.000

	11.
	Listrik
	Bulan
	1
	50.000
	50.000

	12.
	Sewa tempat 
	Bulan
	1
	500.000
	500.000

	13
	Bawang Putih
	Kg
	5
	30.000
	150.000

	14
	Bawang Merah
	Kg
	5
	20.000
	100.000

	Jumlah
	5.250.000



1. Perjalanan
	Material
	Kuantitas
	Harga Satuan (Rp)
	Keterangan

	Pra kegiatan (Survei)
	5
	50.000
	Rp. 250.000

	Pasar Ungaran
	5
	10.000
	Rp. 100.000

	Pasar-pasar di Semarang
	1
	100.000
	Rp. 100.000

	Pasar-pasar di Kab. Semarang
	1
	200.000
	Rp. 200.000

	Jumlah
	Rp. 650.000



1. Lain-lain
	Material
	Justifikasi Pemakaian
	Kuantitas
	Harga Satuan (Rp)
	Keterangan

	Administrasi
	Proposal, surat kerjasama, surat kontrak dll
	10 paket
	  25.000
	Rp. 250.000

	Publikasi
	Pamflet, brosur dan MMT 
	8 paket
	100.000
	Rp.  800.000

	Dokumentasi
	Sewa kamera, baterai, print dan penggandaan
	1
	100.000
	Rp. 100.000

	Penyusunan laporan
	Print dan penggandaan
	1
	100.000
	Rp. 100.000

	Jumlah
	Rp. 1.250.000



 (
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)Lampiran 3

SUSUNAN ORGANISASI TIM PENELITI DAN PEMBAGIAN TUGAS

	No
	Nama/NIM
	Program Studi
	Bidang Ilmu
	Alokasi Waktu (minggu)
	Uraian Tugas

	1.
	Dwi Budi Kristiono/ 5301414035
	Pendidikan Teknik Elektro
	General Manager
	7 jam/ minggu
	Manager, bertanggung jawab antara lain:
- Bertanggungjawab atas kelangsungan usaha
- Mengarahkan dan memberi motivasi pada anggota 
- Menjalin hubungan kerja dengan mitra bisnis 
- Bertanggung jawab untuk mengembangkan usaha

	2.
	Yoga Ahmad Handoko/ 5301414044
	Pendidikan Teknik Elektro 
	Financial, Marketing and Adminis-tration
	5 jam/ minggu
	Staff Keuangan, bertanggung jawab antara lain:
- Mengatur arus kas masuk dan keluar
- Mengatur pemberian kompensasi kepada anggota
- Memberikan pertimbangan berkaitan dengan kondisi usaha, terutama mengenai keuangan dan pemasaran
- Bertanggung jawab terhadap kegiatan pemasaran
- Bertanggung jawab atas kelangsungan usaha

	3.
	Rony Adi Putra/ 
5301414059
	Pendidikan Teknik Elektro
	Production
	15 jam/ minggu
	Staff Produksi/designer, bertanggung jawab antara lain:
- Bertanggungjawab terhadap kegiatan produksi
- Mendesain sesuai permintaan pelanggan
- Mencatat semua order yang masuk 
- Memberikan pertimbangan berkaitan dengan pengembangan usaha
- Bertanggung jawab atas kelangsungan usaha



	[image: ]
	KEMENTIAN PENDIDIKAN DAN KEBUDAYAAN
UNIVERSITAS NEGERI SEMARANG
Gedung H : Kampus Sekaran - Gunung Pati – Seamarang
Pembantu Rektor Bidang Kemahasiswaan 
Email: pr3@unnes.ac.id Telp/Fax: (024) 8508003
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SURAT PERNYATAAN KETUA PELAKSANA
Yang bertanda tangan di bawah ini: 
Nama			: Dwi Budi Kristiono
NIM			: 5301414035
Program Studi   	: Pendidikan Teknik Elektro
Fakultas   		: Teknik
Dengan ini menyatakan bahwa usulan (Isi sesuai dengan bidang PKM) saya dengan judul: “Pemanfaatan umbi talas untuk camilan berupa Keripik Talas Level (KETAVEL) sebagai alternatif peluang usaha di Kota Semarang”
yang diusulkan untuk tahun anggaran  2016 bersifat original dan belum pernah dibiayai oleh lembaga atau sumber dana lain. Bilamana di kemudian hari ditemukan ketidaksesuaian dengan pernyataan ini, maka saya bersedia dituntut dan diproses sesuai dengan ketentuan yang berlaku dan mengembalikan  seluruh biaya penelitian yang sudah diterima ke kas negara. 
Demikian pernyataan ini dibuat dengan sesungguhnya dan dengan sebenar-benarnya. 

   	     Semarang, 07 Juni 2015
Mengetahui,       						Yang menyatakan, 
Pembantu Rektor Bidang kemahasiswaan,       



Prof. Masrukhi, M.Pd.					Dwi Budi Kristiono
NIP.196205081988031002					NIM.5301414035
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