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RINGKASAN



BAB I
PENDAHULUAN
A. LATAR BELAKANG MASALAH
B. RUMUSAN MASALAH
Rumusan masalah dari program ini adalah :
1. Bagaimana tingkat kesukaan masyarakat terhadap opumapem?
2. Bagaimana potensi pasar yang ada pada opumapem  ini ?
3. Bagaimana peluang usaha dan tingkat keuntungan dari opumapem?
C. TUJUAN
Tujuan program yang hendak dicapai adalah sebagai berikut:
1. Meningkatkan tingkat kesukaan masyarakat terhadap opumapem.
2. Mengetahui potensi pasar yang ada bagi opumapem.
3. Membuka peluang usaha dan mendapat keuntungan dari opumapemopumapem.
D. LUARAN YANG DIHARAPKAN
Dengan adanya Program Kreatifitas Mahasiswa bidang Kewirausahaan (PKM-K) berupa “opumapem”, diharapkan diperoleh luaran sebagai berikut:
1. Terciptanya kesukaan masyarakat dalam konsumsi apem.
2. Terbukanya potensi pasar yang besar bagi apem modern.
3. Terciptanya peluang usaha dari opumapem.
4. Terciptanya sebuah produk variant baru yang berorientasi pada kepuasan konsumen.
5. Memantapkan jati diri intelektual sebagai cerminan masyarakat ilmiah .
6. Meningkatnya nilai tambah apem dikalangan masyarakat.
E. MANFAAT
Manfaat dari program ini di antaranya yaitu :
1. Panduan mahasiswa dan masyarakat untuk membuka peluang usaha baru
3. Memberikan wawasan dan pengetahuan baru bagi mahasiswa tentang pemanfaatan
Apem sebagai makanan modern.
4. Mengembangkan produk tersebut dalam lingkup Usaha Kecil Menengah (UKM).


BAB II
GAMBARAN UMUM RENCANA USAHA
A. POTENSI SUMBER DAYA
B. ANALISIS PASAR
1. Profil Konsumen
Target konsumen dari produk opumapemdaun ini adalah seluruh masyarakat yang lebih dikhususkan kepada para penghuni kos dan para masyarakat di sekitar tempat produksi.
2. Potensi dan Segmentasi Pasar
3. Pesaing dan Peluang Pasar
Di masyarakat sangat sedikit produsen apem yang menjadi peluang besar dari opumapem ini. Dengan sedikit diferensiasi produk, akan memperluas segmentasi dan meningkatkan jumlah konsumen.
4. Media Promosi yang akan Digunakan
Untuk memperkenalkan opumapemdaun ini kepada masyarakat dilakukan 2 tahap. Tahap
pertama, akan launching Beli 7 gratis tiket Seminar berisi teori bisnis aplikatif seperti
pemanfaatan Credit Card, Teknik berinvestasi Emas, Tips menjalankan bisnis, dan lain-lain disertai cerita pengalaman dari Pengusaha. Diharapkan dapat mencapai target penjualan 1400 buah apem dengan 200 peserta seminar.
Untuk memperkenalkan produk apem ini kepada masyarakat tahap kedua maka perlu diadakan promosi. Promosi tersebut dilakukan melalui jaringan Website & Grup distributor online ,leaflet, poster, radio dan media promosi lainnya. Sehingga diharapkan akan menunjang keberhasilan dari program kewirausahaan ini. Dan produk ini dapat menjadi apem favorit yang berkhasiat dan terjangkau bagi masyarakat.
5. RencanaPenjualan Satu Tahun
Rencana penjualan dari ”Opumapem” ini adalah sebagai berikut:
1 hari = 100 buah
1 bulan = 2500 buah
1 tahun 12x 2.500 buah = 30.000 buah
Harga yang ditawarkan yaitu Rp.4.000,00/buah
Target penjualan 90% dari total produksi, yaitu 27.000 buah per tahun
6. Strategi Pemasaran yang Akan Diterapkan
Strategi pemasaran yang digunakan dalam usaha daun “Opumapem” ini memiliki analisis bauran sebagai berikut:
a. Kebijakan Produk
Usaha ini bergerak dalam produksi barang yaitu produk berupa opumapem.
b. Kebijakan Harga
Harga yang ditetapkan oleh produsen adalah sebesar Rp. 3.000,00 per buah.
c. Kebijakan Promosi
Untuk meningkatkan penjualan maka perlu diadakan promosi. Promosi yang dilakukan antara lain melalui pemberian seminar gratis bagi 200 orang pembeli 7 buah sabun, serta melalui jaringan Website & Grup distributor, leaflet, poster, radio dan media promosi lainnya..
d. Kebijakan Distribusi
Distribusi hasil produksi kepada konsumen dilakukan secara tidak langsung yaitu
melalui kerjasama dengan koperasi, mini market, dan warung di sekitar tempat usaha .Dan apabila usaha ini sudah berkembang, maka jangkauan distribusi akan diperluas ke SuperMarket dan jaringan ritel modern.
C. ANALISIS KELAYAKAN USAHA



BAB III
METODE PELAKSANAAN
Dalam pelaksanaan program ini hanya terdiri dari 2 proses yaitu proses produksi dan pemasaran. Pada proses produksi terdapat 3 tahap yaitu persiapan peralatan dan perlengkapan, pembuatan produk, dan yang terakhir adalah pengemasan produk. Proses yang kedua adalah pemasaran, jika produk sudah dikemas maka proses selanjutnya adalah pemasaran produk ke konsumen
1. Persiapan
Pada tahap persiapan ini dilakukan analisis segmentasi pasar, keuntungan yang akan diperoleh, keunggulan dan kelemahan produk serta segala hal terkait produksi nantinya sehingga ada gambaran umum mengenai program kewirausahaan yang akan dilaksanakan.
2. Manajemen Kelembagaan
Ketua Pelaksana dan bagian pemasaran dipegang oleh Ilham Romadona, bertanggung
jawab mengawasi, mengatur anggota serta memasarkan produk untuk melaksanakan usaha. Bagian keuangan dipegang oleh Khusnul Azizatunnishak ,ia bertugas melaksanakan pengelolaan keuangan. Sedangkan bagian produksi depegang oleh, ia bertugas melaksanakan produksi.
3. Pelaksanaan

4. Proses Pembuatan
5. Pengembangan Usaha dan Evaluasi Akhir


BAB IV
BIAYA DAN JADWAL KEGIATAN
1. Rancangan Biaya

2. Jadwal Kegiatan

Program kewirausahaan ini akandilaksanakan dalam kurun waktu 5 (lima) bulan. Adapun jadwal kegiatan yang akan dilaksanakan adalah sebagai berikut:
Tabel 2. Jadwal Pelaksanaan PKM
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DAFTAR PUSTAKA



Lampiran 1. Biodata Ketua dan Anggota
1. Biodata Ketua
2. Biodata Anggota 1
3. Biodata Anggota 2
Lampiran 2. Justifikasi Anggaran Kegiatan
1. Peralatan Penunjang
	Material
	Justifikasi Pemakaian
	Kuantitas 
	Harga Satuan (Rp)
	Keterangan

	Kompor Gas
	Untuk menggoreng
	2
	Rp500.000;
	Rp1.000.000;

	Wajan
	Memasak apem
	8
	Rp35.000;
	Rp280.000;

	Panci
	Merebus santan &gula
	4
	Rp50.000;
	Rp200.000;

	Gas
	Sebagai tabung gas
	4
	Rp125.000;
	Rp500.000;

	Nampan
	Untuk tempat apem
	10
	Rp20.000;
	Rp200.000;

	Sub Total
	
	
	
	Rp2.189.000;



2. Bahan Habis Pakai
	Material
	Justifikasi Pemakaian
	Kuantitas 
	Harga Satuan (Rp)
	Keterangan

	Tepung Terigu
	
	10
	Rp130.000;
	Rp1.300.000;

	Tepung Beras
	
	5
	Rp150.000;
	Rp750.000;

	Gula Jawa
	
	10
	Rp15.000;
	Rp150.000;

	Fermipan 
	
	10
	Rp135.000;
	Rp1.350.000;

	Santan
	
	10
	Rp20.000;
	Rp200.000;

	Sub Total
	
	
	
	Rp3.750.000;



3. Perjalanan
4. Lain-lain
5. Penyusutan
A. Penentuan Harga Pokok Penjualan
B. Estimasi Laporan Laba Rugi selama satu bulan pertama, yaitu:
C. Analisis Kelayakan Usaha
a. BEP (Break Even Point)
b. B/C Ratio
c. ROI (Return On Investment
d. PP (Payback Period)
Lampiran 3. Susunan Organisasi Tim Usaha dan Pembagian Tugas
	No
	Nama
	NIM
	Program Studi
	Bidang Ilmu
	Alokasi Waktu (Jam/Minggu)
	Uraian Tugas

	1
	Ilham 
Romadona
	7111413068
	Ekonomi Pembangunan
	Ekonomi
	15 Jam
	Ketua

	2
	Khusnul
 Azizatunnishak
	7111413111
	Ekonomi Pembangunan
	Ekonomi
	15 Jam
	Keuangan

	3
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JADWAL KEGIATAN
Program kewirausahaan ini akandilaksanakan dalam kurun waktu 5 (lima) bulan. Adapun
jadwal kegiatan yang akan dilaksanakan adalah sebagai berikut

Tabel 2. Jadwal Pelaksanaan PKM

Bulan

No | Keterangan
T [I ||V |V

1 | Persiapan

Reaktualisasi potensi pesaing

Persiapan administrasi & konwnikasi

Pembelian peralatan

Penataan ruangan

2 | Pelaksanaan

Grand opening

Masa promost

Kegiatan operasional

3 | Evaluasi
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