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SURAT PERNYATAAN KESEDIAAN KERJASAMA DARI MITRA USAHA
DALAM PELAKSANAAN PROGRAM KREATIVITAS MAHASISWA

Yang bertandatangan di bawah ini,
Nama : ___________________________________
Pimpinan Mitra Usaha : ___________________________________
Bidang Usaha : ___________________________________
Alamat : ___________________________________
Dengan ini menyatakan Bersedia untuk Bekerjasama dengan Pelaksana Kegiatan
Program Kreativitas Mahasiswa – ----(Kewirausahaan)----
Nama Ketua Tim Pengusul : ___________________________________
Nomor Induk Mahasiswa : ___________________________________
Program Studi : ___________________________________
Nama Dosen Pembimbing : ___________________________________
Perguruan Tinggi : ___________________________________
guna menerapkan dan/atau mengembangkan IPTEKS pada tempat usaha kami.
Bersama ini pula kami nyatakan dengan sebenarnya bahwa di antara pihak Mitra Usaha dan
Pelaksana Kegiatan Program tidak terdapat ikatan kekeluargaan dan ikatan usaha dalam
wujud apapun juga.
Demikian Surat Pernyataan ini dibuat dengan penuh kesadaran dan tanggung jawab tanpa
ada unsur pemaksaan di dalam pembuatannya untuk dapat digunakan sebagaimana
mestinya.
Kota, tanggal-bulan-tahun

Yang menyatakan,

Meterai Rp6.000,-

Tanda tangan dan Cap
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Dengan ini menyatakan bahwa proposal (Isi sesuai dengan bidang PKM) saya dengan
judul:
............................................................................................................................. ......
......................................................................................................................... ..........
yang diusulkan untuk tahun anggaran ................ bersifat original dan belum pernah
dibiayai oleh lembaga atau sumber dana lain.
Bilamana di kemudian hari ditemukan ketidaksesuaian dengan pernyataan ini, maka saya
bersedia dituntut dan diproses sesuai dengan ketentuan yang berlaku dan mengembalikan
seluruh biaya penelitian yang sudah diterima ke kas negara.
Demikian pernyataan ini dibuat dengan sesungguhnya dan dengan sebenar-benarnya.
Kota, tanggal-bulan-tahun

Mengetahui, Yang menyatakan,
Pembantu Rektor/Ketua			Tanda tangan
Bidang kemahasiswaan,

Meterai Rp6.000

Cap dan tanda tangan 		( Nama Lengkap )
NIP
NIM
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Penghargaan
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1
2
3
Semua data yang saya isikan dan tercantum dalam biodata ini adalah benar dan dapat
dipertanggungjawabkan secara hukum. Apabila di kemudian hari ternyata dijumpai
ketidak-sesuaian dengan kenyataan, saya sanggup menerima sanksi.
Demikian biodata ini saya buat dengan sebenarnya untuk memenuhi salah satu persyaratan
dalam pengajuan Hibah …..………………………………………..
Kota, tanggal-bulan-tahun
Pengusul/Pembimbing,
Tanda tangan
( Nama Lengkap )
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RINGKASAN
“Wisata” Mungkin kata tersebut yang terlintas dalam benak kita saat kita menginginkan suasana yang enjoy, santai dan menenangkan fikiran. Jika setiap hari kita disibukkan dengan berbagai aktifitas dan banyaknya tugas, maka tidak ada salahnya apabila kita memanjakan diri dengan “Wisata”. Tapi terkadang perjalanan wisata yang tadinya akan menyenangkan menjadi kurang menyenangkan karena minimnya koordinasi dan pengalaman dalam melakukan kegiatan wisata. Sebagai contoh. Anda ingin mengadakan liburan ke Pantai, maka anda harus mempersiapkan segala sesuatu yang berkaitan dengan perjalanan ke Pantai, mulai dari Bus, Tiket masuk dan hal-hal teknis lainnya selam di perjalanan. Tidak hanya itu saja, anda juga harus mempersiapkan akomodasi yang menyangkut Tol, makan, tempat wisata yang akan dikunjungi di Pantai.

MAT (Mitra Abadi Tour) merupakan jasa wisata alam yang menawarkan berbagai kunjungan wisata alam, sebuah inovasi biro wisata yang berbasis konservasi, mengedepankan paket wisata alam sebagai upaya memperkenalkan alam kepada mahasiswa dengan harapan agar mahasiswa bisa lebih mencintai alam. Perusahaan yang kami beri nama MAT (MitraAbadi Tour) ini didirikan oleh tiga orang mahasiswa Unnes yang mempunyai hobi yang sama yakni dalam kegiatan traveling dan kepecintaalaman.
Jenis komoditi yang dihasilkan adalah jasa. Jasa yang utama adalah paket wisata alam lengkap (mobil, sopir, Tour guide, tiket masuk wisata, dan catering). Sedangkan jasa turunannya adalah penyewaan mobil, jasa supir, dan jasa Tour guide.









BAB.1 PENDAHULUAN

I.1 Latar Belakang Masalah
Wisata alam adalah salah satu kegiatan yang sering dilakukan oleh mahasiswa dan dosen untuk menghilangkan rasa jenuh setelah keseharian melakukan kegiaan perkuliahan dikampus dan pekerjaan di kantor.Biasanya mereka mencari paketan wisata yang menawarkan paket wisata lengkap yang didalamnya menawarkan segala urusan wisata sudah diurus oleh biro perjalanan. Paket wisata ini sering di cari karena menurut mereka lebih efisien.
Para mahasiswa dan dosen biasanya lebih mencari wisata alam dari pada wisata ketempat hiburan yang ada didalam kota. Karena menurut mereka wisata di alam lebih bisa menenangkan pikiran dan melepas lelah setelah aktivitas yang  mereka lakukan. tempat wisata alam yang banyak mengharuskan konsumenya mengurus perijinan dalam memasuki kawasan wisata tersebut membuat orang yang ingin berwisata dengan mudah menjadi malas untuk berwisata ketempat tersebut.
Dunia usaha khususnya dalam bidang jasa untuk saat ini mengalami perkembangan yang semakin pesat, terbukti dengan banyaknya para pengusaha baik mikro maupun makro dengan mendirikan perusahaan jasa yang beranekaragam, dan sudah pasti akan menghasilkan laba untuk meningkatkan taraf hidup para pengusaha dan karyawan di usaha jasa. Salah satu jenis usaha yang sedang berkembang saat ini adalah usaha di sektor jasa biro perjalanan wisata alam, untuk itu saya membuat proposal kewirausahaan biro perjalanan wisata alam.

I.2 Perumusan Masalah 
Berdasarkan latar belakang di atas, rumusan masalah dalam Program Kreativitas Mahasiswa ini sebagai berikut.
1) Bagaimana prospek bisnis biro perjalanan wisata alam di Semarang ? 
2) Bagaimana strategi pemasaran yang akan dilakukan dalam mengembangkan usaha biro perjalan wisata alam di Semaranng?
I.3 Tujuan
Berdasarkan rumusan masalah di atas, maka tujuan Program Kreativitas Mahasiswa ini sebagai berikut. 
1) Mengetahui prospek bisnis dari penjualan jasa biro perjalanan paket wisata alam yang didalamnya juga mengajarkan nilai-nilai konservasi.
2) Memaparkan dan mengaplikasikan strategi penjualan yang akan dilakukan dalam mengembangkan usaha biro perjalanan paket wisata alam yang didalamnya juga mengajarkan nilai-nilai konservasi.

I.4 Luaran Yang Diharapkan
Adapun luaran yang diharapkan dari Program Kreativitas Mahasiswa di bidang Kewirausahaan ini adalah: 
1) Terciptanya produk biro perjalanan paket wisata alam yang didalamnya juga mengajarkan nilai-nilai konservasi.
2) Melalui produk biro perjalanan paket wisata alam yang didalamnya juga mengajarkan nilai-nilai konservasi., nantinya diharapkan dapat menjadi media promosi terhadap masyarakat pentingnya menjaga alam yang banyak mengalami kerusakan.
3) Memberikan lowongan kerja dengan terciptanya lapangan usaha baru bagi mahasiswa pecinta alam dan umumnya seluruh mahasiswa Universitas Negeri Semarang yang mengetahui tentang wisata alam di indonesia.
I.5 Kegunaan
1. Bagi Mahasiswa 
Program ini dapat mengenalkan kekayaan yang dimiliki Indonesia kepada mahasiswa dan mengajarkan pentingnya dalam menghargai kearifan lokal yang ada di Indonesia. Dan tidak kalah pentingnya dalam mengenalkan nilai-nilai konservasi yang secara tidak langsung bias melestarikan alam yang ada di Indonesia.
2. Bagi Masyarakat  
Adanya produk ini diharapkan dapat memenuhi kebutuhan masyarakat yang ingin berwisata alam dengan mudah dan nyaman tanpa memikirkan segala sesuatu tentang  perijinan,transportasi,makan,penginapan dan tour guide.


BAB.2 GAMBARAN UMUM RANCANA USAHA
II.1 Analisa Produk
A. Jenis dan Nama Produk, Karakteristik Produk
Jenis usaha yang akan dijalankan dalam bidang jasa, yaitu biro perjalanan wisata alam. Produk jasa yang akan dihasilkan, adalah biro perjalanan wisata alam  yang didalamnya juga mengajarkan nilai-nilai konservasi.
Keunggulan dari produk jasa “MITRA ABADI TOUR” ini yaitu: 
1. Mempermudah mahasiswa dalam melakukan perjalanan wisata.
2. Harga paketan wisata sesuai kantong mahasiswa.  
3. Tour guide yang bener-bener paham tentang alam dan sudah terlatih. 
4. Mengajarkan nilai-nilai konservasi. 

Dalam menentukan tempat wisata konsumen juga bisa memilih sendiri kemana tempat wisata yang ingin dituju.selain itu kami juga bias memberikan pelatihan kalau tempat wisata yang ingin di tuju memerlukan keahlian khusus.

II.2 Analisis Pasar
a.) Peluang Pasar
Jasa yang di tawarkan oleh  MITRA ABADI TOUR memiliki peluang yang besar. Terdapat beberapa faktor mengenai bisnis yang akan dijalankan serta besarnya peluang usaha. Pertama, Jenis usaha yang akan dilaksanakan termasuk jenis usaha baru. Kedua, konsumen yang berminat untuk wisata alam cukup banyak  dan terus meningkat setiap tahun terutama pada waktu libur panjang, seperti waktu liburan sekolah,tahun baru dan akhir pekan. Ketiga, banyak konsumen yang ingin berwisata dengan mudah dan nyaman tanpa mengurus segala sesuatu yang merepotkan.
Sedangkan jasa biro perjalanan wisata khususnya wisata alam dan bisa memberi pelatihan terhadap konsumen apabila dalam  wisata yang ingin di kunjungi harus memiliki keahlian khusus saat ini belum ada.  
b.)  Strategi Pemasaran Jasa 
Strategi bisnis pemasaran dan penjualan jasa MITRA ABADI TOUR ini dengan cara melakukan pemasaran sosial (social marketing), yaitu mempraktikkan prinsip-prinsip promosi tanpa memaksa, memahami dan menerapkan positioning secara tepat, perbedaan dan brand (keunikan, ketajaman, dan fokus sebuah produk dibandingkan dengan produk lainnya, bisa berupa logo dan bentuk unik). Sasaran penjualan jasa ini nantinya adalah seluruh lapisan masyarakat (usia tua, muda serta anak kecil) serta lebih difokuskan pada mahasiswa dan dosen  yang akan berwisata alam.


















BAB.3 METODE PELAKSANAAN
.
 (
Konsultasi dengan pembimbing dan melakukan perencanaan awal usaha
) (
Melakukan proses 
perijinan wisata
) (
Survey tempat produksi
)

 (
Melakukan promosi awal menjalin kerja sama
)
 (
Melakukan kegiatan 
) (
Merintis jaring
an pemasaran
)


 (
Membuat laporan dan menyusun rencana ke depan
) (
Evaluasi program
) (
Strategi pemasaran, pangsa pasar yang dituju, dan estimasi profit
)

A. Desain Produk 

Struktur Organisasi dan Manajemen Usaha 
   Struktur organisasi dan manajemen usahanya sebagai berikut:
 (
MANAGER
Bertanggung jawab atas segala kegiatan usaha yang dilakukan. 
Mengkoordinir semua tim yang berhubungan dengan usaha yang dilakukan.
Membuat planning, melakukan organizing, dan controlling. 
)



 (
KORDINATOR LAPANGAN
Menjalankan kegitan saat berkunjung ke tempat wisata.
) (
MARKETING
Membu
at rencana pemasaran produk dan menyalurkan hasil produksi, 
promosi produk kepada masyarakat
, 
pengendalian 
pasar
.
) (
ACCOUNTING
Membuat
 perencanaan dalam hal keuangan, m
engatu
r segala keuangan dalam usaha, m
emberikan kebijakan dalam hal keuangan
)
 






BAB IV. BIAYA DAN JADWAL KEGIATAN
IV. 1 Anggaran biaya
A. Analisis Keuangan Usaha 
	Kebutuhan Modal Kerja 
	Rupiah

	Mobil @ Rp. 200.000,00 X 8
	Rp. 1.600.000,00

	Supir @Rp. 150.000,00 X 8
	Rp. 1.200.000,00

	Guide @ Rp. 100.000,00 X 8
	Rp. 800.000,00

	Biaya pemasaran/marketing 
	Rp. 150.000,00

	Biaya Sewa kantor per tahun
	Rp. 3.000.000,00

	Biaya Pembuatan seragam
	Rp. 300.000,00

	Biaya Perlengkapan Tempat Usaha  
	Rp. 400.000,00

	Total Modal Kerja  
	Rp. 7.450.000,00


Keterangan:  
Untuk pengeluaran di atas kami hitung dari pengeluaran tiap bulannya.

Jasa yang dihasilkan selama 1 bulan
a. Harga paket lengkap @ Rp.1.090.000,00 x 8 = Rp. 8.720.000,00
Total penjualan = Rp. 8.720.000,00
Total biaya produksi = Rp. 7.450.000,00
Total Keuntungan = Rp. 1.270.000,00
Jadi tiap bulan MITRA ABADI TOUR memperoleh keuntungan 
 Rp. 1.270.000,00

IV.2 Jadwal Kegiatan Program 
	Kegiatan

	BULAN KE-1
	BULAN KE-2
	BULAN KE-3
	BULAN KE-4
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