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Koperasi Unit Desa (KUD) Mekar beralamatkan di Jalan A.Yani No.24 Kelurahan Sido Mulyo Kecamatan Ungaran Timur, Kabupaten Semarang. Koperasi Unit Desa Mekar adalah usaha yang berkaitan langsung dengan kepentingan anggota yang bertujuan untuk meningkatkan usaha koperasi dan kesejehteraan anggota serta pemenuhan kebutuhan masyarakat. 
Koperasi Unit Desa Mekar Ungaran dari tahun ketahun anggotanya semakin bertambah, hal ini dikarenakan KUD Mekar merupakan satu satunya koperasi desa yang menyalurkan atau menyediakan sarana produksi di bidang pertanian (pupuk dan bibit tanaman) dan peternakan (persusuan). Tapi dengan bertambanhnya anggota, omset penjualan mengalami penurunan, padahal sasaran dari KUD Mekar Ungaran adalah anggota khususnya dan masyarakat pada umumnya. Turunnya omset penjualan dapat dilihat dari data mengenai kepuasan konsumen di KUD Mekar Ungaran yang dapat dilihat dari penjualan susu yang mengalami penurunan. Hal ini dikarenakan banyak berdirinya badan usaha lain yang bergerak dalam bidang yang sama seperti Firma dan Perseroan modal yang usahanya lebih memadai dan organisasinya yang terkontrol.  

Kepuasan konsumen dapat dipengaruhi oleh harga, pelayanan, profesionalisme, staf, citra, dan promosi penjualan (Palitati, 2004:66). Kualitas pelayanan adalah segala bentuk aktivitas yang dilakukan oleh suatu perusahaan guna memenuhi harapan konsumen. Promosi penjualan dapat menambah serta mempengaruhi konsumen terhadap nilai pada barang atau jasa yang sedang diedarkan di pasaran Dengan adanya kualitas pelayanan dan promosi penjualan diharapkan dapat meningkatkan omset penjualan. Agar di Koperasi Unit Desa Mekar Ungaran dapat menggunakan promosi penjualan dan kualitas pelayanan secara efektif, maka sebelum mengadakan kegiatan tersebut hendaknya diadakan suatu perencanaaan yang baik dengan memperhatikan segala faktor yang berkaitan dengan kualitas pelayanan dan promosi penjualan sehingga apa yang dilaksanakan dapat berhasil dengan baik. Metode pengumpulan data yang digunakan dalam penelitian ini adalah angket dan dokumentasi. 

Penelitian ini bertujuan untuk mengetahui pengaruh pengaruh antara kualitas pelayanan dan promosi penjualan susu Koperasi Unit Desa Mekar Ungaran

BAB I

PENDAHULUAN

1.1 Latar Belakang Masalah
Salah satu bentuk kerja sama dalam lapangan perekonomian adalah koperasi. Kerja sama dalam koperasi ini dilaksanakan berdasarkan prinsip saling membutuhkan dan kesamaan kebutuhan diantara beberapa orang. Orang-orang secara bersama mengupayakan pemenuhan kebutuhan sehari-hari, baik yang terkait dengan keperluan pribadi maupun perusahaan. Untuk mencapai tujuan itu, suatu kerja sama yang berlangsung secara terus menerus sangat diperlukan.
Menurut Undang-undang Koperasi Nomor 12 tahun 1967  Koperasi Indonesia adalah organisasi ekonomi rakyat yang berwatak sosial, beranggotakan orang-orang atau badan hukum, koperasi yang merupakan tata susunan ekonomi sebagai usaha bersama berdasarkan atas asas kekeluargaan. 

Peranan yang harus dimiliki oleh koperasi di masa sekarang dan masa yang akan datang salah satunya adalah bidang produksi dan pemasaran komoditi dan sektor-sektor lain, sehingga peranan koperasi dalam kehidupan ekonomi Indonesia berkembang. Dalam proses menuju perkembangan dan keberhasilan, Koperasi Unit Desa sebagai koperasi pedesaan yang didirikan oleh dan untuk masyarakat pedesaan, dalam kenyataan sampai saat ini masih diselimuti berbagai permasalahan dan kelemahan yang dapat menghambat perkembangan dan keberhasilannya. Oleh karena itu permasalahan dan kelemahan tersebut harus dicari solusinya agar kesejahteraan anggota dan masyarakat meningkat.
Koperasi Unit Desa (KUD) Mekar beralamatkan di Jalan A.Yani No.24 Kelurahan Sido Mulyo Kecamatan Ungaran Timur, Kabupaten Semarang. Koperasi Unit Desa Mekar adalah usaha yang berkaitan langsung dengan kepentingan anggota yang bertujuan untuk meningkatkan usaha koperasi dan kesejehteraan anggota serta pemenuhan kebutuhan masyarakat. Jenis-jenis usaha yang dijalankan oleh Koperasi Unit Desa Mekar Ungaran antara lain: unit simpan pinjam, pengolahan atau pemasaran hasil produksi sektor peternakan, yaitu persusuan, menyediakan atau menyalurkan sarana produksi pertanian, yaitu pupuk dan bibit tanaman, menyediakan keperluan barang-barang konsumsi yaitu, waserda dan saprodi, dan menyediakan segala macam bentuk jasa, baik yang diperlukan angggota ataupun non anggota dengan bekerja sama dengan pihak luar yaitu, listrik dan USP. 
Koperasi Unit Desa Mekar Ungaran dari tahun ketahun anggotanya semakin bertambah, hal ini dikarenakan KUD Mekar merupakan satu satunya koperasi desa yang menyalurkan atau menyediakan sarana produksi di bidang pertanian (pupuk dan bibit tanaman) dan peternakan (persusuan).namun omset penjualan semakin menurun yang dapat dilihat dari data mengenai kepuasan konsumen di KUD Mekar Ungaran mengenai penjualan susu pada tahun 2012 yang mengalami penurunan. Penjuaan susu bulan Januari sebanyak 71.218 liter. Bulan Februari turun 5,10% menjadi 67.582 liter. Bulan Maret penjualan susu naik 0,32% dari bulan Februari. Bulan April dan Mei naik 0,47% dan 0,32%. Bulan Juni penjualan susu turun 1,81 % dan bulan Juli kembali turun 7,01%, penjualan susu bulan ini hanya 65.253 liter. Bulan Agustus naik 22,60%. Namun, bulan September turun 18,23 % dari bulan Agustus. Penjualan susu turun 22.79% pada bulan Oktober. Bulan November naik 13,77% dari bulan Oktober dan turun di bulan Desember 1,45% dari bulan sebelumnya. Sehingga penjualan susu KUD Mekar unit persusuan tersisa 57.093 liter pada bulan Desember. 

Dari data tersebut menyebutkan bahwa omset penjualan susu di Koperasi Unit Desa Mekar Ungaran mengalami penurunan, karena konsumen belum merasa puas dengan produk apa yang telah disediakan oleh koperasi tersebut.  Kepuasan konsumen dapat dipengaruhi oleh harga, pelayanan, profesionalisme, staf, citra, dan promosi penjualan (Palitati, 2004:66). Kualitas pelayanan adalah segala bentuk aktivitas yang dilakukan oleh suatu perusahaan guna memenuhi harapan konsumen. Promosi penjualan dapat menambah serta mempengaruhi konsumen terhadap nilai pada barang atau jasa yang sedang diedarkan di pasaran Dengan adanya kualitas pelayanan dan promosi penjualan diharapkan dapat meningkatkan omset penjualan. Agar di Koperasi Unit Desa Mekar Ungaran dapat menggunakan promosi penjualan dan kualitas pelayanan secara efektif, maka sebelum mengadakan kegiatan tersebut hendaknya diadakan suatu perencanaaan yang baik dengan memperhatikan segala faktor yang berkaitan dengan kualitas pelayanan dan promosi penjualan sehingga apa yang dilaksanakan dapat berhasil dengan baik. 

Dari latar belakang di atas, kami mengambil judul penelitian mengenai Pengaruh Kualitas Pelayanan dan Promosi Penjualan terhadap Omset Penjualan Susu Koperasi Unit Desa (KUD) Mekar Ungaran.

1.2 Rumusan Masalah
Berdasarkan latar belakang yang dikemukakan diatas, maka rumusan masalah dalam penelitian ini adalah:
1) Apakah kualitas pelayanan mempengaruhi omset penjualan Koperasi Unit Desa (KUD) Mekar Ungaran?

2) Apakah promosi penjualan mempengaruhi omset penjualan Koperasi Unit Desa (KUD) Mekar Ungaran?

3) Apakah kualitas pelayanan dan promosi penjualan mempengaruhi omset penjualan Koperasi Unit Desa (KUD) Mekar Ungaran?

1.3 Tujuan Penelitian

Tujuan yang akan dicapai dalam penelitian ini adalah:

1. Untuk mengetahui pengaruh kualitas pelayanan terhadap omset  penjualan Koperasi Unit Desa (KUD) Mekar Ungaran.
2. Untuk mengetahui pengaruh promosi penjualan terhadap omset penjualan Koperasi Unit Desa (KUD) Mekar Ungaran.
3. Untuk mengetahui pengaruh kualitas pelayanan dan promosi penjualan terhadap omset penjualan Koperasi Unit Desa (KUD) Mekar Ungaran.

1.4 Luaran yang Diharapkan

Luaran yang kami harapkan dari dilaksanakannya penelitian ini ialah publikasi hasil penelitian berupa karya ilmiah, pemberian hak paten serta kebijakan mengenai pengaruh kualitas pelayanan dan promosi penjualan Koperasi Unit Desa Mekar Ungaran. Tujuan dari publikasi tersebut adalah agar anggota dan pengurus dapat mengetahui hasil dari penelitian kami mengenai kualitas pelayanan dan promosi penjualan di KUD Mekar Ungaran sehingga mampu meningkatkan omset penjualan dan anggota maupun pengurus mampu mencontohnya. Selain itu, diharapkan pengurus dapat termotivasi guna meningkatkan kreativitas untuk mengembangkan unit usahanya agar omset penjualan meningkat sehingga kesejahteraan KUD maupun anggota juga meningkat dan mampu bersaing dengan badan usaha lainnya. 
BAB II

TINJAUAN PUSTAKA

Menurut Kamus Besar Bahasa Indonesia (2000:626) bahwa omset penjualan adalah jumlah hasil penjualan (dagangan). Omset penjualan adalah total jumlah penjualan barang/jasa dari laporan laba rugi perusahaan selama periode penjualan tertentu. Sturtmant (1996:252) mengatakan bahwa omset penjualan adalah banyaknya jumlah omset yang diterima akibat penawaran dan penjualan secara continue dan menguntungkan, sehingga terjadi peningkatan nilai ekonomis dari suatu kegiatan jasa. Omset penjualan menunjukkan nilai penawaran yang memiliki kesan sesuai dengan tingkat kemampuan konsumen untuk membeli dan memiliki suatu produk yang dinyatakan dengan nilai finansial atau nominal (Mc Daniel 2010:26). 
Berdasarkan devinisi diatas dapat disimpulan bahwa omset penjualan adalah total jumlah barang dan jasa yang dihitung berdasarkan jumlah laba bersih dari laporan laba rugi perusahaan selama masa jual.
Kualitas merupakan suatu kondisi dinamis yang berpengaruh dengan produk, jasa, manusia, proses dan lingkungan yang memenuhi atau melebihi harapan (Tjiptono, 2001). Sehingga devinisi kualitas pelayanan dapat diartikan sebagai upaya pemenuhan kebutuhan dan keinginan konsumen serta ketepatan penyampaian dalam mengimbangi harapan konsumen (Tjiptono, 2007). Menurut kotler (2002:83), pelayanan adalah setiap tindakan atau kegiatan yang ditawarkan oleh suatu pihak kepada pihak lain, yang pada dasarnya tidak berwujud dan tidak mengakibatkan kepemilikan apapun. Ada lima dimensi utama kualitas pelayanan menurut perusahaan perasuransian, Zeithaml dan Berry yang dikutip Tjiptono dan Gregorius (2007:133): tangibles, empathy, responsiveness, assurance, dan reliability.
Berdasarkan beberapa devinisi kualitas pelayanan diatas, maka dapat diambil kesimpulan bahwa kualitas pelayanan adalah segala bentuk aktivitas yang dilakukan oleh suatu perusahaan guna memenuhi harapan konsumen.

Promosi adalah salah satu bagihan dari rangkaian kegiatan pemasaran suatu barang. Ada beberapa devinisi tentang promosi penjualan menurut para ahli diantaranya Martin L. Belldalam Basu Swasta dan Irawan (1990:349) yang mengatakan bahwa promosi adalah semua jenis kegiatan pemasaran yang ditunjukkan untuk mendorong permintaan. Sedangka menurut William G.Nikels dalam bukunya Basu Swasta dan Irawan (1990:349) bahwa promosi adalah arus informasi atau persuasi satu arah yang dibuat untuk mengarahkan seseorang atau organisasi kepada tindakan yang menciptakan dalam pemasaran.

Jadi, promosi penjualan adalah suatu bentuk promosi terhadap suatu produk yang dijajakan atau dipasarkan dengan cara komunikasi dalam berbagai bentuk. Media promosi penjualan bisa berbagai macam sarana promosi, misalnya promosi melalui iklan, penjualan pribadi yang bertujuan untuk membawa konsumen membeli barang atau jasa dengan harga yang spesial atau memberi insentif agar konsumen membeli dengan segera.
BAB III

METODE PENELITIAN
3.1  Waktu dan Tempat
Penelitian ini akan dilaksanakan selama 1 bulan. Adapun penelitian in akan dilakukan di Koperasi Unit Desa (KUD) Mekar Ungaran. 

3.2   Pendekatan Penelitian 

Jenis penelitian ini adalah diskriptif murni atau survey. Penelitian ini menjelaskan tentang pengaruh kualitas pelayanan dan promosi penjualan susu terhadap omset penjualan Koperasi Unit Desa (KUD) Mekar Ungaran. Metode yang digunakan yaitu metode statistik dan bersifat kausalitas karena meneliti seberapa jauh faktor-faktor yang diperkirakan mempengaruhi suatu variabel (Kuncoro, 2007:13). Sedangkan pendekatan penelitian yang digunakan adalah pendekatan kuantitatif yaitu suatu pengukuran gejala-gejala atau indikasi sosial yang diterjemahkan dalam skor-skor atau angka-angka untuk dianalisis secara statistik.
3.3   Populsi, Sampel, dan Teknik Pengambilan Sampel

Dalam penelitian ini populasi yang digunakan adalah semua anggota dari Kooperasi Unit Desa (KUD) Mekar Ungaran. Sedangkan penulis mengambil sampel dari subjek atau objek dari populasi yaitu semua anggota dari koperasi unit desa mekar ungaran dengan menggunakan rumus yang dikemukakan oleh slovin  dengan tingkat kepercayaan 95% dengan nilai e = 5%. Berdasarkan hitungan yang kami lakukan sesuai dengan rumus slovin, maka jumlah sampel dalam penelitian ini adalah 347 responden. Untuk memudahkan penelitian, maka peneliti mengambil sampel sebesar 350 responden

Teknik pengambilan sampel yang digunakan dalam penelitian ini adalah dengan menggunakan Non-Probability Sampling, yaitu semua elemen dalam populasi tidak memiliki kesempatan yang sama untuk dipilih menjadi sampel (Ferdinand, 2006:231). Hal ini dilakukan karena mengingat keterbatasan waktu yang ada. Metode pengambilan sampelnya menggunakan Accidental Sampling. Teknik penentuan sampel berdasarkan kebetulan, yaitu siapa yang kebetulan bertemu dengan peneliti dapat dijadikan sampel jika orang tersebut sesuai atau cocok sebagai sumber data (Sugiyono, 2000).

Obyek penelitian dalam penelitian ini adalah anggota Koperasi Unit Desa Mekar Ungaran Semarang. 

3.4  Metode Pengumpulan Data

Metode pengumpulan data yang digunakan dalam penelitian ini adalah angket dan dokumentasi. Bentuk angket yang dipakai dalam penelitian ini adalah angket tertutup. Teknik angket digunakan untuk mengumpulkan data kualitatif yang dikuantitatifkan dari hasil jawaban responden dengan tingkat pengukuran ordinal, sedangkan angket yang digunakan adalah skala likert.

Dokumentasi dalam penelitian ini dilakukan dalam pengambilan data penjualan produk susu Koperasi Unit Desa (KUD) Mekar Ungaran yang diambil dari kartu buku besar dan neraca Koperasi Unit Desa (KUD) Mekar Ungaran.

3.5  Instrumen Pengumpulan Data

Instrumen pengumpulan data yang kami gunakan adalah dengan menggunakan angket berupa pertanyaan peneliti, kamera SLR untuk dokumentasi, dan juga buku-buku yang berkaitan dengan tem kegiatan peneliti.

3.6  Rancangan dan Analisis Data Penelitian

Setelah kami mendapatkan semua data, kami merancang dan menyusun data-data yang diperoleh dengan sistematis. Setelah tersusun dengan baik, kami menganalisis data-data. Metode analisis yang kami gunakan adalah validitas, reliabilitas, analisis deskriptif, uji asumsi klasik, dan pengujian hipotesis, serta koefisien determinasi. 
BAB IV 

BIAYA DAN JADWAL KEGIATAN

4.1  Anggaran Biaya
	No
	Jenis Pengeluaran
	Biaya (Rp)

	1
	Peralatan Penunjang
	Rp   6.410.000

	2
	Bahan Habis Pakai
	Rp   3.794.000

	3
	Perjalanan
	Rp      300.000

	4
	Lain-lain
	Rp      800.000

	
	Biaya Total (Rp)
	Rp 11.304.000


4.2  Jadwal Kegiatan 
	No
	Kegiatan
	Minggu ke-1
	Minggu ke-2
	Minggu ke-3
	Minggu ke-4

	1.
	Studi Pustaka
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	

	2.
	Penyusunan Instrumen Penelitian
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	

	3.
	Penentuan Informan
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	

	4.
	Pra Lapangan Observasi Pendahuluan
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	

	5.
	Pengumpulan Data (Independent Interview)
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	

	6.
	Pengumpulan Data (Participant Observasi)
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	

	7.
	Pembuatan Transkip
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	

	8.
	Analisa Data
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	

	9.
	Penarikan Kesimpulan 
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	

	10.
	Laporan Penelitian
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LAMPIRAN-LAMPIRAN
Lampiran 1: Biodata Ketua dan Anggota, Biodata Dosen Pembimbing yang ditandatangani

A. Identitas Diri
	1 
	Nama Lengkap
	Siti Kholisoh

	2
	Jenis Kelamin
	Perempuan 

	3
	Program Studi
	Pendidikan Ekonomi (Koperasi)

	4
	NIM
	7101412332

	5
	Tempat dan Tanggal Lahir
	Rembang, 14 Januari 1994

	6
	E-mail
	Kholisoh_s53@yahoo.com

	7
	Nomor Telepon/HP
	085741751930


B. Riwayat Pendidikan

	
	SD
	SMP
	SMA

	Nama Institusi
	MI Hidayatul Mubtadiin Sarang Rembang
	MTs MIFDA Sarang Rembanng
	SMA N 1 Lasem Rembang

	Jurusan 
	-
	-
	IPS

	Tahun Masuk-Lulus
	2003 – 2008 
	2008 - 2010
	2010 – 2012


C. Pemakalahan Seminar Ilmiah (Oral Presentation)

	No
	Nama Pertemuan Ilmiah/Seminar
	Judul Artikel Ilmiah
	Waktu dan Tempat

	1
	
	
	

	2
	
	
	

	3
	
	
	


D. Peghargaan dalam 10 Tahun Terakhir (dari Pemerintah, Asosiasi atau Institusi Lainnya)
	No
	Jenis Penghargaan
	Institusi Pemberia Penghargaan
	Tahun

	1
	
	
	

	2
	
	
	



Semua data yang saya isikan dan tercantum dalam biodata ini adalah benar dan dapat dipertanggung jawabkan secara hukum. Apabila di kemudian hari ternyata dijumpai ketidak sesuaian dengan kenyataan, saya sanggup menerima sanksi. Demikian biodata ini saya buat dengan sebenarnya untuk memenuhi satu persyaratan dalam pengajuan hibah Program Kreativitas Mahasiswa bidang peneliti (PKM-P)

Semarang, 06 Juni 2015

Pengusul,

Siti Kholisoh  
NIM.7101412332

A. Identitas Diri

	1 
	Nama Lengkap
	Retno Pujuyati

	2
	Jenis Kelamin
	Perempuan

	3
	Program Studi
	Pendidikan Ekonomi (Koperasi)

	4
	NIM
	7101412405

	5
	Tempat dan Tanggal Lahir
	

	6
	E-mail
	

	7
	Nomor Telepon/HP
	


B. Riwayat Pendidikan

	
	SD
	SMP
	SMA

	Nama Institusi
	SD N 6 Kalipucang Wetan Jepara
	SMP N 1 Welahan Jepara
	SMA N 1 Welahan Jepara 

	Jurusan 
	-
	-
	IPS

	Tahun Masuk-Lulus
	2003 – 2008 
	2008 - 2010
	2010 – 2012


C. Pemakalahan Seminar Ilmiah (Oral Presentation)

	No
	Nama Pertemuan Ilmiah/Seminar
	Judul Artikel Ilmiah
	Waktu dan Tempat

	1
	
	
	

	2
	
	
	

	3
	
	
	


D. Peghargaan dalam 10 Tahun Terakhir (dari Pemerintah, Asosiasi atau Institusi Lainnya)
	No
	Jenis Penghargaan
	Institusi Pemberia Penghargaan
	Tahun

	1
	
	
	

	2
	
	
	



Semua data yang saya isikan dan tercantum dalam biodata ini adalah benar dan dapat dipertanggung jawabkan secara hukum. Apabila di kemudian hari ternyata dijumpai ketidak sesuaian dengan kenyataan, saya sanggup menerima sanksi. Demikian biodata ini saya buat dengan sebenarnya untuk memenuhi satu persyaratan dalam pengajuan hibah Program Kreativitas Mahasiswa bidang peneliti (PKM-P)

Semarang, 02 Juni 2015

Pengusul,

Retno Pujiyati 
NIM. 7101412405
A. Identitas Diri

	1 
	Nama Lengkap
	Andriyani

	2
	Jenis Kelamin
	Perempuan

	3
	Program Studi
	Pendidikan Bahasa Inggris

	4
	NIM
	2201413132

	5
	Tempat dan Tanggal Lahir
	Rembang, 08 Februari 1993

	6
	E-mail
	Andriyaniindri08@gmail.com

	7
	Nomor Telepon/HP
	085746197645


E. Riwayat Pendidikan

	
	SD
	SMP
	SMA

	Nama Institusi
	SD Mrayun 1 Rembang
	SMP N 1 Sale Rembang
	SMK N 2 Jepara

	Jurusan 
	
	
	Tata Busana

	Tahun Masuk-Lulus
	2004 – 2009 
	2009 - 2011
	2011 – 2013


F. Pemakalahan Seminar Ilmiah (Oral Presentation)

	No
	Nama Pertemuan Ilmiah/Seminar
	Judul Artikel Ilmiah
	Waktu dan Tempat

	1
	
	
	

	2
	
	
	

	3
	
	
	


G. Peghargaan dalam 10 Tahun Terakhir (dari Pemerintah, Asosiasi atau Institusi Lainnya)
	No
	Jenis Penghargaan
	Institusi Pemberia Penghargaan
	Tahun

	1
	
	
	

	2
	
	
	



Semua data yang saya isikan dan tercantum dalam biodata ini adalah benar dan dapat dipertanggung jawabkan secara hukum. Apabila di kemudian hari ternyata dijumpai ketidak sesuaian dengan kenyataan, saya sanggup menerima sanksi. Demikian biodata ini saya buat dengan sebenarnya untuk memenuhi satu persyaratan dalam pengajuan hibah Program Kreativitas Mahasiswa bidang peneliti (PKM-P)

Semarang, 02 Juni 2015

Pengusul,

Andriyani
NIM. 2201413132
Biodata Dosen Pembimbing

Nama


:


Jenis Kelamin

:
NIDP


:



Alamat


:
     
Telepon/HP

:

Alamat Email

:    
Tempat/tanggal lahir 
:
Agama


:

Pendidikan Terakhir
:

Riwayat Pendidikan
:

a. SD
b. SMP

c. SMA

d. S1

e. S2 

Prestasi yang pernah diraih :

Organisasi yang pernah diikuti :

Kegiatan Pengabdian yang pernah diikuti :

Kegiatan pendidikan dan pelatihan :

Semua data yang saya isikan dan tercantum dalam biodata ini adalah benar dan dapat dipertanggungjawabkan secara hukum. Apabil di kemudian hari ternyata dijumpai ketidak-sesuaian dengan kenyataan, saya sanggup menerima sanksi. Demikian biodata ini saya buat dengan sebenarnya untuk memenuhi salah satu persyaratan dalam pengajuan hibah Progran Kreativitas Mahasiswa bidang penelitian (PKM-P)

Semarang, 07 Juni 2015

Dosen Pembimbing,

,...............................
NIDN
Lampiran 2: Justifikasi Anggaran Kegiatan

1. Peralatan Penunjang

	Material 
	Justifikasi Pemakaian
	Kuantitas
	Harga Satuan (Rp)
	Jumlah

	Camera Canon EOS
	Untuk dokumentasi pada saat penelitian
	1
	Rp 3.600.000
	Rp 4.000.000

	CD-RW 
	Untuk menyimpan data jadi penelitian
	10
	Rp      10.000
	Rp      10.000

	Tangki Susu
	Untuk menyimpan susu 
	12
	Rp   200.000
	Rp 2.400.000

	SUB TOTAL (Rp)
	Rp 6.410.000


2. Bahan Habis Pakai

	Material 
	Justifikasi Pemakaian
	Kuantitas
	Harga Satuan (Rp)
	Jumlah

	Kertas A4 80 gram
	Untuk angket, laporan proposal
	5 rim
	Rp     50.000
	Rp   250.000

	Biaya Print
	Untuk mencetak angket, laporan proposal
	700 Lembar
	Rp       1.000
	Rp   700.000

	ATK
	Untuk menunjang kegiatan penelitian
	6 Paket
	Rp     50.000
	Rp  300.000

	Konsumsi Penelitian
	Untuk memenuhi kebutuhan pokok peneliti
	3
	Rp    600.000
	Rp 1.800.000

	Flashdisk 32 GB
	Untuk menyimpan setiap data penelitian
	2
	Rp   300.000
	Rp   600.000

	Pembersih lantai
	Untuk membersihkan toko KUD Mekar Ungaran
	1 paket
	Rp      2.000
	Rp     24.000

	Pembersih tangki susu
	Untuk membersihkan tangki susu KUD Mekar Ungaran
	1 paket
	Rp   10.000
	Rp  120.000

	SUB TOTAL (Rp)
	Rp 3.794.000


3. Perjalanan

	Material 
	Justifikasi Pemakaian
	Kuantitas
	Harga Satuan (Rp)
	Jumlah

	Perjalanan ke KUD Mekar Ungaran 
	Untuk melihat kondisi KUD Mekar Ungaran
	3
	Rp    100.000
	Rp  300.000

	
	
	
	
	

	SUB TOTAL (Rp)
	Rp  300.000


4. Lain-lain

	Material 
	Justifikasi Pemakaian
	Kuantitas
	Harga Satuan (Rp)
	Jumlah

	Brosur dan poster 
	Untuk mempromosikan Produk Susu KUD Mekar Ungaran 
	
	
	Rp  500.000

	Biaya tak terduga
	Untuk mengantisipasi apabila ada bisya yang tidak terduga selama penelitian
	
	Rp   300.000
	Rp   300.000

	SUB TOTAL (Rp)
	Rp    800.000

	Total (Keseluruhan)
	Rp11.304.000


Lampiran 3: Susunan Organisasi TIM Peneliti dan Pembagihan Tugas
	No 
	Nama/NIM
	Jurusan 
	Bidang Ilmu
	Alokasi Waktu (jam/minggu)
	Uraian Tugas

	1

	Siti Kholisoh 
(7101412332)
	Pendidikan Ekonomi (Koperasi)
	Ekonomi
	6 jam 
	Mengatur pelaksanaan penelitian dan melaksanakan observasi di lapangan 

	2
	
	
	
	5 jam 
	Mencari sumber yang berkaitan dengan buku dan melaksanakan observasi di lapangan

	3
	
	
	
	
	Menyusun Program Kreativitas Mahasiswa dan melaksanakan observasi di lapangan


9

