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BAB I
PENDAHULUAN
A. Latar Belakang Masalah
Di kehidupan sehari-hari setiap orang membutuhkan alat transportasi. Untuk pergi ke tempat kerja, ke pasar, ke kampus atau kemana saja. Tetapi setelah dipakai menjadi kotor, kusam dan tidak mengkilap. Apalagi ketika  hujan turun, pasti akan menjadi kotor dan orang malas membersihkannya. Hal ini juga dialami oleh mahasiswa PGSD Unnes Ngaliyan yang tinggal di daerah Wonosari Ngaliyan yang berasal dari berbagai daerah. Setiap hari mahasiswa disibukkan dengan mengerjakan tugas-tugas dari kampus seperti pembuatan makalah, resume, essay, laporan, observasi, power point, RPP yang harus dipresentasikan dipertemuaan minggu depan. Selain itu, mahasiswa juga dituntut untuk mengikuti organisasi secara aktif.. Banyaknya waktu yang tersita dalam pengerjaan tugas dan kegiatan kampus, mahasiswa tidak mempunyai waktu untuk memikirkan hal tersebut. Alasan-alasan inilah yang membuat mahasiswa banyak yang memilih untuk menggunakan layanan cuci motor, karena dengan layanan jasa cuci motor tugas mereka sedikit terbantu. Namun di sini mahasiswa menemukan kendala untuk membawa sepeda motor mereka ke tempat cuci motor. Mereka harus antri di tempat cuci motor bila ramai pengunjung lainnya, bila ditinggal pun mereka harus jalan kaki untuk kembali ke kost. Mahasiswa menghabiskan banyak waktu bila antri cuci motor padahal tugas yang menanti masih banyak. Selain kendala waktu, ada juga kendala kebersihan yang belum terjamin dari layanan cuci motor yang mereka dapat karena tidak mereka tunggu waktu sepeda motor dicuci sehingga motor kurang maksimal bersihnya. Dari itu cuci motor plus-plus hadir menjawab masalah sepeda motor yang kotor dari mahasiswa dengan kelebihan-kelebihannya dibandingkan cuci motor yang lain. Kelebihan yang ditawarkan antara lain:
1. Jemput dan Antar
2. Bersih dan Untung
3. Murah


B. Perumusan Masalah
1. Apa sajakah faktor pendorong pendirian cuci motor plus-plus di sekitar PGSD Unnes  
    	Ngaliyan?
2. Bagaimanakah keadaan cuci motor di wilayah kampus PGSD Unnes Ngaliyan?
3. Apa sajakah faktor-faktor yang mendorong mahasiswa malas mencuci motor?
4. Bagaimanakah keunggulan cuci motor plus-plus dibandingkan cuci motor di sekitar 
   	kampus PGSD Unnes Ngaliyan?
C. Tujuan
1. Mengefisiensikan waktu mahasiswa PGSD Unnes Ngaliyan dalam mencuci motor saat 
	mereka sibuk dengan tugas masing-masing
2. Menghemat keuangan mahasiswa karena mencuci motor di tempat lain agak mahal
3. Menghemat tenaga dan waktu mahasiswa karena mencuci motor di tempat lain antre lama
4. Mengefisiensikan tenaga karena cuci motor plus-plus menggunakan sistem jemput antar
D. Luaran yang diharapkan
1. Memberikan kemudahan kepada mahasiswa dalam menyelesaikan tugas mencuci motor
2. Managemen pelayanan cuci motor plus-plus yang baik dan tepat sasaran.
3. Peningkatan pendapatan bagi mahasiswa sehingga bisa menjadi insan yang mandiri.
E. Kegunaan
1. Memberi sumbangan pemikiran kepada masyarakat bahwa cuci motor plus-plus 
memiliki nilai keunggulan lebih dari pada cuci motor biasa
2. Meningkatkan kreatifitas inovatif mahasiswa.dalam menemukan hasil karya yang dapat 
dimanfaatkan.
3. Meningkatkan wawasan dan kemampuan mahasiswa dalam pengembangan IPTEK



BAB II
Gambaran Umum Rencana Usaha
A. Gambaran umum cuci motor plus-plus
Mahasiswa PGSD Unnes Ngaliyan tergolong mahasiswa yang memiliki tugas banyak, apalagi mahasiswa baru, selain tugas banyak mereka juga dituntut untuk mengikuti serangkaian kegiatan dan organisasi kampus. Hal ini membuat mahasiswa lebih tertarik untuk membawa sepeda motor kotor mereka ke tempat cuci motor. Selain itu ada beberapa faktor yang lainya, yakni, kost yang dibatasi penggunaan airnya atau membayar lebih bila air boros. Di cuci motor plus-plus memberikan pelayanan via online dan juga menyediakan layanan antar jemput. Buka setiap hari Senin-Jumat pukul 13.00 – 18.00 WIB.
B. Keunggulan Pelayanan 
a. Jemput dan Antar
Mahasiswa yang ingin mencuci motor  tidak perlu datang ke tempat kami, mereka tinggal memberi alamat kost lewat sms, facebook, twitter, LINE atau Blackberry Messanger, kemudian kami datang ke tempat mahasiswa. Setelah sepeda motor mereka dicuci, pihak kami akan mengantar sepeda motor kembali ke kost mahasiswa.
b. Bersih dan Untung
Mengutamakan kepuasan mahasiswa, sehingga motor dijamin bersih dan mengkilap. Karena setelah di cuci, sepeda motor dikeringkan dan dilap dengan silicon sebanyak 2 kali. Juga ban motor disemir ke seluruh permukaan ban sampai mengkilap. Mahasiswa yang telah mencuci sepeda motor pasti mendapat untung, karena selesai mencuci mahasiswa mendapat kupon yang nantinya bila terkumpul 5 kupon, mereka mendapat 1X gratis cuci motor disini.
c. Murah
Harga yang ditawarkan sangatlah terjangkau bagi mahasiswa yakni Rp 6.000,- untuk motor bebek dan Rp 7.000,- untuk motor matic. Dengan harga terjangkau mahasiswa tidak akan mengalami kantong kering atau kehabisan uang untuk meringankan beban keuangan mereka.

C. Prospek Usaha
Dapat disimpulkan, prospek usaha di bidang industri jasa masih sangat terbuka lebar.Ini dikarenakan usaha ini merupakan inovasi baru yang belum ada saingan. Dalam menjalankan usaha memang selalu ada resiko yang tak sesuai dengan harapan. Dengan perencanaan yang matang maka usaha ini akan berjalan sesuai tujuan dan ancaman resiko tersebut akan dapat diminimalisir.
D. Rencana Produksi Selama 3 Bulan
Berikut ini adalah analisis keuangan produksi dan pemasaran 
Rencana produksi  selama 1 bulan adalah sebagai berikut :
a. 1 hari : 6 buah sepeda motor
b. 1 minggu : 6 buah sepeda motor x 5 hari = 30 buah sepeda motor
c. 1 bulan : 30 buah sepeda motor x 4 = 120 buah sepeda motor
d. 3 bulan : 120 buah sepeda motor x 3 = 360 buah sepeda motor
e. Total jasa selama 3 bulan = 360 buah sepeda motor
E. Analisis Keuangan dan Pendapatan
Produk yang dihasilkan selama 3 bulan kerja :
a. 1 hari : 6 buah sepeda motor
b. 1 minggu : 6 buah sepeda motor x 5 hari = 30 buah sepeda motor
c. 1 bulan : 30 buah sepeda motor x 4 = 120 buah sepeda motor
d. 3 bulan : 120 buah sepeda motor x 3 = 360 buah sepeda motor

Harga penjualan selama 3 bulan kerja :
360 buah sepeda motor terdiri dari 180 buah motor bebek dan 180 buah motor matic
180 buah motor bebek x @ 6000 = 1.080.000
180 buah motor matic x @ 7000 = 1.260.000
Total Penjualan 1.080.000 + 1.260.000 = 1.340.000
Total biaya produksi 360 x 1500 = 540.000
Keuntungan setiap 3 bulan	= Total Penjualan – Total Biaya Produksi
				= 1.340.000 – 540.000
				= 800.000
Analisis Keuangan/Kelayakan Usaha ( 1 bulan kerja)
a. BEP (break even point)
BEP volume produksi jasa cuci motor
					
			= 360 buah sepeda motor
Jadi pada tingkat volume produksi jasa 360 buah sepeda motor, usaha ini berada pada
titik impas. BEP ini terjadi setelah berproduksi selama 1 bulan.
b. B/C Ratio
B/C Ratio
		
		 = 2,4
Karena ratio lebih besar dari satu, maka usaha ini layak untuk dijalankan. Artinya satuan biaya yang dikeluarkan diperoleh dari hasil penjualan sebesar 2,4 kali lipat.
c. ROI (Returm Of Invention)
ROI 
        
        = 1,4
Usaha ini banyak dikembangkan karena diperoleh keuntungan sebesar 1,4

BAB III
Metode Pelaksanaan
Langkah dalam pendekatan program ini adalah :
1. Survei Lapangan,
Survei lapangan bertujuan untuk mengamati situasi dan keadaan asrama dan kost mahasiswa PGSD Unnes yang direncakan sebagai objek sasaran.
2. Sosialisasi Program
Sosialisasi program bertujuan untuk memberi informasi tentang rencana serangkaian pelaksanaan program yang disampaikan kepada mahasiswa PGSD Unnes Semarang
3. Pelaksanaan Program
Berupa demonstrasi kepada obyek sasaran agar sasaran lebih mengetahui tatacara dalam menggunakan layanan yang kita beri, Agar tertarik dengan jasa layanan yang kita tawarkan.
4. Evaluasi Kegiatan
Mengevaluasi perkembangan pelaksanaan program yang dilaksanakan oleh mahasiswa PGSD Unnes Semarang yang meminjam modal, dan memberikan saran untuk perkembangannya.
A. Strategi Pemasaran
Strategi pemasaran yang digunakan yaitu sebagai berikut :
1. Kebijakan Harga
Harga yang ditawarkan kepada pelanggan bervariasi. Sesuai dengan jenis motor yang akan dicuci.
2. Kebijakan Promosi
Agar sebuah usaha jasa mudah diingat oleh konsumen maka perlu adanya promosi yang efektif dan tepat sasaran. Bentuk promosi yang digunakan diantaranya yaitu pamflet, brosur, dan stiker. Dengan demikian waktu kegiatan promosi akan pelayanan akan lebih cepat sehingga tidak mengecewakan konsumen.


3. Kebijakan Distribusi
Di cuci motor kami menggunakan beberapa pelayanan elektronik. Pelayanan tersebut dilakukan via SMS, Facebook, Twitter, LINE dan blackberry messanger. Distribusi sepeda motor bersih kepada konsumen dilakukan dengan antar jemput secepatnya.
B. Jadwal kegiatan
Waktu dan Tempat Pelaksanaan
Jadwal Kegiatan
	Kegiatan
	Minggu Ke

	
	1
	2
	3
	4
	5
	6
	7
	8
	9

	Persiapan
	√
	
	
	
	
	
	
	
	

	Pembukaan
	
	√
	√
	√
	√
	√
	√
	√
	√

	Pelayanan
	
	√
	√
	√
	√
	√
	√
	√
	√

	Evaluasi
	
	
	
	√
	
	
	
	√
	

	Penyusunan Laporan
	
	
	
	
	√
	
	
	
	√

	Seminar
	
	
	
	
	
	√
	
	
	



Tabel 1. Langkah Dan Jadwal Pelaksanaan Program
	NO
	TAHAP KEGIATAN
	TEMPAT

	1
	Persiapan Kegiatan
	

	
	Observasi lapangan sasaran program
	Asrama dan Kost Mahasiswa PGSD Unnes

	
	Persiapan sosialisasi program
	Asrama, Kost, dan Kampus mahasiswa PGSD Unnes

	
	Observasi Lokasi Penjualan
	Asrama, Kost, dan Kampus mahasiswa PGSD Unnes

	
	Pembuatan Pamflet dan Brozur
	Kost Mahasiswa PGSD Unnes

	2
	Pembukaan perdana
	Kost Mahasiswa PGSD Unnes

	3
	Pelayanan dan promosi
	Asrama, Kost, dan Kampus mahasiswa PGSD Unnes

	4
	Evaluasi Kegiatan
	Kampus PGSD Unnes Ngaliyan

	5
	Penyusunan Laporan
	Kampus PGSD Unnes Ngaliyan

	6
	Seminar
	Kampus PGSD Unnes Ngaliyan



C. Tahapan Pelaksanaan
	No
	Kegiatan

	1
	Persiapan Kegiatan

	2
	Observasi Sasaran Program

	3
	Persiapan Sosilaisasi Progaram Cuci

	4
	Observasi Lokasi Usaha

	5
	Pembuatan Pamflet, Brosur, Leaflet

	6
	Persiapan Media Pelayanan Cuci Motor

	7
	Pembukaan Perdana Layanan

	8
	Pelayanan dan Promosi

	9
	Evaluasi Kegiatan

	10
	Penyusunan Laporan



D. Job Disc Cuci Motor
Cuci motor  didirikan oleh 3 mahasiswa UNNES sebagai pioneer atau founder dari usaha tersebut.
	Nama
	Jabatan
	Keterangan

	Yazid Firdiawan
	Pimpinan
	Bertanggung jawab atas semua anggota

	Muhammad Samsun E
	Delivator
	Menjemput dan Mengantarkan sepeda motor

	Risa Tikdia S
	Administator
	Mencatat semua kegiatan



E. Tahapan Pelayanan
	No
	Tahapan

	1
	Konsumen menghubung via Online

	2
	Petugas mendatangi alamat

	3
	Dicuci menggunakan sabun ramah lingkungan

	4
	Dilap hingga kering dan bersih serta disilikon pada bodi motor

	5
	Ban disemir pada seluruh permukaan hingga mengkilap

	6
	Sepeda motor yang sudah bersih diantar kembeli ke kosumen


















BAB IV
PENUTUP
A. Rancangan Biaya
REKAPITULASI RANCANGAN BIAYA
	NO
	URAIAN
	JUMLAH

	1
	Bahan Habis Pakai
	Rp 1.075.000

	2
	Peralatan Penunjang PKM
	Rp 7.237.000

	3
	Perjalanan
	Rp    360.000

	4
	Lain-lain
	Rp    830.000

	JUMLAH
	Rp 9.502.000


B. Lampiran
1. Lampiran 1
Biodata Ketua
Nama				:  Yazid Firdiawan
NIM				:  1401413444
Jenis Kelamin			:  Laki - laki
Tempat, tanggal lahir		:  Wonosobo, 4 Juli 1995
Alamat asli			:  Krakal Tamanan Rt 06/01 Karangluhur Kertek 
No HP / Email			:  085640242779

									_Yazid Firdiawan_
									NIM. 1401413444

Biodata Anggota
Anggota 1
Nama				: Risa Tikdia Setyowati
NIM				: 1401413452
Jenis Kelamin			: Perempuan
Tempat, tanggal lahir		: Magelang, 28 Januari 1996
Alamat asli			: Magelang
No HP / Email			: 089656420088/risa.28@gmail.com


									_Risa Tikdia S_
									NIM. 1401413452
Anggota 2
Nama				:  Muhamad Samsun Erfin
NIM				:  1401412325
Jenis Kelamin			:  Laki - laki
Tempat, tanggal lahir		:  Semarang, 4 Oktober 1994
Alamat asli			:  Ngabean RT 02 RW 04 Gununngpati Semarang
No HP / Email			:  085 727 785 567 / samsoen19@gmail.com
Pengalaman organisasi	:  HIMA PGSD FIP UNNES 2013

									_M. Samsun Erfin_
[bookmark: _GoBack]									NIM. 1401412304
2. Lampiran 2
Biodata Dosen Pembimbing
Nama					:   
NIDN					:   
Tempat / Tanggal lahir		:   
Jenis kelamin				:   
Bidang keahlian			:   
Jabatan fungsional			:   
Jabatan struktural			:   -
Kantor / Unit Kerja			:   
Alamat kantor / Unit Kerja	 : 
Telepon / Fax / Email			: 
Waktu untuk kegiatan PKM		: 
3. Lampiran 3
1. Bahan habis pakai
	NO
	Uraian
	Kegunaan
dalam
	Vol
	Biaya
per satuan
	Jumlah

	1
	Banner
	Sosialisasi program
	1
	Rp 250.000
	Rp     250.000

	2
	Leaflet
	Sosialisasi program
	100
	Rp     1.500
	Rp     150.000

	3
	Pamflet
	Sosialisasi program
	15
	Rp   45.000
	Rp     675.000

	JUMLAH
	Rp 1.075.000


	

2. Peralatan penunjang PKM
	Rekapitulasi peralatan penunjang PKM

	NO
	URAIAN
	JUMLAH

	1
	Investasi awal
	Rp  6.476.000

	2
	Alat tulis kantor
	Rp     241.000

	3
	Bahan penunjang proses
	Rp     715.000

	JUMLAH
	Rp  7.237.000



a. Investasi Awal
	No
	Uraian
	Kegunaan dalam
	Vol/Satuan
	Biaya per satuan
	Jumlah

	1
	Kompresor
	Alat penunjang
	1
	Rp 6.000.000
	Rp 6.000.000

	2
	Selang
	Alat penunjang
	4
	Rp       12.000
	Rp      48.000

	3
	Selang turbo
	Alat penunjang
	1
	Rp       18.000
	Rp      18.000

	4
	Kuas
	Alat penunjang
	2
	Rp       13.000
	Rp      26.000

	5
	Kanebo
	Alat penunjang
	4
	Rp       70.000
	Rp    280.000

	6
	Busa
	Alat penunjang
	2
	Rp         8.000
	Rp      16.000

	7
	Sikat
	Alat penunjang
	2
	Rp         6.500
	Rp      13.000

	8
	Ember
	Alat penunjang
	3
	Rp       25.000
	Rp      75.000

	JUMLAH
	Rp 6.476.000





b. Alat Tulis Kantor
	No
	Uraian
	Kegunaan dalam
	Vol/Satuan
	Biaya per satuan
	Jumlah

	1
	Buku laporan keuangan
	Alat penunjang
	1
	Rp   35.000
	Rp   35.000

	2
	Kalkulator
	Alat penunjang
	1
	Rp 125.000
	Rp 125.000

	3
	Pulpen
	Alat penunjang
	4
	Rp     5.000
	Rp   20.000

	4
	Penggaris
	Alat penunjang
	1
	Rp     8.000
	Rp     8.000

	5
	Tipe-x
	Alat penunjang
	1
	Rp   10.000
	Rp   10.000

	6
	Gunting
	Alat penunjang
	1
	Rp   20.000
	Rp   20.000

	7
	Spidol
	Alat penunjang
	1
	Rp   23.000
	Rp   23.000

	JUMLAH
	Rp 241.000


	
c. Bahan Penunjang Proses
	No
	Uraian
	Kegunaan dalam
	Vol/Satuan
	Biaya per satuan
	Jumlah

	1
	Air PDAM
	Alat penunjang
	500 liter
	Rp    4.000
	Rp 400.000

	2
	Shampo motor
	Alat penunjang
	5 pak
	Rp  20.000
	Rp 100.000

	3
	Silikon
	Alat penunjang
	5 pak
	Rp  50.000
	Rp 250.000

	4
	Semir ban
	Alat penunjang
	5 pak
	Rp  35.000
	Rp 175.000

	JUMLAH
	Rp 925.000


	

	Biaya Produksi  per 1 buah sepeda motor
	No
	Jenis Biaya
	Total Biaya @ ( Rp )

	1
	Shampo Motor
	400

	2
	Silikon
	500

	3
	Semir ban
	400

	4
	Delivery
	200

	Total
	1.500

	Total Biaya Produksi Cuci selama 3 bulan
	360 buah sepeda motor x 1.500 =540.000


	
3. Perjalanan
	No
	Uraian
	Kegunaan dalam
	Vol/Satuan
	Biaya per satuan
	Jumlah

	1
	Transport pembuatan dan penggandaan leaflet/brosur
	Sosialisasi Program
	4
	Rp  40.000




	
	Rp 160.000

	2
	Transport pemenuhan alat dan bahan penunjang PKM
	Menunjang PKM
	4
	Rp  50.000
	Rp 200.000

	JUMLAH
	Rp 360.000


	

4. Lain  - lain
	No
	Uraian
	Vol/Satuan
	Biaya per satuan
	Jumlah

	1
	Pembuatan Laporan
	4
	Rp  80.000
	Rp 320.000

	2
	Penggandaan, pengarsipan
	4
	Rp  40.000
	Rp 160.000

	3
	Dokumentasi
	-
	-
	Rp 350.000

	JUMLAH
	Rp 830.000
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