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RINGKASAN
Sehat Bersama “ Kribow” 
sebagai Cemilan Sehat Anak bagi Ibu Kreatif


Brokoli (Brassica oleracea varitalica) adalah tanaman sayuran yang termasuk dalam suku kubis-kubisan atau Brassicaceae. Brokoli berasal dari daerah Laut Tengah dan sudah sejak masa Yunani Kuno dibudidayakan. Sayuran ini masuk ke Indonesia belum lama (sekitar 1970-an) dan kini cukup populer sebagai bahan pangan. Sayuran yang rendah kalori dan sebagai obat tradisional antikanker. 

Untuk persoalan yang terjadi dimasyarakat anak-anak malah meminati jajanan instan yang mengandung vetsin/MSG yang berlebih, hal ini menyebabkan nafsu makan menurun. .Hal ini retan sekali anak terjangkit penyakit. 

Berdasarkan uraian di atas kami mencoba menawarkan inovasi baru yaitu menciptakan inovasi baru bagi orang tua dalam memodifikasi bahan makanan dengan mengolah brokoli menjadi brownis yang diminati anak-anak yang pada akhirnya dapat meningkatkan nilai produktifitas dari brokoli. 

Kata Kunci : Brokoli, Brownis, Cemilan Sehat
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BAB I 
PENDAHULUAN

A. LATAR BELAKANG MASALAH

	Tumbuh kembang pada anak merupakan suatu yang perlu diperhatikan secara serius oleh orangtua tau orang dewasa lainya .Hal ini akan mempengaruhi pembentukan anak di berbagai aspek dalam setiap tahap perkembangan.Masalah serius dapat saja muncul jika kita kurang menyadari apa yang telah terjadi pada anak dan mempertaruhkan masa depannya . Salah satu factor pendukung pertumbuhan fisik pada anak adalah asupan gizi.Sebagai pihak orangtua yang cerdas harus memiliki kemampuan untuk memodifikasi berbagai jenis bahan makanan menjadi cemilan bergizi serta di minati anak-anak. 
	Brokoli (Brassica oleracea varitalica) adalah tanaman sayuran yang termasuk dalam suku kubis-kubisan atau Brassicaceae. Brokoli berasal dari daerah Laut Tengah dan sudah sejak masa Yunani Kuno dibudidayakan. Sayuran ini masuk ke Indonesia belum lama (sekitar 1970-an) dan kini cukup populer sebagai bahan pangan. Sayuran yang rendah kalori dan sebagai obat tradisional antikanker. 
Untuk persoalan yang terjadi dimasyarakat anak-anak malah meminati jajanan instan yang mengandung vetsin/MSG yang berlebih, hal ini menyebabkan nafsu makan menurun. .Hal ini retan sekali anak terjangkit penyakit. 
	Brokoli sebagai zat antioksidan alami yang kuat .Karena brokoli kaya akan vitamin C serta mengandung 89,2 mg sekitar 150% per 100 g (RDA).Vitamin –C adalah anti-oksidan dan modulator kekebalan tubuh alami yang kuat,berguna membantu untuk melawan virus penyebab flu. 
	Andaikata seorang anak mengkonsumsi brokoli ,terkandung kalsium yang hampir setara dengan kalsium dalam segelas susu (71.8 mg kalsium brokoli sama dengan 120 ml kalsium susu). Jika setiap hari per orang memakan 71.8 mg brokoli , itu cukup untuk memenuhi jumlah asupan vitamin K yang diperlukan oleh tubuh. Selain itu menurut Elizabeth Somer, pakar kesehatan dan makanan, brokoli mengandung kadar tinggi vitamin C yang dapat meningkatkan sistem kekebalan tubuh dan membantu melawan infeksi. Selain itu, brokoli terdiri dari fitonutrien dan fitokimia, termasuk sulforaphane, yang membantu mengeluarkan racun dari dalam tubuh dan memperkuat ketahanan fisik terhadap flu. 
	Berdasarkan uraian di atas kami mencoba menawarkan terobosan baru yaitu menciptakan inovasi baru bagi orang tua dalam memodifikasi bahan makanan dengan mengolah brokoli menjadi brownis yang diminati anak-anak yang pada akhirnya dapat meningkatkan nilai produktifitas dari brokoli. Keunikan dan Kekreatifan Penulis yakni Membuka Paradigama Ibu agar lebih kreatif dalam pengolahan makanan untuk si Kecil.
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B. PERUMUSAN MASALAH
Berdasarkan masalah yang telah kami uraikan diatas, maka dapat dirumuskan beberapa permasalahan yang dihadapi sebagai berikut: 
Bagaimana cara menciptakan inovasi baru dalam pengolahan brokoli untukmemenuhi kebutuhan gizi tubuh anak ? 

C. TUJUAN PROGRAM
Tujuan program kewirausahaan ini adalah sebagai berikut : 
1 Mengetahui khasiat dan manfaat yang terkandung dalam brokoli. 
2 Mengetahui bagaimana caranya membuat makanan yang menarik dari brokoli. 
2 Membuat anak-anak suka makan sayuran brokoli dengan variasi lain. 

D. LUARAN YANG DIHARAPKAN
Adapun luaran yang diharapkan dari program ini adalah:
Dengan  terbentuknya usaha Kribow Alias Brownis Kukus Brokoli  ini diharapkan dapat membuka peluang usaha baru khususnya bagi Orang tua dan Mahasiswa dengan sasaran anak usi dini. Selain itu orang tua dan mahasiswa yng berusaha memiliki pasar lapangan khusus Lembaga Pendidikan Anak Usia Dini seperti TK/RA/BA , KB , PAUD dan Lambaga Paud sejenisnya.
 
E. KEGUNAAN PROGRAM
Dengan adanya Program Kreatifitas Mahasiswa Kewirausahaan yang berupa Pembuatan Brownis kukus brokoli yang digemari anak-anak sebagai cemilan bergizi. Orangtua diharapkan dapat memperoleh manfaat sebagai berikut : 
1. Dapat membuat Brownis kukus brokoli yang enak untuk dikonsumsi. 
2. Orangtua dapat terampil dalam membuat Brownis kukus dari Brokoli 
3. Dapat meningkatkan nafsu makan anak terhadap sayur 
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BAB II
GAMBARAN UMUM RENCANA USAHA

A. Analisis Produk
“ Kribow” alia s Brownis kukus brokoli  merupakan usaha perdagangan cemilan sehat sistem marketing melalui outlet-outlet mini, order melaui via sms dan sistem  pemasaran  langsung. Adapun teknik marketing yang dilakukan terutama melalui pemasaran langsung, promosi lewat jejaring sosial maupun sistem online dengan target konsumen mahasiswa dan masyarakat umum di sekitar kampus Unnes. “ Kribow” alia s Brownis kukus brokoli  memiliki  keunggulan pada produk yang memfokuskan  pada inovassi bahan baku yang digunakan dalam pembuatan brokolis dengan variasi harga yang dapat terjangkau oleh semua sasaran konsumen yang dilakukan melalui media marketing pasar dan promosi langsung untuk masyarakat sekitar Unnes dan lembaga pendidkan anak usia dini.
B. Prospek Produk
Prospek bisnis dalam bidang ini sangat menjanjikan jika didukung dengan aneka Kreasi bentuk brownis yang menarik. Produk kribow alisan brownis kukus brokoli dapat dimanfaatkan sebagai asupan nutrisi sayur pada anak , tanap harus memakan secara langsung. Selain itu keunggulan yang dimiliki dapat menjadi daya tarik bagi konsumen. 
C. Target Penjualan
Ada beberapa daerah target penjualan “ Kribow” alia s Brownis kukus brokoli  yang kami buat, yaitu di daerah kota semarang, sekitar kampus Unnes, dan pada Event-event di lembaga PAUD tertentu dengan membuka stand, melaui media Online Shop, menitipkan di Laboratorium Biologi Unnes dan Koperasi Mahasiswa Unnes.
Adapun rencana kegiatan ini kami lakukan dengan sistematika sebagai berikut:
1. Penyedia Produk (supplier).
Suplier dalam kegiatan ini adalah para penjual brokoli di daerah sekitar Unnes, Sekargading, Gunungpati, Semarang.
2. Keunggulan Produk dan Kompetisi
“ Kribow” alia s Brownis kukus brokoli  mampu bersaing di pasaran karena  keunggulan produk yang dimiliki berupa keinovatifan dari produk kue/cake yang berbahan baku brokoli.  
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3. Target Konsumen (buyer)
Target buyer  adalah seluruh lapisan masyarakat di kampus Unnes dan sekitarnya meliputi lembaga pendidkan Anak usia dini , pedagang yang menjual aneka kue dan jajanan , ibu-ibu rumah tangga dan koperasi mahasiswa yang ada di kampus Unnes. 
4. Peluang pasar.
Kegiatan ini dilakukan didaerah yang memiliki potensi untuk mendukung usaha ini. Dalam usaha ini daerah yang bisa dimanfaatkan didaerah semarang pada musim -musim tertentu dimana harga brokoli sedang turun. Kebutuhan konsumsi dan pangan  di sekitar kampus Unnes tidak akan punah selagi masih ada kehidupan manusia. oleh karena itu “ Kribow” alia s Brownis kukus brokoli  hadir dengan segala keinovatifan produk pangan yang dikemas dengan nama yang nmenarik dan kemasan yang menerik pula, dalam  rangka  meningkatkan kebutuhan manusia yang sehat.

D. Strategi Pemasaran produk.
	Dalam pemasaran yang kami buat, kami menggunakan beberapa strategi pemasaran diantaranya:
a. Mengidentifikasi segmen pasar atau membuat segmen pasar berdasarkan demografi, tipe pelanggan atau berdasarkan letak geografis, yaitu dengan mengetahui keadaan sasaran atau target pemasaran.
b. Positioning atau memposisikan di dalam segmen tersebut berdasarkan pengamatan, membidik peluang usaha agar usaha kami lebih berkembang sehingga pelanggan akan terus tertarik dan mengingat keunggulan produk kami.
c. Marketing Mix atau campuran pemasaran yaitu dengan 4P yang diperlukan untuk mendefinisikan suatu yang kami tawarkan yaitu Product, Place, Price, dan Promotion.    
1) Product (produk)
Barang utama yang dijual adalah aneka kerajinan tangan yang terbuat dari limbah kelapa muda, menarik dan dapat dimanfaatkan sebagai souvenir yang lucu danm unik.
2) Place (Tempat)
Lokasi penjualan lingkungan di sekitar kapmus Unnes. Pemasaran dilakukan secara langsung, via order dan iklan melalui jejaring sosial. Dengan metode pemasaran yang dekat dengan masyarakat memudahkan bagi konsumen untukl mendapatkan produk kami dengan harga yang relative terjangkau .
4

3) Price (Harga)
Harga produk yang ditawarkan bervariasi dengan kisaran mulai dari Rp 2.500/kemasan.
4) Promotion (Promosi)
Media promosi yang kami gunakan dengan sosialisasi langsung, jejaring sosial dan dengan pamflet agar masyarakat lebih mengenal dan tertarik dengan produk yang kami hasilkan.
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BAB III
METODE PELAKSANAAN
Metode yang kami gunakan agar tujuan dari program ini dapat tercapai, kami melalui beberapa tahapan sebagai berikut: 
1. TahapI:Tahap Pengambangan, Organisasi dan Manajemen
Jumlah pekerja 3 orang yang terdiri dari 
1. Pimpinan
Bertugas mengkoordinasi semua kegiatan usaha dan mengawasi kinerja bagian pembuatan, keuangan dan pemasaran.
2. Bagian Keuangan
Bertugas konsentrasi dengan kegiatan pembiayaan dan manajemen keuangan perusahaan. Serta berkewajiban dalam membuat laporan keuangan tiap bulan.
3. Bagian Pemasaran
Bertugas untuk melakukan marketing melalui beberapa teknik yang ditentukan serta menarik konsumen untuk membeli produk yang ditawarkan.

2. Tahap II : Tahap Penentuan Lokasi Pemasaran
Melalui pemasaran langsung di sekitar kampus Unnes, menjadikan pangsa pasar menjadi lebih luas. Masyarakat di lingkungan kampus akan mengenal produk kami secara langsung dan pengawasan dapat dilakukan secara lebih mudah.

3. Tahap III: Tahap Persiapan Peralatan dan Fasilitas
Peralatan yang dibutuhkan adalah alat-alat pemotong dan pengelas, alat-alat clear, amplas, plastik pengemas, label dan bahan-bahan tambahan lainnya.

Tahap IV : Tahap Proses Produksi
Alat dan bahan yang digunakan meliputi : 
Alat 
1. kompor gas			5. pengukus 
2. mixer			6. Sendok 
3. pisau 			7. Loyang 18x 18 
4. blender			8. Kuas roti 
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 Bahan 
1. Brokoli			 6. vanili 
2. tepung terigu		 7. tbm/pernipan 
3. telu 				 8. minyak sayur 
4. gula pasir 			 9. susu kental manis
5. coklat bubuk 		10. mentega 

b. Prosedur Kerja

b.1 mixer telur + gula pasir + tbm sampai mengembang 
b.2 masukkan tepung + bubuk coklat aduk rata
b.3 masukkan coklat leleh, minyak sayur dan vanili
b.4terakhir masukkan brokoli yg sudah di blender 
b.5 masukkan ½ adonan kedalam loyang 18x18 cm yang telah diberi diolesi mentega dan di taburi tepung 
b6.Kukus adonan di atas kompor dengan api yang stabil ± 15 menit 
b.7 Setelah setengah matang,lalu angkat Loyang kemudian lapisi bagian atas dengan susu fullcream/kental manis. 
b.8 Setelah di lapisi Susu fullcream,tuang sisa adonan di atasnya. 
b.9 Kukus kembali sampai matang dengan kisaran waktu ± 15 menit 
b.10Setelah matang,angkat kemudian sajikan sesuai selera 

5. Tahap V : Tahap Distribusi dan Penjualan
Strategi penjualan usaha yang dilakukan agar dapat menjaga kepercayaan konsumen adalah
(1) Melayani pembeli dengan  ramah agar pembeli merasa nyaman ketika melakukan transaksi pembelian.
(2) Menetapkan harga jual yang tidak terlalu tinggi dengan mengambil keuntungan yang tidak terlalu banyak
(3) Memberikan potongan harga untuk pembelian dalam jumlah besar
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BAB VI 
BIAYA DAN JADWAL KEGIATAN
A. Rancangan Biaya
Biaya yang digunakan dalam kegiatan ini adalah sebagai berikut
1) Bahan 	habis pakai			: Rp. 6.000.000-
2) Peralatan penunjang PKM		: Rp. 2.500.000-
3) Perjalanan				: Rp.    500.000-
4) Lain- lain				: Rp. 1.600.000-  +
Jumlah				: Rp. 10.600.000,-
	
B. JADWAL PELAKSANAAN PROGRAM
	Kegiatan kewirausahaan ini akan dilakukan dengan rencana kegiatan sebagai berikut:
	No 
	Kegiatan
	Bulan ke 1
	Bulan ke 2
	Bulan  ke 3
	Bulan ke 4

	1.
	Tahap persiapan
	√
	
	
	

	2.
	Tahap produksi dan pemasaran
	
	√
	√
	

	3.
	Tahap evaluasi
	
	√
	√
	√

	4.
	Penyusunan laporan
	
	
	√
	√

	5.
	Penyerahan laporan akhir
	
	
	
	√
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LAMPIRAN-LAMPIRAN

Lampiran 1. Biodata Ketua, Anggota, dan Dosen Pembimbing
A. Identitas Diri Ketua Pengusul
	1.
	Nama Lengkap
	Safitri Fajarwati

	2.
	Jenis Kelamin
	Perempuan

	3.
	Program Studi
	PG-PAUD

	4.
	NIM
	1601414013

	5.
	Tempat dan Tanggal Lahir
	Semarang, 13 Maret 1996

	6.
	E-mail 
	fitrisafitri967@gmail.com

	7.
	Nomor Telepon/HP
	085747500422


B. Riwayat Pendidikan
	
	SD
	SMP
	SMA

	Nama Institusi
	SDN 03 Majasari
	SMP MUH.1 Purbalingga
	MAN Purbalingga

	Jurusan
	-
	-
	IPA

	Tahun Masuk-Lulus
	2002 - 2008
	2008- 2011
	2011- 2014



Semua data yang saya isikan dan tercantum dalam biodata ini adalah benar dan dapat dipertanggungjawabkan secara hukum. Apabila di kemudian hari ternyata dijumpai ketidak-sesuaian dengan kenyataan, saya sanggup menerima sanksi.
Demikian biodata ini saya buat dengan sebenarnya untuk memenuhi salah satu persyaratan dalam pengajuan Hibah Program Kreativitas Mahasiswa (PKM)

Semarang, 10 Juni 2015
Pengusul	


                 Safitri Fajarwati
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A. Identitas Diri Anggota Pengusul 1
	1.
	Nama Lengkap
	Setiasih Muji Rahayu

	2.
	Jenis Kelamin
	Perempuan

	3.
	Program Studi
	PG PAUD

	4.
	NIM
	1601414014

	5.
	Tempat dan Tanggal Lahir
	Purbalingga, 15 Agustus 1996

	6.
	E-mail 
	 setiasihmuji@gmail.com

	7.
	Nomor Telepon/HP
	087737097914


B. Riwayat Pendidikan
	
	SD
	SMP
	SMA

	Nama Institusi
	SDN 01 Tajug
	SMP  N 1 Karangmoncol
	SMA N 1 Bobotsari

	Jurusan
	-
	-
	IPA

	Tahun Masuk-Lulus
	2002 - 2008
	2008- 2011
	2011- 2014



Semua data yang saya isikan dan tercantum dalam biodata ini adalah benar dan dapat dipertanggungjawabkan secara hukum. Apabila di kemudian hari ternyata dijumpai ketidak-sesuaian dengan kenyataan, saya sanggup menerima sanksi.
Demikian biodata ini saya buat dengan sebenarnya untuk memenuhi salah satu persyaratan dalam pengajuan Hibah Program Kreativitas Mahasiswa (PKM)


Semarang, 10 Juni 2015
Pengusul		


Setiasih Muji Rahayu
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A. Identitas Diri Anggota Pengusul 2
	1.
	Nama Lengkap
	Nahla Mega Pratiwi

	2.
	Jenis Kelamin
	Perempuan

	3.
	Program Studi
	PG PAUD

	4.
	NIM
	1601414035

	5.
	Tempat dan Tanggal Lahir
	Cilacap, 31 Oktober 1996

	6.
	E-mail 
	nahlamegapratiwi @gmail.com

	7.
	Nomor Telepon/HP
	081903180383


B. Riwayat Pendidikan
	
	SD
	SMP
	SMA

	Nama Institusi
	SDN Mekarsari 02
	SMP N 2 Cipari
	SMA N 1 Cipari

	Jurusan
	-
	-
	IPS

	Tahun Masuk-Lulus
	2002 - 2008
	2008- 2011
	2011- 2014



Semua data yang saya isikan dan tercantum dalam biodata ini adalah benar dan dapat dipertanggungjawabkan secara hukum. Apabila di kemudian hari ternyata dijumpai ketidak-sesuaian dengan kenyataan, saya sanggup menerima sanksi.
Demikian biodata ini saya buat dengan sebenarnya untuk memenuhi salah satu persyaratan dalam pengajuan Hibah Program Kreativitas Mahasiswa (PKM)


Semarang, 10 Juni 2015
Pengusul	


Nahla Mega Pratiwi
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A. Identitas Diri Anggota Pengusul 3
	1.
	Nama Lengkap
	Widya Pangestika

	2.
	Jenis Kelamin
	Perempuan

	3.
	Program Studi
	PG PAUD

	4.
	NIM
	1601414009

	5.
	Tempat dan Tanggal Lahir
	Tegal, 29 Juni 1996

	6.
	E-mail 
	whidhiyaxtkj@gmail.com

	7.
	Nomor Telepon/HP
	085642942232


B. Riwayat Pendidikan
	
	SD
	SMP
	SMA

	Nama Institusi
	SDN Kalinyamat Wetan 02
	SMPN 3 Kota Tegal
	SMK N 1 Kota Tegal

	Jurusan
	-
	-
	TKJ

	Tahun Masuk-Lulus
	2002 - 2008
	2008- 2011
	2011- 2014



Semua data yang saya isikan dan tercantum dalam biodata ini adalah benar dan dapat dipertanggungjawabkan secara hukum. Apabila di kemudian hari ternyata dijumpai ketidak-sesuaian dengan kenyataan, saya sanggup menerima sanksi.
Demikian biodata ini saya buat dengan sebenarnya untuk memenuhi salah satu persyaratan dalam pengajuan Hibah Program Kreativitas Mahasiswa (PKM)


Semarang, 10 Juni 2015
Pengusul	


Widya Pangestika
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Lampiran 2. Justifikasi Anggaran Kegiatan.
	Rincian biaya yang digunakan dalam kegiatan ini adalah:
A. RINCIAN BIAYA
a. Penyusunan Laporan
1. Kertas 3 rim @ Rp. 30.000,00		Rp.     90.000,00
2. ATK					Rp.     50.000,00
3. Tinta Printer 2 @ Rp.30.000,00		Rp.	 60.000,00
							Rp.   200.000,00
b. Dokumentasi
1. Sewa Handycam + Camera Digital	Rp.500.000,00
2. Cetak Photo				Rp.300.000,00
3. Kaset Video  @ Rp.25.000,00		Rp.200.000,00
						Rp.1.000.000,00
		
c. Transportasi 
1. Observasi				Rp.  500.000,00
2. Pelaksanaan Kegiatan			Rp. 900.000,00
3. Pasca Kegiatan				Rp. 400.000,00
						Rp. 1.800.000,00
d. Pembelian bahan dan sewa peralatan
1. Pembelian bahan 			Rp.  2.800.000,00
2. Sewa tempat pelatihan			Rp.     500.000,00
3. Sewa kursi				Rp.     400.000,00
	Rp. 3.700.000,00		

e. Materi pelatiahan
1. Penggandaan materi 20 buah x 6

@10.000,00				Rp.    200.000,00
							Rp.   200.000,00
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f. Konsumsi kegiatan
1. Konsumsi penyuluhan 20 orang 
@ 30.000,00				Rp.   600.000,00
2. Konsumsi pelatihan 20 orang 
@ 100.000,00				Rp. 2.000.000,00
Rp. 2.600.000,00
Total					Rp. 9.500.000,00


1. Proyeksi Pendapatan 
	Biaya operasional 1 bulan			= Rp   6.000.000,00
	Target Penjualan 1 bulan 			= 400  jenis makanan
	Harga Pokok Penjualan Rata-Rata		= Rp. 20.000,00
	Keuntungan yang diharapkan [image: ] 40 % diperoleh harga Rp. 28.000,00
	Total Penjualan (Pendapatan/bulan)		= 400 x Rp. 25.000,00 
								= Rp. 10.000.000,00
2. Proyeksi Keuangan
a) Proyeksi BEP
BEP Harga Produksi= Rp. 6.000.000,00= Rp. 15.000
					   40
b) Laporan Laba Rugi
Kreasi Coco
Rencana Laporan Laba Rugi
	Total Penjualan				Rp.10.000.000,00
					Rp. 6.000.000,00-
Laba Per Bulan				Rp. 4.000.000,00
c) Proyeksi B/C Ratio
B/C Ratio = Rp.10.000.000,00= 1,67
			         Rp.  6.000.000,00
	 Funny Coco Craft ini layak dijalankan karena B/C Ratio > 1 yaitu 1,67.
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Lampiran 3. Susunan Organisasi Tim Peneliti dan Pembagian Tugas
	No
	Nama/NIM
	Program Studi
	Bidang Ilmu
	Alokasi waktu
	Uraian Tugas

	1
	Safitri Fajarwat i/ 1601414013
	Pend. Guru PAUD
	FIP
	2 jam x 4 minggu x 5 bulan
	Mengkoordinasi seluruh kegiatan

	2
	Setiasih Muji Rahayu / 1601414014
	Pend. Guru PAUD
	FIP
	2 jam x 4 minggu x 4 bulan
	Menguhubungi pihak mitra, pembuatan akun online dan pemasaran

	3
	Nahla Mega Pratiwi / 1601414035
	Pend. Guru PAUD
	FIP
	2 jam x 4 minggu x 4 bulan
	Penanggungjawab desain dan dokumentasi

	4
	Widya Pangestika
 / 1601414009
	Pend. Guru PAUD
	FIP
	2 jam x 4 minggu x 4 bulan
	Penanggungjawab pemasaran ,distribusi
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Lampiran 4. Surat Pernyataan Ketua Pelaksana
[image: Logo Unnes [Kop Surat].png]		KEMENTERIAN PENDIDIKAN DAN KEBUDAYAAN
UNIVERSITAS NEGERI SEMARANG
Gedung H Kampus Sekaran Gunungpati Semarang – 50229
Telepon/Fax: (024) 8508003
Laman: http://unnes.ac.id, email: pr3@unnes@unnes.ac.id







SURAT PERNYATAAN KETUA PENELITI/PELAKSANA

Yang bertanda tangan di bawah ini:
Nama		: Safitri Fajarwati
NIM		: 1601414013
Program Studi	: Pendidikan Guru PAUD
Fakultas	: Fakultas Ilmu Pendidikan

Dengan ini menyatakan bahwa proposal usulan PKM Kewirausahaan saya dengan judul: Sehat Bersama “ Kribow” Cemilan Sehat Anak bagi Ibu Kreatif  yang diusulkan untuk tahun anggaran 2016 bersifat original dan belum pernah dibiayai oleh lembaga atau sumber dana lain.
Bilamana di kemudian hari ditemukan ketidaksesuaian dengan pernyataan ini, maka saya bersedia dituntut da diproses sesuai dengan ketentuan yang berlaku dan mengembalikan seluruh biaya yang sudah diterima ke kas negara. Demikian pernyataan ini dibuat dengan sesungguhnya dan dengan sebenar-benarnya.

Semarang, 10 Juni 2015
	Mengetahui,
Pembantu Rektor
Bidang Kemahasiswaan,



Dr. Bambang Budi Raharjo M.Si
NIP. 196012171986011001
	Yang menyatakan





Safitri Fajarwati
NIM. 1601414013
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