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RINGKASAN
Dorayaki adalah makanan khas tradisional dari Jepang  (wagashi), seiring dengan populernya film anime Doraemon yang diputar di salah satu stasiun televisi membuat makanan ini dikenal luas oleh masyarakat Indonesia, semua para penggemar tokoh Doraemon di film ini pasti tahu makanan favoritnya. Dorayaki, di Indonesia mirip seperti kue Apem, keduanya memiliki bentuk yang sama hanya bedanya pada bahan pembuatan dan lapisannya. Dorayaki dan Apem Indonesia sama-sama memiliki kulit atau selimut yang tembem namun bahan pembuatan Dorayaki dicampuri dengan madu dan telur. Oleh karena itu, Dorayaki merupakan salah satu makanan yang berpotensi untuk mendatangkan profit yang tinggi karena selain bergizi juga telah popular dimasyarakat Indonesia khususnya anak-anak dan remaja, Dorayaki pun memilki kesamaan bentuk dengan Apem Indonesia, sehingga orang yang tidak mengenal dorayaki pun tidak akan segan untuk mencobanya karena telah familiar dengan bentuk makanan yang biasa dijajakan di Indonesia, ditambah dengan inovasi isi rasa yang diciptakan seperti ubi merah, kacang ijo, coklat dan keju membuat Dorayaki akan pas dengan lidah lokal orang Indonesia. 
Dengan memaksimalkan media sosial dan media cetak diharap mampu memperkenalkan Dorayaki pada semua kalangan, apalagi untuk kalangan yang terdekat, yaitu para mahasiswa yang lebih peka terhadap sesuatu yang baru dan menarik serta harga yang bersahabat, akan membuat Dorayaki popular dan menjadi salah satu pilihan utama untuk menu yang paling diminati.
Selain itu, Tempat yang bersih serta nyaman pada usaha kami nantinya, pastinya akan menambah nilai positif pada kepuasan konsumen itu sendiri, sehingga konsumen akan betah dan loyal terhadap dorayaki sebagai produk unggulan bisnis ini. Inovasi-inovasi yang berkelanjutan dan menarik menjadi salah satu usaha agar dorayaki lebih dikenal dan dinanti, maka diharapkan melalui program ini akan membantu terwujudnya usaha kami, sehingga tercipta kesejahteraan dan kemandirian sedini mungkin serta terbebas dari masalah pengangguran yang sedang banyak terjadi. 







iv

BAB 1. PENDAHULUAN
1.1 Latar Belakang
Ada banyak data menyimpulkan, bahwa jumlah pengangguran di Indonesia terbilang masih cukup tinggi. Peluang kerja yang terbatas serta tingkat keahlian yang kurang memadai menjadi alasan terbesar mengapa jumlah pengangguran di Indonesia tak kunjung mengerucut. Ironisnya, pengangguran juga dialami oleh lulusan para  kaum pemikir seperti pada tingkat SMA/SMK bahkan tak sedikit dari lulusan perguruan tinggi. Ini diakibatkan karena adanya kesenjangan antara teori yang didapat di tingkat akademis dengan aplikasinya di realita kehidupan, sehingga pada saat keluar dari lingkungan akademis dan berbaur dengan lingkungan masyarakat para kaum pemikir yang hanya berbekal pengetahuan tanpa keahlian teknis ini akan ‘kaget’ dengan realita yang ada. Oleh karena itu, sebagai pelatihan teknis sejak dini dan mencoba melatih diri agar memiliki jiwa wirausaha, sehingga diharapkan akan terhindar atau tidak menjadi penyumbang akan jumlah pengangguran yang semakin  meningkat dari tahun ke tahun dilakukan upaya-upaya yang salah satunya adalah membuka usaha kecil atau UMKM yang mana usaha ini dapat dilakukan oleh semua kalangan, walaupun masih dalam skala kecil namun terbukti bahwa UMKM merupakan salah satu kekuatan pada saat Indonesia mengalami krisis ekonomi sehingga dapat bangkit kembali. Itu berarti usaha ini memiliki potensi besar untuk  dapat mengurangi masalah pengangguran di Indonesia jika di kelola dengan baik.
Usaha yang selalu memiliki pasar dan berpotensi baik ini salah satunya adalah usaha kuliner. Dengan banyaknya usaha-usaha kuliner yang ada, maka perlu memilih satu diantara banyak kemungkinan produk yang digemari. Selain itu, produk tersebut juga akan mudah terjual jika memang sudah banyak yang tahu atau produk tersebut familiar dikalangan masyarakat.
  Oleh karena itu, produk yang dipilih disini adalah kue tradisional jepang yaitu Dorayaki. Dari segi bentuk dorayaki lebih mirip dengan apem yang ada di Indonesia, namun memiliki gizi yang lebih tinggi karena kombinasi telur dan madu didalamnya, dengan inovasi baru untuk isi dari dorayaki yang mana semua kalangan di masyarakat pecinta anime Doraemon tahu akan makanan favoritnya itu, akan menarik minat pembeli karena telah disesuaikan dengan selera lokal orang Indonesia. 
Dengan memaksimalkan media sosial dan media cetak diharap mampu memperkenalkan Dorayaki pada semua kalangan, apalagi untuk kalangan yang terdekat, yaitu para mahasiswa yang lebih peka terhadap sesuatu yang baru dan menarik serta harga yang bersahabat, akan membuat Dorayaki popular dan menjadi salah satu pilihan utama untuk menu yang paling diminati.
1.2 Perumusan Masalah

Berdasarkan latar belakang diatas permasalahan yang akan dibahas dalam program ini yaitu :
1.2.1 Bagaimana cara untuk membuat dorayaki menjadi menu pilihan yang digemari?
1.2.2 Bagaimana cara membuat dorayaki yang mudah dan enak?
1.2.3 Bagaimana cara memasarkan dorayaki secara efektif dan efisien?

1.3 Tujuan Program

Tujuan dari program ini adalah sebagai berikut :
1.3.1 Sebagai pelatihan teknis sejak dini dan mencoba melatih diri agar memiliki jiwa wirausaha.
1.3.2 Profit oriented. Sehingga akan tercipta kesejahteraan 
1.3.3 Untuk memanfaatkan tokoh (Doraemon) yang digemari sebagai peluang usaha.
1.3.4 Mengurangi potensi penyumbang pengangguran.

1.4 Luaran yang Diharapkan

Luaran yang diharapkan dari program ini adalah :
1.4.1 Menghasilkan produk dorayaki yang beraneka isi rasa.
1.4.2 Menumbuhkan kreativitas mahasiswa dan cerdas membaca peluang yang ada disekitar.
1.4.3 Mampu memasarkan produk secara efektif danefisien.

1.5 Manfaat Program

Manfaat dari program yang dilakukan adalah :
1.5.1 Menumbuhkan kepekaan mahasiswa terhadap permasalahan di sekitarnya.
1.5.2 Ikut andil dalam penyelesaian atau solusi dari permasalahan yang dihadapi.
1.5.3 Membuat mahasiswa berpikir kreatif dan inovatif serta kritis, sehingga mampu melihat peluang yang akan menciptakan kesejahteraan.







BAB 2. GAMBARAN UMUM RENCANA USAHA

2.1 Analisis Produk 

a. Jenis, Nama Produk dan Karakteristik Produk
Jenis produk yang akan dihasilkan dalam usaha ini adalah jenis kue tradisional jepang  yaitu dorayaki. Dorayaki  yang akan diproduksi adalah dorayaki yang berbahan dasar tepung terigu dan bahan lainnya seperti, telur dan madu. Kami memilih kue dorayaki sebagai produk usaha karena selain memiliki kandungan gizi yang tinggi serta bahan yang  mudah diperoleh dengan harga yang terjangkau juga karena kepopulerannya sebagai makanan favorit dari tokoh anime yang terkenal yaitu Doraemon. Dorayaki  yang akan dihasilkan berbeda dengan dorayaki pada umumnya. Sesuai dengan judul PKM yang diusulkan yakni, “DOLANAN PALU “ Dorayaki Ala Anak Unnes, Ukuran Pas, Halal & Uenaak. Dorayaki yang akan dibuat berukuran pas dimulut dengan sekali lahap dan memilki cita rasa yang enak. Adapun karakteristik produk yang akan dihasilkan dari usaha ini adalah produk dorayaki dibuat imut ukurannya serta memilki varisan rasa seperti ubi merah, coklat, keju, dan kacang ijo; selain itu selimut dari dorayaki pun bisa dimodifikasi dengan warna yang menarik. Lapisan dorayaki seperti layaknya burger, dengan isi ditengah dan kedua selimut yang menyelimuti isi rasa dari dorayaki tersebut.

b. Keunggulan Dorayaki Ala Anak Unnes
Produk dorayaki  ini adalah kue tradisional yang berbahan dasar tepung terigu, telur dan madu yang mengandung gizi tinggi. Keunggulan dari produk yang akan dihasilkan antara lain :
· Produk ini adalah jajanan yang sehat dan mengenyangkan serta halal karena bahan-bahannya dijamin kehalalannya.
· Produk yang dihasilkan berbeda dengan produk dorayaki pada umumnya, karena memiliki varian rasa dan tampilan.

2.2  Analisis Pemasaran 
Analisis SWOT
· Strenght (kekuatan)
Dorayaki merupakan jajanan bergizi tinggi yang terkandung didalam bahan dasarnya, yaitu : tepung terigu, telur, dan madu. Dengan tampilan yang menarik, ditambah kepopulerannya di kalangan para pecinta tokoh anime doraemon sebagai makanan favoritnya juga harga yang bersahabat membuat dorayaki akan menjadi salah satu menu jajanan yang paling diminati. Tempat yang nyaman dan bersih serta penyajian yang baik juga akan menjadi nilai tambah usaha ini
Usaha ini dapat menjadi peluang usaha yang menjanjikan karena untuk mendapatkan bahan dan membuatnya  tidak terlalu  membutuhkan biaya yang sangat berarti. 
· Weakness (Kekurangan)
	Skala produksi yang terbatas sehingga memungkinkan adanya kendala dalam memenuhi permintaan pasar.
· Opportunity (Peluang)
	Belum adanya produk yang sejenis khususnya di daerah Sekaran, Gunung Pati. Selain itu juga bahan baku yang dibutuhkan mudah di dapat.
· Threat (Ancaman)
	Munculnya pesaing yang membuat produk dengan jenis yang sama, dan memilki fasilitas yang lebih bagus.
	Maka untuk mengatasi ancaman atau bahkan kekurangan dari usaha ini perlu dibuat strategi akan  keberlangsungan pengembangan usaha ini agar terus berlanjut dan semakin berkembang. Strategi usaha yang dapat dilakukan adalah dengan menjaga cita rasa dan konsisten akan inovasi dinamis yang berkelanjutan.
Analisis kebijakan Promosi dan Distribusi
· Kebijakan Promosi
Bentuk promosi yang dapat dilakukan antara lain promosi langsung dari mulut ke mulut, memanfaatkan media sosial yang ada seperti facebook, twitter, dan instagram; menyebarkan brosur-brosur kepada konsumen atau pemasangan pamflet di pinggir jalan, serta bentuk promosi lainnya yang dipasang di kawasan sekitar kampus UNNES maupun di luar UNNES.
· Kebijakan Distribusi
Usaha ini dipasarkan dengan menyewa gerobak atau etalase sehingga memungkinkan pembeli untuk tahu dimana tempat mereka kembali jika ingin membeli lagi.


2.3  Analisis  Operasional 

a. Rencana Pembuatan Produk 

Rencana pembuatan produk keripik PERKASA selama tiga bulan adalah sebagai berikut : 
· 1 minggu	 : 240 bungkus 
· 1 bulan 	 : 4 x 240 bungkus = 960 bungkus 
· 3 bulan		 : 3 x 960 bungkus = 2880 bungkus 

Harga penjualan per bungkus adalah Rp 5.000,00 
Harga Penjualan 3 Bulan = Rp 5.000,00 x 2880 
     = Rp 14.400.000 
Laba Penjualan 3 bulan = Harga Jual – Biaya Produksi 
                                       = Rp 14.400.000-Rp 11.130.000
                                       =Rp 3.270.000
b. Perhitungan BEP 

1. BEP Volume Produksi = Total Biaya/ Harga  = Rp 11.130.000/Rp 5.000,00 
   = 2226

Jadi pada tingkat volume produksi 2226 bungkus, usaha ini berada pada titik impas. BEP ini terjadi pada bulan ke tiga produksi. 

2. BEP Harga Produksi = Total Biaya Produksi /Hasil Produksi  
  = Rp 11.130.000/2880   = Rp 3.864
                         dibulatkan   Rp 3.900

Jadi, pada tingkat harga Rp 3.900,00 usaha ini berada pada titik impas 

3. B/C Ratio = Hasil Penjualan/ Total Biaya Produksi 
         = Rp 14.400.000/Rp 11.130.00
         =1,29

Karena ratio lebih besar dari satu yaitu 1,29 maka usaha ini layak untuk dijalankan.






BAB 3. METODE PELAKSANAAN
Metode yang digunakan dalam usaha pada program kreativitas mahasiswa bidang kewirausahaan ini adalah sebagai berikut : 

3.1  Persiapan 
a. Persiapan Alat 
	Kompor gas 2 tungku

	Tabung & isi elpiji 3 kg

	

	Grobak 

	Teflon dorayaki

	Meja 

	Kursi 

	Alat-alat makan (piring, gelas, sendok&garpu, teko)

	Pisau

	Mangkok/Baskom

	Telenan

	Toples 

	Alat pengocok

	Spatula 






c. Bahan yang digunakan antara lain : 
	20
	Kg
	Tepung terigu

	2
	Kg
	Madu 

	8
	Kg
	Telur

	3
	Packs
	Gula pasir

	1
	Botol
	Gallon 

	5
	Botol
	Air isi ulang

	5
	Botol
	Baking soda

	5
	Bks
	Mentega 

	5
	macam
	Isi dorayaki

	-
	-
	Bumbu penyedap


 
3.2  Pelaksanaan 

Tahap pelaksanaan pembuatan produk keripik leper ini antara lain sebagai berikut : 
a. Persiapkan alat dan bahan yang diperlukan. 
b. Pengolahan bahan 

Tahap pengolahannya yaitu : 

Cara Membuat Selai Kacang ijo (Bahan isi) ;

1.	 Cuci kacang ijo kemudian rendam dalam air selama satu malam.
2. 	Rebus kacang ijo yang telah direndam dalam air hingga lunak (sekitar satu jam lebih).
3. 	Tambahkan garam dan gula pasir, kemudian aduk hingga merata.
4.	 Terakhir, Rebus

Cara Membuat Kue Dorayaki :
1. Tepung terigu di ayak, setelah itu aduk dengan baking powder hingga rata.
2. Selanjutnya masukkan bahan kulit ke dalam media baskom dengan urutan bahan sebagai berikut: telur, gula, madu, dan tepung terigu yang kemudian dicampur dengan baking powder (adonan kulit).
3. Setelah itu, aduk adonan kulit dengan menggunakan alat pengocok sambil ditambahkan dengan air putih sedikit demi sedikit agar adonannya tidak terlalu lunak.
4. Selanjutnya, diamkan adonan kulit yang ditutup dengan plastik pembungkus di dalam kulkas selama kurang lebih 15 menit.
5. Setelah itu, panaskan penggorengan anti lengket (teflon), kemudian olesi dengan mentega. Setelah itu tuangkan adonan kulit ke dalam penggorengan dengan ukuran diameter kurang lebih sekitar 8 cm, lalu kemudian tutup dan panggang dengan api takaran kecil.
6. Selanjutya tunggu hingga muncul gelembung-gelembung di permukaannya. Lalu kemudian balikkan dan panggang lagi kulitnya sebentar, lalu di angkat.
7. Terakhir, ambil dua kulit, lalu kemudian oleskan salah satunya dengan menggunakan selai kacang ijo. Setelah itu tutup dengan kulit lainnya hingga menyerupai seperti burger, kemudian sajikan.
	
3.3  Promosi & Pemasaran

Promosi dilakukan dengan cara menawarkan produk ke konsumen langsung, membuat brosur atau memasang pamflet di pinggir-pinggir jalan dan lain-lain. Serta didistrubusikan dengan pesan antar ataupun stay ditempat.
3.4 Evaluasi 

Melakukan Evaluasi untuk mengetahui perkembangan usaha yang dijalankan, mengetahui tingkat daya beli masyarakat terhadap produk yang dihasilkan, mengevaluasi komentar-komentar konsumen terhadap produk yang dijual, dan memperbaiki produk sesuai dengan selera yang diinginkan konsumen.

	










BAB 4. BIAYA DAN JADWAL KEGIATAN
	
4.1 Anggaran Biaya
Rrekapitulasi  Anggaran Biaya PKM-K 
	NO
	URAIAN
	JUMLAH

	1
	Barang habis pakai
	1.940.000

	2
	Peralatan penunjang
	6.940.000

	3
	Lain-lain
	2.250.000

	Jumlah
	11.130.000



4.2 Jadwal Kegiatan
Jadwal kegiatan selama 5 bulan
		
	

	Kegiatan
	
	



	Bulan

	
		I



	II
	III
	IV
	V

	1. Persiapan Program 
	

	a. Persiapan Bahan 
	X
	
	
	
	

	b. Persiapan Alat 
	X
	
	
	
	

	c. Persiapan Tempat 
	X
	
	
	
	

	2. Pelaksanaan Program 
	

	a. Produksi 
	
	X
	X
	X
	

	b. Promosi 
	
	X
	X
	X
	

	c. Penjualan Produk 
	
	X
	X
	X
	

	3. Evaluasi
	
	X
	X
	X
	

	4. Penyusunan Laporan 
	
	
	
	X
	X
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Lampiran – lampiran
Lampiran 1. Biodata ketua, anggota dan dosen pendamping
A. Identitas Diri Ketua
	1.
	Nama lengkap 
	Rohmah Hikmatin

	2.
	Jenis Kelamin
	Perempuan

	3.
	Program Studi
	Akuntansi

	4.
	NIM/NIDN
	7211414184

	5.
	Tempat dan Tanggal Lahir
	Purbalingga, 20 September 1996

	6.
	E-mail
	Rochmah.chikma@yahoo.com

	7.
	Nomor Telepon/HP
	085717565825



B. Riwayat Pendidikan
	
	SD
	SMP
	SMA

	Nama Institusi
	MIMa NU 02 Baleraksa
	SMPN 1 Karangmoncol
	SMK  Muh Bobotsari

	Jurusan
	
	
	Akuntansi 

	Tahun Masuk-Lulus
	2002-2008
	2008-2011
	2011-2014



Semua data yang saya isikan dan tercantum dalam biodata ini adalah benar dan dapat dipertanggungjawabkan secara hukum. Apabila di kemudian hari ternyata dijumpai ketidak-sesuaian dengan kenyataan, saya sanggup menerima sanksi. Demikian biodata ini saya buat dengan sebenarnya untuk memenuhi salah satu persyaratan dalam pengajuan Hibah PKMK

Semarang, 10 Juni 2015
Pengusul


(Rohmah Hikmatin)



A. Identitas Diri Anggota 1
	1.
	Nama lengkap 
	Suci Martha Yuliana

	2.
	Jenis Kelamin
	Perempuan

	3.
	Program Studi
	Manajemen

	4.
	NIM/NIDN
	7311414069

	5.
	Tempat dan Tanggal Lahir
	Semarang, 16 Juli 1996

	6.
	E-mail
	sucimarthayuliana@gmail.com

	7.
	Nomor Telepon/HP
	085741484900



B. Riwayat Pendidikan
	
	SD
	SMP
	SMA

	Nama Institusi
	SDN 1 Semarang
	SMPN  2 Wedung Demak
	SMAN 6 Semarang

	Jurusan
	
	
	IPS

	Tahun Masuk-Lulus
	2002-2008
	2008-2011
	2011-2014



Semua data yang saya isikan dan tercantum dalam biodata ini adalah benar dan dapat dipertanggungjawabkan secara hukum. Apabila di kemudian hari ternyata dijumpai ketidak-sesuaian dengan kenyataan, saya sanggup menerima sanksi. Demikian biodata ini saya buat dengan sebenarnya untuk memenuhi salah satu persyaratan dalam pengajuan Hibah PKMP


Semarang,  Juni 2015
Pengusul


Suci Martha Yuliana






A. Identitas Diri Anggota 2
	1.
	Nama lengkap 
	Ali Usman

	2.
	Jenis Kelamin
	Laki-laki

	3.
	Program Studi
	PJKR

	4.
	NIM/NIDN
	6101414044

	5.
	Tempat dan Tanggal Lahir
	Purbalingga, 24 Juli 1996

	6.
	E-mail
	Aliiusman044@gmail.com

	7.
	Nomor Telepon/HP
	085776792171



B.Riwayat Pendidikan
	
	SD
	SMP
	SMA

	Nama Institusi
	SD N 3 Siwarak 
	MTs Ma’arif NU 
15 Siwarak 
	SMK Muh Bobotsari

	Jurusan
	
	
	Akuntansi

	Tahun Masuk-Lulus
	2002-2008
	2008-2011
	2011-2014



C. Penghargaan dalam 10 tahun terakhir (dari pemerintah, asosiasi atau institusi lainnya)
	No
	Jenis Penghargaan
	Institusi Pemberi Penghargaan
	Tahun

	1.
	Juara 1 Lomba futsal Tk. Nasional
	UMP Purwokerto
	2013

	2.
	Juara 2 Lomba futsal Tk. Karesidenan Banyumas
	SHB
	2013



Semua data yang saya isikan dan tercantum dalam biodata ini adalah benar dan dapat dipertanggungjawabkan secara hukum. Apabila di kemudian hari ternyata dijumpai ketidak-sesuaian dengan kenyataan, saya sanggup menerima sanksi. Demikian biodata ini saya buat dengan sebenarnya untuk memenuhi salah satu persyaratan dalam pengajuan Hibah PKMK.

Semarang,  Juni 2015
Pengusul

Ali Usman
Lampiran 2. Justifikasi Anggaran
1. Barang  habis pakai

	No
	Nama Bahan
	Vol
	Satuan
	Harga (Rp)
	Jumlah (Rp)

	1
	Tepung terigu
	20
	Kg
	7.000
	140.000

	2
	Madu 
	2
	Kg
	100.000
	200.000

	3
	Telur
	8
	Kg
	20.000
	160.000

	4
	Gula pasir
	3
	Packs
	20.000
	60.000

	5
	Gallon 
	1
	Botol
	50.000
	50.000

	6
	Air isi ulang
	5
	Botol
	10.000
	50.000

	7
	Baking soda
	5
	Botol
	20.000
	100.000

	8
	Mentega 
	5
	Bks
	6.000
	30.000

	9
	Isi dorayaki
	5
	macam
	100.000
	250.000

	10
	Bumbu penyedap
	-
	-
	400.000
	400.000

	
	
	
	
	
	

	
	
	
	
	
	

	Jumlah
	1.940.000



1. Peralatan penunjang

	No
	Nama Alat
	Vol
	Satuan
	Harga (Rp)
	Jumlah (Rp)

	1
	Kompor gas 2 tungku
	1
	Buah
	300.000
	300.000

	2
	Tabung & isi elpiji 3 kg
	2
	Buah
	150.000
	300.000

	
	
	

	3
	Grobak 
	1
	Set
	3.000.000
	3.000.000

	4
	Teflon dorayaki
	2
	Buah
	350.000
	700.000

	6
	Meja 
	1
	Buah
	500.000
	500.000

	7
	Kursi 
	6
	Buah
	600.000
	600.000

	8
	Alat-alat makan (piring, gelas, sendok&garpu, teko)
	1
	Set 
	700.000
	700.000

	9
	Pisau
	4
	Buah
	20.000
	80.000

	10
	Mangkok/Baskom
	3
	Buah
	50.000
	150.000

	11
	Telenan
	2
	Buah
	30.000
	60.000

	12
	Toples 
	2
	Set 
	100.000
	200.000

	13
	Alat pengocok
	2
	Buah
	150.000
	150.000

	14
	Spatula 
	1
	Set 
	100.000
	100.000

	15
	Alat tulis
	1
	Set 
	100.000
	100.000

	Jumlah
	6.940.000



1. Lain-Lain

	No
	
	
	Jumlah (Rp)

	1
	Transportasi
	
	
	300.000

	2
	Sewa tempat
	
	
	500.000

	3
	Promosi 
	
	
	500.000

	4
	Listrik
	
	
	250.000

	5
	Kemasan dan plastik
	
	
	400.000

	6
	Konsumsi & lainnya 
	
	
	300.000

	Jumlah
	
	2.250.000



1. Rekapitulasi Dana Usulan

	NO
	URAIAN
	JUMLAH

	1
	Barang habis pakai
	1.940.000

	2
	Peralatan penunjang
	6.940.000

	3
	Lain-lain
	2.250.000

	Jumlah
	11.130.000
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SURAT PERNYATAAN KETUA PENELITI/PELAKSANA
Yang bertanda tangan di bawah ini: 
Nama			: Rohmah Hikmatin
NIM			: 7211414184
Program Studi   	: Akuntansi S1
Fakultas   		: Ekonomi
Dengan ini menyatakan bahwa usulan (Isi sesuai dengan bidang PKM) saya dengan judul:			“DOLANAN PALU “ 
Dorayaki Ala Anak Unnes, Ukuran Pas, Halal & Uenaak
yang diusulkan untuk tahun anggaran 2015 bersifat original dan belum pernah dibiayai oleh lembaga atau sumber dana lain. Bilamana di kemudian hari ditemukan ketidaksesuaian dengan pernyataan ini, maka saya bersedia dituntut dan diproses sesuai dengan ketentuan yang berlaku dan mengembalikan  seluruh biaya penelitian yang sudah diterima ke kas negara. 
Demikian pernyataan ini dibuat dengan sesungguhnya dan dengan sebenar-benarnya. 						
Semarang, Juni 2015
Mengetahui,   
Pembantu Rektor Bidang kemahasiswaan	 
Universitas Negeri Semarang,       		  		 Yang menyatakan,	 


(Dr. Bambang Budi Raharjo M.Si.)		    		  (Rohmah Hikmatin)
NIP/NIK. 196012171986011001				   NIM. 7211414184
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