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a. 
RINGKASAN

Menurut badan kesehatan dunia WHO indonesia pada tahun 2014 menempati peringkat kelima dengan jumlah penderita diabetes mellitus terbesar di dunia. Diabetes mellitus adalah  penyakit berbahaya akibat tingginya kadar gula darah karena ketidakmampuan tubuh memanfaatkan insulin (Insulin resistance). 
Semakin tingginya tingkat kecerdasan masyarakat akhir-akhir ini menyebabkan peningkatan perhatian terhadap kesehatan. Hal ini menyebabkan peningkatan permintaan terhadap produk-produk kesehatan. Namun tak jarang produk yang ditawarkan berasal dari bahan kimia dengan berbagai efek samping dan harga cukup mahal.
Tujuan yang hendak dicapai dengan adanya program kewirausahaan ini diantaranya adalah (1) Memberikan alternatif kepada masyarakat tentang minuman kesehatan yang tidak hanya terbatas pada minuman kesehatan pada umumnya; (2) Menumbuhkembangkan budaya berwirausaha dikalangan mahasiswa sebagai langkah awal terciptanya wirausaha baru; (3) Berorientasi profit, sebagaimana layaknya seorang wirausahawan; (4) Menciptakan lapangan pekerjaan baru untuk masyarakat. Untuk mencapai tujuan ini maka diciptakan produk sakar tea. Sakar tea adalah produk teh kesehatan berbahan dasar daun jambu air (Syzygium aqueum) yang dapat mengobati diabetes mellitus. Hal ini dikarenakan di dalam daun jambu air terkandung terkandung 4-hydroxibenzaldehyde, myricetin-3-0 rhamnoside, europetin-3-0 rhamnoside, phloretin, myrigalone-G dan myrigalone-B yang dapat memperbaiki resistensi insulin penderita diabetes mellitus.
 	Metode pelaksanaan dari program ini meliputu tiga tahap yaitu (1) persiapan produksi; (2) tahap produksi sakar tea; (3) pemasaran. Tahap persiapan produksi dilakukan dengan mempersiapkan alat dan bahan ang akan digunakan. Tahap produksi meliputi tahap pelayuan, tahap penggilingan, tahap oksidasi, tahap pengeringan dan tahap pengemasan. Tahap pemasaran menggunakan konsep berorientasi penjualan, Penggunaan konsep ini didasarkan pada paradigma masyarakat yang menganggap bahwa teh berasal dari daun teh. Pemasaran produk sakar tea dilakukan dengan cara (1) Penjualan secara langsung; (2) Penjualan dengan menitipkan produk di toko kelontong, swalayan atau yang lainnya yang mempunyai potensi penjualan sebagai pusat–pusat pemasaran; (3) Penjualan secara online.
Demi kesuksesan program ini diperlukan perencanaan yang matang dan pelaksanaan yang berkesinambungan. Adanya sakar tea akan menjadi solusi obat murah bagi penderita diabetes mellitus, membuka lapangan pekerjaan baru, memiliki profit besar, serta dapat menumbuhkembangkan jiwa wirausaha dikalangan mahasiswa.



BAB 1
PENDAHULUAN

1.1 Latar Belakang
Kesehatan adalah harta yang tak ternilai harganya. Tubuh yang sehat mendukung dalam meraih kebahagiaan dan kesuksesan. Namun, pada zaman modern serba instan seperti sekarang untuk memperoleh tubuh sehat sulit terwujud karena perubahan pola gaya hidup yang cenderung negatif. 
Diabetes Mellitus biasa diderita orang dengan gaya hidup tidak sehat, misalnya kebiasaan mengonsumsi makanan instan. Diabetes mellitus (DM) adalah  penyakit berbahaya akibat tingginya kadar gula darah karena ketidakmampuan tubuh memanfaatkan insulin (Insulin resistance). DM menjadi penyebab kematian nomor enam didunia. Berlatar dari hal ini, berbagai riset dilakukan untuk mencari alternatif obat DM. Salah satunya adalah riset Thamilvaani Manaharan dari Jurusan Fisiologi, Fakultas Kedokteran University of Malaya di Malaysia dan Uma D Palanisamy dari School of Medicine and Health Sciences, Monash University, Sunway Campus di Malaysia yang tertuang dalam Journal Food Chemistry Volume 136 pada 2013 yang mengemukakan bahwa daun jambu air (Syzygium aqueum) dapat mengobati DM. Hal ini dikarenakan daun jambu air mengandung 4-hydroxibenzaldehyde, myricetin-3-0 rhamnoside, europetin-3-0 rhamnoside, phloretin, myrigalone-G dan myrigalone-B yang dapat memperbaiki resistensi insulin penderita diabetes mellitus.
Semakin tingginya tingkat kecerdasan masyarakat akhir-akhir ini menyebabkan peningkatan perhatian terhadap kesehatan. Hal ini menyebabkan peningkatan permintaan terhadap produk-produk kesehatan. Bertolak dari  pada peluang ini, pembuatan inovasi produk olahan berbahan baku daun jambu air berupa teh anti DM memiliki potensi pasar yang luar biasa. Produk ini dinamakan Sakar Tea, teh kesehatan anti diabetes mellitus.

1.2 Rumusan Masalah
Berdasarkan latar belakang masalah diatas, maka permasalahan yang akan dibahas dalam program ini adalah :
1. Bagaimana memanfaatkan daun jambu air sebagai alternatif minuman kesehatan anti diabetes mellitus ?
2. Bagaimana prospek bisnis Sakar Tea ?
3. Bagimana strategi pemasaran Sakar Tea ?

1.3 Tujuan Program
Tujuan yang hendak dicapai dengan adanya program kewirausahaan ini diantaranya yaitu sebagai berikut.
1. Memberikan alternatif kepada masyarakat tentang minuman kesehatan yang tidak hanya terbatas pada minuman kesehatan pada umumnya.
2. Menumbuhkembangkan budaya berwirausaha dikalangan mahasiswa sebagai langkah awal terciptanya wirausaha baru.
3. Berorientasi profit, sebagaimana layaknya seorang wirausahawan.
4. Menciptakan lapangan pekerjaan baru untuk masyarakat.

1.4 Luaran yang Diharapkan
Adapun luaran yang diharapkan dari program kewirausahaan ini adalah sebagai berikut.
1. Terciptanya produk teh SAKAR sebagai alternatif minuman kesehatan yang dapat dipasarkan dan dikonsumsi oleh masyarakat.
2. Terciptanaya peluang usaha mandiri yang bergerak disektor kesehatan yang mengacu pada bidang jasa penjualan jasa teh dari daun jambu air sebagai alternatif minuman kesehatan.
3. Meningkatkan karya kreativitas inovatif dalam terciptanya peluang usaha baru bagi mahasiswa yang bermanfaat dan tepat guna bagi masyarakat.

1.5 Kegunaan Program
Adapun kegunaan diadakannya program kreativitas ini adalah sebagai berikut.
1. Membantu masayrakat yang mengalami permasalahan dengan kesehatan.
2. Meningkatkan kretivitas inovatif mahasiswa dalam menemukan hasil karya yang dapat dimanfaatkan sebagai peluang usaha.
3. Memberikan nilai jual pada tanaman jambu air dengan pengolahan daun jambu air sebagai teh anti diabetes mellitus.


















BAB 2
GAMBARAN UMUM USAHA

2.1 Analisis Peluang Pasar
1) Kandungan Daun Jambu Air (Syzygium aqueum) bagi Kesehatan
Berdasarkan hasil riset daun jambu air (Syzygium aqueum) mengandung 4-hydroxibenzaldehyde, myricetin-3-0 rhamnoside, europetin-3-0 rhamnoside, phloretin, myrigalone-G dan myrigalone-B yang dapat memperbaiki resistensi insulin penderita diabetes mellitus.
2) Gaya Hidup Masyarakat
Indonesia adalah negara kelima dengan jumlah penderita diabetes mellius terbanayak didunia. Era globalisasi menjadikan kesadaran akan pentingnya kesehatan semakin bertambah. Banyak permintaan terhadap berbagai produk kesehatan. Namun tak jarang produk yang ditawarkan berasal dari bahan kimia dengan berbagai efek sampingnya dan harganya cukup mahal. Sakar tea adalah produk teh kesehatan dari bahan alami yang telah teruji riset mampu mengobati diabetes mellitus.
2.2 Penentuan Daerah Pemasaran
Produk sakar tea dari segmentasi segi geografis membidik pasar kawasan kota Semarang dan wilayah yang berada di Kabupaten Semarang. Alasan pemilihan Semarang sebgat target pasar dikarenakan sebagai berikut.
1. Semarang adalah kota metropolitan yang penduduknya cukup komsumtif. 
2. Kasus penderita diabetes mellitus di kota semarang pada 2004 mencapai 13.235 kasus per 100.000 penduduk di Semarang. Tingginya kasus diabetes mellitus ini akan meningkatkan kemungkinan larisnya sakar tea di pasaran Kota Semarang,
3. Penduduk Kota Semarang senang menghabiskan waktu di cafe sambil minum teh.
Segmentasi segi demografis membidik beberapa variabel yaitu sebagai berikut.
1. Konsumen dari kalangan penderita diabetes mellitus. Sakar tea memiliki manfaat sebagai obat alami diabetes mellitus, oleh karena itu penderita diabetes mellitus dibidik sebagai target utama dalam pemasaran sakar tea. 
2. Konsumen dari kalangan pecinta teh. Minum teh telah menjadi kebiasaan dan memiliki penggemar tersendiri terutama di kota-kota besar, sehingga kalangan pecinta teh dijadikan target dalam pemasaran sakar tea.
3. Konsumen dari kalangan masyarakat umum. Teh diminati oleh berbagai kalangan, mulai dari kaum elit hingga akar rumput. Hal tersebut menjadi alasan masyarakat umum dibidik sebagai target pemasaran. 
2.3 Strategi Pemasaran
Konsep pemasaran produk sakar tea menggunakan konsep berorientasi penjualan. Konsep penjualan merupakan konsep yang membutuhkan promosi agresif untuk mencapai target penjualan. Penggunaan konsep ini didasarkan pada paradigma masyarakat yang menganggap bahwa teh berasal dari daun teh.
Pemasaran produk sakar tea dilakukan dengan cara sebagai berikut.
1. Penjualan secara langsung.
Memasarkan produk secara langsung dilakukan dengan membuka stand di tempat keramaian yang strategis dan ketika ada acara tertentu, seperti car free day. Penjualan langsung perlu dilakukan karena dapat menjadi ajang untuk memperkenalkan produk kepada masyarakat luas.
2. Penjualan dengan menitipkan produk di toko kelontong dan swalayan.
Pemasaran dengan cara demikian dinilai cukup efektif untuk menjual produk sekaligus sarana promosi kepada pengunjung swalayan dan toko kelontong. Pemasangan banner disamping produk tak kalah pentingnya, bannner ini berfungsi sebagai pemberi informasi mengenai produk sakar tea.  
3. Penjualan secara online.
Era globalisasi memberi pengaruh positif dalam berbagai bidang kehidupan, salah satunya bidang ekonomi. Melalui situs jual-beli produk akan memiliki jangkauan pemasaran lebih luas. Sakar tea nantinya akan memasang iklan di berbagai situs jual-beli, sehingga konsumen dapat memesan produk secara online melaui kontak yang tertera dalam iklan.  

2.4 Strategi Promosi
Startegi pemasaran yang akan digunakan dalam usaha pembuatan teh dari daun ajmbu air adalah dengan menggunakan analisis marketingMix (bauran pemasaran) 4P yaitu mengenai kebijakan produk, harga, promosi dan distribusi.
1. Kebijakan Produk
Usaha ini bergerak dalam bidang jasa penjualan. Jenis jasa ini berupa teh yang dapat dikonsumsi setiap hari. Manfaat dari teh ini adalah mampu mengobati diabetes mellitus yang telah terbukti melalui riset.
2. Kebijakan Harga
Harga yang diberikan kepada pelanggan untuk setiap kantung teh yaitu sebesar Rp. 3.000,00 yang cukup terjangkau jika melihat manfaatnya yang begitu besar.
3. Kebjakan Promosi
Untuk meningkatkan hasil penjualan sakr tea maka perlu dilakukan adanya promosi. Bentuk promosi ini diantaranya dengan menggunakan pamflet, spanduk, radio dan media promosi lainnya. Sistem penjualan dilakukan secara tunai.
4. Kebijakan Dstribusi
Distribui hasil produksi secara langsung ditempat usaha maupun secara tidak langsung dengan menwarkan kerjasama dengan berbagai toko maupun minimarket.

2.5 Analisis Keuangan
1. Biaya Bahan Baku
Daun jambu air 100 Kg	@Rp. 2.000,00	Rp. 200.000,00

Sub Total						Rp. 200.000,00

2. Biaya Operasional
Kantung kemasan isi 1000	@Rp. 100.000.00	Rp. 200.000,00
Biaya pengemasan					Rp. 300.000,00

Sub Total						Rp. 500.000,00

3. Harga Pokok Penjualan
Biaya distribusi					Rp. 200.000,00
Biaya promosi						Rp. 200.000,00

Sub Total						Rp. 400.000,00


Jumlah Biaya Sekali Produksi				Rp. 1.100.000,00

2.6 Analisis Pendapatan dan Keuangan
Produksi 1 minggu 		= 500 Kantung 	= 250 Kemasan
Produksi 1 bulan 		= 2000 Kantung	= 1000 Kemasan
Sakar tea per kemasan berisi dua kantung teh ditawarkan kepada konsumen dengan harga Rp. 3.000,00 
Hasil penjualan 1 bulan 		= 1000 x Rp. 3000,00
					= Rp. 3.000.000,00
Total biaya operasional		= Rp. 1.100.000,00
Keuntungan tiap bulan 	= Rp. 3.000.000,00 - Rp. 1.100.000,00
				= Rp. 1.900.000,00

2.7 Analisis Kelayakan Usaha
1. Break Event Point (BEP)
BEP dalam satu bulan dapat dihitung sebagai berikut.

BEPharga produksi 	     = Rp. 1.100,00
Jadi pada tingkat harga sebesar Rp. 1.100,00 usaha ini berada ada titik impas. 

BEPvolume produksi   =   =   =  366,67
Jadi pada jumlah volume produksi sebanyak 366 kemasan, usaha tidak mengalami keuntungan dan kerugian (impas).

2. B/C Ratio

B/C Ratio =   =   = 2,7273

B/C Ratio > 1 maka usaha ini layak untuk dijalankan. Artinya tiap satuan biaya yang dikeluarkan diperoleh hasil penjualan sebesar 2,7273 kali lipat.

3. Return On In Investmen (ROI)

ROI =    =    = 172,73
Jadi usaha ini layak untuk dikembangkan karena setiap pembiayaan sebesar Rp. 100,00 diperoleh keuntungan sebesar Rp. 172,73.

4. Perhitungan pengembalian Modal

Perhitungan pengembalian Modal  =     
					 
 =    = 29,27%

Berdasarkan perhitungan analisis kelayakan diatas, maka investasi tersebut layak untuk dilaksanakan. Jadi gambaran usaha yang direncanakan benar-benar menjanjikan profit untuk menjamin peluang usaha.

 			






BAB 3
METODE PELAKSANAAN

Pelaksanaan program usaha pembuatan teh dari daun jambu air sebagai minuman kesehatan ini terdiri dari tiga tahapan, yaitu persiapan produksi, produksi, dan pemasaran.
1. Persiapan Produksi
Sebelum memproduksi sakar tea, langkah awal yang perlu dilakukan adalah persiapan produksi. Dalam persiapan produksi ini terdapat dua kegiatan utama yaitu persiapan alat dan persiapan bahan

2. Tahap Produksi Teh Daun Jambu Air
Tahapan produksi teh dari dari daun jambu air adalah sebagai berikut.
1) Tahap pelayuan. Daun jambu air yang telah dicuci hingga bersih dibuat layu dengan pemanasan agar kadar air berkurang 65-70 % sehingga memudahkan ketika proses penggilingan.
2) Tahap penggilingan. Daun jambu air yang telah layu digiling sangat halus yang bertujuan untuk memudahkan pengemasan dalam bentuk kantung.
3) Tahap oksidasi. Setelah daun jambu air digiling kemudian disimpan pada ruangan khusus agar daun tersebut mengalami oksidasi. Dari hal tersebut  akan terbentuk warna, rasa dan aroma tersendiri.
4) Tahap pengeringan. Daun teh dikeringkan menggunakan mesin hingga kadar air di dalam daun jambu air tersisa 2-3%.
5) Tahap pengemasan. Teh kering kemudian dikemas dalam kantung kecil yang terbuat dari kertas dengan tali.

3. Pemasaran Teh Daun Jambu Air
Setelah proses produksi selesai maka langkah selanjutnya adalah pemasaran. Target utama pemsaran produk ini adalah konsumen dari golongn penderita diabetes mellitus. Selain itu konsumen dari berbagai kalangan juga dibidik karena kebiasan minum teh sudah menjadi sesuatu yang wajib.
Pemasaran produk sakar tea dilakukan dengan cara (1) Penjualan secara langsung; (2) Penjualan dengan menitipkan produk di toko kelontong, swalayan, atau yang lainnya yang mempunyai potensi penjualan sebagai pusat – pusat pemasaran; (3) Penjualan secara online.







BAB 4
BIAYA DAN JADWAL KEGIATAN

4.1 Anggaran Biaya

	No.
	Jenis Pengeluaran
	Biaya (Rp)

	1.
	Peralatan penunjang 
	Rp. 5.400.000,00

	2.
	Bahan habis pakai 
	Rp. 1.090.000,00

	3.
	Perjalanan 
	Rp. 1.500.000,00

	4.
	Lain-lain: administrasi, publikasi dll.
	Rp. 2.000.000,00

	Total
	Rp. 9.990.000,00




4.2 Jadwal Kegiatan

	Kegiatan
	Bulan Ke-

	
	1
	2
	3
	4
	5

	Perencanaan Produksi
	XXXX
	
	
	
	

	Persiapan dan Pengadaan Bahan
	X
	XX
	
	
	

	Pelaksanaan Produksi
	
	XXX
	XXXX
	XXXX
	XX

	Pemasaran
	
	XXX
	XXXX
	XXXX
	XX

	Penyusunan Laporan
	
	
	X
	XXXX
	XXX

	Penyerahan laporan Akhir
	
	
	
	
	XX





 








DAFTAR PUSTAKA
Manaharan T, Ming C. H, Palanisamy U. D. 2103. Syzygium aqueum  Leaf Extract and Its Bioactive Compounds Enhances Pre-Adipocyte Differentiation and 2-NBDG Uptake in 3T3-L1 Cells. Food Chemistry 136 (2013) :354-363.






















LAMPIRAN-LAMPIRAN
Lampiran 1 : Biodata Ketua dan Anggota

A. Identitas Diri
	1
	Nama Lengkap
	Taufiqur Rohman

	2
	Jenis Kelamin
	L

	3
	Program Studi
	Biologi

	4
	NIM
	4411414017

	5
	Tempat dan Tanggal Lahir
	Demak, 7 Juli 1996

	6
	E-mail
	Taufiqur776@gmail.com

	7
	Nomor Telepon/HP
	083843772080



B. Riwayat Pendidikan
	
	SD
	SMP
	SMA

	Nama Institusi
	SD Negeri 1 Karangtowo
	MTs Negeri Karangtengah
	SMA Negeri 1 Karangtengah

	Jurusan
	-
	-
	IPA

	Tahun Masuk-Lulus
	2002-2008
	2008-2011
	2011-2014



C. Penghargaan dalam 10 tahun Terakhir 
	No
	Jenis Penghargaan
	Institusi Pemberi Penghargaan
	Tahun

	1
	Juara 2 Lomba FLS2N Bidang Cipta Puisi
	Dinas Pendidikan
	2013

	2
	Juara 1 Lomba Baca Puisi
	Sekolah
	2011



Semua data yang saya isikan dan tercantum dalam biodata ini adalah benar dan dapat dipertanggungjawabkan secara hukum. Apabila di kemudian hari ternyata dijumpai ketidaksesuaian dengan kenyataan, saya sanggup menerima sanksi.
Demikian biodata ini saya buat dengan sebenarnya untuk memenuhi salah satu persyaratan dalam pengajuan proposal program kegiatan mahasiswa bidang gagasan tulis (PKM-GT).
Semarang, 30 April 2015



(Taufiqur Rohman)
NIM.4411414017





[bookmark: _GoBack]Lampiran 2 : Justifikasi Anggaran Biaya
	Investasi Alat
	Satuan
	Harga Satuan
	Jumlah

	Peralatan Penunjang

	Oven
	1
	Rp. 400.000,00
	Rp. 400.000,00

	Kompor Gas
	1
	Rp. 400.000,00
	Rp. 400.000,00

	Tabung Gas 3 kg
	1
	Rp. 200.000,00
	Rp. 200.000,00

	Mesin Penggiling
	1
	Sewa
	Rp. 500.000,00

	Mesin Pengering
	1
	Sewa 
	Rp. 500.000,00

	Timbangan
	2
	Rp. 250.000,00
	Rp. 500.000,00

	Pisau
	5
	Rp. 15.000,00
	Rp. 75.000,00

	Wajan
	2
	Rp. 100.000,00
	Rp. 200.000,00

	Mesin Press
	1
	Sewa 
	Rp. 500.000,00

	Ember
	3
	Rp. 15.000,00
	Rp. 45.000,00

	Spatula
	2
	Rp. 15.000,00
	Rp. 30.000,00

	Sewa tempat Usaha
	-
	Rp. 2.000.000,00
	Rp. 2.000.000,00

	Sendok 
	10
	Rp. 5.000,00
	Rp. 50.000,00

	Bahan Habis Pakai

	100 Kg bahan baku
	-
	Rp. 2.000.00
	Rp. 200.000,00

	Kantung kemasan isi 1000
	2
	Rp. 100.000,00
	Rp. 200.000,00

	Pengisian gas LPG
	3
	Rp. 100.000,00
	Rp. 300.000,00

	Tenaga kerja
	3
	Rp. 30.000,00
	Rp. 90.000,00

	Biaya pengemasan dll.
	-
	-
	Rp. 300.000,00

	Biaya Perjalanan, distribusi, dll.
	Rp. 1.500.000,00

	Lain-lain: administrasi, publikasi, promosi dll.
	Rp. 2.000.000,00

	Total
	Rp. 9.990.000,00








Lampiran 3 : Susunan Organisasi Tim Penyusun dan Uraian Pembagian Tugas
	No.
	Nama/NIM
	Program Studi
	Alokasi Waktu
	Uraian Tugas

	1.
	Taufiqur Rohman
4411414017
(Ketua)
	Biologi
	24 Jam/1 Minggu
	· Melakukan koordinasi dengan dosen pembimbing.
· Mengembangkan ide/gagasan PKM-K.

	2.
	Mahasiswa Kimia
(Anggota I)
	
	24 Jam/1 Minggu
	· Bertanggung jawab dalam pembuatan teh daun jambu air.

	3.
	Mhasiswa Manajemen
(Anggota II)
	
	24 Jam/1 Minggu
	· Bertanggun jawab dalam manajemen keuangan program kewirausahaan. 
· Bertanggung jawab dalam pemasaran.

	4.
	Mahasiswa Teknik Jasa Produksi
(Anggota III)
	
	24 Jam/1 Minggu
	· Bertanggung jawab dalam menentukan metode produksi dan pemasaran.
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SURAT PERNYATAAN KETUA PENELITI/PELAKSANA
Yang bertanda tangan di bawah ini:
Nama			: Taufiqur Rohman
NIM			: 4411414017
Progam Studi	: Biologi
Fakultas		: Matematika dan Ilmu Pengetahuan Alam
Dengan ini menyatakan bahwa usulan PKM KEWIRAUSAHAAN saya dengan judul:
 SAKAR TEA : TEH KESEHATAN DAUN JAMBU AIR (Syzygium aqueum) ANTI DIABETES MELLITUS
yang diusulkan untuk tahun anggaran 2015 bersifat original dan belum pernah dibiayai oleh lembaga atau sumber dana lain.
Bilamana di kemudian hari di temukan ketidaksesuaian dengan pernyataan ini, maka saya bersedia di tuntut dan di proses sesuai dengan ketentuan yang berlaku dan mengembalikan seluruh biaya penelitian yang sudah di terima ke kas negara.
Demikian pernyataan ini dibuat dengan sesungguhnya dan dengan sebenar - benarnya.
Semarang, 28 Februari 2015


(Taufiqur Rohman)
NIM. 4411414017
Semarang, 28 Februari 2015
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NIM. 4411414017
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(Taufiqur Rohman)
NIM. 4411414017
Semarang, 28 Februari 2015


(Taufiqur Rohman)
NIM. 4411414017

Mengetahui,
Pembantu Rektor Bidang Kemahasiswaan


Dr. Bambang Budi Raharjo, M.Si NIP. 196012171986011001	
Semarang, 30 April 2015




Taufiqur Rohman
NIM. 4411414017
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