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RINGKASAN

Banyaknya jumlah mahasiswa Bidik Misi di Universitas Negeri Semarang merupakan bukti bahwa kemampuan secara ekonomi keluarga mahasiswa tersebut tergolong menengah kebawah. Hal ini menjadi sorotan kami untuk mencarikan solusi pemenuhan kebutuhan mahasiswa yang primer yaitu kepemilikan Laptop/Notebook dengan harga yang terjangkau serta angsuran perbulan yang sangat ringan sesuai dengan kemampuan mahasiswa dan penghasilan orangtua mahasiswa Bidik Misi di Universitas Negeri Semarang.
Untuk meningkatkan kepercayaan dan mempermudah mahasiswa memilih notebook/laptop yang tersedia, kami telah bekerjasama dengan mitra terpercaya kami dari Tim Pelaksana dan Petra Computer dalam hal kegiatan promosi dan penyediaan laptop sesuai pemesanan. Strategi pemasaran ini dilakukan untuk memperluas pasar dan meningkatkan jumlah konsumen. 
Luaran yang diharapkan dari kegiatan ini, yaitu memberikan solusi bagi mahasiswa dengan kemampuan ekonomi menengah kebawah untuk mempunyai notebook/laptop dengan harga yang terjangkau dengan memberikan angsuran yang disesuaikan dengan kemauan dan kemampuan mahasiswa. Memperoleh laba bersih maksimal dari penjualan produk dan mampu memutar modal awal dalam jangka waktu kurang dari 2 tahun.








iv

BAB 1. PENDAHULUAN

A. Latar Belakang Masalah
Banyaknya jumlah mahasiswa Bidik Misi di Universitas Negeri Semarang merupakan bukti bahwa kemampuan secara ekonomi keluarga mahasiswa tersebut tergolong menengah kebawah. Hal ini menjadi sorotan kami untuk mencarikan solusi pemenuhan kebutuhan mahasiswa yang primer yaitu kepemilikan Laptop/Notebook dengan harga yang terjangkau serta angsuran perbulan yang sangat ringan sesuai dengan kemampuan mahasiswa dan penghasilan orangtua mahasiswa Bidik Misi di Universitas Negeri Semarang. Kami memberikan pelayanan yang mandiri dan memudahkan (angsuran ringan, tanpa penahanan ijasah, dan pelayanan ningrat harga merakyat)
Untuk meningkatkan kepercayaan dan mempermudah mahasiswa memilih notebook/laptop yang tersedia, kami telah bekerjasama dengan mitra terpercaya kami dari Tim Pelaksana dan Petra Computer dalam hal kegiatan promosi dan penyediaan laptop sesuai pemesanan. Strategi pemasaran ini dilakukan untuk memperluas pasar dan meningkatkan jumlah konsumen serta memaksimalkan pelayanan sesuai moto kami yaitu “pelayanan ningrat harga merakyat”.
B. Rumusan Masalah 
Mengacu pada uraian latar belakang di atas, maka rumusan pokokpermasalahan program kreatifitas mahasiswa dijabarkan sebagai berikut:
1. Bagaimana cara meningkatkan jumlah konsumen agar penjualan perbulan dapat tercapai?
2. Bagaimana rincian laba/rugi yang diharapkan melalui usaha kredit laptop mandiri?
3. Bagaimana strategi pemasaran yang diterapkan ?
C. Tujuan 
1. Memberikan solusi kepada mahasiswa dengan penghasilan keluarga menengah kebawah untuk memenuhi kebutuhan perkuliahan (dalam hal ini notebook/laptop) dengan harga yang terjangkau dan angsuran yang disesuaikan dengan kemampuan keluarga mahasiswa.
2. Memperoleh keuntungan dari kegiatan usaha yang dilakukan.
3. Memperoleh laba bersih yang maksimal dari penjualan produk dan mampu memutar modal awal dalam waktu kurang dari 2 tahun. 
D. Kegunaan
a. Bagi mahasiswa (dalam hal ini sebagai pelaksana):
1) Dari segi ekonomi
a.  Melatih mahasiswa dalam berwirausaha.
b. Membangun kemandirian mahasiswa dalam memenuhi seluruh kebutuhan sebagai konsekuensi dari keberhasilan membangun usaha.
c.  Mendapatkan laba dari jerih payah usaha yang dirintis.
d. Mendapatkan pengalaman usaha yang dapat memacu semangat untuk  berwira usaha menyongsong AFTA (Asean Free Trade Association)
b. Bagi mahasiswa (dalam hal ini sebagai konsumen):
-  Mempermudah mahasiswa menengah kebawah dalam memenuhi kebutuhan perkuliahan yaitu notebook/laptop
- Transaksi aman dan mudah karena bisa dilakukan secara COD khusus mahasiswa UNNES.

E. Luaran
Luaran yang diharapkan dari kegiatan ini, yaitu memberikan solusi bagi mahasiswa dengan kemampuan ekonomi menengah kebawah untuk mempunyai notebook/laptop dengan harga yang terjangkau dengan memberikan angsuran yang disesuaikan dengan kemauan dan kemampuan mahasiswa. Memperoleh laba bersih maksimal dari penjualan produk dan mampu memutar modal awal dalam jangka waktu kurang dari 2 tahun.





BAB 2. GAMBARAN UMUM RENCANA USAHA

1. Analisis Produk
     Produk yang dijual yaitu notebook/laptop dengan spesifikasi standar karena sasaran utamanya adalah mahasiswa dengan kemampuan ekonomi menengah kebawah. Untuk mahasiswa menengah atas kita melayani secara pre-order karena harga notebook/laptop dengan spesifikasi tinggi harganyapun akan jauh berbeda dengan spesifikasi standar olah data. Hal ini menimbang dari saldo kas yang dimiliki tim pelaksana.
2. Pemasaran
 (
Tim pelaksana
)Strategi pemasaran yang kami terapkan adalah dengan prinsip ODOL (Online, Delivery, dan Obral Langsung). Gambaran strategi pemasaran yang diterapkan oleh Tim Pelaksana adalah sebagai berikut:



 (
Strategi pemasaran
)


 (
ONLINE
) (
OBRAL LANGSUNG
) (
COD
)


 (
KONSUMEN
)


Gambar 1. Strategi pemasaran yang diterapkan.
1. Online 
Barang yang tersedia difoto dan ditambah label harga menggunakan CorelDraw kemudian diupload di F-Page Tim Pelaksana agar konsumen dapat memilih dan mempertimbangkan harga notebook yang mereka pilih. 

2. COD
Untuk meningkatkan kepercayaan konsumen kami melayani pembayaran di tempat sehingga hal ini dapat menghindari penipuan yang mengatas namakan tim pelaksana.
3. Obral Langsung
Tim pelaksana juga menjual produknya secara langsung kepada konsumen. Konsumen dapat memilih secara langsung barang yang akan mereka beli. 
PangsaPasar yang ditujuantara lain:
a. Mahasiswa & Alumni Universitas Negeri Semarang.
b. Masyarakat didalam dan diluar kota Semarang.
c. Stand Pameran / Stadium General UNNES.
		Struktur manajemen yang diterapkan adalah sebagai berikut :
 (
Manajemen
Karina 
Febrioni
 W
)				


 (
Pemasaran
Pria
 
Santosa
) (
Keuangan
Andita Eka Fitriani
) (
Promosi dan Desain
Jeani
 
Nurdiana
 S
)





 (
Produk
Ameliya
 
Ayunda
)



Gambar 2. Struktur organisasi





BAB 3. METODE PELAKSANAAN PROGRAM

1. Riset Market
Sebelum melakukan usaha ini, pengusul terlebih dahulu melakukan pengamatan pasar untuk mengetahui harga dasar pasar produk-produk yang dipilih dengan memperhatikan standar produk yang telah ditentukan tim pelaksana.
2. Konsultasi dengan pembimbing mengenai proposal PKM-K. 
Setelah melakukan riset pemasaran dan telah menyusun proposal, dilakukan konsultasi kepada pembimbing untuk meminimalkan kekurangan atas penyusunan proposal.
4. Menyiapkan data produk yang akan dijual.
5. Menyiapkan Stand pameran kampus
6. Menyiapkandesain website, F-Page, dan blog agar mampu menjadi rating
search engine.
6. Mengatur jadwal kegiatan, tempat pelaksanan, dan merencanakan eventuntuk menarik konsumen.
8.   Evaluasi, membuat laporan, dan menyusun rencana ke depan.
Setelah berjalannya usaha ini selama 4 bulan, dilakukan evaluasi untuk menindaklanjuti usaha yang dijalankan. Kemudian menyusun laporan yang berisi laba/rugi dari usaha usaha yang dilakukan diakhir periode. Dari evaluasi dan laporan ini dibuat rencana ke depan untuk keberlanjutan usaha.










BAB 4. BIAYA DAN JADWAL KEGIATAN
A.Rancangan Biaya 
Modal dari anggota sebesar Rp. 1.500.000,-
	No
	Nama Barang
	Rincian
	Jumlah

	Peralatan & perlengkapan penunjang kegiatan

	1
	Pembukaan rekening BRI Simpedes
	Rp. 300.000,-
	Rp. 250.000,-

	2
	Buku catatan keuangan
	Rp.50.000
	Rp. 50.000,-

	3
	Sewa tempat
	6 bulan @Rp. 100.000,-
	Rp. 600.000,-

	5. 
	Baju kerja
	5 @Rp.120.000,-
	Rp. 600.000,-

	Jumlah dana anggota
	Rp. 1.500.000,-



Tabel 1. Alokasi dana anggota sebelum proposal disetujui.

Berikut tabel pemohonan dana kepada DIKTI dengan rincian alokasi dana yang diusulkan :
	No
	Nama Barang
	Rincian
	Jumlah

	Produk dan perlengkapan penunjang kegiatan usaha

	1
	Notebook Acer Aspire One
	4 @rp. 2.700.000,-
	Rp.10.800.000,-

	2
	Buku angsuran
	20 @Rp. 5000,- 
	Rp.100.000,-

	3. 
	Stempel nota
	Rp. 15.000,-
	Rp.15.000,-

	4. 
	Stempel harga/tanggal
	Rp.45.000,-
	Rp.45.000,-

	5.
	Perlengkapan kantor 
	1 pack Rp. 125.000,-
	Rp.125.000,-

	6.
	Windows 7 Ultimate
	Rp.1.300.000,-
	Rp.1.300.000,-

	7.
	Transport
	Rp. 100.000,-
	Rp.100.000,-

	Dana DIKTI
	Rp. 12.485.000,-



Tabel 2. Alokasi dana DIKTI

.



B. Jadwal Kegiatan


















	






Tabel 3. Jadwal kegiatan.





Lampiran 1. Biodata Ketua dan Anggota Kelompok
Ketua Pelaksana Kegiatan
1. Nama			: Karina Febrioni Waluyo 
2. JenisKelamin		: Perempuan
3. Warga Negara		: Indonesia
4. Tempat, tanggallahir	: 27 Februari 1994
5. Alamat			: Bandar RT/Rw : 03/02 Kab Batang Jawa Tengah 
6. Agama			: Islam
Pendidikan			: SD Negeri Bandar 03
  SMP Negeri 1 Bandar 
  SMA Negeri 1 Batang
7. Status			: MahasiswaFakultasIlmuPendidikanJurusan
  PGSDUniversitasNegeri Semarang, semester 6
8.E-mail / HP			: karinahewehqueen@gmail.com / 085868999961

								

Karina Febrioni Waluyo
						
NIM.1401412075

Anggota 1
1. Nama			: Jeani Nurdiana Sari
2. Jenis Kelamin		: Perempuan 
3. Warga Negara		: Indonesia
4. Tempat, tanggallahir	: 4 Januari 1995
5. Alamat			: Puluhantengah RT: 03 Rw: 01 Jakenan Pat
6. Agama			: Islam
7. Pendidikan			: SDN Puluhantengah 1
  SMPN 1 Jakenan
  SMAN 1 Jakenan
8. Status			: MahasiswaFakultasIlmuPendidikanJurusan
  PGSDUniversitasNegeri Semarang, semester 6
9. E-mail / HP		: jean.luphz@yahoo.com / 085727664462

							


                                                                                 Jeani Nurdiana Sari 
							NIM.1401412170


Anggota2
1. Nama			: Pria Santosa
2. JenisKelamin		: Laki–laki
3. Warga Negara		: Indonesia
4. Tempat, tanggallahir	: Banyumas, 24 Agustus 1993
5. Alamat: Dermaji RT 03 RW 04 Kec. Lumbir Kab. Banyumas
6. Agama			: Islam
7. Pendidikan			: SDN2 Dermaji
  SMPN 3 Lumbir
  SMAN 5 Purwokerto
8. Status			: MahasiswaFakultasIlmuPendidikanJurusan
  PGSDUniversitasNegeri Semarang, semester 6
9.  E-mail / HP		: witri40@gmail.com/085713005900



Pria Santosa
						        		 NIM.1401412152

Anggota 3
1. Nama			: Andita Eka Fitriani
2. JenisKelamin		: Perempuan
3. Warga Negara		: Indonesia
4. Tempat/tanggallahir	: Karanganyar, 10 Maret 1995
5. Alamat			: Jl. Dabo VII/104 Perum Bumi Babadan Permai, 
                                          Beji Ungaran
6. Agama			: Islam
7. Pendidikan			: SDN 3 Ungaran
  SMPN 1 Ungaran
SMAN1Ungaran
8. Status			: MahasiswaFakultasIlmuPendidikanJurusan
  PGSD UniversitasNegeri Semarang, semester 4
9. E-mail / HP		: anditaeka99@gmain.com / 085647221421



Andita Eka Fitriani
							NIM.1401413204



Anggota4
1. Nama			: Amalia Ayunda
2. JenisKelamin		: Perempuan 
3. Warga Negara		: Indonesia
4. Tempat, tanggallahir	: Gunung Kidul 9 April 1995
5. Alamat			: Dusun Tegal Sari Rt/ Rw: 04/08 Bregas Lor , Bregas Kabupaten Semarang
 6. Agama			: Islam
8. Status			: MahasiswaFakultasIlmuPendidikanJurusan
  PGSDUniversitasNegeri Semarang, semester 4
9. HP				: Amaliaayunda939@gmail.com /087737445912


Amalia Ayunda 
						            	   NIM.1401413215
































BIODATA DOSEN PEMBIMBING

Nama				:   Drs. Sukardi, M.Pd. 
NIP    				:  195905111987031001 
Tempat/TanggalLahir		:  Sleman, 11 Mei 1959 
JenisKelamin			:  Laki - laki
BidangKeahlian			:  Bahasa
JabatanFungsional			:  Lektorkepala
JabatanStruktural			:  - 
Kantor/Unit Kerja			:  JurusanPendidikan Guru SekolahDasar
FakultasIlmuPendidikan
UniversitasNegeri Semarang 
Alamat Kantor/Unit Kerja		 :   JalanBringin Raya Wonosari,    Ngaliyan, 
Semarang 
Telepon				: 08156692354 
Faksimile				: salsa_sukardi@yahoo.co.id 
Waktu untuk Kegiatan PKK    	:  15 jam / minggu

Pendidikan (S1 keatas) 
	NO
	PergutuanTinggi
	Kota& Negara
	Tahun
	BidangStudi

	1.
	Universitas Malang
	Malang Indonesia
	1996
	PendidikanBahasa Indonesia SD

	2.
	Universitas Malang
	Malang Indonesia
	2000
	PendidikanBahasa Indonesia SD


Pengalamanrisetdalam 10 tahunterakhir
	No
	JudulRiset
	Tempat

	1
	PeningkatanBahasaTutur Guru SekolahDasar Se-Kota Semarang
	Semarang


Publikasi (yang relevandenganPenerapan IPTEK danPengembangan Usaha)
	Tahun
	Jenis Program
	Tempat

	
	-
	



						         Dosen pembimbing




						Drs. Sukardi, S.Pd.M.Pd.
						NIDN.0011055905





Lampiran 3. Surat Kerjasama
SURAT PERJANJIAN KERJASAMA
Yang bertandatangan dibawah ini :
1. Nama		: Witri Sugiarto
Alamat		: Kutosari RT01/RW01, Doro, Pekalongan 51191
       E-mail / HP	: witri40@gmail.com/085713005900
	Disebut pihak PERTAMA sebagai pemilik F-Page UNNES Online Shop.

2. Nama		: Karina Febrioni Waluyo 
NIM		: 140141
Jabatan		: Mahasiswa UNNES Jurusan PGSD
HP		: 085740003963
Disebut pihak KEDUA.

Pihak PERTAMA menyatakan bersedia melakukan kerjasama sebagai mitra dalam kegiatan PKM-K dengan pihak KEDUA dimana pihak PERTAMA memberikan akses F-Page UNNES Online Shop kepada pihak KEDUA untuk melakukan kegiatan promosi produk yang dijual pihak KEDUA.

Selanjutnya pihak KEDUA siap menjadi administrator di F-Page UNNES Online Shop.

Demikian Surat Kerjasama ini dibuat untuk digunakan sebagaimana mestinya.

         Semarang, 	Juni 2015
Pihak Pertama							Pihak kedua
Pemilik F-Page UNNES Online Shop		



 Witri Sugiarto				Karina Febrioni Waluyo 

						

Lampiran 4. JUSTIFIKASI ANGGARAN KEGIATAN
Rancangan Biaya 
    Modal dari anggota sebesar Rp. 1.500.000,-
	No
	Nama Barang
	Rincian
	Jumlah

	Peralatan & perlengkapan penunjang kegiatan

	1
	Pembukaan rekening BRI Simpedes
	Rp. 300.000,-
	Rp. 250.000,-

	2
	Buku catatan keuangan
	Rp.50.000
	Rp. 50.000,-

	3
	Sewa tempat
	6 bulan @Rp. 100.000,-
	Rp. 600.000,-

	5. 
	Baju kerja
	5 @Rp.120.000,-
	Rp. 600.000,-

	Jumlah dana anggota
	Rp. 1.500.000,-



Tabel 1. Alokasi dana anggota sebelum proposal disetujui.

Berikut tabel pemohonan dana kepada DIKTI dengan rincian alokasi dana yang diusulkan :
	No
	Nama Barang
	Rincian
	Jumlah

	Produk dan perlengkapan penunjang kegiatan usaha

	1
	Notebook Acer Aspire One
	4 @rp. 2.700.000,-
	Rp.10.800.000,-

	2
	Buku angsuran
	20 @Rp. 5000,- 
	Rp.100.000,-

	3. 
	Stempel nota
	Rp. 15.000,-
	Rp.15.000,-

	4. 
	Stempel harga/tanggal
	Rp.45.000,-
	Rp.45.000,-

	5.
	Perlengkapan kantor 
	1 pack Rp. 125.000,-
	Rp.125.000,-

	6.
	Windows 7 Ultimate
	Rp.1.300.000,-
	Rp.1.300.000,-

	7.
	Transport
	Rp. 100.000,-
	Rp.100.000,-

	Dana DIKTI
	Rp. 12.485.000,-



Tabel 2. Alokasi dana DIKTI
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