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RINGKASAN

	Semakin lama jumlah limbah padat yang dihasilkan semakin banyak dan  tak sebanding dengan penanganannya sehingga menimbulkan pencemaran lingkungan. Daur ulangpun hanya untuk sebagian jenis limbah saja seperti kardus, botol plastik, dan kaleng, sedangkan limbah padat lainnya seperti kain tidak didaur ulang. Jika dijual ke pengepul sampah atau dikumpulkan oleh pemulung, nilai ekonomisnya masih sangat rendah. Padahal, jika kita olah, limbah padat bisa dijadikan barang-barang kerajinan tangan yang bernilai ekonomis dan juga estetis.
	Realita menunjukkan bahwa masyarakat menyukai benda-benda yang murah, unik, kreatif dan bermanfaat, tentu usaha pemanfaatan limbah padat menjadi kerajinan tangan mempunyai prospek usaha yang cukup baik. Walaupun sudah banyak orang yang melakukan kegiatan sejenis, namun masih sangat jarang usaha yang benar-benar mengkhususkan diri untuk menjual barang olahan limbah padat. Kalaupun ada, pemasarannya masih biasa dan kurang menarik minat masyarakat.
	Oleh karena itu, The SEGUSS (The Secondhand Goods Utilization Surprising Store) hadir sebagai sebuah toko yang menjual barang-barang hasil pemanfaatan limbah padat yang mampu membuat pelanggan terkejut senang. The SEGUSS menggunakan new sales inovation dengan menjual barang-barang secara online dan memberikan layanan delivery order dalam batas wilayah Kabupaten Semarang. Kami memproduksi berbagai jenis barang untuk mengantisipasi kebosanan pelanggan, seperti tas, tempat ATK, celengan, bros, bingkai foto, hiasan dinding, vas bunga, dan lain-lain. Tentu saja produk-produk tersebut ramah lingkungan, kreatif, unik dan murah, 
	Kenapa disebut Surprising Store?
	Setiap produk akan diberi nomor seri sesuai dengan urutan produksi. Nomor seri tersebut akan menentukan hadiah kejutan apa yang akan diterima pelanggan untuk pembelian setiap produk. Harga produk tidak menentukan besar kecilnya hadiah kejutan, jadi pelanggan akan dibuat penasaran sehingga tertarik untuk membeli produk The SEGUSS. Khusus untuk pelanggan yang loyal, minimal sudah membeli 5 kali atau dengan jumlah pembelian minimal Rp 100.000,- akan kami kirimkan kartu ucapan selamat ulang tahun dan hadiah kejutan sebagai bentuk penghargaan. Sedangkan untuk pembelian minimal Rp 10.000,- akan mendapatkan kupon untuk dikumpulkan dan ditukarkan dengan hadiah kejutan.
Dengan demikian, diharapkan The SEGUSS akan mampu meningkatkan kreativitas dan kemampuan berwirausaha anak bangsa serta mampu mengajak masyarakat untuk berpartisipasi dalam gerakan peduli lingkungan.








BAB I PENDAHULUAN


1.1.  Latar Belakang
Sampah adalah benda yang keberadaannya seakan tak dapat terpisahkan lagi dengan keberadaan manusia, bisa dikatakan dimana ada manusia disitu ada sampah. Peningkatan sampah yang ada terutama berasal dari pola konsumsi masyarakat yang tinggi terhadap berbagai jenis produk. Persoalan mulai muncul ketika di zaman yang serba modern ini, industri sudah menggunakan kemasan dari berbagai jenis, seperti plastik, kaleng dan kardus. Walaupun berbagai kemasan tersebut mampu membuat produk menjadi lebih tahan lama dan lebih menarik, namun di sisi lain hal tersebut tetap membawa dampak negatif, yakni penumpukan limbah padat.
Perlakuan terhadap berbagai limbah padat tersebut hanya pada sekitar kegiatan daur ulang, dibakar langsung oleh masyarakat, dibiarkan begitu saja, atau bahkan dibuang ke sungai. Jika limbah padat tersebut diambil oleh pemulung sampah atau oleh pengepul sampah, tentu nilai ekonomisnya masih sangat rendah. Jika tidak didaur ulang, tentu penanganan lainnya akan menyebabkan pencemaran lingkungan dan bencana banjir. Hal tersebut sudah pasti akan merusak lingkungan sekitar dan merugikan masyarakat.
Oleh karena itu, perlu adanya suatu upaya untuk mengurangi jumlah limbah padat yang ada dan meningkatkan nilai ekonomis dari limbah padat tersebut. Salah satu caranya adalah lewat pemanfaatan barang-barang bekas tersebut sebagai bahan baku pembuatan produk yang mempunyai nilai ekonomis yang tinggi, yakni “The Seconhand Goods Utilization Surprising Store” atau disingkat “The SEGUSS” sebagai solusi aplikatif pengurangan jumlah dan peningkatan nilai ekonomis limbah padat.  

1.2. Rumusan Masalah
1. Bagaimana cara memanfaatkan limbah padat menjadi produk yang mempunyai nilai ekonomis tinggi?
2. Bagaimana cara membuat produk olahan limbah padat tersebut menjadi menarik dan berbeda dengan produk yang sudah ada?
3. Bagaimana cara pemasaran produk olahan limbah padat yang efektif?

1.3. Tujuan
Proyek ini memiliki tujuan sebagai berikut:
1. Mengurangi jumlah limbah padat yang ada.
2. Menambah nilai ekonomis limbah padat.
3. Menciptakan suatu lapangan pekerjaan yang kreatif, inovatif, dan bermanfaat.

1.4. Luaran
Luaran dari kegiatan ini adalah terciptanya suatu usaha yang cinta lingkungan karena mampu mengurangi pencemaran dengan memanfaatkan limbah padat yang berada di lingkungan masyarakat untuk dijadikan barang-barang kerajinan tangan yang bernilai ekonomis tinggi. Barang-barang olahan limbah padat tersebut bisa menjadi alternatif pilihan barang yang murah, unik, kreatif dan sebagai media partisipasi konsumen dalam upaya go green. 
 
1.5. Kegunaan Program
Manfaat yang diharapkan dari terlaksananya program ini adalah:
a. Bagi Masyarakat
1. Mengurangi pencemaran lingkungan.
2. Menumbuhkan rasa kepedulian terhadap lingkungan.
3. Menambah peluang usaha.
b. Bagi Akademisi
1. Meningkatkan rasa kepedulian terhadap lingkungan.
2. Meningkatkan kreativitas dan wawasan para pelajar.
3. Memberi semangat berwirausaha untuk para pelajar.
c. Bagi Pemerintah
1. Mendukung pemerintah dalam program peduli lingkungan.
2. Membantu pemerintah dalam mengatasi pengangguran.
3. Membantu meningkatkan pendapatan negara.




















BAB II GAMBARAN UMUM RENCANA USAHA

2.1. Gambaran Produk
Produk yang kami jual merupakan produk yang unik, kreatif dan menggunakan limbah padat sebagai bahan baku. Produk yang dijual tidak hanya satu jenis, tetapi amatlah beragam. Hal ini dilakukan untuk mengantisipasi kebosanan pelanggan. Jenis Produk The SEGUSS, antara lain: 
· tas kardus (ukuran kecil, sedang dan besar)	       -  hiasan dinding
· bingkai foto (berbagai bentuk dan ukuran)	       -  celengan
· tempat map dan tempat ATK	                   	       -  gantungan kunci
· vas bunga dan hiasan bunga			       -  bros dan lain-lain.
Setiap produk akan diberi nomor seri sesuai dengan urutan pembuatannya dan setiap pembelian untuk satu produk akan mendapat bonus hadiah kejutan sesuai dengan nomor seri yang tertera pada produk. Hadiah kejutan tersebut akan diberikan secara acak, tidak tergantung pada tinggi rendahnya harga.

2.2. Perencanaan Tempat Produksi dan Penjualan
Walaupun usaha kami diberi nama toko The SEGUSS, namun kami tidak mendirikan toko secara fisik. Kami memanfaatkan tempat kos pengurus The SEGUSS di Desa Sekaran sebagai tempat produksi. Penjualan The SEGUSS akan difokuskan di Kecamatan Gunungpati karena letaknya yang dekat dengan Universitas Negeri Semarang sehingga cukup strategis dan tidak menutup kemungkinan untuk melakukan penjualan di dalam wilayah Kabupaten Semarang. Ada beberapa alasan pemilihan daerah Gunungpati sebagai lokasi produksi dan penjualan kami, diantaranya:
1. Belum ada toko yang menjual barang hasil olahan limbah padat. 
2. Bahan baku berupa limbah padat mudah didapat.
3. Dekat dengan UNNES sehingga cukup banyak pelanggan potensial.

2.3. Sistematika Penjualan
Penjualan produk The SEGUSS akan dilakukan di dalam wilayah Kabupaten Semarang, khususnya di sekitar daerah Gunungpati dengan sistem delivery order atau pesan antar. Kami tidak menyewa tempat untuk penjualan produk The SEGUSS, namun kami memanfaatkan berbagai media sosial, seperti Facebook, Tweeter, Whats App dan BBM sebagai media promosi karena cukup efektif dan efisien. Selain itu, kami menerapkan prinsip 3MP, yakni “Mengejutkan, Membahagiakan, Mempertahankan dan Menambah Pelanggan”. Kami juga menjual produk The SEGUSS secara person to person kepada para mahasiswa atau dosen. UNNES yang notabene adalah universitas konservasi menjadi peluang tersendiri bagi The SEGUSS untuk menjual produknya, misal melalui kerja sama dengan pihak kampus baik dosen maupun organisasi universitas untuk menggunakan produk kami sebagai souvenir untuk acara pertemuan, seminar, lomba, dan kegiatan lainnya sebagai tanda kepedulian universitas konservasi terhadap kelestarian lingkungan. Kami juga bisa menjual produk The SEGUSS di acara-acara expo yang ada.
a. Mengejutkan Pelanggan
Sesuai dengan kata “Surprising Store”, kami ingin membuat pelanggan terkejut senang dengan cara memberikan hadiah kejutan sesuai dengan nomor seri yang terdapat dalam setiap produk. Besar hadiah kejutan kami acak, jadi tidak menjamin hadiah yang besar untuk produk yang mahal atau sebaliknya. Hal ini dilakukan untuk menarik pelanggan.
b. Membahagiakan Pelanggan
Khusus untuk pelanggan yang loyal, minimal sudah membeli 5 kali atau dengan jumlah pembelian minimal Rp 100.000,- akan kami kirimkan kartu ucapan selamat ulang tahun dan hadiah kejutan sebagai bentuk perhatian. Sedangkan pembelian minimal Rp 10.000,- akan mendapatkan kupon untuk dikumpulkan dan ditukarkan dengan hadiah kejutan.
c. Mempertahankan dan Menambah Pelanggan
Hal ini dilakukan dengan cara memberikan excellent service agara pelanggan puas. Dengan membuat pelanggan terkejut senang dan membuat mereka merasa dihargai, tentu bisa menambah kesetiaan pelanggan.

2.4. Target Pasar
Pasar The SEGUSS meliputi semua kalangan masyarakat. Dari anak kecil sampai orang tua, semua bisa memakai produk The SEGUSS. Target pasar utama kami adalah kalangan mahasiswa Universitas Negeri Semarang dan masyarakat sekitarnya. Sedangkan, target pasar lainnya adalah seluruh masyarakat di wilayah Kabupaten Semarang.

2.5. Rencana Kebijakan Harga
Harga yang kami tetapkan disesuaikan dengan biaya produksi dan tingkat kesulitan pembuatan produk. Ongkos angkut akan dibebankan kepada pelanggan disesuaikan dengan jarak. Khusus untuk pengiriman di sekitar wilayah kampus UNNES Sekaran tidak dikenakan ongkos kirim. Untuk pesanan di luar wilayah Kecamatan Gunungpati, harus memesan minimal Rp 50.000,- jika ingin diantar. Pelanggan juga bisa menemui kami langsung di sekitar kampus atau tempat kos pengurus.
Harga produk The SEGUSS cukup terjangkau, yakni mulai dari Rp 3.000,- sampai Rp 50.000,-. harga sudah termasuk hadiah kejutan dan belum termasuk ongkos kirim). Harga bisa tetap rendah karena hadiah kejutan tersebut juga merupakan produk buatan The SEGUSS sendiri.
BAB III METODE PELAKSANAAN

3.1. Tahap Persiapan
Dalam tahap awal, perlu disiapkan alat dan bahan untuk membuat produk The SEGUSS.
1. Bahan-bahan yang digunakan dalam pembuatan produk The SEGUSS
adalah sebagai berikut:
· Kardus, kaleng, sedotan, koran bekas, 	-   Cat
kain sisa, stik es krim dan limbah		-   Lem
padat lainnya				-   Rantai gantungan kunci
· Tali rafia					-   Peniti untuk bros
· Benang wol					-   Steroform
· Kertas kado
4. Alat-alat yang digunakan dalam pembuatan produk The SEGUSS adalah sebagai berikut:
· Gunting (besar dan kecil)
· Penggaris besi
· Kuas cat (kecil, sedang, dan besar)
· Kunci bekas (untuk membentuk pola bunga)
· Jarum (kasur dan kecil)

3.2. Tahap Pembuatan
Gambar 1. Bagan Proses Inti Pembuatan Produk The SEGUSS


Secara umum, seluruh produk The SEGUSS melewati tahapan pembuatan inti sebagai berikut:
1. Tahap Pemilihan Bahan
Dalam tahap ini, dipilih berbagai bahan yang sesuai dengan produk yang ingin dibuat, seperti kardus untuk tas, kain untuk bros, sedotan untuk hiasan dinding dan lain sebagainya.
2. Tahap Pengukuran, Pembentukan Pola dan Pengguntingan
Dalam tahap ini, dilakukan pengukuran dan pembentukan pola. Setelah terbentuk pola, untuk produk tertentu bahan dasar perlu dilapisi kertas koran atau kertas kado untuk mempercantik tampilan. Setelah itu, pola digunting sesuai dengan kebutuhan. Tahap ini merupakan tahap penuangan ide dan kreativitas pembuat secara maksimal untuk membuat produk yang unik, kreatif dan berkualitas.
3. Tahap Perakitan
Dalam tahap ini, produk dirakit atau dibuat sekreatif mungkin. Ada yang melalui proses pengeleman seperti bros, ada juga yang harus melewati proses jahit tangan seperti tas. Diperlukan kejelian yang tinggi dan keterampilan khusus dalam tahapan perakitan ini.
4. Tahap Pewarnaan dan Pengeringan
Produk yang sudah dibentuk kemudian dicat untuk membentuk karakter tertentu atau untuk mempercantik tampilan. Setelah selesai, produk dijemur di bawah sinar matahari sampai kering.
5. Tahap Penyimpanan dan Pengelolaan Persediaan
Setelah produk selesai dibuat, maka disimpan untuk sementara waktu dan sampai terjual. Persediaan akan dikelola sesuai dengan metode FIFO (First In First Out), yakni produk yang pertama dibuat akan dijual terlebih dahulu. 

3.3. Tahap Pemasaran
Tahap terakhir adalah memasarkan produk The SEGUSS lewat promosi di berbagai media sosial dengan menawarkan berbagai hadiah kejutan untuk pelanggan dan memberikan layanan pesan antar mencakup wilayah Kabupaten Semarang, khususnya di daerah Gunungpati. Selain itu, pemasaran juga dilakukan secara person to person untuk mendapat pelanggan secara langsung. Kami tidak menutup kemungkinan jika nantinya The SEGUSS bisa bekerja sama dengan toko-toko retail atau bahkan supermarket untuk mengadakan penjualan dengan sistem konsinyasi.





BAB IV BIAYA DAN JADWAL KEGIATAN

4.1. Anggaran Biaya
Tabel 1. Anggaran Biaya
	No
	Jenis Pengeluaran
	Biaya (Rp)

	1.
	a. Meja Lipat / Event Desk
b. Kursi, 5 pcs
c. Gunting Sedang, 5 pcs
d. Gunting Besar, 3 pcs
e. Kuas Kecil, 10 pcs
f. Kuas Sedang, 5 pcs
g. Kuas Besar, 3 pcs
h. Jarum Kasur, 5 pcs
i. Jarum Kecil, 1 pcs
j. Penggaris Besi, 2 pcs
k. Kunci Bekas, 5 pcs
	900.000
200.000
50.000
60.000
50.000
50.000
45.000
15.000
5.000
10.000
10.000

	2.
	a. Limbah Padat (kardus, kain, kaleng, sedotan, stik es krim, koran bekas, dan lain-lain)
b. Kertas Kado, 120 pcs
c. Cat, 15 pcs
d. Lem, 10 pcs
e. Tali Rafia, 15 pcs
f. Benang Wol, 9 pcs
g. Steroform, 9 pcs
h. Rantai Gantungan Kunci, 150 pcs
i. Peniti untuk Bros, 200 pcs
	900.000

120.000
300.000
75.000
30.000
20.000
45.000
150.000
100.000

	3.
	a. Tranportasi Pengadaan Bahan Baku, 15 kali
b. Transportasi Delivery Order, 3 bulan
	150.000
300.000

	4.
	Sewa stand untuk expo, 2 kali
	300.000

	5.
	a. X Banner
b. Pamflet
c. Pulsa (Promosi di Media Sosial), 3 bulan
d. Pulsa (Layanan Pesan Antar), 3 bulan
	100.000
30.000
150.000
90.000

	
	Total
	4.255.000



4.2. Analisis Kelayakan Usaha
1. Penyusutan Aktiva Tetap
Tabel 2. Biaya Penyusutan Aktiva Tetap per Bulan
	No
	Nama Aktiva Tetap
	Umur Ekonomis
	Penyusutan per Bulan (Rp)

	1.
	Meja Lipat / Event Desk
	5 Tahun
	15.000

	2.
	Kursi
	5 Tahun
	3.300

	3.
	Gunting Sedang
	2 Tahun
	2.000

	4.
	Gunting Besar
	2 Tahun
	2.500

	5.
	Kuas Kecil
	1 Tahun
	4.200

	6.
	Kuas Sedang
	1 Tahun
	4.200

	7.
	Kuas Besar
	1 Tahun
	3.750

	8.
	Jarum Kasur
	1 Tahun
	1.250

	9.
	Jarum Kecil
	1 Tahun
	400

	10.
	Penggaris Besi
	1 Tahun
	830

	11.
	Kunci Bekas
	1 Tahun
	830

	
	Biaya Penyusutan per Bulan
	
	38.260



2. Biaya Operasional per Bulan
Bahan baku (berbagai limbah padat)				300.000	
	Kertas kado							  40.000
	Cat								100.000
	Lem								  25.000
	Tali rafia							  10.000
	Benang wol							    6.700
	Steroform							  15.000
	Rantai gantungan kunci					  50.000
	Peniti untuk bros						  33.300
	Transportasi							150.000
	Biaya Pemasaran						223.300  +		Total biaya operasional per bulan				953.300
	Total investasi 3 bulan				         2.859.900

3. Analisis Pendapatan dan Keuangan 
Produksi 1 bulan 300 produk dengan estimasi sebagai berikut:
· Bros   	                  67 @ Rp   3.000		:	201.000
· Gantungan kunci	      50 @ Rp   4.000		:           200.000
· Tas			      75 @ Rp 15.000		:        1.125.000
· Bingkai foto	      20 @ Rp   5.000   		:           100.000
· Tempat ATK                20 @ Rp   5.000		:           100.000
· Celengan		      30 @ Rp 10.000		:           300.000
· Hiasan dinding	      20 @ Rp 15.000		:           300.000
· Vas bunga + bunga	      20 @ Rp 20.000		:           400.000
· Lain-lain		      30 @ Rp   5.000		:           150.000  +
Total pendapatan per bulan			         2.876.000
Total pendapatan 3 bulan				         8.628.000
Total biaya 3 bulan					        (4.255.000)
Keuntungan 3 bulan				         4.403.000
Keuntungan per bulan				         1.467.700
4. Analisis Kelayakan Usaha
· BEP (Break Event Point)
 =  = 492
Jadi, pada tingkat volume produksi 492 unit, usaha ini berada pada titik impas. BEP ini terjadi setelah 3 bulan.
 =  = 8.600
Jadi, pada tingkat harga rata-rata 8.600, usaha ini berada pada titik impas.
· B/C Ratio
 =  = 2,03
Karena B/C Ratio >1 maka usaha ini layak untuk dijalankan.
· ROI (Return on Investment)
 =   x 100% = 103,45%
Usaha ini layak dikembangkan, karena pada setiap pembiayaan Rp 100,- memperoleh keuntungan sebesar Rp 103,45,-.
· Penghitungan Pengembalian Modal
 x 100%
			      =	 x 100%
			      = 106,18%
Artinya modal usaha ini akan terlunasi sebesar 106,18% setiap 3 bulan. Berdasarkan analisis kelayakan usaha diatas. Maka investasi usaha ini layak untuk dikembangkan.
4.3. Jadwal Kegiatan
Tabel 3. Jadwal Kegiatan
	No
	Kegiatan
	Bulan 1
	Bulan 2
	Bulan 3

	
	
	1
	2
	3
	4
	1
	2
	3
	4
	1
	2
	3
	4

	1.
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	3.
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	4.
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	5.
	Produksi dan Pemasaran Produk
	
	
	
	
	

	6.
	Analisa Pengembangan Produk
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	

	7.
	Laporan akhir bulan
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	


LAMPIRAN-LAMPIRAN

Lampiran 1. Biodata Ketua, Anggota dan Dosen Pembimbing
1. Biodata Ketua
a. Identitas Diri
	1.
	Nama Lengkap
	Nurul Holifah

	2.
	Jenis Kelamin
	Perempuan

	3.
	Program Studi
	Akuntansi

	4.
	NIM
	7211414067

	5.
	Tempat, Tanggal Lahir
	Cilacap, 29 Oktober 1995

	6.
	E-mail
	nurulholifah414@gmail.com

	7.
	No Tel./HP
	081901190127


b. Riwayat Pendidikan
	
	SD
	SMP
	SMA/SMK

	Nama Institusi
	SD Negeri Ciporos 07
	MTs. Nurul Huda Karangpucung
	SMK Negeri Karangpucung

	Jurusan
	-
	-
	Akuntansi

	Tahun Masuk-Lulus
	2002-2008
	2008-2011
	2011-2014


c. Pemakalahan Seminar Ilmiah (Oral Presentation)
	No
	Nama Pertemuan Ilmiah / Seminar
	Judul Artikel
	Waktu dan Tempat

	
	
	
	


d. Penghargaan dalam 10 tahun terakhir (dari pemerintah, asosiasi atau institusi lainnya)
	No
	Jenis Penghargaan
	Institusi Pemberi Penghargaan
	Tahun

	1.
	Juara II LKS Akuntansi
	Pemerintah Kabupaten Cilacap
	2013


Semua data yang saya isikan dan tercantum dalam biodata ini adalah benar dan dapat dipertanggungjawabkan secara hukum. Apabila dikemudian hari ternyata dijumpai ketidak-sesuaian dengan kenyataan, saya sanggup menerima sanksi. Demikian biodata ini saya buat dengan sebenarnya untuk memenuhi salah satu persyaratan dalam pengajuan hibah PKM-Kewirausahaan.                                                                                   
   Semarang, 10 Juni 2015
 							          Pengusul,			


          Nurul Holifah		
2. Biodata Anggota 1
a. Identitas Diri
	1.
	Nama Lengkap
	Tsania Safitri

	2.
	Jenis Kelamin
	Perempuan

	3.
	Program Studi
	Kimia

	4.
	NIM
	4311414034

	5.
	Tempat, Tanggal Lahir
	Kudus, 4 Desember 1996

	6.
	E-mail
	tsaniasafitri@gmail.com

	7.
	No Tel./HP
	085624168004


b. Riwayat Pendidikan
	
	SD
	SMP
	SMA/SMK

	Nama Institusi
	MI Muhammadiyah Undaaan
	MTs Muhammadiyah Kudus
	MA Muhammadiyah Kudus 

	Jurusan
	-
	-
	IPA

	Tahun Masuk-Lulus
	2002-2008
	2008-2011
	2011-2014


c. Pemakalahan Seminar Ilmiah (Oral Presentation)
	No
	Nama Pertemuan Ilmiah / Seminar
	Judul Artikel
	Waktu dan Tempat

	
	
	
	


d. Penghargaan dalam 10 tahun terakhir (dari pemerintah, asosiasi atau institusi lainnya)
	No
	Jenis Penghargaan
	Institusi Pemberi Penghargaan
	Tahun

	
	
	
	


Semua data yang saya isikan dan tercantum dalam biodata ini adalah benar dan dapat dipertanggungjawabkan secara hukum. Apabila dikemudian hari ternyata dijumpai ketidak-sesuaian dengan kenyataan, saya sanggup menerima sanksi. Demikian biodata ini saya buat dengan sebenarnya untuk memenuhi salah satu persyaratan dalam pengajuan hibah PKM-Kewirausahaan.
 						            
     Semarang, 10 Juni 2015
         						          Pengusul,			


							          Tsania Safitri
	
3. Biodata Anggota 2
a. Identitas Diri
	1.
	Nama Lengkap
	Aliffa Nurul Qomari

	2.
	Jenis Kelamin
	Perempuan

	3.
	Program Studi
	Akuntansi

	4.
	NIM
	7211414063

	5.
	Tempat, Tanggal Lahir
	Banjarnegara, 6 September 1996

	6.
	E-mail
	Aliffanurul16@gmail.com

	7.
	No Tel./HP
	085600288796


b. Riwayat Pendidikan
	
	SD
	SMP
	SMA

	Nama Institusi
	SD Negeri Gumiwang 3
	SMP Negeri 1 Purwonegoro
	SMK Negeri 1 Bawang

	Jurusan
	-
	-
	Akuntansi

	Tahun Masuk-Lulus
	2002-2008
	2008-2011
	2011-2014


c. Pemakalahan Seminar Ilmiah (Oral Presentation)
	No
	Nama Pertemuan Ilmiah / Seminar
	Judul Artikel
	Waktu dan Tempat

	
	
	
	


d. Penghargaan dalam 10 tahun terakhir (dari pemerintah, asosiasi atau institusi lainnya)
	No
	Jenis Penghargaan
	Institusi Pemberi Penghargaan
	Tahun

	
	
	
	


Semua data yang saya isikan dan tercantum dalam biodata ini adalah benar dan dapat dipertanggungjawabkan secara hukum. Apabila dikemudian hari ternyata dijumpai ketidak-sesuaian dengan kenyataan, saya sanggup menerima sanksi. Demikian biodata ini saya buat dengan sebenarnya untuk memenuhi salah satu persyaratan dalam pengajuan hibah PKM-Kewirausahaan.


  Semarang, 10 Juni 2015
	Pengusul,	
		


	                         Aliffa Nurul Qomari
			
4. Biodata Anggota 3
a. Identitas Diri
	1.
	Nama Lengkap
	Mendi Sri Hartati

	2.
	Jenis Kelamin
	Perempuan

	3.
	Program Studi
	Akuntansi

	4.
	NIM
	7211414064

	5.
	Tempat, Tanggal Lahir
	Banjarnegara, 7 Februari 1996

	6.
	E-mail
	mendisri@gmail.com

	7.
	No Tel./HP
	085743421052


b. Riwayat Pendidikan
	
	SD
	SMP
	SMA

	Nama Institusi
	SD Negeri Kasilib 2
	SMP Negeri 1 Wanadadi
	SMK Negeri 1 Bawang

	Jurusan
	-
	-
	Akuntansi

	Tahun Masuk-Lulus
	2002-2008
	2008-2011
	2011-2014


c. Pemakalahan Seminar Ilmiah (Oral Presentation)
	No
	Nama Pertemuan Ilmiah / Seminar
	Judul Artikel
	Waktu dan Tempat

	
	
	
	


d. Penghargaan dalam 10 tahun terakhir (dari pemerintah, asosiasi atau institusi lainnya)
	No
	Jenis Penghargaan
	Institusi Pemberi Penghargaan
	Tahun

	
	
	
	


Semua data yang saya isikan dan tercantum dalam biodata ini adalah benar dan dapat dipertanggungjawabkan secara hukum. Apabila dikemudian hari ternyata dijumpai ketidak-sesuaian dengan kenyataan, saya sanggup menerima sanksi. Demikian biodata ini saya buat dengan sebenarnya untuk memenuhi salah satu persyaratan dalam pengajuan hibah PKM-Kewirausahaan.


Semarang, 10 Juni 2015
	Pengusul,



	Mendi Sri Hartati		
		

5. Biodata Anggota 4
e. Identitas Diri
	1.
	Nama Lengkap
	Ratri Sulistiyani

	2.
	Jenis Kelamin
	Perempuan

	3.
	Program Studi
	Akuntansi

	4.
	NIM
	7211414065

	5.
	Tempat, Tanggal Lahir
	Banjarnegara, 13 Mei 1996

	6.
	E-mail
	ratri.sulistiyani@gmail.com

	7.
	No Tel./HP
	087715116200


f. Riwayat Pendidikan
	
	SD
	SMP
	SMA

	Nama Institusi
	SD Negeri Singamerta 1
	SMP Negeri 2 Banjarnegara
	SMK Negeri 1 Bawang

	Jurusan
	-
	-
	Akuntansi

	Tahun Masuk-Lulus
	2002-2008
	2008-2011
	2011-2014


g. Pemakalahan Seminar Ilmiah (Oral Presentation)
	No
	Nama Pertemuan Ilmiah / Seminar
	Judul Artikel
	Waktu dan Tempat

	
	
	
	


h. Penghargaan dalam 10 tahun terakhir (dari pemerintah, asosiasi atau institusi lainnya)
	No
	Jenis Penghargaan
	Institusi Pemberi Penghargaan
	Tahun

	
	
	
	


Semua data yang saya isikan dan tercantum dalam biodata ini adalah benar dan dapat dipertanggungjawabkan secara hukum. Apabila dikemudian hari ternyata dijumpai ketidak-sesuaian dengan kenyataan, saya sanggup menerima sanksi. Demikian biodata ini saya buat dengan sebenarnya untuk memenuhi salah satu persyaratan dalam pengajuan hibah PKM-Kewirausahaan.


Semarang, 10 Juni 2015
	Pengusul,		



	Ratri Sulistiyani		


6. Biodata Dosen Pembimbing
a. Identitas Diri
	1.
	Nama Lengkap
	

	2.
	Jenis Kelamin
	

	3.
	Program Studi
	

	4.
	NIDN
	

	5.
	Tempat, Tanggal Lahir
	

	6.
	E-mail
	

	7.
	No Tel./HP
	


b. Riwayat Pendidikan
	
	SD
	SMP
	SMA

	Nama Institusi
	
	
	

	Jurusan
	
	
	\

	Tahun Masuk-Lulus
	
	
	


c. Pemakalahan Seminar Ilmiah (Oral Presentation)
	No
	Nama Pertemuan Ilmiah / Seminar
	Judul Artikel
	Waktu dan Tempat

	
	
	
	



d. Penghargaan dalam 10 tahun terakhir (dari pemerintah, asosiasi atau institusi lainnya)
	No
	Jenis Penghargaan
	Institusi Pemberi Penghargaan
	Tahun

	
	
	
	



Semua data yang saya isikan dan tercantum dalam biodata ini adalah benar dan dapat dipertanggungjawabkan secara hukum. Apabila dikemudian hari ternyata dijumpai ketidak-sesuaian dengan kenyataan, saya sanggup menerima sanksi. Demikian biodata ini saya buat dengan sebenarnya untuk memenuhi salah satu persyaratan dalam pengajuan hibah PKM-Kewirausahaan.
Semarang, Juni 2015
   Pembimbing,		






Lampiran 2. Susunan Organisasi dan  Pembagian Tugas
	No
	Nama/NIM
	Program Studi
	Bidang Ilmu
	Alokasi Waktu (Minggu)
	Uraian Tugas

	1.
	Nurul Holifah / 7211414067
	Akuntansi
	Ekonomi
	12 Minggu
	Pengatur bisnis 

	2.
	Tsania Safitri  / 4311414034
	Kimia
	Matematika dan IPA
	12 Minggu
	Pengadaan bahan baku

	3.
	Allifa Nurul Qomari / 7211414063
	Akuntansi
	Ekonomi
	12 Minggu
	Manajer Produksi

	4.
	Mendi Sri Hartati / 7211414064
	Akuntansi
	Ekonomi
	12 Minggu
	Manajer Pemasaran

	5.
	Ratri Sulistiyani / 7211414065
	Akuntansi
	Ekonomi
	12 Minggu
	Manajer Keuangan



























Lampiran 3. Surat Pernyataan Ketua

	[image: ]
	KEMENTIAN PENDIDIKAN DAN KEBUDAYAAN
UNIVERSITAS NEGERI SEMARANG
Gedung H : Kampus Sekaran - Gunungpati – Seamarang
Pembantu Rektor Bidang Kemahasiswaan 
Email: pr3@unnes.ac.id Telp/Fax: (024) 8508003



SURAT PERNYATAAN KETUA PENELITI / PELAKSANA

Yang bertanda tangan dibawah ini:

Nama		: Nurul Holifah
NIM		: 7211414067
Program Studi	: Akuntansi
Fakultas	: Fakultas Ekonomi

Dengan ini menyatakan bahwa proposal PKM-Kewirausahaan saya dengan judul “The SEGUSS (The Seconhand Goods Utilization Surprising Store) sebagai Solusi Aplikatif Pengurangan Jumlah dan Peningkatan Nilai Ekonomis Limbah Padat”
Yang diusulkan untuk tahun anggaran 2015 bersifat original dan belum pernah dibiayai oleh lembaga atau sumber dana lain.

Bilamana dikemudian hari ditemukan ketidaksesuaian dengan pernyataan ini, maka saya bersedia dituntut dan diproses sesuai dengan ketentuan yang berlaku dan mengembalikan seluruh biaya penelitian yang sudah diterima ke kas negara.
Demikian pernyataan ini dibuat dengan sesungguhnya dan sebenar-benarnya.

Semarang, 10 Juni 2015
Mengetahui,	Yang menyatakan,	
	Pembantu Rektor Bidang Kemahasiswaan




	 Ketua Pelaksana

	Dr. Bambang Budi Raharjo M. Si
	 Nurul Holifah

	NIP. 196012171986011001
	 NIM. 7211414067


	



Pemilihan Bahan


Pengukuran, Pembentukan Pola, Pengguntingan


Perakitan


Pewarnaan dan Pengeringan


Penyimpanan dan Pengelolaan Persediaan
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