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RANGKUMAN
Tujuan program ini adalah untuk memanfaatkan peluang usaha perdagangan dalam bidang sandang yaitu menciptakan susu dengan inovasi berbahan baku batik khas Jepara yang mempunyai desain simple namun elegan, melalui cabang outlet dan juga membuka lapangan kerja baru dalam menciptakan inovasi produk pakaian yang terjangkau untuk semua kalangan masyarakat Indonesia Inovasi produk ini faktanya, TAMORAC (Trandy and Modern Jepara Batik) merupakan sebuah produk baru yang berbahan dasar batik motif Jepara dengan tujuan meningkatkan nilai ekonomis dari batik tersebut dan untuk mengenalkan batik Jepara kepada masyarakat. Sehingga dengan adanya TAMORAC ini maka diharapkan dapat membuka peluang usaha baru khususnya bagi mahasiswa di bidang pakaian sehingga dapat meningkatkan jiwa kewirausahaan dan menambah penghasilan mahasiswa sebagai usaha sampingan. Prosedur metode pendekatan dari kegiatan ini meliputi persiapan kegiatan, pembuatan produk, pemasaran, dan evaluasi. Target pasar TAMORAC ini adalah pelajar, orang dewasa, dan wisatawan di Kota Jepara. Mitra-mitra yang digunakan dalam usaha ini adalah toko-toko, koperasi, media cetak dan elektronik, serta door to door. Keunggulan dari TAMORAC adalah mengandung unsur nilai budaya Jepara dan desain pakaian simple dan modern. Batik Jepara merupakan batik warisan nenek moyang, sudah ada sejak zaman R.A Kartini namun sampai sekarang masih banyak yang belum dikenal oleh masyarakat. Perancangan TAMORAC memiliki desain unik serta belum pernah diproduksi dan diperjualbelikan oleh produsen minuman lainnya sehingga usaha ini belum mempunyai pesaing.

BAB I. PENDAHULUAN
a.  Latar Belakang
Dalam hidupnya masyarakat tidak terlepas dari usaha untuk memenuhi kebutuhan hidupnya, salah satunya adalah pakaian yang merupakan kebutuhan primer. Seiring dengan kemajuan dan perkembangan zaman tercipta beragam variasi pakaian. Keanekaragaman tersebut meningkatkan tingkat kebutuhan akan pakaian di masyarakat. Faktanya, tidak hanya pakaian orang dewasa tetapi pakaian anak-anak juga mengikuti trend perkembangan zaman. Kebanyakan mereka kurang memperhatikan model pakaian, seringkali model pakaian yang dibuat kurang mendidik. Dengan demikian diperlukan inovasi baru dalam dunia fashion yang lebih mendidik dan berfungsi mendidik.

Disisi lain, batik Jepara kurang dikenal oleh masyarakat Indonesia. seni batik di Jepara telah ada sejak jaman Kartini. Namun sayangnya sekarang batik Jepara hilang dari peredaran. Ada berbagaimacam motif batik Jepara antaralain motif bunga kantil, parang gondolusi, srikaton, lung hitam sogan, flora fauna, srikandi, kembang alas, daun ulir putih, kembang setaman, elung bimo kurdo, sido arum, dan motif sekar jagat bumi kartini.

Oleh karena itu, diperlukan upaya untuk mengenalkan batik Jepara kepada masyarakat. Salah satunya dengan menerapkan batik pada model pakaian. Jepara Batik Shop memproduksi pakaian baik anak-anak sampai orang tua dengan inovasi baru yang memanfaatkan batik Jepara untuk mempertahankan budaya Jepara. Dengan model pakaian yang mengikuti trend masa kini, batik Jepara akan mudah dikenal dan eksistensinya kembali meningkat.

Melalui pemilihan tempat pemasaran di pasar dan dikampus, diharapkan akan mempermudah dalam proses pemasaran produk. Dengan terbentuknya usaha Jepara Batik Shop ini diharapkan dapat membuka peluang usaha baru khususnya bagi mahasiswa di bidang fashion.

b. Rumusan Masalah 

Adapun rumusan permasalahan dalam laporan ini adalah sebagai berikut : 
a. Bagaimana cara membuat dan mengolah batik khas Jepara menjadi TAMORAC (Trandy and Modern Jepara Batik)? 

b. Bagaimana cara menumbuhkan jiwa kewirausahaan dikalangan mahasiswa? 

c. Bagaimana strategi pemasaran Jepara Batik Shop kepada konsumen? 

c. Tujuan Program 

Tujuan dari kegiatan PKMK ini adalah: 
1. Menciptakan TAMORAC (Trandy and Modern Jepara Batik) sebagai pakaian khas budaya Jepara. 

2. Menumbuhkan jiwa dan budaya kewirausahaan bagi mahasiswa sehingga tercipta wirausahawan muda yang berkarakter akademik, serta mencari peluang bisnis yang menguntungkan. 

3. Upaya mensosialisasikan batik Jeparayang kurang dikenal masyarakat serta untuk melestarikan ragam budaya Indonesia. 

d. Luaran yang Diharapkan 

Melalui kegiatan ini diharapkan dapat diperoleh luaran sebagai berikut: 

a. Jepara Batik Shop yang memenuhi kebutuhan masyarakat. 
b. Manajemen pemasaran Jepara Batik Shop yang baik dan tepat sasaran. 

c. Mahasiswa yang kreatif dan mandiri secara ekonomi. 

d. Mampu menjual TAMORAC minimal 45 kemasan perbulan. 

e. Kegunaan Program 

Program PKMK yang dilakukan oleh tim ini diharapkan : 
a. Meningkatkan kreativitas mahasiswa dalam mengembangkan fashion. 

b. Memberikan kontribusi dibidang fashion pakaian. 

c. Memberikan motivasi kepada mahasiswa lain untuk berwirausaha. 

d. Menjadi salah satu contoh kewirausahaan dibidang fashion 

f. Manfaat Program 

Dari adanya bidang kewirausahaan, diharapkan memperoleh beberapa manfaat sebagai berikut : 
a. Memperoleh keuntungan dari hasil penjualan Jepara Batik Shop tersebut yang akhirnya dapat meningkatkan pendapatan. 

b. Mengasah kekreatifan mahasiswa dalam usaha pembuatan baju batik yang diharapkan dapat memberikan inovasi baru. 

c. Sebagai usaha untuk memperkenalkan batik Jepara kepada masyarakat luar . 

d. Membuka peluang usaha bagi mahasiswa pada khususnya dan masyarakat pada umumnya. 

e. Menciptakan jiwa wirausaha bagi mahasiswa, sehingga pada saat lulus mempunyai bekal dan keterampilan untuk berwirausaha. 

f. Mendirikan kelompok usaha mandiri mahasiswa. 

BAB II. GAMBARAN UMUM RENCANA USAHA
Pada era globalisasi, banyak masyarakat melupakan warisan budaya nenek moyang. Mereka cenderung memakai trend / model masa kini, termasuk dalam berbusana. Salah satu contohnya adalah batik Jepara yang kini hampir hilang ditelan zaman. Batik Jepara sudah ada sejak zaman Kartini. Namun, saat ini pengrajin batik tersebut hampir tidak ada. Hal ini karena model pakaian batik Jepara terlalu biasa dan belum bisa mengikuti model busana zaman modern.

Maka dari itu kita berinovasi untuk mengembalikan eksistensi batik Jepara dengan mengemas batik menjadi baju dan kaos yang indah

dan sesuai dengan model masa kini. TAMORAC merupakan inovasi pakaian berbahan dasar batik motif Jepara. TAMORAC menggabungkan model tradisional Jawa dengan budaya modern yang disukai masyarakat. Dengan adanya TAMORAC diharapkan masyarakat bisa mengenal batik khususnya Jepara

Instant and modern Jepara batik clothes (TAMORAC) merupakan merupakan jenis usaha perdagangan yang akan dikembangkan dibidang pakaian dengan system marketing melalui outlet mini, order secara online, dan system pemasaran langsung. TAMORAC memiliki keunggulan yang memfokuskan pada design untuk anak-anak, remaja sampai dewasa. Harga TAMORAC terjangkau oleh semua sasaran konsumen yang dilakukan oleh melalui media marketing pasar dan promosi langsung.

Keunggulan Produk
Keunggulan dari TAMORAC adalah :

1. Desain pakaian modern dan mengikuti style masa kini dilengkapi dengan batik Jepara yang eksotis. 

2. Pakaian berbahan kain yang enak dipakai, halus, dan tidak panas sehingga nyaman dipakai. 

3. Dengan pemakaian TAMORAC, masyarakat ikut serta dalam melestarikan salah satu budaya Indonesia, yaitu Batik. 

Value added(nilai tambahan)
Seiring dengan berjalannya waktu, teknologi yang sekarang ini berkembang secara pesat dan tidak terkendali. Begitu juga dengan model pakain yang lebih memilih sederhana namun tetap elegan. Penerapan budaya khas daerah, misalnya batik dalam sebuah pakaian dapat memberikan nilai tersendiri karena secara tidak langsung telah ikut melestarikan budaya daerah tersebut. Yang perlu kita lakukan adalah memodifikasi batik menjadi pakaian yang instant dan sesuai dengan permintaan masyarakat . Pembuatan TAMORAC ini, diperlukan pengolahan secara detail disetiap sisi pakaian. Sehingga TAMORAC ini dapat terjaga kualitas serta dapat bertahan dengan waktu yang lebih lama.

Dengan demikian, penulis sebagai produsen TAMORAC diberi keuntungan dari produsen lain melalui bahan-bahan pembuat sirup reullia tuberosa. Begitu pula dengan produsen-produsen batik khas Jepara pun juga akan memperoleh keuntungan, karena produknya akan terjual.

2.1. ANALISIS USAHA A. Peluang 
Sesuai dengan perkembangan zaman, model pakaian menjadi salah satu trend yang menguasai pasar. Di era modern,
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masyarakat cenderung menyukai pakaian yang instant, sederhana namun tetap elegan. Saat ini, batik menjadi salah satu trend yang booming di kalangan masyarakat. TAMORAC merupakan jenis pakaian modifikasi batik khas Jepara dan kain warna. Selain itu, para penjual sirup seringkali membutukan produk baru yang khas untuk dijadikan koleksi dagangan agar menarik konsumen atau pembeli. Produk TAMORAC ini masih belum dikembangkan sebagai usaha di kalangan masyarakat. Hal ini termasuk peluang yang cocok untuk dikembangkannya usaha sirup reullia tuberosa.

B. Segmentasi Pasar
Pada awal usaha produk ini, akan lebih mudah memahami konsumen melalui pengalaman menjual produk langsung kepada target. Untuk konsumen pada usaha ini, mereka lebih suka produk pakaian yang simple dengan memadukan corak tradisional dan modern. Corak tradisional dari batik khas Jepara yang dikemas dalam bentuk yang simple sesuai trend masa kini sangat diminati masyarakat. Konsumen sebagai pengguna produk yang menjadi target pemasaran semua orang konsumen dari anak-anak sampai dewasa. Target pemasaran TAMORAC adalah masyarakat dari semua kalangan misalnya kos-kosan mahasiswa, toko, supermarket, dan lain-lain.

4. Analisis Pasar 

4.1 Perkiraan Besarnya Pasar 
Sasaran produk yang akan dihasilkan adalah untuk semua umur, dari masyarakat kalangan atas sampai masyarakat menengah kebawah. Pemasaran produk ini dapat dilakukan pada semua bentuk usaha melalui usaha mikro serta usaha makro.

4.2 Perkiraan Pesaing atau Produk Pesaing
Walaupun sudah banyak industry pakaian, hal ini tidak menutup peluang usaha dari pelaksana program PKMK ini. TAMORAC memiliki beberapa keunggulan dibandingkan dengan produk-produk lain, baik dari segi mutu, kualitas, maupun harga. Keunggulan dari produk ini adalah penggunaan hiasan batik Jepara sebagai bahan tamabahan untuk pakaian trend masa kini.

BAB III. Metode Pelaksanaan
3.1  Media Promosi yang Akan Digunakan
Untuk menunjang proses pemasaran, ada beberapa alternatif yang bisa digunakan untuk mempromosikan produk ini, sehingga lebih dikenal oleh masyarakat. Media ini dapat berupa pamflet, brosur, spanduk, media massa dan elektronik.
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3.2 Persiapan
Kegiatan meliputi persiapan tempat, tenaga kerja, serta pembelian alat dan bahan.

3.3 Tahap Pelaksanaan 

1. Tahap pertama menyiapkan alat dan bahan. 

2. Tahap kedua membuat pola atau desain pakaian. 

3. Tahap ketiga pembuatan TAMORAC, meliputi: 

1) Menentukan  ukuran  kain  yang  dibutuhkan  untuk  setiap 

desain. 

2) Memotong kain sesuai dengan desain dan jenis kain. 

3) Menyortir pola sesuai dengan ukuran dan desainnya. 

4) Menjahit sesuai dengan pola pakaian. 

5) Melakukan inspeksi atau penyortiran jahitan. 

3.4 Tahap Pengemasan (Akhir) 
Pada tahap finishing, pakaian diteliti kekurangan-kekurangannya dan dikemas dalam 9lastic agar tidak terkena debu. Pada tahap ini, produk diberi label TAMORAC yang telah dipersiapkan.

3.5 Kerja Sama dengan Industri
Kerja sama dilakukan dengan pasar-pasar dan toko-toko disekitar lingkungan Unnes maupun wilayah lain yang mempunyai potensi penjualan sebagai pusat-pusat pemasaran. Sebagai strategi awal, kami bekerjasama dengan mitra-mitra disekitar Semarang.

3.6 Tahap Pemasaran
Setelah produk pakaian TAMORAC berhasil diproduksi,, maka diperlukan metode untuk memasarkannya agar diperoleh hasil yang memuaskan bagi produsennya. Banyak cara yang 9las ditempuh dalam rangka memasarkan produk, diantaranya dengan mempromosikan produk melalui selebaran produk di toko atau swalayan juga dapat membuka stan pada suatu event tertentu dengan dengan tujuan memperkenalkan produk TAMORAC kepada masyarakat. Cara yang sekarang yang mutakhir adalah memasarkan produk melalui media internet yaitu website, facebook, twitter, blog, dan lain-lain. Metode lain yaitu dengan penyebaran pampflet.

3.7 Pengamatan Pemasaran
Setelah beberapa cara atau metode dilaksanakan, kemudian dilakukan aktivitas pengamatan terhadap metode yang lebih tepat dalam proses pemasaran dan juga dapat didapatkan

hasil yang selalu meningkat sehingga dapat diperoleh hasil yang memuaskan.

3.8 Evaluasi Pemasaran
Evaluasi dapat dilakukan dengan tujuan untuk mencari kelebihan dan kekurangan metode pemasaran yang dipakai untuk mengetahui apakah program ini pemasarannya mengalami kemajuan atau kemunduran, dalam hal ini dapat dilihat dari jumlah produk yang terjual di pasaran.

3.9 Penyusunan Laporan
Laporan ini disususun setelah seluruh proram selesai dilakukan.

Rencana Produk Selama 1 Bulan
Rencana produksi selama satu bulan adalah:

a. Kain batik 30 meter, kaos polos lengan panjang dan pendek 40 potong, kain satin 20 meter, kain katun 20 meter, kompor 1 buah, canting 10 buah, satu set warna primer 60 gram, minyak tanah 20 Liter, satu set perlengkapan jemuran, 10lastic pembungkus 10 pak, renda 1 gulung, satu set kancing, resleting satu set,karet kolor 50 meter, pelengkapan hiasan pakaian. 

b. Satu minggu adalah 35 produk siap pakai. 

c. Harga kain batik Rp 40.000,00 per meter, kaos polos Rp 30.000,00 per potong, kain satin Rp 50.000,00 per meter, kain katun Rp 40.000,00 per meter, minyak tanah Rp 20.000,00 per liter, plastic pembungkus Rp 15.000,00 per pak, renda Rp 300.000,00 per gulung, kancing Rp.200.000,00 per set, resleting Rp 200.000,00 per set,karet kolor Rp.7.000,00 per meter, perlengkapan hiasan pakaian Rp.180.000,00 per set. 

	Analisis Keuangan
	
	

	1.
	Rancangan Biaya
	
	

	Biaya yang digunakan dalam kegiatan ini adalah sebagai berikut:

	
	1)
	Bahan  habis pakai
	: Rp.6.000.000,00

	
	2)
	Peralatan penunjang PKM
	: Rp. 3.600.000,00

	
	3)
	Transportasi
	: Rp. 1.200.000,00

	
	4)
	Lain- lain
	: Rp. 1.200.000,00

	
	
	
	
	
	
	
	

	
	
	
	
	
	
	Jumlah :  Rp12.000.000, 00

	2.
	Perhitungan Pengembalian Modal
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Berdasarkan perhitungan analisis kelayakan diatas, pelunasan modal setiap bulannya adalah 76 %.

	3. Proyeksi Pendapatan
	
	

	Biaya operasional 3 bulan
	= Rp 6.000.000,00
	

	Target Penjualan 3 bulan
	= 450 pakaian
	

	Harga Pokok Penjualan/kemasan
	= Rp.  70.000
	

	Total Penjualan (Pendapatan/ 3 bulan)
	= 450 x Rp. 70.000,00
	

	
	
	= Rp.31.500.000,
	

	4. Proyeksi Keuangan
	
	

	a) Proyeksi BEP
	
	

	BEP Harga Produksi
	
	
	

	
	
	
	

	Laporan Laba Rugi
	
	

	Rencana Laporan Laba Rugi
	
	

	Total Penjualan
	Rp. 10.500.000,00
	

	HPP
	Rp. 6.000.000,00 –
	

	Laba Per 3 Bulan
	Rp. 4.500.000,00
	

	b) Proyeksi B/C Ratio
	
	


B/C Ratio =
[image: image3.jpg](Rifka Widiarti)




Usaha ini layak dijalankan karena B/C Ratio > 1 yaitu 1,75.

Artinya modal ini akan terlunasi sebesar 1,75% per bulan. Berdasarkan perhitungan analisis kelayakan diatas maka investasi tersebut layak untuk dilaksanakan.

Penyusutan barang-barang produksi
Rincian biaya yang digunakan dalam kegiatan ini adalah :

	No.
	Nama
	Masa
	Harga(Rp)
	Penyusutan/bulan

	
	
	
	
	

	1.
	Sewa tempat
	6 bulan
	Rp.300.000 ,00
	Rp. 4.000,00

	
	
	
	
	

	2.
	Kompor
	3 tahun
	Rp.800.000,00
	Rp. 20.000,00

	
	
	
	
	

	3.
	Mesin jahit
	3 tahun
	Rp.1.000.000,00
	Rp. 20.000,00

	
	
	
	
	

	4.
	Setrika
	2 tahun
	Rp.200.000,00
	Rp. 6.000,00

	
	
	
	
	

	
	
	
	Subtotal (Rp)
	Rp. 50.000,00

	
	
	
	
	


BAB IV. BIAYA DAN JADWAL KEGIATAN
4.1 Anggaran Biaya
	
	No
	
	Jenis Pengeluaran
	
	
	Biaya (Rp)
	
	
	
	

	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	

	
	1
	
	
	Peralatan penunjang
	
	
	
	6.000.000
	
	
	
	

	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	

	
	2
	
	
	Bahan habis pakai
	
	
	
	3.600.000
	
	
	
	

	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	

	
	3
	
	
	Perjalanan
	
	
	
	1.200.000
	
	
	
	

	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	

	
	4
	
	
	Lain-lain
	
	
	
	1.200.000
	
	
	
	

	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	

	
	
	
	
	Jumlah
	
	
	
	12.000.000
	
	
	
	

	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	

	4.2 Jadwal Kegiatan
	
	
	
	
	
	
	
	
	

	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	

	
	
	Jenis Kegiatan
	Bulan ke
	
	
	
	
	
	
	
	

	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	

	
	
	
	I
	
	II
	
	III
	IV
	
	V
	

	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	

	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	

	
	
	1.
	Persiapan
	
	
	
	
	
	
	
	
	

	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	

	
	
	
	a.  Persiapan  Alat  dan
	
	
	
	
	
	
	
	
	

	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	

	
	
	
	
	Bahan
	
	
	
	
	
	
	
	
	

	
	
	
	b. Persiapan Tempat
	
	
	
	
	
	
	
	
	

	
	
	2.
	Pembuatan Produk
	
	
	
	
	
	
	
	
	

	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	

	
	
	
	a. Produksi
	
	
	
	
	
	
	
	
	

	
	
	
	b. Pengemasan
	
	
	
	
	
	
	
	
	

	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	

	
	
	3.
	Promosi
	
	
	
	
	
	
	
	
	

	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	

	
	
	
	a. Pemasangan Poster
	
	
	
	
	
	
	
	
	

	
	
	
	b. Penyebaran Pamflet
	
	
	
	
	
	
	
	
	

	
	
	4.
	Pemasaran
	
	
	
	
	
	
	
	
	

	
	
	5.Monitoring Pelaksanaan
	
	
	
	
	
	
	
	
	

	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	

	
	
	
	
	Program
	
	
	
	
	
	
	
	
	

	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	

	
	
	6.
	Penyusunan laporan
	
	
	
	
	
	
	
	
	

	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	


v
LAMPIRAN 1
Nama dan Biodata Ketua dan Anggota Kelompok
Biodata Ketua Pelaksana
A. Identitas Diri Ketua
	1
	Nama Lengkap
	Rifki Dwi Anisa

	
	
	

	2
	Jenis Kelamin
	Perempuan

	
	
	

	3
	Program Studi
	Pendidikan Biologi

	
	
	

	4
	NIM
	4401414016

	
	
	

	5
	Tempat dan Tanggal Lahir
	Kudus, 15 Maret 1996

	
	
	

	6
	E-mail
	rifkidwianisa15@yahoo.com

	
	
	

	7
	Nomor Telepon/Hp
	08996528208

	
	
	


B.  Riwayat Pendidikan
	
	
	
	
	
	
	SD
	
	SMP
	
	
	SMA

	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	

	
	Nama Institusi
	
	SD Kaligarang 1
	
	SMP N Keling
	
	SMA 1 Bangsri

	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	

	
	Jurusan
	
	
	
	-
	
	-
	
	
	
	IPA

	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	

	
	Tahun Masuk-Lulus
	
	2002-2008
	
	2008-2011
	
	
	2011-2014
	

	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	

	C. Pemakalah Seminar Ilmiah
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	

	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	

	
	No
	Nama  Pertemuan
	Ilmiah/
	
	Judul Artikel
	
	Waktu dan
	

	
	
	
	Seminar
	
	
	
	Ilmiah
	
	
	Tempat
	

	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	

	
	1
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	

	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	

	D. Penghargaan Dalam 10 Tahun Terakhir
	
	
	
	
	
	

	
	
	
	
	
	
	
	
	
	

	
	No
	
	Jenis Penghargaan
	
	
	Institusi Pemberi
	
	
	Tahun
	

	
	
	
	
	
	
	
	
	Penghargaan
	
	
	
	
	

	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	

	
	1
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	

	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	

	
	2
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	

	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	

	
	3
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	

	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	


Semua data yang saya isikan dan tercantum dalam biodata ini adalah benar dan dapat dipertanggungjawabkan secara hukum. Apabila di kemudian hari ternyata dijumpai ketidaksesuaian dengan kenyataan, saya sanggup menerima sanksi. Demikian biodata ini saya buat dengan sebenarnya untuk memenuhi salah satu persyaratan dalam pengajuan Hibah PKM Kewirausahaan.

Semarang, 07 Juni 2015

Ketua pelaksana kegiatan,
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Biodata Anggota Pelaksana 1
A. Identitas Diri
	1
	Nama Lengkap
	Rifka Widiarti

	
	
	

	2
	Jenis Kelamin
	Perempuan

	
	
	

	3
	Program Studi
	Pendidikan Kimia

	
	
	

	4
	NIM
	4301412077

	
	
	

	5
	Tempat dan Tanggal Lahir
	Kudus, 24 Mei 1994

	
	
	

	6
	E-mail
	rifkawidiarti24@yahoo.com

	
	
	

	7
	Nomor Telepon/Hp
	08995773041

	
	
	


B.  Riwayat Pendidikan
	
	
	
	SD
	
	SMP
	
	SMA

	
	
	
	
	
	
	
	
	
	

	
	Nama Institusi
	SD Kaligarang 1
	
	SMP N
	
	SMA 1 Bangsri

	
	
	
	
	
	
	Keling
	
	

	
	
	
	
	
	
	
	
	
	

	
	Jurusan
	-
	
	-
	
	
	IPA

	
	
	
	
	
	
	
	
	
	

	
	Tahun Masuk-Lulus
	2000-2006
	
	2006-2009
	
	2009-2012

	
	
	
	
	
	
	
	
	
	

	C. Pemakalah Seminar Ilmiah
	
	
	
	

	
	
	
	
	
	
	

	
	No
	Nama  Pertemuan
	Ilmiah/
	Judul Artikel
	
	Waktu dan

	
	
	Seminar
	
	Ilmiah
	
	
	
	Tempat

	
	
	
	
	
	
	
	
	
	

	
	1
	
	
	
	
	
	
	
	

	
	
	
	
	
	
	
	
	
	

	
	2
	
	
	
	
	
	
	
	

	
	
	
	
	
	
	
	
	
	

	
	3
	
	
	
	
	
	
	
	

	
	
	
	
	
	
	
	
	
	


vi
D. Penghargaan Dalam 10 Tahun Terakhir
	No
	Jenis Penghargaan
	Institusi Pemberi
	Tahun

	
	
	Penghargaan
	

	
	
	
	

	1
	PKM K Di Danai DIKTI
	DP2M DIKTI
	2013

	
	
	
	

	2
	PKM K Di Danai DIKTI
	DP2M DIKTI
	2014

	
	
	
	

	3
	PKM m Di Danai DIKTI
	DP2M DIKTI
	2014

	
	
	
	

	4
	PKMGT Didanai DIKTI
	DP2M DIKTI
	2014

	
	
	
	

	5
	Finalis LKTI KIK Unnes
	KIK FMIPA Unnes
	2013

	
	
	
	

	6
	Juara 3 OSN Kimia
	Dinas Kabupaten
	2011

	
	Sekabupaten Jepara
	Jepara
	

	
	
	
	

	6
	Juara 3 mapel Kimia
	Dinas Kabupaten
	2011

	
	Sekabupaten Jepara
	Jepara
	

	
	
	
	


Semua data yang saya isikan dan tercantum dalam biodata ini adalah benar dan dapat dipertanggungjawabkan secara hukum. Apabila di kemudian hari ternyata dijumpai ketidaksesuaian dengan kenyataan, saya sanggup menerima sanksi. Demikian biodata ini saya buat dengan sebenarnya untuk memenuhi salah satu persyaratan dalam pengajuan Hibah PKM Kewirausahaan.

Semarang, 07 Juni 2015
Anggota Pelaksana 1

Biodata Anggota Pelaksana 2
	E.
	Identitas Diri
	

	
	
	
	

	1
	
	Nama Lengkap
	Rina Wahyuningsih

	
	
	
	

	2
	
	Jenis Kelamin
	Perempuan

	
	
	
	

	3
	
	Program Studi
	Pendidikan Biologi

	
	
	
	

	4
	
	NIM
	4401414037

	
	
	
	

	5
	
	Tempat dan Tanggal Lahir
	Salatiga,12 Maret 1996

	
	
	
	

	6
	
	E-mail
	

	
	
	
	

	7
	
	Nomor Telepon/Hp
	085866233388

	
	
	
	


viii
F.  Riwayat Pendidikan
	
	
	
	SD
	
	
	SMP
	SMA

	
	
	
	
	
	
	
	
	

	Nama Institusi
	MI Asysyfi’iyah
	
	
	SMP N 1 Suruh
	SMA N 3 Salatiga

	
	
	
	 Jatirejo
	
	
	

	
	
	
	
	
	
	
	
	

	Jurusan
	-
	
	
	-
	IPA

	
	
	
	
	
	
	
	
	

	Tahun Masuk-Lulus
	2002-2008
	
	2008-2011
	2011-2014

	
	
	
	
	
	
	
	
	

	G. Pemakalah Seminar Ilmiah
	
	
	
	

	
	
	
	
	
	
	

	No
	
	Nama  Pertemuan
	Ilmiah/
	Judul Artikel
	Waktu dan

	
	
	Seminar
	
	
	
	Ilmiah
	Tempat

	
	
	
	
	
	
	
	
	

	1
	
	
	
	
	
	
	
	

	
	
	
	
	
	
	
	
	

	2
	
	
	
	
	
	
	
	

	
	
	
	
	
	
	
	
	

	3
	
	
	
	
	
	
	
	

	
	
	
	
	
	

	H. Penghargaan Dalam 10 Tahun Terakhir
	

	
	
	
	
	
	

	No
	
	Jenis Penghargaan
	
	Institusi Pemberi
	Tahun

	
	
	
	
	
	
	Penghargaan
	

	
	
	
	
	
	

	1
	
	
	
	
	

	
	
	
	
	
	
	
	

	
	
	
	
	
	

	2
	
	
	
	
	

	
	
	
	
	
	

	3
	
	
	
	
	

	
	
	
	
	
	
	
	
	


Semua data yang saya isikan dan tercantum dalam biodata ini adalah benar dan dapat dipertanggungjawabkan secara hukum. Apabila di kemudian hari ternyata dijumpai ketidaksesuaian dengan kenyataan, saya sanggup menerima sanksi. Demikian biodata ini saya buat dengan sebenarnya untuk memenuhi salah satu persyaratan dalam pengajuan Hibah PKM Kewirausahaan.

Semarang, 07 Juni 2015 
Anggota Pelaksana

Biodata Anggota Pelaksana 3
	A.
	Identitas Diri
	

	
	
	
	
	

	
	1
	
	Nama Lengkap
	Novanda Varantika

	
	
	
	
	

	
	2
	
	Jenis Kelamin
	Perempuan

	
	
	
	
	

	
	3
	
	Program Studi
	Pendidikan Kimia

	
	
	
	
	

	
	4
	
	NIM
	4301413060

	
	
	
	
	

	
	5
	
	Tempat dan Tanggal Lahir
	Banjar, 26 November 1994

	
	
	
	
	

	
	6
	
	E-mail
	 novandavarantika@gmail.com

	
	
	
	
	

	
	7
	
	Nomor Telepon/Hp
	085640447102

	
	
	
	
	


B.  Riwayat Pendidikan
	
	
	
	SD
	
	SMP
	SMA

	
	
	
	
	
	
	

	
	Nama Institusi
	SD N 1
	
	SMP N 1
	SMA N 1 Banjar

	
	
	
	Banjar
	
	Banjar
	

	
	
	
	
	
	
	

	
	Jurusan
	-
	
	-
	IPA

	
	
	
	
	
	
	

	
	Tahun Masuk-Lulus
	
	
	
	

	
	
	
	
	
	
	

	C. Pemakalah Seminar Ilmiah
	
	
	

	
	
	
	
	
	

	
	No
	Nama  Pertemuan
	Ilmiah/
	Judul Artikel
	Waktu dan

	
	
	Seminar
	
	Ilmiah
	Tempat

	
	
	
	
	
	
	

	
	1
	
	
	
	
	

	
	
	
	
	
	
	

	
	2
	
	
	
	
	

	
	
	
	
	
	
	

	
	3
	
	
	
	
	

	
	
	
	
	
	
	


D. Penghargaan Dalam 10 Tahun Terakhir
	No
	Jenis Penghargaan
	Institusi Pemberi
	Tahun

	
	
	Penghargaan
	

	
	
	
	

	1
	
	
	

	
	
	
	

	2
	
	
	

	
	
	
	

	3
	
	
	

	
	
	
	


Semua data yang saya isikan dan tercantum dalam biodata ini adalah benar dan dapat dipertanggungjawabkan secara hukum. Apabila di kemudian hari ternyata dijumpai ketidaksesuaian dengan kenyataan, saya sanggup menerima sanksi. Demikian biodata ini saya buat dengan sebenarnya untuk memenuhi salah satu persyaratan dalam pengajuan Hibah PKM Kewirausahaan.

Semarang, 07 Juni 2015

Anggota Pelaksana 2

Biodata Dosen Pembimbing
	1
	Nama Lengkap
	
	

	
	
	
	

	2
	Jenis Kelamin
	
	

	
	
	
	

	3
	Dosen
	
	

	
	
	
	

	4
	NIDN
	
	

	
	
	
	

	5
	Tempat dan Tanggal Lahir
	
	

	
	
	
	

	6
	E-mail
	
	

	
	
	
	

	
	
	
	

	7
	Nomor Telepon/Hp
	
	

	
	
	
	


Semua data yang saya isikan dan tercantum dalam biodata ini adalah benar dan dapat dipertanggungjawabkan secara hukum. Apabila di kemudian hari ternyata dijumpai ketidaksesuaian dengan kenyataan, saya sanggup menerima sanksi. Demikian biodata ini saya buat dengan sebenarnya untuk memenuhi salah satu persyaratan dalam pengajuan Hibah PKM Kewirausahaan dengan judul “BISNIS TAMORAC (Trandy and Modern Jepara Batik), PELUANG WIRAUSAHA YANG MENGUNTUNGKAN’’

LAMPIRAN 2. JUSTIFIKASI ANGGARAN KEGIATAN
xii
Rincian biaya yang digunakan dalam kegiatan ini adalah :

1. Barang Habis Pakai ( Barang Dagangan )

	MATERIAL
	
	
	KUANTITAS DAN HARGA
	TOTAL

	
	
	
	SATUAN
	
	
	

	
	
	
	
	
	
	

	Kain Batik
	
	
	30m x Rp.40.000,00
	
	Rp.1.200.000,00

	
	
	
	
	
	
	

	Kaos Polos
	
	
	40 potong x Rp.30.000,00
	Rp.1.200.000,00

	
	
	
	
	
	
	

	Kain Satin
	
	
	20m x Rp.50.000,00
	
	Rp.1.000.000,00

	
	
	
	
	
	
	

	Kain Katun
	
	
	20m x Rp.40.000,00
	
	Rp.800.000,00

	
	
	
	
	
	

	Satu Set Warna Primer 60
	1 botol x Rp.20.000,00
	
	Rp.20.000,00

	gram
	
	
	
	
	
	

	
	
	
	
	
	
	

	Minyak Tanah
	
	
	20 L x Rp.20.000,00
	
	Rp.400.000,00

	
	
	
	
	
	
	

	Plastik Pembungkus
	
	
	10 bungkus x Rp.15.000,00
	Rp.150.000,00

	
	
	
	
	
	
	

	Renda
	
	
	1 gulung x Rp. 300.000,00
	Rp.300.000,00

	
	
	
	
	
	
	

	Kancing
	
	
	1 set x Rp.200.000,00
	
	Rp.200.000,00

	
	
	
	
	
	
	

	Karet kolor
	
	
	50m x Rp.7.000,00
	
	Rp.350.000,00

	
	
	
	
	
	
	

	resleting
	
	
	1 set x Rp.200.000,00
	
	Rp.200.000,00

	
	
	
	
	
	
	

	Perlengkapan
	hiasan
	1 set x Rp.180.000,00
	
	Rp.180.000,00

	pakaian
	
	
	
	
	
	

	
	
	
	
	
	
	

	
	
	
	Subtotal
	Rp.6.000.000,00

	
	
	
	
	

	2.  Peralatan Penunjang PKM
	
	
	

	
	
	
	
	
	
	

	MATERIAL
	
	
	KUANTITAS DAN
	
	TOTAL
	

	
	
	
	HARGA SATUAN
	
	
	

	
	
	
	
	

	Canting
	
	10 @Rp. 5.000,00
	Rp.50.000,00
	

	
	
	
	
	
	

	Kompor
	
	1
	@Rp.800.000,00
	Rp.800.000,00
	

	
	
	
	
	

	Benang Jahit
	
	1 set @Rp.250.000,00
	Rp.250.000,00
	

	
	
	
	
	
	

	Gunting
	
	5
	@ Rp.15.000,00
	Rp.75.000,00
	

	
	
	
	
	
	

	Pensil
	
	5
	@ Rp.5.000,00
	Rp.25.000,00
	

	
	
	
	
	
	

	Bolpoint
	
	5
	@ Rp.2.200,00
	Rp.11.000,00
	

	
	
	
	
	
	

	Falshdisk
	
	5
	@ Rp.70.000,00
	Rp.350.000,00
	

	
	
	
	
	
	

	Buku Gambar
	
	5
	@Rp.20.000,00
	Rp.100.000,00
	

	
	
	
	
	

	Mesin Jahit
	
	1 set @ Rp.1.000.000,00
	Rp.1.000.000,00
	

	
	
	
	
	

	Korek Api
	
	1 pak @ Rp.40.000,00
	Rp.40.000,00
	

	
	
	
	
	
	

	Setrika
	
	3
	@ Rp.200.000,00
	Rp.600.000,00
	

	
	
	
	
	
	

	Kalkulator
	
	3
	@ Rp.100.000,00
	Rp.300.000,00
	

	
	
	
	
	
	

	
	
	
	Subtotal
	Rp.3.600.000,00
	


3.  Perjalanan
	MATERIAL
	KUANTITAS DAN
	
	TOTAL
	

	
	
	HARGA SATUAN
	
	
	
	

	
	
	
	
	
	
	
	
	

	Transportasi
	
	
	5@ Rp.100.000,00
	
	Rp.500.000,00
	

	pembelian
	bahan
	
	
	
	
	
	
	

	utama    dan
	alat
	
	
	
	
	
	
	

	penunjang
	
	
	
	
	
	
	
	

	
	
	
	
	
	
	
	
	

	Transportasi
	
	
	5@ Rp.20.000,00
	
	Rp.100.000,00
	

	dokumentsi
	
	
	
	
	
	
	
	

	
	
	
	
	
	
	
	
	

	Transportasi
	
	
	5@ Rp.20.000,00
	
	Rp.100.000,00
	

	pembuatan laporan
	
	
	
	
	
	
	

	
	
	
	
	
	
	
	
	

	Transportasi
	
	
	5@ Rp.100.000,00
	
	Rp.500.000,00
	

	pemasaran
	
	
	
	
	
	
	
	

	
	
	
	
	
	
	
	
	

	
	
	
	Subtotal
	Rp  1.200.000
	

	
	
	
	
	
	
	

	
	
	
	
	
	
	
	
	

	4.  Lain-lain
	
	
	
	
	
	
	
	

	
	
	
	
	
	
	

	
	MATERIAL
	
	
	HARGA
	
	

	
	
	
	
	
	
	

	Sewa tempat
	
	
	
	Rp.300.000 ,00
	
	

	
	
	
	
	
	
	

	Promosi
	
	
	
	Rp.150.000 ,00
	
	

	
	
	
	
	
	
	

	Dokumentasi
	
	
	
	Rp.100.000 ,00
	
	

	
	
	
	
	

	Kerjasama dengan instansi
	
	Rp.100.000 ,00
	
	

	
	
	
	
	
	
	

	Listrik
	
	
	
	Rp.350.000 ,00
	
	

	
	
	
	
	
	

	Alat Komunikasi
	
	
	Rp.100.000 ,00
	
	

	
	
	
	
	
	

	Pembuatan laporan
	
	
	Rp.100.000,00
	
	

	
	
	
	
	
	
	
	

	
	
	
	Subtotal
	
	Rp. 1.200.000,00
	
	

	
	
	
	
	
	
	
	

	
	
	
	TOTAL
	
	Rp. 12.000.000,00
	
	


